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TEMSA’min Ankara’daki yeni otobhiis bayisi

Seref Oto’nun hedefleri biiyiik

MAN’In yeni TG3 serisinin
Temsa’nin iirettiiji otohiisleri
yiizde 15'ini biz satmalk istiyoruz [iakebe0 <At L

3} , ~ MAN Kamyon ve Otobiis Ticaret A.S.

yil 6nce TEMSA'nin : N, |
4Mitsubishi satig yetkili bayisi 1 Sjenel Miidiirii Tuncay Bekiroglu:

olduklarni belirten Ankara Insanlik, tiim hizi ile Dijital Cag
merkezli Seref Oto’nun Genel yasityor ve diinya adeta bir esikten
Miidiirii Alpay Eriz, “Son 3 yildir geciyor. Trucknology Generation 3
arag satisginda lider bayi olduk. teknolojisi, bu bilincle ve yasam
Simdi TEMSA Prestij tirlinlerinin boyu is ortaklarimizin giiciine giic,
de satis yetkilisi olduk. Mitsubishi kazancina kazang katmak

satisinda oldugu gibi 2022 yilinda B
otobiis satisinda lider bayi olmay1 amaciyla gelistirildi.

hedefliyoruz. TEMSA {iretiminin
ylizde 15’ini biz satmak
istiyoruz” dedi. H
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Istanbul Tasimacilar Birligi Dernegi (iSTAB) Uyeleri

Sanatci $gvval Sam
sahne performansi
ile konuklara keyifli
bir gece yasatti.

I stanbul Ticaret Odasi (ITO) 22 Nolu Sehirigi
IYolcu Tasimacilig1 Meslek Komitesi ve
[stanbul Tagimacilar Birligi Dernegi (ISTAB)
yonetimi sektorde yasanan sorunlari ve ¢oziim
Onerilerini goriismek tizere, kahvaltilh
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Nitekim tiim bu
calismalarimiz, miisteri
memnuniyeti-deneyimi
alaninda aldigimiz
odiillerin yani sira
satislarimiza da somut
olarak yansiyor. Her
alanda ve her kosulda
tilkemize katki
saglamaya, sektoriimiize
ornek olmaya devam
ediyoruz” dedi.

Petrol Ofisi son olarak
Istanbul’da birbiri
ardina yaptigi 4 acilisla
istasyon adedini
1.900'iin iizerine tasidi.
tirkiye akaryakit
Tsektérﬁnﬁn en biiyiik

dagitim agina katilan
son 4 istasyonun aciliglari,
[stanbul'un Anadolu
Yakasi'nda gercgeklesti. 12
Kasim Cuma giinii

Tuzla Cayirlar Mevkii’nde bulunan Giivenal
Petrol’de Yonetim Kurulu Bagkani Ramazan
Oztiirk ve diger Yonetim Kurulu Uyeleri’nin ev

sahipliginde diizenlendi. gerceklesti.

“Bayi agimizi

gerceklestirilen acilislara, geni§|iyo r”

Petrol Ofisi CEO’su Selim Petrol Ofisi

Siper, Perakende Direktorii . _—
Perakende Direktorii

Yigit Meral ve sirket

yoneticileri katildilar. Yigit Meral de, "Marka

ve pazarlama

“ istasyonl arimizi ' yatirirmlarimiz giiclii bir
. e kilde siirdiirtiyoruz.
renklendirivor. savisimi Tuzla Aydin Yolu Caddesi uzerlndekl erap se yoru
t X, r Say Akaryalat’ta Yonetim Kurulu Bagkani Cetin Ayni paralelde fiziki
arturiyoruz Mirap ve Yonetim Kurulu Uyeleri’nin yatirnmlarimizla da basta

istasyon, market ve
tuvaletler olmak tizere
biiytik boliimiinii tamamladigimiz
onemli yenileme calismalar:
ylriitiiyoruz. Gelistirdigimiz MarketPlus
konseptimizin yani sira Market ve
Migros Jet'ler ile miisterilerimize
istasyonlarimizda kaliteli iiriin ve
hizmetlere 7/24 erisim imkani
sunuyoruz. Bunun yaninda pratik ve
taze lezzetler sunan Kap Bi’ Tat

Petrol Ofisi'nin pandemi
kosullarinda da yatirimlarini
araliksiz siirdiirerek, lideri oldugu
sektorlerde 6rnek olmaya, giicli
konumunu daha da gelistirmeye devam
ettigini belirten Petrol Ofisi CEO’su
Selim Siper, “Petrol Ofisi kuruldugu
1941 yilindan bu yana araliksiz
surdiirdiigli yatirimlar, imza attig1
yenilikler ve gelistirmelerle iilkesine
katki saglamaya, sektoriine onciiliik

katilimlari ile yapildi.

etmeye devam etmistir. 2017 yilinin
sonlarina dogru 1.680 olan istasyon
sayimiz bugiin 1.900’1ii rakamlara
ulastik. Son 4 yildir bu alanda
yuriittiiglimiiz strateji ile hem istasyon
mozaigimizi renklendiriyor hem de
sayisini arttirtyoruz. Istasyonlarimizi
iirtin, hizmet ve altyapi1 yatirnmlarimizla
siirekli gelistirmeye devam ettik.

Bir davettir bu, 40 y1ll1

Korkut Akin, yiireginden siiziilen
umut ve c0§kuyu, daimi kildig
yeni yil kartlarini, 21 Aralik 2021
- 9 Ocak 2022 tarihleri arasinda
Schneider Tempel Sanat
Merkezi’nde sergiliyor.

B iten yilin son giinlerini gelen yilin cos-

kusuna ekliyor Korkut Akin, 6zel giin ve

seyahatlerin nostaljik ama vazgecilmez
objelerinden yeni y1l kartlari, Korkut Akin'in
elinde ve dilinde toplum-
sal hafizamizin izlerine
doniismiis adeta...

Zamanin tanig1 yeni

yil kartlarin1 Korkut Akin,
bakin nasil anlatiyor:

Korkut Akin

“Askla baslayan
her sey basarili
olur” dediler...

Ko rkut Akin

1983 yilbasinda agsk icin bir kart hazirla-
dim. Karsiligini her yil yenilerinde buldu.
Oyle bir heves oldu ki, her karsilastigim o yilin
kartini nasil tasarladigimi sordu, keyifle an-
lattim. Higbiri postayla gonderilmedi, sadece
elden dagittim. Yiiz yiize iletisimin giicii ve
giizelligi bugiine tagindi...

Iste, kirkinci yilda hepsini bir arada izleye-
bilecegimiz, bir yaniyla kisisel bir yaniyla top-
lumsal bellegimizi yansitan kartlar. Biraz
onsezi, biraz niyet okuma, belki biraz riiya
gorme, birazdan ¢okga da gidisati izleme... 83
milyonda bir sorumlulukla yaptigim davetler.

Askla bagslayan “Yeni Yil” -aslinda akintiya
karsi kiirek ceken- kartlarim giderek daha bir
cevreci, daha bir sosyal, daha bir anlaml:.

11 Eyliil saldirisi sonrasi, “Baris” konulu
kartimin ucunu yakip, “savasan diinyanin
yanginindan sizin i¢in bu kadarini kurtara-
bildim” diye verdim. “Ifadeye ozgiirliik” iste-
yen “gizli” mesajli kartimi dagitirken
suclanan sanatcilarin gozlerinde yansiyani
gordiim.

.. bundan sonrasi sizin. Ne goriiyorsaniz
0. Ama herkes gibi benim de bir keskem var.
1492’nin 500’iincii yilina, bir iguananin goz-
yast ile katilabilmeyi isterdim.

Yolunuz yolumuzla kesisirse sizin de bir
yeni yu kartiniz olur. Ben her yil hazirliyo-
rum, sizin icin de bir tane ayiririm.”

Bu yil 2022 y1li kartin1 edinmek i¢in yolu-

21 Arahk 2021

Yeni Yil Kartlari 40. Yil Sergisi ‘ 09 Ocak 2022
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Bankalar Caddesi, Felek Sok. No:1 Karakoy

Kartal Uskiidar Caddesi iizerindeki Dokuz
Palmiyeler istasyonunda $Sahin Yergiin ve
acente Oncay Yal¢in’in ev sahipliginde

Sancaktepe Veysel Karani Caddesi iizerindeki
Basak Akaryakit’ta, firma sahipleri Murat
Daylan ve Mehmet Daylan’in ev sahipliginde
gerceklestirildi.

markamizi yarattik. Tchibo is
birligimiz ile istasyonlarimiz,
keyifli birer mola noktasina
doniistii. Keza Western Union is
birligimiz, istasyonlarimizi birer
para transfer noktalarina da
dontistiirtiyor. Hepsiburada ile is
birligimizde de istasyonlarimiz
birer Hepsimat, yani teslimat
noktasi oldu. Dolayistyla hem bayi
agimizi genisletmek hem de her
alandaki yatinmlarimiz giicli
adimlarla siirdiirmekte kararhyiz”
seklinde konustu. H

Petrol Ofisi’'nde

CHRO’luk gorevine
Burcu Yiiksel
Kocagoz atandi

etrol Ofisi biinyesinde Satin
PAlma Kidemli Miidiirii

olarak gorev yapan Burcu
Yiiksel Kocagtz, CHRO'luk
gorevine atandi.

15 Kasim 2021 itibari ile Petrol
Ofisi’'nde CHRO’luk gorevini
tistlenen Burcu Yiiksel Kocagoz,
Istanbul Teknik Universitesi
Endiistri Miithendisligi
Boliimii'nden mezuniyetinin
ardindan, 12 yil kimya, 12 y1l boya
ve son 2 yildir da akaryakait ile
madeni yag sektorlerinde
yoneticilik pozisyonlarmda ¢ahst. l
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Yolcu Tasimaciligi)) 3

Sofor yas sinir1 22’y

Kasim ayi istanbul UKOME
toplantisinda, istanbul’da
turizm tagimacihiginda
kullanilacak tasitlarda 10
olan yas sinir1 12’ye
yiikseltildi. Ticari arac sofor
yas sinirinin da 26’dan 22’ye

cekilmesi yoniindeki teklif
kabul edildi.

Roportaj: Erkan YILMAZ

° .
Istanbul UKOME Toplantisi, IBB

Genel Sekreteri Can Akin Caglar'in

yonetiminde BB Cirpici Sosyal Tes-
isleri’nde gerceklestirildi. Istanbul Tica-
ret Odasi'nin turizm tasimaciliginda
kullanilan araglarin yas sinirinin 19 ol-
masina yonelik teklifi goriisiildii ve yas
sinirinin 10’dan 12’ye ¢ikarilmasi kabul
edildi. Ayrica ticari arag sofor kullanim
yas sinirinin 26’dan 22’ye cekilmesi ka-
rar1 da alindu.

Turizm Tagimaciligl Dernegi
(TTDER) Genel Sekreteri Mehmet
Oksiiz ve Istanbul Turizm Seyahat
Acenteleri Dernegi (TUSAD) Bagkani
Hasan Bayram, istanbul UKOME’de
alinan kararlar1 Tasima Diinyasi’'na de-
gerlendirdiler.

12 yas sinir1 yeterli degil

TTDER Genel Sekreteri Mehmet
Oksiiz: “Turizm tasitlarinda 19 yas sini-
rinin olmasiyla ilgili talebimizi Istanbul
Ticaret Odasi’na yazili olarak ilettik. ITO
da bu teklifi UKOME'ye iletti. Toplan-
tida 10 yas olan sinir 12’ye cikarilds,
ama biz 12 yas sinirinin yeterli olmadi-
g1 diigiiniiyoruz. istanbul i¢inde bir
turizm tasitinin yillik 30 bin km’den
fazla yapma imkani yok. Zaten Istanbul
trafiginde gecirilen zaman araclarin
daha fazla km yapmasina imkan vermi-
yor. Aracglarin hemen hepsi 6 ay yogun
calisir, 6 ay yatar. Ayrica artik yeni tasit-
lar teknolojik olarak da cok miitkemmel
hale geldi. Bir arag 1,5 milyon km yapa-
bilme teknolojisine sahip. Insan 6mrii-
niin uzamasi gibi araglarin da kullanim
omrii cok uzadi, bakim araliklar1 40 bin
km’ye kadar cikti. 10 yillik bir turizm ta-
sitinin yaptig1 km 300 bini asmaz. Ay-
rica araclarin teknolojik donanimlar
artarken, kurlardaki yiikselisle birlikte
fiyatlar da ¢ok yiikseldi. Yeni arac yati-
rim1 yapmak hicbir tagsimaci i¢in kolay
degil, bundan sonra da daha da zor hale
gelecek. Biz 19 yasa kadar kullanabilme-
mize yonelik tekliflerimizi iletmeye
devam edecegiz.

Soforde egitim cok onemli

Ticari ara¢ kullanimlarinda sofor yas
sinirinin 22 olmasindan ¢ok soférlere
verilen egitimin kalitesi diisiiniilmeli.
Avrupa iilkelerinde ticari ara¢ ehliyetini
almak hic de kolay degil. Bizde de ticari
arag ehliyeti almak cok kolay olmamal.
Ehliyet sonrasinda trafikteki soforiin al-
dig1 cezalar da iyi izlenmeli. Kazaya ka-
risan soforiin ehliyeti de iptal edilmeli.
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Ehliyet kurslarinda
puanlama olmali

Ehliyet almak icin gidilen kurslarin
cok iyi denetlenmesi sart. Kazaya kari-
san soforlere egitim veren kurslar ince-
lemeye alinmali. Hatta kurslara da puan
verilmeli. Belirli puanin altina diisen
ehliyet kursunun belgesi iptal edilmeli.
Ayrica agr ticari ara¢ kullanimi 6nce-
sinde, soforiin ehliyeti olsa bile 1 y1l
arac kullanimu staji gérmeli. Firmalarin
da bu staj siirecine 6zen gostermesi
onemli; egitim goren kisiye de puan ver-
meli. Buna 6nem vermezsek sofor sikin-
tis1 biiyliyecek. Ancak bu
meslege girisi cazip hale ge-
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22 yas bizce de yerinde

Pandemi siirecinde bircok sofor
arkadasimiz farkl alanlara yoneldi.
Onlarn kisa siirede geri doniisii de
cok miimkiin degil. Sezon basladigi
anda cok ciddi bir sofor sikintimiz
olacak. Bu nedenle genc arkadaslara
boyle bir imkan taninmasi olumlu bir
adimdir. Ancak turizm alaninda ilk
defa calisacak soforlerin de toplu ta-
sima araci kullanmaya y6nelik 6zel
bir egitime tabi tutulmasi gerektigine
inaniyoruz. M
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Pamukkale Turizm’e
Umraniye tesisine izin

UKOME toplantisinda, Umraniye
ilcesi Serifali Mahallesindeki Pamuk-
kale Turizm’e ait yerin sehirlerarasi
araclarina yonelik yolcu indirme ve
bindirme yeri olarak kullanilmasina
yonelik teklif uygun bulunarak kabul
edildi.

5 bin taksiye 11'inci ret

Yine IBB tarafindan isletilecek
yeni taksi sistemi ve buna baglh 5 bin
yeni taksi plakasi tahsis edilmesi tek-
lifi 11’inci kez reddedildi.

tirecek ekonomik kosullari
da olusturmamiz gerekiyor.
Bir ticari ara¢ kullanan
sofor 7 bin TL'nin altinda
maas almamali. Motor kur-
yeleri dahi artik 6 bin TL
ticret aliyor. Bu ticretleri ve-
rirsek bu meslek cok daha
cazip hale gelecektir. Uni-
versiteler biinyesinde sofor
boliimiinii agmaktan ¢ok,
meslek liselerinde bu ise
yonelmeyi saglayacak bo-
liimler olusturulmal1.”

2 yil boyunca
araclar calismadi

Istanbul Turizm Seya-
hat Acenteleri Dernegi
(TUSAD) Baskani Hasan
Bayram: “Araclarin yas sini-
rinin 12'nin tizerinde olma-
sin1 biz de isterdik. Ama biz
ozellikle pandemi siire-
cinde turizm tasitlarinin
parklarda yatmak durumda
kaldigini gerekge gostererek
hic¢ olmazsa 2 y1l yas sinir1-
nin uzatilmasini istedik.
ITO, aslinda her arac igin
ayr1 ayr1 bir yas siniri iste-
seydi daha uygun olurdu
diye diisiiniyorum. Gele-
cekte, turizm tagimaciligi-
nin durumuna bakarak
belki de 15 yas sinirina yiik-
seltilmesi talebimiz olabilir.
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18 koltuk ve ustu tasit kullamim izni

surekli hale gelmeli

Sehirlerarasi yolcu
tasimaciliginda, giderek
zorlasan sartlar ve azalan
yolcu sayisi, sektor
mensuplarinin 18 koltuk
araclarin kullanimina
yonelik yeni taleplerini
giindeme getiriyor. Sektor
mensuplari Bakanhigin bu
yil sonuna kadar 18 koltuk
tasitlarin kullanimina
yonelik tamidigi gecici
iznin siirekli hale
getirilmesini talep ediyor.

Mayis 2021 tarih ve 31481 sa-
1 1 yili Resmi Gazete’de, Kara-

yolu Tasima Yonetmeligi'nde
Degisiklik Yapilmasina Dair Yonetmelik
yaymnlandi. Yayimnlanan gecici diizenle-
mede 25 koltuk sartinin 18 koltuk olarak
uygulanmasina imkan tanindi. Bu
imkan i¢in de 1 Ocak 2022, son tarih
olarak belirlendi. Sektér mensuplari ise
sartlarin giderek zorlastigina ve yolcu
talebindeki diisiisiin devam ettigine dik-
kat cekerek 18 koltuk tasit kullanma im-
kaninin siirekli hale getirilmesini talep
ediyor.

18 koltuk nefes aldirdi

Nisikli Turizm Yonetim Kurulu
Uyesi Erding Nisikli, 18 koltuklu tasitla-
rin belgeye kayit imkaninin ¢ok olumlu
oldugunu ve zaten sikintida olan sekto-
riin bu imkanla bir 6l¢iide nefes aldigini
belirtti: “Avrupa’da istediginiz tasitla
yolcu tasima imkani varken tilkemizde
sinirlamalarin getirilmesini dogru bul-
muyoruz. Avrupa’da belgenize kayith ta-
sit1 turizme de gonderebiliyorsunuz,
tarifeli seferlerde de kullanabiliyorsu-
nuz. 19 kisilik araba da yazdirabiliyorsu-
nuz. Hi¢bir engel yok. Piyasa kendi
kosullarini getirmis zaten. Pandemi sii-
recinde diisen yolcu talebini Ulastirma
ve Altyap1 Bakanhg yetkilileri de gordii
ve Mayis ayinda ¢cok dogru bir adim atti
ve 25 koltuk olan sart1 18’e cekti.

Doluluk oranlarn ¢ok diisiik

Biz zaten 600-700 km’lik hatlarimiz
kiiciik otobiislerle yapmiyoruz. Bunu
yapmaya kalksaniz yolcu da istemez
zaten. Biz bu tasitlar1 Tekirdag-Kirklareli
arasinda kullaniyoruz. Bu ¢ok giizel bir
diizenleme oldu. Bunun yeni yilda da
devam etmesi sektoriimiiz icin cok

NiSiKLI

Erding Nisikli

onemli bir kazanim olacaktir. Sadece
bizim calistigimiz bolgelerde degil
[zmir, Antalya, Mugla’da kisa hatlar
biiyiik otobiislerle yapma imkaniniz da
yok. O illerde de bu araclarla tasintyor
yolcular. Tekirdag-Kirklareli 120 km 19
kisilik aracla 15 litre yakat tiiketiyorsam,
biiyiik otobiisle 35 litre yakat tiiketiyo-
rum. Yakat fiyatlarinin geldigi seviyeyi
herkes goriiyor. Bakim maliyetleri de
artt1. Ustelik biiyiik otobiis yatirim mali-
yeti de cok artt1. Eger bu imkantanin-
mazsa bu hatta tasimacilik yapmak
miimkiin olmaz. Biz bu diizenlemenin
kalic1 olmasini Ulastirma ve Altyapi Ba-
kanhg yetkililerinden talep ediyoruz.

Siiper belge

Bir ara ¢cok konusulan Siiper Belge
konusu vardi. Bakanligin tekrar bu ko-
nuda calisma yapmasini ve tasimacila-
rin daha verimli sekilde calismasini
saglayacak bir yapiya yoneltilmesi ge-
rektigine inantyorum. Ben belgemdeki
araci turizm tarafinda kullanmak istedi-
gimde veya tarifelide niye
her seferinde 400-500 lira

kullanim imkaninin stirekli hale getiril-
mesini talep ettiklerini belirtti: “Yonet-
melik degisikligi yayinlandiktan sonra
bazi firmalara bu tasitlarla ilgili 5 yillik
siire verilirken bizim icin bu siire y1l so-
nuna kadar. Bunu anlamakta zorlaniyo-
ruz.
Ancak biz, Yonetmelik ciktiktan
sonra belgemize 18 koltuk tistii araglar-
dan kaydettirdik ve su anda belgemize
kayith 20 arag var. Bu sadece bizim fir-
mamizda. Diger illere baktiginizda
1000-1500 civarinda bu tiir arag var. Biz
bu tasitlarla Tunceli’den Elaz1g ve Erzin-
can’a tasimacilik yapiyoruz. Tunceli-
Elaz1g aras1 145 km.Tunceli-Erzincan ise
138 km.Yonetmelik degisikligi olmada-
nonce bu iki il arasindaki tasimalarimizi
biiyiik otobiislerle yapmak zorunda ka-
liyorduk ve bu bize ¢ok agir maliyetler
getiriyordu. Ustelik otobiisler zaten tam
anlamiyla dolmuyordu. Bilinen nedenle
yolcu talebi zaten ¢ok daha diisiik.
Biiytik otobiislerle yakat tiiketimi de ¢cok
daha fazla oluyor. Oysa bu tasitlar hem
dolu gidiyor hem yakithem bakim mali-
yeti cok daha diisiik. Biiyiik otobiislere
gore isletme maliyetimiz ylizde 50 daha
diisiik. Ayrica bu araclardaha seri se-
kilde hareket ediyor. Mesafe de kisa ol-
dugu icin yolcunun biiyiik otobiis
konforubeklentisi de yok. Tunceli’den
Elazig Havalimani'na Devlet Hava Mey-
danlar ile yaptigimiz sézlesmeye gore 3
ayda bir 50 bin TL kira bedeli karsili-
ginda kisi bas1 50 TL’ye yolcu tasiyoruz.

D2 ile tarifeli tastmacilik
yapiliyor

Bolgede D2 belgesine kayith olarak
faaliyet gosteren firmalar, bu tiir tagit-
larla grup tasimasi yapmasi gerekirken
tarifeli gibi seferler diizenliyorlar. Cok

Birol Cetin

biiyiik bir engellemeyle de karsilasmi-
yorlar. D1 belgeli tasimacilara zarar veri-
yorlar. Biz kayit altinda c¢alisirken onlar
kayit dis1 tasimacilik ile vergi de 6demi-
yorlar. Boylece bize gore cok daha
diisiik fiyatlarla bu isi yapabiliyorlar. Ba-
kanligin bu konuda da denetim yapma-
sin1 istiyoruz.

18 koltuk ve iistii tasitlar
uygun

18 koltuk araclar kullanim hakkinin
siirekli hale getirilmesini, 6zellikle Ulas-
tirma ve Altyap1 Bakanligi’'ndan talep
ediyoruz. Pandemi siireci sektoriimiizii
cok yordu. Maliyetlerimiz inanilmaz
artti. Yeni otobiis yatirimi yapmak hig
kolay degil. 200 km’'nin {izerindeki hat-
larda yolcular biiyiik otobiisle seyahat
etmek istiyorlar. Bu araclar1 bu hatta
koysak da yolcu biiyiik otobiis konfo-
runu gordiigii icin seyahat etmek iste-
mez. Ama 200 km altindaki hatlarda bu
tasitlarla yolcu tasimak ¢ok daha az ma-
liyet getiriyor. H

para 6demek durumunda
kalayim ki? Halihazirda B1
ve B2 belgemiz var. B1'i olan
B2’yi de yapsin demiyoruz,
iki belgesi olan, tasitlarini iki
belge kapsaminda da kulla-
nabilmeli. Zaten 6zmal tasit-
lar bunlar.

Isletme maliyetleri
yiizde 50 diistii

VIP Tunceliler Turizm
yetkilisi Birol Cetin, Yonet-
melik degisikligi sonrasinda
belgelerine 20 tasit kaydet-
tiklerini ve bu tasitlarla Tun-
celi’den Elazig ve Erzincan’a
tasimacilik yaptiklarini belir-
terek, 18 koltuklu tasitlarin

Isuzu’dan Anex Tour’a 17 yeni NovoLux otobhiis

Bayi Gelistirme Miidiirii Naz Ozki-

@ Allison

nadolu Isuzu, Anex Tour’'un

Aglosuna ekledigi 17 NovoLux
tobiisiin teslimatini 1 Aralik

2021 Carsamba giinii Antalya’da
diizenlenen torenle gerceklestirdi.
Turizm operatdrii ANEX tour filo-
sundaki Novolux’lere 17 adet daha
ilave etti.

Torene, Anex Tour Genel Koor-
dinator & Yonetim Kurulu Uyesi
Mehmet Kasan Giineysu, Chief
Operating Officer (COO) Aydin Ya-
sayacak, Genel Miidiir Vural Ka-
rasu, Tiirkiye Operasyon Miidiirii
Savas Aktuz, Anadolu Isuzu Satis
Direktorii Yusuf Teoman, Bayi Ka-
nal1 Yoneticisi Ferhat Sancakli, Ti-
cari Pazarlama ve Bayi Gelistirme
Yoneticisi Ali Basaga, Pazarlama ve

rim, [suzu Antalya Esay Bayi Yone-
tim Kurulu Bagkani Ali Goytik,
Genel Midiir Erkan Goytik, Satis
Miidiirii Muhsin Civilibal katildi.

Tiirkiye disinda Almanya, Rusya
ve Dubai gibi farkli noktalarda ofis-
leri bulunan Anex Tour, 25 yildir
kurumsal ve bireysel turizm ala-
ninda faaliyetlerini basariyla siirdii-
riiyor. 20 yili askin siiredir bolgede
faaliyet gosteren Anadolu Isuzu An-
talya Bayisi Esay Otomotiv aracili-
giyla satis1 gerceklestirilen NovoLux
miisterinin konforunu, kaliteyi 6n
planda tutan isletmelerin ve kulla-
nicilarin tercihi oluyor. Novolux is-
letme maliyetlerindeki ekonomisi
ile de dikkat cekiyor.

Transmission.

7.
Daha Konforlu Surus,
Daha Konforlu Ulasim

Allison tam otomatik sanzimanlar, kesintisiz vites gecisleri sayesinde yolcularinizin sarsintisiz ve konforlu
ulasimini garantiliyor. Allison’in Kesintisiz Glg¢ Teknolojisi™, strtculer icin her kosulda hassas ivmelenme ve
manevra kabiliyeti sunuyor. Allison’in tamamen hidrolik tork konvertérd, minimum asinma ve yipranma ile
rakipsiz bir gtvenilirlik saglyor ve araclarinizin calisma sdresini maksimuma tasiyor.
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Istanbul Ticaret Odasi (ITO)
22 Nolu Sehirici Yolcu
Tagimaciligi Meslek Komitesi
ve istanbul Tagimacilar Birligi
Dernegi (ISTAB) yonetimi
sektorde yasanan sorunlari ve
¢6ziim onerilerini goriismek
tizere, kahvaltili bir istisare
toplantisi diizenledi.

Haber: Erkan YILMAZ

oplanti, 18 Kasim 2021 Persembe
I giinii, Istanbul Ticaret Odasi Ce-

mile Sultan Korusu Tesisleri Kir-
tepe Salonu’nda gerceklestirildi. ITO 22
Nolu Sehirici Yolcu Tasimacilig1 Meslek
Komitesi Bagskani1 Koksal Yiizbasiogul-
lar, toplantiy1 diizenlemekteki amaclari-
nin sektor temsilcileri olarak bir araya
gelerek, istisarelerde bulunmak oldu-
gunu belirtti. Kademeli saat uygulamasi-
nin sektor icin cok 6nemli oldugunu
ifade eden Koksal Yiizbasiogullar, “Ka-
demeli saat sektoriimiize bir ivme ka-
zandirabilecegi gibi kamu tarafinda da
cok faydali sonuclari olacaktir. Uygu-
lama ile yakit ve zaman tasarrufu elde
edilecek” dedi. Yiizbasiogullari, okul {ic-
retlerinin de, asgari {icretin de devlet ta-
rafindan belirlenmesine gerek
olmadigini da dile getirdi: “Bence islet-
meler calistirdig1 personele yonelik
zammi kendileri verimlilige gore belirle-
meli. Okul tarafinda ticreti veli 6diiyor,
fiyati UKOME belirliyor. Birakin veli al-
dig1 hizmete gore bir ticret 6desin. As-
gari ticrete de bir sinir koymak gereksiz,
hak ediyorsa 5 bin TL de verelim.”

Sektoriin kurtulusu
kademeli saatte

ISTAB Bagkam Turgay Giil: “Pan-
demi siirecinde kademeli saatle ilgili bir
adim atilmisti. Ancak uygulamada ¢ok
verim alinamadu. Biz yine de kademeli
saat talebimizin 1srarcisi olmaya devam
edecegiz. Sektoriimiiziin kurtulusu ka-

demeli saatin hayata gecirilmesi ile
miimkiindiir. Aralik ay1 genelde sozles-
melerin yapildigi siirec, herkes kendi
isine odaklansin ve fiyatlandirmalarim
cok dikkatli yapsin. S6zlesmelerinizi 6 ay
sonra gilincellemenin de olacag sekilde
yapin. Kurumun fesih hakki olduguna
gore, siz de kesinlikle fesih hakkinizla il-
gili madde koyun. Akaryakit maddesini
koymay1 unutmayin. Pandemide teda-
rik¢iyi biiyiik oranda kaybettik. Tedarik-
¢inin para kazanmasini saglamak
zorundayiz. Subat ayindaki tatil sonra-
sinda okul ticretlerine yonelik yenilenme
talebimizi ITO kanaliyla gonderdik.”

Okullarla ilgili fiyat farki
istiyoruz

ITO 22 Nolu Sehirici Yolcu Tagima-
cihig1 Meslek Komitesi Uyesi Ahmet Ka-
rakas: “Biz pandeminin etkilerini
yasadigimizi diistiniiyorduk ama pande-
miyi okullar acildiginda yasamaya basla-
dik. Kendi firmam adina, yaklasik 40

Koksal Yuzba§|ogullar|, Reyhan Seker, Turgay Giil,
Levent Birant, Ahmet Karak|§, Metin Uludag,

Aziz Bas, Deniz Karslloglu, Ahmet Akgeng

kadar eksik aracla okullara hizmet ver-
meye basladim. Herkes bu siirecte 6ze-
lestiri yapmali. Firmamda c¢alisan
tedarikgilerin ylizde 10’u fiyat revizyonu
istedi. Sozlesmeleri yenilemek zorunda
kaldim. Okullarla ilgili fiyat farki istiyo-
ruz. Hicbir taahhiit vermedigimiz halde
okullardan para kazanamiyoruz. Bizim
fiyatlarimizi kamu belirlememeli.
Madem kamu yarari ise en azindan tica-
ret odasi belirlemeli. Bunun icin gayret
gostermeliyiz."

Teklif verirken dikkat!

ISTAB Bagkan Yardimcisi1 Aziz Bas,
katilimcilarin sorularini da cevaplandi-
rarak degerlendirmelerde bulundu:
“3700 plaka ile ilgili durum. IBB onay-
lad1. 3700 plaka icinde yaklasik 350’si
alindi. Gerisi alinamiyor. Arac yok. Pla-
kay1 almak icin 66 bin TL para verilecek.
3700’{in biiyiik cogunlugu sektérden ¢ik-
mis ve biiyiik ihtimalle geri donmeye-
cekler. Okul Servis Araglar1 Yonetmeligi,
dort bakanlhktan bir bakanhga diistirtil-
meli. Kademeli saat bu sektoriin nefes
almasi icin sart. Biirokrasiye bunu anla-
tamiyoruz. Aralik sonunda teklifler verir-
ken dikkat olun. Asgari iicret zamlarinin
tekliflerinizde yer almasina dikkat edin.”

Sektoriimiize saygimiz yok

TURPORT Turizm Genel Miidiirii
Deniz Karshoglu: “Dile getirilen goriis-
lere katildiklarim da var katilmadiklarim
da, ama sunu sdylemek istiyorum: Bas-
larken kac kisiydik simdi kac kisiyiz.

Bizim kendi-
mize, sektorii-
miize saygimiz
yok. Bu tarz
toplantilarda
cok daha fazla
temsilcimiz ol-
masi gereki-
yordu.
Buradaki in-
sanlara saygi gosterilmesi acisindan top-
lantinin sonuna kadar kalinmalrydi.
Gergekten biiyiik hayal kirikligina ugra-
dim, ¢iinkii hepimizin isi giicii var, di-
gerlerinin de buraya zaman ayirmasi
gerekiyor.”

Yangin var, ortalik yantyor

ilkem Turizm Yonetim Kurulu Bas-
kani1 Ali Bayraktaroglu: “Her sey iyi
glizel, ama burada ‘yangin var’ diyeni
duymadim. Eline kova alani da gérme-
dim. Yangin var ortalik yaniyor. Bu is se-
neye, ondan sonraki seneye de
diizelmeyecek. Temennilerle bu gemi
yluiriimez. Biz 6nce radikal kararlar alma-
liy1z. Radikal kararlar icinde biitiin etik
anlagsmalar olmali. ISAROD secimleri ile
ilgili de bence dibine kadar taraf olun-
mali. Tedarikgisiz bu sektér olmaz. Su an
araba yok, sofor yok. Yoklar sektorii
olduk. Gemi hasar aldi. Firtina var. Acik
denizdeyiz, batanlar olabilir. Ben ken-
dimi de bunun i¢ine koyuyorum, onun
icin dikkat etmemiz gerekiyor.”

S

Esat Ylldlrlm Ali Bayraktaroglu, Halim Aydln

Berkant Durukan, Vahit Kaya
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Yonetmelikte degisiklik guinleri

Kanun ve yonetmelikler
bugiiniin ihtiyaclari
yaninda gelecek giinler
de dikkate alinarak
hazirlanir. Buna ragmen
cesitli gelismeler
karsisinda yetersiz kalip,
yenilenme ihtiyaci
duyulur. Karayolu
Tasima Kanunu’nda
cesitli eklemeler,
degisiklikler ve iptaller
oldugunu goriiyoruz.

anunlarin degistirilmesi daha zor
Koldugundan, sik sik degistirilmesi

s6z konusu olabilecek detay
noktalar yonetmeliklere birakilir. 25
Subat 2004'te yayinlanan ilk Karayolu
Tasima Yonetmeligi'nde 8 kez
degisiklik yapildi. Degisiklikle diizeltme
yetersiz kalinca 11 Haziran 2009’da
yeni bir Yonetmelik yayinlandi. Bunda
da 10’u askin degisiklik yapildigini
hatirhyorum. 8 Ocak 2018'de
yayinlanan 3’tinci Yonetmelikte de
bugtine kadar 9 degisiklik yapildigini
goruyorum.

Onceki yillarda, havalimani
tasimalari kargo ve dagitim isleri gibi
konularinin 6ne ciktigi bazi 6zel
degisiklikler oldu. Ama artik bazi
ihtiyaclar birikmis olabilir.
Tecriibelerime de dayanarak uzun
olmayan bir stirede degisiklik olmasini
bekliyorum. Belki de yeni bir
Yonetmelik cikar. Ustelik 6zellikle de
yil sonlarinda degisikliklerin yapildigina
da sikca rastlanir. Bu nedenle bazi
konulari hatirlatmakta fayda gordim...
Once Yonetmelik kapsamina iliskin
hususlar.

Belediye alani ici yetkiler

Kapsama iliskin en 6nemli konu
bence bu. Yonetmelik, Belediye
Kanunu ve Buytiksehir Belediye Kanunu
htkdmlerinin sakli oldugunu belirtiyor.
Peki, bunun anlami, kapsami ne?
Bakanligin verdigi belgelerle belediye
alani icindeki (btytksehirlerde tim ilici
oluyor) tasima yapilip yapilamayacagi
sorusuna cevap verilsin. Buna gore de
yetki belgelerinin tanimlari
netlestirilsin, gerekirse genisletilsin ve
daha iyi aciklansin. Keza Karayollari
Trafik Kanunu’na gore belediye alani
icindeki yolcu tasimacihigi icin
belediyeden izin zorunlulugu acik
olduguna gore bu tasimalar Bakanlik
belgeleriyle izin almadan yapilabilir
mi? Yapilamaz... Ama ‘yapihir’
diyorsaniz, Kanunun bu maddesinin
degistirilmesini saglayin.

Servis tasimalari

Bazi tartismali hususlar nedeniyle
servis tasimalari bu Yonetmelikte
kapsanmayip ayri bir Yonetmelige
birakildi. Ozellikle belediye alanina
iliskin belirsizliklerin bunda roli var.
Bunlar belirlenmeden Servis Tagimalari
Yonetmeligi hazirlanamayacak gibi.
Bugiin belediye alani ici servis
tasimalarini bir yana birakip Bakanhgin
yetki alanindaki ilici, illerarasi, 6grenci
ve personel tasimaciligini netlestirmek
mumkin degil mi? Mevcut durum fiilen
bunlarin D4 tira yetki belgeleriyle
yapilmasini gostermiyor mu?

Havalimani tasimalari

Bir tasimanin havalimanina iliskin
(havalimani-sehir-havalimani) olmasi
bunun karayolu tasimasi olmasini
ortadan kaldirir mi2 Kaldirmaz ise bu
tasimalar, karayolu tasimalarina iliskin
kanun, yonetmelik ve diger
diizenlemelerle yetkilere tabi olmak

Dr. Zeki
Donmez

zeki.donmez@tasimadunyasi.com

zorunda degil mi? Havalimanlarina
iliskin bir Yonetmelik, buna aykiri bir
bicimde tasima hakki verebilir mi? Eger
bu Yonetmelik gecerli olacak ve
havalimani tasimalari da buna gore
yapilacak olursa biyiksehir icinde
belediyelere, iller arasinda bakanlik
belgelerine ortak ¢cikmis olur ve oluyor.
Kacamak yollari birakip Yonetmelikte
bu husus net olarak belirtilsin.

18 koltuk ve tisti
otobiisler

Bu tasitlarin D1 belgeli tasimalarda
kullanimina gecici izin verildi. Bu izin
yil sonunda bitiyor. Acaba bunlarin
kullanimina iliskin herhangi bir sorun
yasandi mi? Bunlardan zarar goren
oldu mu? Gordiiyse neden zarar gordii?
Bu tasitlar zaten yolcu tagima
yeterliligine sahip degil mi? D2 ve D4
belgeleri ile yolcu tasimalarinda zaten
kullantlmiyor mu? D1 belge alimi 2-3
tasit seklinde degil, 150 koltuk sartina
tabi olduguna gore bunlarla belge
aliminda haksizlik olur mu? Nasil
olabilir! Bu tasitlar biiytk otobislere
gore ucuz imis, pahali mi olmali?
Ozellikle pandemi déneminde isi daha
da zorlastirarak sadece az sayidaki
glclt tasimacinin para kazanmasi
yontinde kosullari zorlamakta ne fayda
var? ‘Efendim az koltuklu tasit
kullanilinca otobisctilere, minibtsci
denirmis’, D2'cilere boyle deniyor mu?
Bunlari soyleyenlerin,
eger firmasi varsa,

kadar D1’lerin korunmasi, tlkenin tasit
parkindan daha verimli yararlanilmasi
imkanini verir. Zira bu belgelere
yazilacak tasitlar hem tarifeli hem de
tarifesiz seferlerde bir suc
olusturmadan, ayri belge almadan,
bayramlarda Bakanliktan bir izin
beklemeden kullanilabilecektir.
Kullanimi kalicr hale getirildiginde 18
koltukludan, getirilemediginde ise 25
koltukludan ktictik tagitlarin D1
belgelerine kayit yasagi surebilir. Bu
durum bazi sorunlari ortadan
kaldiracagr gibi kicuk tasit kullanma
hakki da sadece D2’lerde kalmis olur.
Benim hicbir belgem yok.
Dolayisiyla kimsenin tarafinda degilim.
Ben D1 ve D2 belgeleriyle toplu
tasimacilik yapmakta olan tiim
otoblisctilerin yanindayim. Dogru
bildigimi de soylerim, kimin kizacagi
veya alinacagi umurumda olmaz.

Tasimacilara acentelik
hakki

Tasima yetki belgesi sahipleri merkez
ve subelerinde, acente yetki belgesi
almaksizin, sozlesme yapip Bakanliga
bildirerek kendileriyle ayni tiir yetki
belgesiyle tasimacilik yapanlara (D1-D1
gibi) acentelik hizmeti verebilmelidir.
Boylece tasimacilar ek bir gelir elde
edebilirler. Bu sozlesmeler iki tarafin
birbirine acentelik hizmeti vermesi
seklinde de olabilmelidir. Bu durumda
iki taraf da acentelik hizmeti satin
almaktan kurtulabilir.

Serbest piyasa esastir

Kendisinin tilke menfaatlerini daha
ivi bildigini zannedenler bunun
dogrultusunda serbest piyasa karsiti
oneriler sunuyorlar. Bunlara tavsiyem
boyle bir partiyi iktidara getirmeleri,
yoksa boyle bir parti kurmalaridir.
Ustelik Karayolu Tasima Kanunu’nda

tasimalarin serbest rekabet ortaminda
gerceklestirilecegi esas olduguna gore
Yonetmelikte buna aykiri diizenlemeler
yapilmasi haksizlik olur, yanhslik olur.
Birakiniz kanunda yer almayan hususlar
yonetmelik ile degil piyasa tarafindan
belirlensin.

Bitirirken

Yukaridakiler dahil pek cok konuda
daha detayli yazilar yazdim. Benim
bunlari yazmakta hicbir menfaatim yok.
Sadece mevcut bilgi ve deneyimlerimi
tlke yararina sunmaya calisiyorum.
Hepsi o kadar. Umarim yonetmelik
yapanlar zahmet edip bu yazilarima
eskiler de dahil bir g6z atarlar.

Not-1: Tasima yetki belgelerinin yeni
aliminda ve yenilenmesinde, tasit
muayenelerinde ve trafik ile tasima
mevzuatina iliskin cezalarda artisa
neden olacak yeniden degerleme orani,
ytizde 36,20 olarak belirlendi. Bunun
aynen uygulanmasi tasimacilarin
yuklerini cok artiracak. Bu nedenle
uygulamaya esas olacak daha duistik bir
oranin belirlenmesi ve uygulanmasi
yerinde olacaktir.

Not-2 Mevzuata aykiri tasimalarin
onlenmesi ve bireysel otobiis
sahiplerinin menfaatlerinin korunmasi
gibi amaclarla D2 belgelerinin aliminin
kolaylastirilmasi ve/veya sozlesmeli tasit
kullaniminin sinirlandiriimasi tirtinden
Yonetmelik degisiklik onerilerinin de
yapildigini gériyorum. Bu yazi icinde
yer veremedigim bu konuyu
onumuzdeki kisa donem icinde
gazetemizin internet sitesinde
yayimlayacagim.

Bu ilana uikiayarak

daha genis bilgi
alabilirsiniz.

kendileri almazlar olur
biter. Artik bu
diizenlemeyi kalici hale
getirelim olsun bitsin.
Zaten bu yil kaydedilmis
olanlar ¢ope
atilamayacagina gore
sistem icinde olmaya
devam edecekler. Bir de
sunu belirtelim ki, bu
tirden kicik 6zmal
otobusler ile buyk
tasitlarin sozlesmeli
calistirllmasi gibi bir
imkan zaten yok. Bu
tasitlar sadece ihtiyag
duyulan hat ve seferlerde
kullanilir. Istanbul,
Ankara, izmir, Antalya,
Adana, Konya, Bursa gibi
sehirlerarasinda hi¢ 18
koltuklu, 25 koltuklu
veya 30 koltuklu otobiis
hatta 2+1 dtizenindekiler
hari¢ 35- 40 koltuklu
otobdslerin tarifeli
seferlerde kullanildigini
goriyor musunuz?

D1’lere tarifesiz
tasima hakki

D1 belgeli tasimacilar
D2 belgelilerin her tirlt
yeterliligine sahip. Bunun
en gtizel kaniti Bakanliga
gidip D1 belgesini iade
edip, hicbir sart
kosulmadan D2 belgesi
alinabilmesi. Ayni
belgeden iki tane
alinmasi mimkin olsa
iki D2 alacak asgari
6zmala sahipler. Oyleyse
D1 belgelerine tarifesiz

BIGSEE
PRODUCTDESIGN
AWARD 2021
WINMER

Odiil avcisi
Territo U

Kisa ve orta mesafe toplu ulasim igin tasarladigimiz Territo U, Avrupanin en énemli
tasarim yansmalanindan olan BigSEE Product Design Awards’in Mobilite ve
The European Product Design Award’in Ulastirma / Toplu Tasima
kategorileri icin verilen dd(llerin sahibi olarak bizi gururlandird.

tasima yapma hakki
verilmelidir. Zaten
mevcut olan durum
haksizliktir. Bu 6neri bir
hakkin teslimi oldugu

G Kog

Li4 5857 (444 OTKR] [ cormercial stokar cam.tr [0 /Owekaras B /OwkarTe [ iOlakarTicaritraciar

Otokar

—— Dogru karar —
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TEMSA’nIn Ankara’daki yeni otobis bayisi

Seref Oto’nun hedefleri buyuk

Temsa’nin otohus uretiminin

yuzde 15’ini hiz satmak istiyoruz

4 yil 6nce TEMSA’nin
Mitsubishi satis yetkili bayisi
olduklarini belirten Ankara
merkezli Seref Oto’nun Genel
Miidiirii Alpay Eriz, “Son 3
yildir arac satisinda lider bayi
olduk. Simdi TEMSA Prestij
driinlerinin de satis yetkilisi
olduk. Mitsubishi satisinda
oldugu gibi 2022 yilinda
otobiis satisinda lider bayi
olmayi hedefliyoruz. TEMSA
dretiminin yiizde 15’ini biz
satmak istiyoruz” dedi

Roportaj: Erkan YILMAZ
yilinda Mitsubishi'nin arac-

1 9 9 lara servis hizmeti vermek

tizere TEMSA ailesi biinyesine katilan
Ankara merkezli Seref Oto, 2017 yilinda
Mitsubishi araglarin satisini da {istlendi.
2021 yilinda ise Seref Oto bu kez yeni bir
adim daha atarak TEMSA Prestij yetkili
saticilar arasina katildi.

Mitsubishi satisinda Tiirkiye
birincisi

Seref Oto Genel Miidiirii Alpay Eriz,
Mitsubishi araclarin satigini tistlendik-
leri 2017 yilindan beri en ¢ok arag satan
bayi olduklarini belirterek, “Son 3 yildir
da Mitsubishi arac satisinda Tiirkiye bi-
rincisiyiz. TEMSA’'nin toplam Mitsubishi
satisinin ylizde 28’ini biz yapiyoruz.
Fuso Canter Kamyon {iriin grubunda ise
son 3 yildir ylizde 22 civarinda satis1 biz
yapiyoruz. 2020 yilinda toplam arac sati-
simiz 900’un tizerinde. 2021’'in ilk 10
aymnda 110 kamyon, 970 adette binek ve
pikap satisimiz var. Otobiis bayiligimiz
cok yeni olmasina ragmen 7 civarinda
Prestij satisimiz oldu. Bu yili kamyon ta-
rafinda 160 adet satis ile kapatacagimizi
diisiiniiyoruz” dedi.

Fuso Canter ve Prestij
araclardan miisterimiz
menmun

Fuso Canter tarafinda da miisteri-
nin ¢cok memnun oldugunu gozlemli-
yoruz. Ozelikle yakit konusunda
memnuniyet cok yiiksek. Prestij arac-
larda da biz satis tarafina girmeden
once de sahada miisterinin memnun
oldugunu ve yakat tiiketimi nokta-
sinda da yiizlerinin giildiiglinii gorii-

yoruz.

i

F Bl

2022’de 400 Canter satisi

Su anda 6zellikle kamyon tarafinda
cok ciddi bir miisteri talebinin olduguna
dikkat ceken Alpay Eriz, “Ara¢ temini
noktasinda ciddi sikintilar var. Bekleyen
bir cok miisterimiz var. Bu y1l alamayan-
lar 2022’de bu alimi1 yapacaklar. Yine
kamyon pazarinda hareketlilik stirecek.
Bizim satisimiz yeni ara¢ teminine bagl.
Eger arag gelirse 400’lin lizerinde bir
kamyon satisimizin olacagini diisiiniiyo-
ruz” dedi.

Basarili olmamizdaki etkenler

Alpay Eriz, son 3 yildir Mitsubishi sa-
tisinda lider bayi olmalarinin nedenle-
rini de su sekilde acikladi: Bizi basariya
gotiiren en 6nemli etken disiplinli calig-
mamiz, miisteriyle iyi diyalog kurmamiz
ve siirecleri iyi takip etmemiz, miisteri
sikayeti sifir olmasi. Basarimizda uzun
yillar servis hizmeti veriyor olmamizda
onemli bir etken. Mitsubishi satisina
baslamamiz 4 y1l oldu ama 10 kisilik eki-
bimiz bu konuda cok tecriibeli. Ben 26
yildir arag satis1 alaninda ¢alistyorum.
Bunun son 12 senesi Mitsubishi tara-
finda gecti” dedi.

Servis tarafinda is hic
durmadi

Yeni ara¢ temininde yasanan sikinti-
larin mevcut araclarin bakiminin 6ne-

TEMSA ailesi icinde olmaktan
sevingli ve gururluyuz.
Yoneticilerimiz her konuda destek
oluyor. Her zaman yanindayiz. En
kotii glinlerimizde bile yanimizda
oldular.

mini de biiyiitt{iglinii de belirten Alpay,
“Servis tarafimiz pandemi siirecinde hig
durmadan calisti. Is oldu. Eskiden araba
cok olurdu, biz miisteriyi arardik ve
talep yaratmaya calisirdik. Simdi talep
yaratmaya gerek kalmadi. Asir1 talep var.
Bu siirecte yeni eleman istihdami dahi
oldu. Herkes mevcut aracina daha ¢ok
0zen gostermeye basladi. Ankara’da 26
yildir servis hizmeti vermenin avantaj-
lar1 cok oldu” dedi.

Otobiiste biriken bir talep var

Pandeminin baslamasiyla birlikte
otobiis alim satiminda ¢ok ciddi diistis-
ler yasandigina dikkat ¢eken Alpay, “Son
iki yildir yeni aracg yatirimina yonelik bi-
riken bir talep var. Ama pandemi siireci
de devam ediyor. Yolcu tarafindaki miis-
terilerimiz su anda
onlerini géreme-
dikleri icin de alim
konusunda karar-
siz kalabiliyor.
Pandemi siireci
kontrol altina alin-
diginda ben oto-
biis tarafinda da
cok ciddi bir hare-
ketlilik olacagina
inantyorum” dedi.

Miisteriyi havalandirmaya
calisiyoruz

Alpay Eriz, yasanan bu zor siirecte
otobiis yetkili saticihigini istlenmelerinin
nedenlerini de su sekilde agikladr: Bizim
zaten bir miisteri kitlemiz var. Bu miisteri
kamyon da, pikap da aliyor. Ayn1 miisteri
otobiiste kullaniyor. Zaman zaman oto-
biise yonelik konusmalar oldugunda biz
yonlendirmelerde bulunuyorduk. On-
larda ‘tirtin grubunuzda niye otobiis yok’
grubunuzda dedikleri oluyordu. Biz de bu
talebe ‘cevap verelim, hazir ekibimiz de
var’ dedik. Sagolsun Temsa Yurtici Satis
Direktorii Sayin Baybars Dag ve Otobiis
Satis Miidiirii Irfan Ozsevim bizi destek-
ledi ve otobiis satis yetkili bayi de olduk
Onlara cok tesekkiir ediyoruz. Biz otobiis
satislarina da basladik. Miisterilerimizi
belli programlar dahilinde ziyaretler ger-
ceklestirerek bir talep olusturmaya calisi-
yoruz. Bizim tabirimizle, “Miisteriyi
havalandirmaya calisiyoruz” Su anda
bizim sahada yaptigimiz ¢alismalarinin
olumlu sonuclarini éniimiizdeki do-
nemde alacagiz. Ciinkii hi¢ umulmadik
yerlere de ziyaretler yapiyoruz. Bizim
amacimiz sadece sektérde mevcut miis-
terilere ulasmak degil, sektor disindaki
miisterilere de ulasarak onlara da otobiis
satmak” dedi.

Otobiiste de hedefimiz biiyiik

Otobiis satisinda da yiiksek hedef be-
lirlediklerini aciklayan Alpay Eriz, “Mitsu-
bishi tarafinda adetlerimiz yiiksek oldugu
icin otobiis satisi icinde hedefimizi yiik-
sek belirledik. 2022 yilinda TEMSA’'nin
tirettiginin yiizde 15’ini satmak. Eger arac
temini noktasinda sikint1 da olmazsa. Biz
hep umutlu ve olumlu bakiyoruz. Boyle
baktigimiz icinde olumlu sonuglar elde
ediyoruz” dedi.

Seref Oto ‘nun faaliyet alaninin sa-
dece otomotiv oldugunu da belirten
Alpay Eriz,”Hedeflerimiz yine otomotiv
alaninda biiytimek. Bir siire¢ sonunda
otobiislere yonelik de satis sonrasi hiz-
meti de vermeyi hedefliyoruz. Kamyon ve
pikap tarafinda sifir satisinin yani sira
ikinci el isi de yapiyoruz. Bir siire sonra
ikinci el otobiis tarafinda da calismalari-
miz olacak. Su an takas islemlerini de ya-
piyoruz” dedi. H




Silivri Motorlu Tasitlar Kooperatifi'ne

Otokar’dz

Otokar, halk otobiisii alaninda
iddiasini siirdiiriiyor. Kullanici
beklenti ve ihtiyaclarina uygun
olarak tasarlayip iirettigi Kent LF
otobiisii ile sektorde fark
yaratan Otokar, yeni teslimatini
S.S. 115 No'lu Silivri Motorlu
Tasitlar Kooperatifi'ne
gerceklestirdi. Basamaksiz alcak
girisi, genis ic hacmi, diisiik
isletme giderleri ve dayaniklihig
ile essiz bir konfor sunan 5 adet
Kent LF, diizenlenen torenle
hizmet vermeye baslad.

eni otobiislerin satisi,
-Y Otokar Bayii Atalay

Otomotiv tarafindan
gerceklestirilirken, Tiirkiye nin
yani sira pek cok iilkede
milyonlarca yolcuyu iist diizey
konforla tastyan Otokar Kent
LF'lerin teslimat toreni S.S. 115
No’lu Silivri Motorlu Tasitlar
Kooperatifi garajinda gerceklesti.
Torene, Mavi Marmara A.S.
Yonetiminden Tarik Demir,
Hakan Cetin, Rahmi iscen, Tekin
Recepoglu, Silivri Motorlu Tasitlar
Kooperatifi Baskani Biilent
Akbas, Atalay Otomotiv Satis
Miidiirii Emre Atalay, Otokar
Otobiis Bolge Satis Yoneticisi
Sebahattin Yilmaz, ara¢ sahipleri
Mehmet Cahit Kus, Caglar
Aygoren, Memduh Hiiner ve
Segit Feyzi Eroglu katild.
Torende Mehmet Cahit Kus,
teknik 6zellikleri, donanimi, satis
sonrasi hizmetleri, diisiik yedek
parca ve isletme maliyetleriyle
tim beklentilerini karsilamasi
sebebiyle Otokar’'in Kent LF
otobiislerini tercih ettiklerini
belirtti.

TOPLU ULASIMIN
GOZDESI: KENT LF

I¢ ve dis modern goriintiisii,
¢evreci motoru, tistlin yol
tutusunun yani sira ekonomik
olmasiyla da 6n plana ¢ikan Kent
LE disiik isletme giderleriyle de
kullanicisina her daim maliyet
etkin ¢éziimler liretmesini
sagliyor. Giiclii klimasi ile her
mevsim ferah yolculuk vadeden
arac, ABS, ASR, disk frenler ve
kapilarda sikismay1 6nleyici
sistemiyle maksimum giivenlik
sunuyor. Basamaksiz girisi ve tam
alcak tabani, engelli yolcularin
erisimine sagladig kolaylik ve
genis i¢c hacmi ile yolculara
modern ve essiz bir konfor sunan
Otokar Kent LE sahip oldugu
ozelliklerle Tiirkiye’de ve yurt
disinda sehir ici toplu
tasimacilikta biiyiik begeni
topluyor. m

Adet KENT LF otobii

SELiM YUHAY ILE
YOLLARDAKI

Ikmc ‘EQ’M

1 ADET MAXIMUS

MOTOR YAGI MAXIMUS
VE 2 ADET ADAM KiTi

ANTIFRIZ

Basvurulariniz Kazandirmaya
Devam Ediyor!

Agir vasita soforlerinin her daim yanlarinda olan Petrol Ofisi Maximus'un, ekranlarin sevilen yuzi
unli mimar Selim Yuhay ile birlikte kamyon soforlerinin ikinci evleri gibi gordikleri arac kabinlerini
bastan sona yeniledigi “Selim Yuhay ile Yollardaki ikinci Evim” programina basvuranlar,

birbirinden guzel hediyeler kazanma sansi yakaliyor. Hadi siz de hemen www.maximusadam.com'a
girip basvurunuzu yapin, bu hediye firsatini sakin kacirmayin.

= MAXIMUS

Petrol Ofisi DiZEL MOTOR YAGLARI
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Ongoriimiiz yok, plan yapamiyoruz,

hutce olusturamiyoruz!

Levent Birant: 40 yildir ticaret
alanindayim, farkh sektorlerde
de is yapiyoruz, ongoremedigi-
miz bir donem hi¢ olmamisti.
Her yil bir sonraki yila yonelik
yillik biitcemiz Kasim ayi so-
nunda biterdi. Gelir, gider biit-
cemizi yapar, hedeflerimizi
belirlerdik. Ama bu yil yapami-
yoruz.

Roportaj: Erkan Yilmaz

ersonel ve okul tasimaciliginin yani
sira sehirlerarasi alanda faaliyet gos-

teren Giirsel Tur, Efe Tur, izmit Se-
yahat ve Oz Emniyet'in Yonetim Kurulu
Baskani Levent Birant yasanan zor siireci
degerlendirdi.

Olacak sey degil!

Tiirkiye’de is yapmanin bir belirsizligi
kabul etmeyi de getirdigini belirten Levent
Birant, “Bugiin yasadigimiz ortamda ta-
mamen bilinmezliklerle dolu bir giine
baslhiyoruz. Hi¢ bu kadar zor bir dénem
yasamadik. Gelecege yonelik, 6ngoriimiiz
yok, plan yapamiyoruz, biitce olusturami-
yoruz. Her y1l bir sonraki yila yonelik yillik
biitcemizi Kasim ay1 sonunda tamamla-
mis olurduk. Gelir, gider biitgemizi yapar,
hedeflerimizi belirlerdik, ama bu y1l yapa-
miyoruz. Ciinkii ¢cok hizh bir degisim var.
Bu degisimin periyodu da yok, anlik inip
cikiyor, bu ortamda nasil 6ngorii olustu-
racaksiniz, neyin planini yapacaksiniz?

Ben 40 yildir ticaret alanindayim.
Farkli sektorlerde de is yapiyoruz. Ongo-
remedigimiz bir donem hi¢ olmamisti. As-
gari TUcretlerin cok ciddi oranlarda
yiikselmemesi yoniinde beklentiler var.
Burada olusacak rakamlar hizmet sektorii
icin ¢cok 6nemli bir parametre. Ciinkii
emege dayali bir sektoriiz. Asgari {icret
zammu sektoriin planlarinda belirleyici bir
nokta olacak” dedi.

Zarar kacinlmaz

Maliyet artislarinin ¢ok yiiksek oldu-
guna deginen Birant, “Okullarin acilma-
styla birlikte servis araci eksikligi ortaya
cikti. Bu durum 2021-2022 donemi i¢in 4-
5 bin TL civarinda 6ngordiigiimiiz servis
ticretlerini 6-7 bin TL'ler civarina getirdi.
Eyliil ayinda, UKOME'nin verdigi yiizde
15’lik zammin akabinde servis ticretleri
otomatikman yiizde 40-50 artti. Bunu
akaryakat fiyatlarindaki artislar takip etti.
Bu ortamda zarar etmemek miimkiin
degil. Eyliil ve sonrasinda gelismelerle bir-
likte ise yiizde 100’e varan maliyet artislar
ile yili karsilayacagiz. Bu maliyet artislarini
hizmet sundugumuz firmalara anlattik.
Bunu fiyatlarimiza yansitiyoruz, onlar da
ne uretiyorlarsa ona yansitiyorlar. Glintin
sonunda, bu hesaby, sabit iicret alanlar ve
belli bir gelir artis1 olmayanlar 6diiyor”
dedi.

Personel tagimaciliginda
asgari tarife

Sektorde haksiz bir rekabet ortamu ol-
duguna da dikkat ceken Levent Birant,
“Ulastirma ve Altyap1 Bakanhgy, tarifeli ta-
simalara yonelik zaman zaman taban-
tavan tarifesini yaymhyor. Bu da ¢ok
tartisma konusu oluyor. Ogrenci tagima-
ciligi icin bir fiyat tarifesi aciklaniyor ama
personel tasimaciliginda bir isin hangi
fiyat seviyesinden yapilacagina dair belirli
bir rakam yok. Burada en 6nemli adim as-
gari bir tarifenin hazirlanmasidir. Taban
fiyatin olmasi tedarikcileri de koruyan bir
uygulama olacaktir” dedi.
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Tedarik¢i de mutlu olmahi

Levent Birant, Istanbul’da c¢ok ciddi is
potansiyeli oldugunu ve firmalarin dogru
maliyetlerle hizmet sunma ¢abasi icinde ol-
masinin énemine dikkat cekti: “Sektorde
hicbir firma, artik, diisiik fiyat vererek hiz-
met sunma kapasitesinde ve giiciinde degil.
Sofor de, ara¢ temin etmek de cok zor. Pi-
yasanin sartlari tasima fiyatlarinin olmasi
gereken noktayi gosteriyor. Son 2 senedir
firmalara yapilan arag satiglar1 bireysel ta-
rafa gore ¢cok daha fazla. Ciinkii tedarikgi iyi
fiyata calismadig icin sistemden cikiyor.
Firmalar da ara¢ bulamadigi icin mecburen
0zmal yatirimi yapiyor. Bundan sonraki sii-
recte herkesin daha dogru bir hesap yap-
mas1 gerekiyor. Sunulan hizmette elde
edilecek gelirin yapilan yatirnmlar ve mali-
yetleri karsilamasi gerekiyor. Tedarik¢inin
mutlu bir sekilde calisacagi fiyat seviyesine
gelinmeli. Bugiinkii hesaplamalarda 16 ki-
silik bir minibiisiin aylik 15 bin TLlik ciroya
ulagmasi gerekiyor. 22 giin calistigin diisii-
niirsek bir aracin giinliik 600-700 TL geliri
olacak ki, bu seviyeye gelsin. Ama tek bir isle
bunu saglamak ¢ok zor. Biz bu gelirin elde
edilmesi icin kademeli saat talebimizi sii-
rekli dile getiriyoruz.”

Efe Tur satisi

Efe Tur'un Kamil Kog¢’a satis1 goriis-
melerinin siirdiiglinii de belirten Levent
Birant, “Sartlarin olusmasi gerekiyor.
Talepler var. Iki taraf da degerlendiriyor.
Uzun yol tarafi, servis tasimaciligindan
daha kotli durumda. 2 yildir zarar ediyor
ve en dip seviyede. Kurlara baktiginizda
da, arac fiyatlar1 cok artti. 8 bin otobiis
var sehirlerarasi tarafinda, ama yeni oto-
biis satis1 300-400 civarlarinda. Bu du-
rumda bu isleri stirdiirmek ne kadar
karh diistinmek gerekiyor. Uzun vadede
sehirlerarasindan tamamen ¢ikmayl
diistiniiyoruz. Kentici toplu ulasima
enerjimizi ve kaynaklarimizi ayirma dii-
stincemiz var. Clinkii siirdiirtilebilir bir
ticaret yok sehirlerarasinda. Sehirlerara-
sinda, en azindan 3 yil kadar normale
doniisiin pek miimkiin olmadigini go-
riiyoruz. Bu isin temelinde 6grenciler
var. Universitelerde hibrit egitime ge-
cildi. Yarisi var, yarisi yok. Binek arag se-
yahatleri ¢ok artti. Demiryollar1 hatlar
geliyor. Kamil Ko¢ daha uzun vadeli ba-
kayor olabilir. Bir iki ay icinde bu netlesir.
Olmazsa da firmamuzla ilgili bir sikinti-
miz yok. Dursa da biiyiik bir yiik degil.
Arag yenilemesi yapmayz. Bizim hatla-
rimiz zaten nis hatlar. Efe Tur, [zmit Se-
yahat ve Oz Emniyet yoluna devam
eder. Cok kaynak ve enerji harcadik.
Bunu bagka alanlarda degerlendirseydik
cok daha avantajli olurdu. 2022 i¢in se-
hirlerarasinda yatirim plan1 olmaz.
2023’e bakariz” dedi.

LEVENT BiRANT

R o

10 bin kisilik bir aileyiz ve
cok sikintili bir siireg
yastyoruz, ama yine de
umudumuzu kaybetmiyoruz.
Bu memleket bizim.
Umidimizi kaybettigimiz an
diikkani kapatip gitmemiz
gerekiyor.

Sofor sorunu biiyiidii

Bugiine kadar sektorde sofér sorunu
olmadigini belirten Birant, “Su an iyi sofor
bulmakta zorlaniyoruz. Giirsel Tur olarak
ufak araclarda 3 bin 250, midibiislerde 3
bin 750, otobiislerde ise 4 bin 250 TL olan
icretlerimiz yilbasinda en iyi ticretlerdi.
Su anda bu rakamlarin yiizde 15-20 daha
fazlasini vererek transfer etme cabalari
var. Internet site satiglarindaki artiglarla
birlikte sof6ér sorunu biiytidii. Orada 6-7-
10 bin TL'lere kadar {icret elde ediyorlar.
Soforlere daha iyi iicret verebilmemiz, ta-
sima fiyatlarinin daha iyi seviyelere gel-
mesi ile miimkiin olacak” dedi.

Okul iicretlerine giincelleme

“Okullarn servis hizmeti verecek firma
bulmakta zorlandiklarini biz sahada gorii-
yoruz” diyen Levent Birant, “Okullarin
ikinci donemine yonelik fiyatlarda bir
giincelleme talebimiz var. Yoksa bu isi ya-
pacak firma bulamayacaklar. UKOME’nin
yiizde 15 zammini yiizde 50’ye varan ma-
liyet artis1 coktan geride birakti. Servis hiz-
meti verilmesi isteniyorsa bunun bedeli

Sehirlerarasinda yeni
orgiitlenme

Sehirlerarasinda firma sahiplerinin
yeni orgiitlenme calismalarinin devam
ettigini de belirten Levent Birant, “Bu
yeni olusum, sektoriin kendi yapacag
planlamalara ve diizenlemelere odak-
lanmal. Esas sorun burada. Sektérdeki
verimsizlikte kim muhatap? Firmalarin
kendisi. Buna ¢6ziim bulacak olan da
yine firmalar. Ortak bilet satis platformu,
servislerin kaldirilmasi, sehicinde bilet
satis yerleri tizerinden bir birliktelik ser-
gilesin. Bu birligin bir iktisadi tesebbiisii
olur, orada bir avantaj saglar. Bir otobii-
stin ylizde 70 kapasitesi masrafa gidiyor.
Su andaki federasyon yonetiminde
olanlar {icretli calisanlar ve onlar bu isin
ekonomik olarak karini veya zararini
goren bir noktada degiller. Bu dernek
kurulusu 6nemliydi. Acil olarak iktisadi
isletmesi kurulup hizh sekilde bilet satis
otomasyonu, acente sistemi ve saat op-
timizasyonu yaparak, herkes icin bir ek-
megi nasil ikiye cikarinz diye bakmali.
Baska cikis yolu yok. Su anda bu is yapi-
labilir bir noktada degil” dedi.

Tiirkiye'nin Uluslararasi
Ulasim Operatorii

1989 yilinda hizmete baslayan
Giirsel, Tiirkiye'nin tamaminda
giinliik yaklasik 5.000’in {izerinde
aract ile 200.000 personel ve 40.000
ogrenciye, lilke genelinde 500’{in
tizerinde kurulusa hizmet veriyor.

Yolcu tasimaciliginda sektorel
lider olarak, Kent ici Toplu Tagima
Operatorliigii’nii uluslararasi plat-
forma tasityarak Urdiin’iin bagkenti
Amman’da Giirsel Autobus olarak,
sehir ici toplu tasima hizmetleri
icin, komple filo ve garaj yonetimi
hizmetlerini yiiriitiiyor.

Sehirlerarasi yolcu tasimaciligi
faaliyetlerini, Izmit Seyahat’le siir-
diirtiyor.

var. Ikinci dénem baglamadan en az
yiizde 20 zam gelecegini diisiiniiyorum.
Bununla ilgili belediyeye de, ITO’ya da ta-
lebimizi ilettik. Yeni zam almak zorunlu-
luk. Fiyatlar belli bir seviyeye getirilmezse
personel tasimaciligi tarafinda da bu
sorun olacak” dedi.

270 arac yatirimi yaptik

2021 y1hn1 270 arag yatirimu ile kapata-
caklarin1 da belirten Levent Birant,
“Biiyiik otobiis de, 27’lik grup ve HTA ile
binek ara¢ grubu da var bunun i¢inde. Pi-
yasadan ara¢ temininde sorun yasama-
saydik, bu kadar ara¢ yatirimi yapmazdik.
Okullar acilirken bu sorunu gordiik ve
bunun 100 adedini Eyliil ayinda aldik ama
bu araclara sofér bulamadik. Sirketteki
elinde belgesi olan herkesi araclara bin-
dirdik. Bakim grubundaki arkadaslar da
bu araclar kullandi ve Eyliil ayindaki si-
kintiy1 astik. Istanbul’ daki trafik sikigiklig
nedeniyle 5 bin arag ile verecegimiz hiz-
meti 7 bin aragla yapmak zorunda kaliyo-
ruz. Arag ihtiyaci da artacak, maliyetler de
artacak. 2022 Haziran aymna kadar bu
durum c¢ok degismeyecek” dedi.. B

Sektor lideri Levent Birant
ile Giirsel’in Kartal
Soganlik’taki merkezinde
goriistiik. Erkan Yilmaz

Urdiin’de toplu tagima faaliyeti

Urdiin’iin baskenti Amman’da toplu
tasima operasyonlarin 2019 Haziran
ayinda basladiginmi belirten Levent Bi-
rant, “Pandemi siireci orada da etkili
oldu. Ama is devam etti. 2021 Haziran
ayinda metrobiis hatlarinin birinci fazi
bitti. Temmuz ayinda metrobiisler calis-
maya basladi. Su an hem kentici ula-
simda hem de metrobiis tarafinda 136
aracla calisiyoruz. 135 araghk yeni bir
ihale yapildi. Otokar ihaleyi kazandi. Bu
araclarin igletimi ile ilgili siire¢c devam
ediyor. Arkasindan 2,5 sene icerisinde
metrobiisle ilgili yeni bir satin almay1
planhyorlar. En biiyiik aday biziz. Birkac
sene icerisinde orasi daha da iyi olacak”
dedi.
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Tiirkiye’den ihrac
edilen her 4 otobiisten
3’linii tireten
Mercedes-Benz Tiirk,
diinyanin dort bir
yanina otobiis ihrag
ederek bu alandaki
basarisini siirdiiriiyor.

ercedes-Benz Tiirk,
Ocak - Ekim 2021 done-
minde Tiirkiye i¢ paza-

rina 178 adet sehirlerarasi, 40
adet de sehirici otobiis olmak
lizere toplamda 218 adet otobiis
satis1 gerceklestirdi. Mercedes-
Benz Tiirk, Hosdere Otobiis Fab-
rikasi’'nda iirettigi otobiislerin
ihracatina da hiz kesmeden
devam etti.

dere Otobiis Fabrikasi'nda iireti-
len otobiisler, agirhikli olarak
Avrupa tilkelerine ihrag ediliyor.
Mercedes-Benz Tiirk tirettigi oto-
biisleri ayn1 zamanda Suudi Ara-
bistan, Katar, Reunion gibi farkli
kitalardaki bolgelere de ihrag edi-
yor.

Fransa’ya 105 otobiis

Otobiis Fabrikasi’'nda tiretilen
otobiislerin ihracati Ekim 2021’de
Fransa 105 adetle en fazla otobiis
ihracg edilen iilke oldu. Fransa’yl
26 adetle Italya takip ederken,
Avusturya’ya da 6 adet otobiis ih-
racati gerceklestirildi. Il

Mercedes-Benz Turk,
Turkiye’den ihrac edilen 4 otobusten 3’unu uretiyor.
ic pazara da 218 otobus satisi gerceklestirdi

En biiyiik ihracat pazar
Avrupa

Mercedes-Benz Tiirk’iin Hos-

Mercedes-Benz Tiirk Hosdere

SADECE TURKIYE’DE URETILEN

Mercedes-Benz Tourrider Kuzey
Amerika’ya ihrac edilecek

Kuzey Amerika pazarina 6zel olarak
gelistirilen yeni Mercedes-Benz Tour-
rider, Mercedes-Benz Tiirk Hosdere
Otobiis Fabrikasi’'nda iiretilip, ihrac
edilecek. Yeni Tourrider, Mercedes-
Benz markasiyla Amerika pazari i¢in
Hosdere’de tiretilen ilk otobiis olma-
sinin yani sira, fabrikanin paslanmaz
celikten tirettigi ilk otobiis olacak.
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Modern otobiisleri ile
50'den fazla iilkede
milyonlarca yolcuya toplu
tasimada iist diizey konfor
sunan Otokar,
Romanya'nin Ramnicu
Valcea Belediyesi
tarafindan acilan otobiis
ihalesini kazandi. 12
metre uzunlugundaki 16
adet dogalgazli Kent CNG
otobiis, 2022 yilinda
Romanyalilarin hizmetine
sunulacak.
O tokar, toplu tasima icin tiret-
tigi otobiislerle Avrupa pa-

zarinda biiylimeye devam
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ediyor. Basta Avrupa olmak iizere,
diinyanin 50’yi askin {ilkesinde 35
binden fazla otobiisti ile milyon-
larca yolcuya konforlu, giivenli se-
yahat imkani sunan Otokar; son
olarak Romanya'nin Ramnicu Val-
cea Belediyesi tarafindan acilan 16
adetlik dogalgazli otobiis ihalesini
kazandi. Otokar’in alternatif yakith

araclar konusunda sahip oldugu de-

neyim ile tasarlayip tirettigi 12 met-
relik Kent CNG otobiislerinin
teslimat1 2022 yilinda tamamlana-
cak. Otokar ayrica, araglarin 5 yil/
350 bin km boyunca bakim hizme-
tini de sunacak.

Otokar Genel Miidiirii Serdar
Gorgiic; "Biikres Belediyesi'nin ac-
t181 400 adetlik otobiis ihalesini ka-
zanmamizi takiben 2018 yilinda
kurdugumuz Otokar Romanya sir-

Rdya’ya dogalgazli
otobus ihracat:

ketimiz araciligiyla Romanya’da
biiylimeye devam ediyoruz. Son
olarak, Ramnicu Valcea Beledi-
yesi’'nin dogalgazl otobiis ihalesini
kazanmaktan biiylik mutluluk du-
yuyoruz" dedi.

Dogalgazli Kent
otobiisleri

Modern i¢ ve dis goriintiisii, cev-
reci motoru, al¢ak taban girisi,
yiiksek yolcu kapasitesi, iistiin
yol tutusu ve her mevsim ferah
bir yolculuk vadeden giiclii kli-
mastyla dikkat ¢ekiyor. ABS, ASR,
disk frenler ve kapilarda sikis-
may1 6nleyici sistem ile maksi-
mum giivenlik sunan arac; ayni
zamanda toplu ulasimda tist
diizey konfor vadediyor.

Karsan’dan Romanya’'nin

Deva Sehrine

26 Elektrikli Arac!
agin
mobilite
ihtiyaclarina

uyg¥in modern

toplu tasima

¢cozlimleri sunan
Karsan, 6 m’den
18 m’ye kadar sundugu elektrikli iiriin ailesiyle
tilkelerin tercihi olmaya devam ediyor. Daha 6nce
Romanya’nin bir¢ok sehrine elektrikli araglarini
teslim eden ve yiiksek adetli s6zlesmelere imza atan
Karsan, son olarak Deva sehri icin diizenlenen
elektrikli arag ihalesini kazandi. [hale kapsaminda
anlasma saglanan 22 adet e-JEST ve 4 adet e-ATAK'1n,
Deva Belediyesi'nin ilk elektrikli araglar1 olarak 2022
yilinin ikinci yarisinda kente sunulmasi planlaniyor.
Karsan'in bu ihaleyle birlikte, Romanya genelinde
gerceklestirdigi elektrikli arac satis1 ise 158 adede
yiikselmis oldu.

Otokar’in elektrikli otobiisii
Avrupa tanitimlari devam ediyor

Kent Electra Italya toplu
ulasiminda test edildi

tirkiye'nin lider otobiis iireticisi Otokar, 12
I metrelik elektrikli sehir ici otobiisii Kent

Electra’nin Avrupa tanitimlarina hiz kesmeden
devam ediyor. Daha temiz bir cevre, daha sessiz bir
trafik ve yiiksek verimlilik anlayisiyla iiretilen Kent
Electra’nin, Almanya, Ispanya ve Romanya’'nin
ardindan yeni duragi Italya oldu. Kullanim profiline
bagl olarak tam sarjla 300 kilometre {izerinde menzil
sunabilen 12 metrelik tam elektrikli Kent Electra,
Italya’da 9 bolgede 6zel ve kamu toplu tagima sirketleri
tarafindan 1 ay siiresince test edildi. ll
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Havayolu ve demiryolu

80 milyon yolcumuzu alds

berg TV'de katildigim programda,

sektortimiizin durumunu ve talep-
lerini aktarma imkani elde ettim. Mali-
yetlerin cok fazla arttig1 bu strecte
sektoriimuize destekler verilmesine dik-
kat cektim. Toplam giderlerimizin icinde
akaryakitin pay1 ytizde 50'ye yakin. Ha-
reketsizligin en fazla oldugu doneme kis
aylarina girdik. Agir bir salgin strreci ya-
sadik. Bu stiregte yiizde 30 ylzde 50
arasinda bir kapasite ile calistik. Su anda
ise hem yolcu sayisi daha diisiik hem de
akaryakit daha pahali. Rekabetin diizeyi
daha da siddetli. Sektoriin en 6nemli so-
runlarindan birisi gerek sektorler arasi
gerekse sektor icinde yasanan haksiz ve
yikici rekabet.

Son 20 yilda ulastirma alaninda ¢ok
onemli isler yapildi. Ozellikle havali-
mani tasimaciligl 9 kata yakin buytrken
ic hatlarda 9 milyon olan yolcu sayisi
100 milyonu asti. Bizim sektoriimiiziin
ana hatti istanbul-Ankara’dir, bu hatta
giinde 10 bin yolcumuz trene gitti. Ote
yandan demiryollari ve havayollari siib-
vanse ediliyor. Istanbul’dan Ankara’ya
hizl trenle 80 TL'ye gidiyorsunuz,
bunun muadil hatlar Avrupa’da 150
Euro. Dolayisiyla bir taraftan siibvanse
edilen, devlet tarafindan desteklenen ha-
vayolu ve demiryolu tagimacihigi son 20
yilda sektoriimiizden 80 milyon yolcuyu
aldr.

2 Aralik 2021, Persembe giinii Blom-

Kayit digi tasimacilik

Bunun disinda 6zellikle son zaman-
larda karayolu yolcu tasimaciliginda
kayit disi, usulstiz, korsan tasimacilik
faaliyetleri de cok artti. Bu durum, biraz
da denetim ve yaptirim yetersizliginden
kaynaklaniyor. Uzak mesafeleri ugak
aldi, orta mesafeleri tren aldi. Kisa mesa-

Mustafa
Yildirim

TOBB Karayolu Yolcu
Tasimaciligi Sektér
Meclis Bagkan

my@tasimadunyasi.com

felerde de korsan tasimacilik alabildigine
gidiyor. Ulastirma ve Altyapi Bakanlig
ve Istanbul Valiligi ile yaptigimiz goris-
melerde sonug almaya calisiyoruz, ama
yaptirimlar o kadar caydirici olmaktan
uzak ki, otogarlara ugramiyorlar, sehrin
kanatlarindan yolcu aliyorlar. Istan-
bul'dan yapilan seferlerin yiizde 30"u
Trakya bolgesine yapiliyordu, kayit disi
tasimacilik ile bu yok artik. 2022'de Ca-
nakkale Koprisi acildiginda 6zellikle
Giiney Marmara ve Kuzey Ege bolgesine
cok yogun seferler olacak. Eger korsan
tasimaciligi 6nleyemezsek tasimacilik
kayit disina kayacak, kurallara gore tasi-
macilik yapan sektor mensuplarimiz ¢cok
blyik magduriyetler yasayacak.

Ulasim ve entegrasyon
unsuru

Kurlarda yasanan artisla birlikte Tir-
kiye'ye komsu Ulkelerden, cok sayida ya-
banci glindbirlik gelenler oluyor.
Bulgaristan’dan Edirne’ye gelenlerin sa-
yisi milyonlara ulasti. Bu insanlar hem
akaryakit altyor hem (riin aliyor. Bu sir-
durdlebilir bir durum mudur? Ama sunu
unutmamak gerekir ki, karayolu tagima-
cihgr diger sistemlerin tamamlayicisi ve
ekonomik bir alternatifidir. Boyle baktigi-
mizda biz diger tasgima modlarini kulla-
nan insanlarin ulagim taleplerine de

cevap veriyoruz. Dolayisiyla ulasim en-
tegrasyonunun vazgecilmez unsuru kara-
yolu tasimaciligidir. Karayolu tagimacilig
yoksa diger sistemlerin de yirimesi
miimkiin olmaz.

Sektorel destekler

Demiryolu ve havayoluna saglanan
oranlarda stibvanse edilmesek bile, KDV
oranlarinda indirim, OTV'nin kaldiril-
masl, gelir vergisinde indirim yapilmasi,
istihdam ve akaryakitta vergi iadesi gibi
birtakim desteklere ihtiyaci var. 20 yil
oncesine gore ulasim gtivenligini tehdit
eden boyuta gelen ekonomik sorunlar
yastyoruz. Sofor bulamiyoruz. Sofor te-
mini diinyanin sorunu haline geldi.
Bizim tilkemizde de firmalarimiz, para
kazanamadiklari icin agir calisma kosul-
lar icerisinde hak ettikleri ticreti veremi-
yorlar. Dolayistyla sof6r sorunu giderek
biylyecek. Onun icin karayolu yolcu ta-
simaciligi insanin temel hakki olan ula-
sim ihtiyacini karsilayan toplu tasima
sistemidir.

Maliyet artisi sadece akaryakit ile
kalmayacak, otoyol ve koprilerin de ge-
tirecegi agir maliyetler olacak. Karayolu
tasimacilarinin cok daha az maliyetlerle
bu yollari ve koprileri kullanmasi gerek-
tigine inaniyoruz. 3. Képrii zorunlulugu
nedeniyle 70 km daha fazla yol yapiyo-
ruz. Osmangazi Koprisu gecisine bakti-
gimizda, izmir'e giden bir otobiis sadece
900 lira kopri ve otoban ticreti 6demek
durumunda kaliyor. Yakiti koydugunuzda
para kazanma sansi sifir. Ulastirma poli-
tikalarinin hazirlanmasinda karayolunun
yerini ve 6nemini Ulastirma ve Altyapi
Bakanligimizin ve Sayin Cumhurbaska-
nimizin dikkate almasi lazim. Sektoriin
yasadigi sikintilar ulasim gtivenligini teh-
dit eder boyutlara geldi. i

‘Sustainable Bus of the Year 2022’

secildi

u yil 4’lin-
clisu diizen-
lenen

Sustainable Bus
Award (Sby Award)
— Siirdiirilebilir
Otobiis Odiilii, Av-
rupa pazarindaki
en inovatif ve siir-
diirtilebilir oto-
biislere veriliyor. |
Sby Award’da 6diil
kazananlarindan
biri de; Seyahat
Otobiisii kategori-
sinde rakiplerini
geride birakan
MAN Lion's Coach
oldu. Lion’s Co-
ach’'in alternatif
yakitlarla yiizde
yliz uyumlu giic¢li
motoru, yiiksek ara¢ verimi, geri
donistiirilmiis malzemeden
yapilmis yeni nesil koltuklari
gibi bir¢ok 0zelligi, jlirinin kara-
rin1 etkileyen unsurlar oldu.

19 Kasim 2021 Cuma giinii
diizenlenen dijital etkinlikte
odili kabul eden MAN Truck &

Bus Otobiis Uriin Bagkani Rudi
Kuchta, "MAN Lion's Coach’un
uzman jiiriyi etkilemesinden ve
‘Sustainable Bus of the Year
2022’ ddiiliinii kazanmasindan
cok mutluyuz. Bu, sehir oto-
biisti, sehirlerarasi otobiis ve se-
yahat otobiisii sektoriinde

suirdiiriilebilirlik konusunun
hakkini veren ilk ve tek Avrupa
odiltimiizdiir. Ayn1 zamanda
cevre dostu ¢ozlimlere titken-
mez bagliligimiz1 da teslim et-
mektedir ve bununla da gurur
duyuyoruz" dedi. ®

Cumhur
Aral

cumhuraral@gmail. com

Pazar dinamiktir

usteri kaybetmek, her sirketin korkulu
riyasidir. Biyuk ya da kicuk tim sirketler

musteri kaybetmekten korkarlar.

Muisteri kaybi, sirketin faaliyet gosterdigi
kategoriye gore farkli dinamikler ve sonuclar
dogurur. Dayaniksiz tiiketim mallari satan bir
markanin tiketicisinin rakip markayi satin almasiyla
bir bankanin musterisini kaybetmesi ayni seyler
degildir.

insanlarin kendilerine birkac markadan olusan
bir secenek olusturduklari ve bu marka seckisi
icinden aligveris yaptiklar market, giyim, teknoloji,
yeme icme, seyahat, eglence gibi riinlere repertuar
drtinleri denir.

Repertuar pazarinda bir tiiketicinin bir
alisverisinde marka degistirmesi, bir sonraki seferde
bir 6nceki markasina geri donemeyecegi anlamina
gelmez. Tiketiciler kendi seckilerine aldiklari
markalar arasindan her seferinde farkli bir marka
satin alabilirler. Tek bir markaya degil,
olusturduklari marka seckisine sadik kalirlar.
Repertuar pazarlarinda insanlarin markalara
sadakatleri ¢coklu bir sadakattir.

Repertuar pazarlarinin disinda kalan rtin ve
hizmetler ise abonelik tizerine kuruludur. Cep
telefonu, banka, kredi karti, sigorta, dijital
platformlar gibi tirtin ve hizmetler abonelik
pazarlaridir. Bu pazarlarda insanlar bir markayi
biraktiklari zaman bir daha o markaya geri
donmeleri ya ¢cok uzun sire sonra gerceklesir ya da
hic gerceklesmez. Bu nedenle abonelik
pazarlarinda faaliyet gosteren sirketler musteri
kaybina karsi daha cok duyarlidirlar.

Mevcut misterileri elde tutma konusu, abonelik
pazarlarinda faaliyet gosteren sirketlerin en dnemli
gindem maddesidir. Her yil kendilerine, oranlari
dustirme hedefi koyarlar. Misterilerin ayrilmasini
engellemek icin 6zel ekipler kurarlar. Hatta bazi
sirketler ticari ahlak sinirlarini da asarak,
misterilerin kendilerini terk etmesini engelleyen
stirecler bile gelistirirler.

Sirketlerin biiytimesinin, bir taraftan yeni msteri
kazanmalarina, diger taraftan da mevcut
misterilerini ellerinde tutup onlara tekrar satis
yapmalarina bagli oldugunu herkes bilir. Sirket
yoneticilerinin biiytk bir cogunlugu da ellerindeki
mdusterileri korumanin, yeni musteri edinmeye
kiyasla daha ucuz ve daha karli olduguna inanir.

Gercek hayatta hig bir sirketin battin
mdsterilerini elinde tutmasi mimkiin degildir. Bitin
markalar ve saglikli btiytiyen markalar da maisteri
kaybeder. Bu kayiplarin yarisinda sirketin hicbir
sorumlulugu yoktur. Bu kayiplar hizmet kalitesinde
azalma veya fiyatin pahali olmasi gibi nedenlere
bagli degildir. Genel bir kural olarak bir sirketi terk
eden insanlar, evlenme, tasinma, emekli olma gibi
kendi hayat kosullarinin, hayat tarzlarinin,
ihtiyaclarinin, zevklerinin degismesi nedeniyle
markalarla iliskilerini keserler. Bu nedenle, misteri
kaybini sifirlamayi ya da ¢ok azaltmayi hedeflemek
esyanin tabiatina aykirdir.

Musteri kaybini tamamen durdurmak miimkin
degildir ama sirketler, yeni kullanici kazanarak
buyudukleri takdirde, iki olumlu etkiyi birden
hissederler. Birincisi, musteri kayiplarin oransal
olarak azalir; ikincisi, Cifte Risk Kanununun
ongordugi gibi, sadakat oranlarr artar. Misteri
tabanlarinda biyik devinimler yasamak istemeyen
ve sadakat oranlarini artirmak isteyen sirketler,
mutlaka yeni musteri kazanarak buytimeyi
hedeflemelidirler. Bir markanin saglikli bir musteri
tabanina sahip olmasi icin kullanici sayisini
artirmasi sarttir.

Yeni musteri kazanmaya oncelik vermek,
sirketlerin Grtin-hizmet kalitesine ve musteri
memnuniyetine yatirrm yapmalarini dislamaz. Ama
biiytimenin ve kar etmenin yolu, yeni musteri
edinmekten gecer. Markalarin, misteri memnuniyet
seviyelerini korumalari icin onceliklerini yeni
misteri edinmeye vermeleri gerekir.

Yeni musteri edinmek icin, her markanin satis
kanallarinda daha fazla sayida tiiketicinin kargisina
cikmasi; buralarda markanin kaliteli bir bulunurluga
sahip olmasi ve satin alma esnasinda insanlarin
aklina gelen marka olmak icin kesintisiz reklam
yapmasi gerekir. Ozetle biiyiimenin yolu, markay!
bilinir ve bulunur kilmaktir.

Hicbir sirket misteri (tiiketici) sayisini
artirmadan, ayni kullanicilari daha uzun stire elinde
tutup, onlara daha fazla satarak yani onlari daha
sadik kilarak biytiyemez.

Markalarin musteri kaybini durdurmaya oncelik
vermek yerine yeni misteri kazanmaya yatirim
yapmalari gerekir. H
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TEMSA Besiktas Futbol
Takimi, Basketbol Takimi ve
Hentbol Takimi icin
hazirladig1 3 otobiis Vodafone
Park’ta diizenlenen torenle

teslim edildi.
1 Torene Besiktas Kuliibii Genel
Sekreteri ve Icra Kurulu Bagkani
Mesut Urgancilar ile TEMSA CEO’su
Tolga Kaan Dogancioglu ve TEMSA
Kurumsal iligkiler Miidiirii Ebru Ersan
katild1.

2 Kasim Cuma giinii diizenlenen

TEMSA’nin bize saglamis
oldugu kazang 5 milyon lira

Araclarin teslim toreni 6ncesinde
diizenlenen basin toplantisinda
konusan Besiktas Kuliibii Genel
Sekreteri ve icra Kurulu Bagkani
Mesut Urgancilar, sponsorluk
anlaminda bereketli bir hafta

Temsa’nin

cevreci
otobusleri

TEMSA’nin cevreci E6 dizel motorlu

LF12 modeli israil yollarindaki yerini

aliyor. Israil’in en biiyiik

Xperatorlerlnden Dalhom Motors’a
8 adet arac teslimi gerceklestiren

J TEMSA, son sevkiyat ile bir yil

icerisinde sirketin
i filosuna

!
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gecirdiklerini dile getirerek, "Bu hafta
imzaladigimiz ikinci sponsorluk
anlagsmasi. TEMSA ile beraberligimizin
8. yilina girdik. TEMSA CEQO’su sayin
Tolga Kaan Dogancioglu ailecek
Besiktash ve tribiin arkadasimiz. Bu
ylizden de gurur duyuyoruz. Futbol
takimimizla baslayan is birligimiz
gecen y1l hentbol ile taglanmisti. Bu yil
da basketbol takimimizla
sponsorlugumuza devam ediyor. Tim
sporcularin fiziksel 6zellikleri farkl
oldugu icin otobiislerin i¢ tasarimi
birbirinden farkli. Bu 6zen i¢in de
ayrica tesekkiir ediyoruz. Gecen sezon
TEMSA'nin bize saglamis oldugu
kazang 5 milyon lira civarindaydi."
diye konustu.

TEMSA ile BESIKTAS
birlikteligi 6rnek

BESil Llj
arlnl
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Sporda finansal siirdiirebilirlik icin
sponsorluklarin olmazsa olmaz kosul
oldugunu aktaran Urgancilar, "Tim
sponsorluklarimiz icin asil olan hep
beraber bu yolculugun tadini
cikarmak. TEMSA ile Besiktas is birligi,
sporda ornek sponsorluklardan biridir.
Temsa araclar noktasinda her zaman
ihtiyaclara uygun ¢6ziimler iiretiyor."
dedi.

Bu birliktelikte 8.yila geldik

TEMSA CEQ’su Tolga Kaan
Dogancioglu da Besiktas Kuliibii ile
yaptiklar sponsorluk anlasmasindan
duyduklart memnuniyeti dile getirerek,
"Burada bulunmak keyif verici. TEMSA
ve Besiktas isbirligi 7 yildir siiriiyor. Bir
sponsorlugun 1, 2 yil siirmesini

e

beklersiniz ama artik 8. ylla geldik. Bu
artik bizim i¢in bir is ortaklig1 ve ayni
vizyonu paylastigimiz bir birliktelik
olarak goriiyoruz. Bu ylizden ¢ok
heyecanlyiz ve mutluyuz. Besiktas’t
gectigimiz 7 yilda miicadele ettigi tim
kulvarlarda, gittikleri her yerde
araclarimizla hem yurticinde hem
Sampiyonlar Ligi yolculugunda
desteklemeye araclarimizla destekleye
ve her yerde evlerinde hissetmeleri
icin gayret gosterdik. Bunun hentbol
ve basketbol ile desteklenmesi bizim
acimizdan da ¢cok 6nemli. Zaman
zaman ihtiya¢ oldugunda diger spor
branslarinda destek olmaya devam
ediyoruz. Iki biiyiik kurum i¢in vizyon
birlikteligi. Biz her isimizi tutkuyla
yapmaya 6zen gosteriyoruz. Burada
bulunmaktan ve bu igbirligini
paylasmaktan mutluyuz "
degerlendirmesinde bulundu. B

Israil yollarindaki sayisim artiriyor

toplam 83 adet TEMSA markali araci
dahil etmis oldu.

vrupa pazarindaki ihracat atag ile
Aﬁnemli teslimatlara imza atan

TEMSA farkh cografyalardaki
biiytimesini de siirdiirtiyor. TEMSA,
gelistirdigi toplu tasima sistemleriyle
hem yurt icinde hem de yurtdisinda
miisteri ihtiyaclarina en uygun araclari
pazarlara sunmaya devam ediyor.

Sehirlere modern ¢6ziimler sunan

motorlu LF12

-~ W

- TEMSA’nin cevreci E6 dizel

modeli Israil
yollarindaki

sayisini artirmaya devam ediyor. TEMSA
son olarak, Israil’in en biiyiik
operatorlerinden olan Dalhom Motors
Ltd. sirketine arac teslimi gerceklestirdi.

Sozlesme kapsaminda, sirketin
filosuna 48 adet LF12 model TEMSA
araci dahil edildi. Yapilan son sevkiyat ile
bir yillik siire icerisinde TEMSA markali
aragc sayisi 83’e yiikselten sirketin,
[srail'de hatta girmeye hazir olarak aldig
son araclar, 1 Ocak 2022’de israil’in
Netanya sehri halkinin hizmetine
sunulacak.

Bir yilda 83 arag teslimi
Sehir ulasimi ¢ozlimlerinde edindigi

tecriibeyi otobiislere yansitan TEMSA,#
sevki yapilan 48 adet

LF12 modelini en ince ayrintisina kadar
tasarladu. Israil’in en biiyiik
operatorlerinden olan Dalhom Motors
Ltd.'nin istedigi tiim opsiyonlarin
TEMSA imzastyla yer aldig1 otobiislerde
dikkat ceken detaylar yer aldi. TEMSA ve
Dalhom Motors Ltd. is birligiyle
araclarin destinasyon panosu, bilet
makinesi gibi operator 6zel isteklerini de
iceren tiim opsiyonlar1 TEMSA
fabrikasinda tamamlandi.

TEMSA’'nin yurt dis1 pazarlardaki
etkinliginin her gecen giin arttiginin
altin1 ¢cizen, TEMSA Satis ve Pazarlama
Genel Miidiir Yardimcis1 Hakan Koralp,
“TEMSA i¢in 2021 y1h biiyiime ve yer
aldig1 pazarlarda saglam adimlarla
ilerleme senesi oldu. Son olarak Israil’e
bir yil icinde teslim ettigimiz toplam 83
adetlik arac filosunun sehrin mimarisine
ayak uydurmasinin yani sira ekonomik,
konforlu, glivenli ve ¢evreci yapisiyla da

_ ‘Akilli sehirler’ vizyonuna da érnek

' olacagina inaniyoruz. Avrupa pazarinda
s6z sahibi oldugumuz bir yilin sonundla
yaptigimiz bu teslimat ile Ortadogu
pazarinda da saglam bir pozisyon aldllh,
dedi. ® t
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MAN’In yeni Aslani

Yeni Kamyon)) 15

TG3 serisinin Turkiye lansmam yapilds

Red Dot Awards
2020 ve
International Truck
of the Year 2021 -
Yilin Kamyonu gibi
prestijli odiilleri
toplayan MAN’In
yeni nesil TG3
serisinin Tiirkiye
Lansmani,
Istanbul’da
Swissotel The
Bosphorus’da
yapilan ozel bir
torenle
gerceklestirildi.

AN Kamyon ve
Otobiis Ticaret A.S. adina
Genel Miidiir Tuncay Beki-

roglu ve Kamyon Satis Direktori Ser-
kan Sara’nin ev sahipliginde

gerceklesen lansmana MAN Truck &
Bus AG’den, Kidemli Baskan Yardim-

Tuncay
Bekiroglu

pe UGM VI 1MNCK CEUEESHON:
4

cis1 - Avrupa Satis Bolgesi Baskani
Johan Bjérner’in yani sira Italya, Po-
lonya, Avusturya, Yunanistan, Dani-
marka, Belcika, Portekiz, Ingiltere,
Ispanya iilke yoneticileri ve sirket yet-
kilileri de katildi. Pandemi tedbirlerine
tam uyumla diizenlenen MAN TG3
Lansmani’na, miisteri ve is ortaklarin-
dan olusan yaklasik 500 kisilik bir da-
vetli toplulugu da katildi. Lansmanda,
TG3'1in olusumunda MAN calisanla-
rindan miisterilerine kadar herkesin
katkis1 oldugu da vurgulandi. Bu dog-
rultuda “Sizler de bu biiyiik basarinin
mimarlarindansiniz. Oyleyse herkes
bu dédiilden bir parca tasisin” slogani
ile International Truck Of The Year
2021 odiili sembolik olarak eritilerek
geceye Ozel iiretilen yaka igneleri tiim
lansman katilimcilarina dagitildi.

Teknolojik bir devrime
sahitlik edeceksiniz

Gecede konusmasina “MAN tari-
hindeki 6nemli giinlerden birine, tek-

)

AR-GE calismasi 5 yil siirdii

Trucknology Generation serisinin bu
yeni nesli icin; 5 yil siiren Ar-Ge
calismalari yapildi, 12 milyon saat
calisildi, 2.8 milyon satir bilgisayar
kodu yazildi, 4 milyon kilometre test
stiriisii yapildi, 2.100 MAN calisani
ve 3.000 siiriicii ile gorisiildi. Tim
bunlarin sonucunda ortaya cikan yeni
nesil TG3 ile MAN, standartlar
yeniden belirledi.

{ MAN Kamyon ve

| Otobiis Ticaret A.S.
Genel Miidiirii Tuncay
Bekiroglu: “insanlik,
tiim hizi ile Dijital Cag
yasiyor ve diinya adeta
bir esikten geciyor.
Trucknology
Generation 3
teknolojisi, bu bilincle
ve yasam boyu is
ortaklarimizin giiciine
giic, kazancina kazang
katmak amaciyla
gelistirildi.”

nolojik bir devrime sahitlik

edeceksiniz” diyerek basla-
yan MAN Kamyon ve Otobiis Ticaret
A.S. Genel Miidiirii Tuncay Bekiroglu
sunlari soyledi: “Dijital cagi yasiyoruz
ve diinya adeta bir esikten geciyor. In-
sanoglu, bugiin artik her giine yeni bir
bilimsel bulusla uyanarak, teknoloji-
nin evrensel dilinde ‘connected’ hale
geliyor. Yeni teknolojilere hizli adapte

olabilen toplumlar, yeni teknolojileri
kullanabilen organizasyonlar, edindik-
leri kabiliyetlerle kurumlar ve marka-
lar arasinda fark yaratarak ‘online’
oluyor. Teknolojik dili konusamayan-
lar ise yine teknolojinin evrensel di-
linde ‘offline’ hale doniistiyor.”

Tamamen dijital ve her
zaman online

“Trucknology Generation 3 tekno-
lojisi yasam boyu is ortaklarimizin gii-
cline gii¢, kazancina kazang katmak
amaciyla gelistirildi” vurgusu yapan
Tuncay Bekiroglu, “Karsimizdaki, artik
sadece bir kara tasit1 degil. O, artik
bastan asagi beceriyle donatilmis ve
zeki, tistiin bir teknolojik aygit. Tama-
men dijital ve her zaman online. O, her
seyden 6nce bir ‘Connected Truck’. O
MAN’1n Yeni Aslani ve Yasam Boyu s
Ortakligimiz i¢in; ‘Maksimum Emre
Amadelik’, ‘Minimum Yasam Boyu
Maliyet’, ‘Optimum Yol ve Siiriis Gii-
venligi’, ‘Konforlu Siiriis ve Yasam
Alant’, ‘Ust Diizey Insan ve Arac Etki-
lesimi’ gibi tiim argiimanlariyla ben-
zersiz avantajlar sunuyor” dedi.

Devami 16’da
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DELT -g‘gs_t_grisinin de eslik

s

ettigi lansman, sanatci Sevval
Sam’in renkliWe etkileyidi

sahne performansi ile
;tamamlandu. =

e

Bastarafi 15’te

MAN TG3 Serisi rekabette fark
yaratacak

TG3'tin rekabette fark yaratacagini da belir-
ten Tuncay Bekiroglu, sektor standartlarinin eri-
silmez bir seviyeye yiikseldigini sOyledi: TG3, is
ortaklarimiza, yasam boyu maliyetler konusunda
da, rekabet de fark yaratacak firsatlar sunuyor.
Bu avantajlarin en 6nemlisi ise hic siiphesiz
TG3’tin kalbi, yani motoru. MAN olarak yakat tii-

ketiminde Euro-6D motorlu araclarimizla sagla-
digimiz yiizde 8.2’lik tiiketim avantaji, TG3 arac-
larimiz1 donatan Euro-6E motorlarimizla yiizde
3.7 daha da iyilestirilerek, sektor standartlar eri-
silmez bir seviyeye yiikseltiliyor. Euro-6E motor-
larimiz yalnizca yakat tiiketimi ile degil, ayn1
zamanda motor 6mri ve bakim araliklar1 konu-
larinda da yepyeni sektor standartlar olusturu-
yor. Bu motorlarimizda kullanilan ates cemberi
teknolojisi ile motor 6mrii 2 milyon kilometreye
varan mesafeye, bakim araliklari ise tam 140
bin kilometre seviyelerine ¢ikiyor. Bu sayede
bakim onarim maliyetlerinde benzersiz bir
avantaj saglanirken, buna ek olarak TG3
Akall1 Yonetim Sistemi ile de arizalar heniiz
olusmadan riskler tespit ediliyor. Connected
TG3, tirettigi datay1 MAN servis agiyla payla-
sarak, onleyici bakim ile de potansiyel risk-
leri ortadan kaldiriyor. Boylece ‘emre
amadelik’ maksimize ediliyor. ‘Efficient
Cruise’ da, TG3’te kullanilan bir diger dev-
rimsel teknoloji. Connected TG3, bilgisaya-
rindaki topografik haritayi siirekli
giincelliyor. GPS destekli ‘Efficient Cruise’
sistemi ise seyir rotasinin topografik yapisini

i hesaba katarak, yapay zeka sayesinde gerekli

motor devrini, stirtis hizimi kullanic1 miida-
halesi olmadan optimize ediyor.

Standartlari yeniden belirledi

MAN’1n yeni nesil TG3 serisi araclarini di-
jital bir aygit olarak tanimlayan MAN Kam-
yon ve Otobiis Ticaret A.S. Kamyon Satis
Direktorii Serkan Sara, “Bu teknolojik aygit,
sahip oldugu dijital platform sayesinde lojis-
tik sektoriiniin tiim bilesenleri ile iletisim
halinde, rota, yiik ve siiriicii planlamasi yapi-
yor. Servis ihtiyaclarini takip ediyor. Siiriicii
becerileri dahil tiim siireci ayrintili olarak
gortiip, online olarak uzaktan yonetmemize
olanak saghyor. Siiriis destek sistemleri, gii-
venligi maksimize ediyor. Isletmeci agisin-
dan bu kadar 6nemli degerler tireten MAN'1n
Yeni Aslani, ayni zamanda siiriiciileri icin de
cok 6nemli yenilikler sunuyor. Biz bunu

; Konforlu Siiriis ve Yagsam Alani olarak tanim-
¥ liyoruz. TG3, bir siirticliniin her ani diisiinii-
lerek dizayn edildi. Her sey kullanici dostu

tasarimla basladi. Bu tasarimda kisa siirede
O’na sektoriin en prestijli tasarim 6diilii olan
Red Dot’u kazandird1” dedi.

Rakipsiz bir konumda

TG3'lin benzersiz MAN Smart Select
kontrol tinitesi ile de rakipsiz konumda ol-
dugunu belirten Serkan Sara, “Tek bir hare-
ketle siiriiciisiinii iceri alan yeni nesil MAN,
kokpit icerisinde toplam 1.148 litre depo-
lama hacmine sahip ve bu kabin, kesinlikle
sinifinin en iddialisi. OptiView dijital ayna
sistemi ise siiriiciiler icin kor nokta soru-
nunu artik tamamen ortadan kaldiriyor. Us-
telik ‘Dur-Kalk’ 6zellikli siiriis yonetim
sistemi de artik hayal degil, MAN TG3'te ger-
cek” dedi. ®
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Ford Otosan’dan yeni giigim
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‘“‘Rakun” hafif mobilite cozumlieri

Ford Otosan, yeni
girisimi Rakun
Mobilite Teknoloji
ve Ticaret AS ile
yenilikci ve hafif
mobilite ¢coziimleri
arayan tiim
kullanicilar igin
farkli is modelleriyle
hizmet hedefliyor.

sunuyor

unimiuzde,
pek cok
sektorde

biiyiik doniisiimler
+4 yasandigini ve

. kurallarin yeniden
| yazildigini
vurgulayan Ford
Otosan Genel
Miidiirii Haydar
Yenigiin,
" “Miisterilerimizden
aldigimiz ilhamla,
elektrikli arag
tiretiminde ve ticari
arac tiretiminde sahip
oldugumuz bilgi
birikimi ile son nokta
teslimatina hizmet edecek,
4’ten az tekeri olan cevreci,
elektrikli bir arac iiretme
hayalini kurduk. Iste Rakun
da boylece dogmus oldu”
dedi.

Rakun Pro 2 ve Pro 3 ile
isletmeler verilen
siparislerin teslimatini
giivenilir, dayanikli ve en
onemlisi ytizde 100

elektrikli, dolayisiyla ses
cikarmayan, cevreye duyarh bir
sekilde yapabilme imkani bulacak.
Araclar ilk etapta kurumsal
miisterilerle kiralama ve satis
yontemi ile bulugacak. ilerleyen
dénemlerde ise bireysel
miisterilerin de Pro2 ve Pro3 ile
yollarda olmasi planlaniyor.
Araclarin siirekli calisir halde
olmasi ve hizli servis hizmeti
nedeniyle satis sonrasi servise de

ercedes-Benz, Haziran
ay1 sonunda diinya
lansmanini

gerceklestirdigi eActros’un seri
tiretimine Worth Fabrikasi

icerisinde yeni acilan “Gelecegin

Kamyon Merkezi"nde basladu.
Worth Fabrikasi’'nda yer alan
Gelecegin Kamyon Merkezi,

banttan ¢ikan eActros ile birlikte
operasyonlarina resmen basladi,
gelecekte Mercedes-Benz markal

kamyonlarin elektrikli hale
getirilmesi islemi de bu
merkezden yiiriitiilecek.

eEconic’in seri tiretimine 2022’nin

ikinci yarisinda baslanmasi

tasimaciligina yonelik batarya
elektrikli eActros cekicileri ise 2024
yilinda seri tiretimi hazir hale
getirilecek.

Etkinlikte konusan Mercedes-
Benz Kamyonlarindan Sorumlu

agirhik verilecek. B
|

'lﬁ-\j\ercedes-Benz Worth Fabrikasinda
Seri uretim eActros hanttan indi

Daimler Truck AG Yonetim Kurulu
Uyesi Karin Radstrém,
“eActros’larda seri liretime geciyor
olmamiz sifir emisyonlu
tasimacilik hakkinda ne kadar
ciddi oldugumuzu kanithyor.
eActros, Mercedes-Benz'in ilk
batarya elektrikli seri tiretim
kamyonu. Bu alanda seri liretime
gecmek, bizim icin de
miisterilerimiz i¢cin de CO2 noétr
karayolu tasimacilig acisindan da
cok biiyiik bir adim. Gelecegin
Mercedes-Benz kamyonlarinin
tiretimine aslinda bugiinden
bashiyoruz” dedi. B

Yeni Renault Kangoo Van Yilin Ticari Araci Secildi

Yeni Renault Kangoo Van, 24
Avrupali gazeteciden olusan jiiri
tarafindan 2022 Uluslararasi
Yilin Ticari Araci (IVOTY)
secildi.

OTY Jiiri Bagkani Jarlath
Sweeney, Lyon’daki Solutrans
ticaret fuarinda, Renault Grubu

Hafif Ticari Araclar Is Birimi Kidemli
Baskan Yardimcis1 Mark Sutcliffe’e

yeni Kangoo Van i¢in 2022
Uluslararasi Yilin Ticari Araci odiliini

takdim etti. Ticari, endiistriyel ve
ulasim araclarinda uzman 24 6nde
gelen gazeteciden olusan Pan-Avrupa
jlirisinin degerlendirmesinde,
Renault'nun yeni hafif ticari araci
gectigimiz aylarda pazara sunulan 11
farkli markanin, 14 hafif ticari aracinm
geride birakarak birinci oldu.

IVOTY jiirisi, Uluslararasi Yilin
Ticari Arac1 Odiilit’nii belirlerken;
araclarin hafif ticari ara¢ sektoriiniin
verimlilik, glivenlik, stirdiiriilebilirlik
ve cevre standartlarina katkisini
degerlendiriyor. l

ekrem.ozcan@tasimadunyasi.com

OTOMOTIV SEKTORUNUN
INOVASYON MERKEZI TOSB’DA

OSB, hepimizin malumu, Otomotiv Tedarik Sanayi
Tihtisas Organize Sanayi Bolgesi. Alisilmisin disinda

bir organize sanayi bolgesi olarak farkli projeler ve
yatinmlarla sektdriimtize, tilkemize katma deger treten
bir OSB. iste, TOSB inovasyon Merkezi de 6ncelikle sek-
torlimtiziin inovasyon merkezi olma adina TOSB'da
2018'de faaliyete gecirilmis bir merkez. Global capta re-
kabet ve ekonominin dinamikleriyle miicadele eden sa-
nayicilerimizi, gtindelik meselelerin 6tesinde gerek
otomotivdeki gerek sanayideki dontisiim ve degisimi ko-
nularinda farkindaliklarini artirma, adapte olmalari ve
oncl aksiyonlar almalari konularinda faaliyetlerini yari-
tuyor.

Siklikla sorulan sorulardan; bu merkezde ne tiir hiz-
metler veriliyor?

Ydritilen projelerden daha 6nce bahsetmistim. Bu
yazida, projelerin haricinde hizmet birimlerinden s6z
edecegim.

TOSB inovasyon Merkezi, 10 temel hizmet birimin-
den olusuyor:

HIZLI PROTOTIPLEME ATOLYESI: Basta girisimler ve
TOSB uye firmalar olmak tizere, sektore hizli prototip
tretim destegi veren bu atolyede, Ar-Ge asamasindaki
projelere ait parcalarin 3D baskiyla hizli prototiplerinin
elde edilmesi saglanmakta. Boylelikle daha kisa zamanda
daha uygun maliyetle performans testi imkani bulunabili-
yor; seri tiretime gecmeden 6nce revizyon ve iyilestirme-
ler de kolaylikla yapilabiliniyor.

TASARIM ATOLYESI: ileri Seviye Yiizey Modelleme,
Mekanik Endustriyel Tasarim Yazilimlari ve Tasarim Prog-
ramlarina iicretsiz erisim imkani saglanan bu atolyede, iki
Boyutta Modelleme (Sketch), Tel Kafes Modelleme,
Yiizey ve ileri Yiizey Modelleme, Kati Modelleme, Hibrit
Tasarim, ileri Diizey Montaj, Sac Parca Modelleme, Ser-
best Yiizey Tasarimi ve End(istriyel Tasarim, Kaynakli
Parca Tasarimi ve tim bu araclar ile kompleks yiizeyleri
olusturabilme imkani, biiytik 6lgekli montajlar kolayca
acip tasarim yapabilme imkani ve 3B yazicilarla data alis-
verisinde bulunabilmesi imkanlari saglanmaktadir.

EGITIM ATOLYESI: Bu atolyede seminerler, konfe-
ranslar ve sertifika programlari diizenlenmekte. Ornegin;
TOSB iiye firmalarimizin yoneticilerine, 12 giinliik ino-
vasyon ve Dijital Donlistim Yonetimi Egitimi; “5G Nedir,
5G’nin Otonom Araglardaki Roli” konulu, GSM sektori-
niin yoneticilerinin anlatimiyla seminerler diizenlenmis-
tir.

DiJiTAL DONUSUM OFiSi: Dijital doniistim ¢oziim-
leri sunan firmalarimizin rahatlikla kullanabildigi, c6ztim-
lerini sergileyebildigi ve TOSB Uyeleriyle bir araya
gelebildigi, onlara 6zel bir alan.

GIRISIM EVi: Girisimlerin miisteri ile bir araya gel-
digi, TOSB'da calisabilecekleri her tiirlii ofis olanagi sag-
lanan bir alan olarak kullanilmaktadir.

BAGLANTILI VE OTONOM ARAC TEST PARKURU:
4 cesit pistten olusan Test Parkurunda, baglantili ve oto-
nom araglara yonelik test calismalari sektériin 6nde gelen
firmalarinca yuratiltyor. FEV, AVL, ADASTEC, SK ROBO-
TiC, LINK ROBOTIC gibi otonom araclar izerine calisan
firmalarimiz tarafindan cesitli calismalar ydrtitilmekte.

OTOMOTIV MENTOR AGI: Otomotivde en az 10 il
tecrlibeli 44 otomotiv yoneticisinden olusmakta. Girigim-
cilerimiz, ihtiyaclarina gore ilgili mentorla randevulasip
goris aligverisinde bulunuyorlar.

TURKIYE BAGLANTILI VE OTONOM ARACLAR KU-
MELENMESI: Otomotiv ana ve yan sanayisi firmalarinin
yaninda mobilite, robot teknolojisi vb. firmalarinin da yer

aldigi 63 firmadan

https://otonomkumg.org/ _ ‘
"SANAL FABRI KA n facebook.com/tasimadunyasi r._ * twitter.com/tasimadunyasi
STUDYOSU: Sanal

Tasima Diinyas1 Gazetesi
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Tirsan, 2019 yilinda
biinyesine kattigi, 2021
yili itibariyle Adapazar
Mega Kampiis’te seri
iiretimine basladigi Van
Eck Trailers’in ikiz Kat
aracinin lansmanini

Logitrans Fuarinda & s
yiikii 2 1kiz Kat ile

gerceklestirdi. :
tasinmasini saglarken, en
019 yiinda Tirsan kaliteli tiretimleri ve
ailesine katilan, 110 yillk  garantili uzun émiirleri ile
aile sirketi Van Eck, operasyonlarinda en hizh ve

Hollanda merkezli, nis kutu
tirlinleri ile nis pazarinin
lideri bir treyler tireticisidir.
Logitrans fuarinda lansmani
yapilan Ikiz Kat aragclari, 3
standart treylerin tasiyacagi

stirdiiriilebilir sekilde
verimlilik artis1
saglanmasina olanak verir.
Lansman oncesi Tirsan
standini ziyaret eden TIM
Baskani Ismail Giille ve

i
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Tirsan Van Eck ikiz Kat

Ticaret Bakanhgi Uluslarasi
Hizmet Ticareti Genel
Miidiirii Emre Orhan Oztelli,
Tirsan Treyler Yonetim
Kuruslu Bagkani Cetin
Nuhoglu'ndan lansmani
yapilan Van Eck Ikiz Kat araci
hakkinda bilgi aldi. Ziyarette
lojistik sektorii temsilcileri de
yer aldi. H

Gaziantep’in koklii
firmalarindan Sahin
Nakliyat, son yatirimi
ile tamami Tirsan olan
filosuna 30 adet Tirsan
Tenteli Perdeli Maxima
Plus Treyler ekledi.

tisterilerinin
ihtiyaclarn
dogrultusunda

gelistirdigi en genis tirtin
gamiyla sektdre yon veren
ve lojistik firmalarinin ilk

Tirsan’in gerceklestirdigi
teslimat torenine; Tirsan
Treyler Yonetim Kurulu

tercihi olmaya devam eden

Baskani Cetin Nuhoglu,
Sahin Nakliyat Yonetim
Kurulu Baskan1 Memik
Hilmi Taner, Yonetim
Kurulu Uyesi Abdullah
Taner, Tirsan Treyler Satis
Koordinatorii Ertugrul
Erkoc ve Tirsan Treyler Satis
Uzmani Orkun Demir
katildi.

Prometeon ile
Frigo Nevnak
Lojistik’ten
170 Araclik is
birligi

climleri ve raporlamalar1 Prometeon Tiirkiye tara-

findan gerceklestirilecek.

birliklerini genisletmeye devam ediyor. Sirket

bu dogrultuda; karayolu, havayolu, denizyolu
ve intermodal tasimacilig1 alaninda uluslararasi
capta hizmet sunan Frigo Nevnak Lojistik ile igbir-
ligi yapti.

Bu kapsamda Prometeon Tiirkiye, Frigo Nev-
nak Lojistik’in 170 araclik filosuna “Pro Services”
hizmetleri dahilinde yeni lastik ve kaplama lastik
satigl, yurt ici-yurt dis1 yol yardim, filo yonetimi ve
maliyetleri diisiirmeye yonelik danismanlik hiz-
meti sunacak. Filoda yer alan 1050 adet lastigin 61-

Prometeon Lastik Grubu, Tiirkiye’deki filo is-

Prometeon Filo Satislar1 ve Is Gelistirme Mii-
diirii ilke Bor, anlasma ile ilgili “Prometeon ola-
rak, Pro Services kapsaminda her filo miisterimize
0zel ‘terzi isi’ coziimler sunarak, miisterilerimizin
asll islerine odaklanmalari ve lastikten maksimum
verim elde etmelerini saghyoruz” degerlendirme-
sinde bulundu.

Frigo Nevnak Yonetim Kurulu Baskam Tevfik
Gozkaya; “Prometeon'un Pro Services ¢oziimleri
ile lastik kaynakli maliyetlerimizi diisiirecegimize
ve Ongoriilebilir bir lastik biitcesiyle calisacagimiza
inaniyoruz” aciklamasinda bulundu. ®

I-Save ozellikli yeni Volvo FH,

%10'a varan yakat
tasarrufuyla daha

verimli

yakit maliyetlerini diisiiriiyor ve karbon ayak izini

I—Save teknolojisiyle yeni Volvo FH, nakliye sirketlerinin

azaltmaya destek oluyor.

Tiirkiye distribiit6rliigiinii Temsa Is Makinalar’’nin
ylriittiigli ve diinya genelinde inovatif kimligiyle taninan
Volvo Trucks, I-Save 6zellikli yeni Volvo FH ile yakit
maliyetlerini %10’a kadar azaltiyor.
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IVECO

WAY Alman

GERMAN
DESIGN

AWARD
WINNER

tasarim odulini

kazandi

IVECO T-Way’i “Miikemmel Uriin Tasarimi”

Q Iman Tasarim Konseyi, Ticari Araclar kategorisinde

ategorisinde birinci secti. En zorlu arazi gorevlerinde
saglamlik ve gilivenilirlik i¢in tasarlanan T-Way, markanin
agir vasita serisindeki en zor sartlara hazir insaat
kamyonudur ve yeni IVECO WAY agir vasita serisiyle birlikte
markanin DNA'sin1 ¢agristiran temel tasarim 6gelerine

sahiptir. H

Renault Trucks

Sayg1 Otomotiv Ile Kayseri’'de

ayg1 Otomotiv, yeni is an-
Sla@mam ile Kayseri ve bol-

gesinde Renault Trucks
araclarinin satis ve satig sonrast
hizmetlerinden sorumlu yetkili
bayi oluyor. Sayg1 Otomotiv ve
Renault Trucks Tiirkiye'nin ev
sahipliginde cok sayida tasima-
cilik profesyonelinin katildig:
acilis toreninde es zamanl ola-
rak Renault Trucks'in yeni T, T
High, C ve K araglarinin lokal
lansmani da gerceklestirildi.

Renault Trucks Tiirkiye

Baskani Sebastien Delepine;
“Renault Trucks olarak Saygi
Otomotiv ile Kayseri’de gercek-
lestirdigimiz acilis téreninde

yeni T, T High, C ve K serileri-
miz ticari arac kullanicilar ta-
rafindan incelendi. Kayseri'de
Saygi Otomotiv’'in deneyimi ve
yeni ara¢ gamimiz ile bolgede
Renault Trucks varligin arttir-
may1 hedefliyoruz” diye be-
lirtti.

Saygi Otomotiv Yonetim
Kurulu Bagkani Hasan Sayg
ise; “Saygi Otomotiv olarak ti-
cari araglar sektoriinde 40 yili
askin bir deneyime sahibiz.
5000 m2 ac¢ik, 1200 m2 kapah
alana sahip yeni plazamizda
Renault Trucks satis ve satis
sonras! hizmetler sunacagiz”
dedi. ®




Yeni
numaramizada

b1z bizeyiz.

Mercedes-Benz
(444 628 4
i|etig,imHitt/444 MBT 4

Yiikii agrr, isi zor olanlari sadece yakinlari anlar dedik. Mercedes-Benz Miisteri iletisim Merkezi
numarasini agir ticari araclar ailemiz icin 6zel olarak degistirdik. Aradiginiz an ulasacaginiz, her zaman
yaninizda olan bir numara; 444 628 4. Rehberinizi giincelleyin, cagriniza hemen kulak verelim.

Mercedes-Benz






