MAN Kamyon ve Otohiis Ticaret A.S.
yili degerlendirdi,
2022 hekilentilerini paylasti

Tam 45 Yildir i
Siirekli Lider “ "

editor@tasimadunyasi.com

vasi

MAN Kamyon ve Otobilis Ticaret A.S. Yillik
Degerlendirme Toplantisi'nda Kamyon Satis Direktort
Serkan Sara, Otobiis Satis Direktérii Can Cansu, ikinci
El Satis Direktorii Aydin Yumrukgal, Misteri
Hizmetleri Direktort Sinasi Ekincioglu, Hafif Ticari
Arag¢ Ulke Satis Miidiirii Cumhur Kutlubay basini
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Tasimacilar ile 2021 ve 2022’yi konustuk

ISTE TASIMACILARIN
2022 BEKLENTILERI

Hizli, Giivenli, Cevreci ve Surduruleblllr Ta§|ma<:|I|k

Yil: 11 - Sayr: 389 - 01 Ocak 2022 - www.tasimadunyasi.com

Mercedes-Benz Tiirk
Otobiis Pazarlama ve
Satis Direktorii
Osman Nuri Aksoy
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toplaminda satilan 12 metre ve iizeri her 4 oto-

biistin minimum 3 adedi Mercedes-Benz
marka. Bu bize, miisterilerimizin yillardir markamiza
duyduklar giiveni gosteriyor. Bu giiveni sarsmamak
ve uzun yillar boyunca devamini saglamak en biiyiik
sorumlulugumuz. Markamiz tercih ederek yatirim
yapan miisterilerimizin ara¢ yatirnm degerlerini ko-
rumalari, arag yatinmlarinin deger kaybetmemesi en
hassas oldugumuz konu ve 2021 yilinda da marka-
mizi tercih ederek arag yatirnmi yapan miisterilerin
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Mercedes-Benz

Mercedes-Benz Tiirk Miisteri Iletisim
Merkezi yeni numarasiyla hizmette

sadlkli, mutlv ve huzurlu
blr Yll dileriz.

=4

e Mercedes-Benz Tiirk,
kamyon ve otobiis
miisterilerine 6zel Miisteri
iletisim Merkezi numarasini
devreye aldi.

* 444 62 84 (444 MBT 4)
numarali hat Gizerinden
hizmet veren Mercedes-
Benz Tiirk Miisteri iletisim
Merkezi, kamyon ve otobiis
miisterilerine “Yol Yardim”
ve “Uriin ve Hizmetler”
konusunda destek saghyor.
egisen miisteri talepleri
D dogrultusunda sundugu
hizmet ve ¢6ziimleri siirekli

yenileyen Mercedes-Benz Tiirk,
kamyon ve otobiis miisterilerine

0zel Miisteri iletisim Merkezi
numarasini devreye aldi. Miisteri
iletisim Merkezi 444 62 84 (444
MBT 4) numarali hat {izerinden
hizmet verecek.

Mercedes-Benz Tiirk Miisteri
[letisim Merkezi, kamyon ve otobiis
miisterilerine “Yol Yardim” ve
“Uriin ve Hizmetler” konusunda
destek saghyor. “Yol Yardim1”
almak isteyen miisteriler 7 giin 24
saat bu hizmetten
yararlanabilirken; “Uriin ve
Hizmetler” hakkinda bilgi almak
isteyen miisteriler ise, Pazartesi —
Cumartesi giinleri 09:00 - 18:30
saatleri arasinda bu hizmetten
yararlanabiliyorlar.

Mercedes-Benz Tiirk, yeni
Miisteri Iletisim Merkezi numarasi
ile birlikte miisterilerine 6zel, daha
hizli ve esnek bir hizmet sunmay1
hedefliyor. ®
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Sirketlerin de, esnafinda kazanacagi
bir sinerji yaratmak gerekiyor

Kamu sozlesmeleri

Kamu tarafina hizmet
sunan sirketlerin fiyatlarin
iyilestirilmesi noktasinda
beklentileri oldugunu dile ge-
tiren Turgay Giil, “ Bu bek-
lentilerin kisa siirede
giderilmesi ve hayata geciril-
mesi cok 6nemli. Bu yonde
calismalar yapildigi ve bir
taslak metnin hazirlandigina
yonelik bilgiler de aliyoruz.

Herkes 6z sermayesinden
destekleyerek isini yiiriitiiyor

Yasadiklarimiz bize
gosterdi ki, sektordeki
her bilesen; bu sirket
olsun, tedarikcisi olsun,
cok dikkatli saglam
adimlar atmali. Burada
hem sirketlerin hem
esnafin birlikte
kazanacag bir sinerji
yaratmak gerekiyor.
Yasanan siirecte
sirketlerde esnafta biiyiik
zararlar gordii.

Son dénemde servis tasimaciliginin
finanse edilen bir sistem olarak yiiriidii-
glinii belirten Turgay Giil, “herkes 6z
sermayesinden destekleyerek is slirecini
yiiriitiiyor. Ama bu uzun siire siirdiirtile-
bilir bir durum degil. Sistemin yerine
oturmasi ve gelir ve giderlerin karsilana-
bilecegi bir taban iizerine oturmasi gere-

En azindan timit ediyorum ki, kiyor. En 6nemli durum bu. Yavas yavas

akaryakit zammi olmayan sozlesmelerde da bunun ({a Ola"ag_m‘ diisiintiyorum.
bu en kisa siirede olugur ve sistem kendi ~ Yeni yihn tiim sektore mutluluklar, basa-
biinyesinde sekteye ugramadan devam- rilar ve ticaret hayatina da bol kazanclar
lilik saglanir” dedi. getirmesini diliyorum” dedi. Il

deki her bilesen; bu sirket olsun, tedarik-
cisi olsun, ¢ok dikkatli saglam adimlar
atmali. Burada hem sirketlerin hem es-
nafin birlikte kazanacag bir sinerji ya-

mik kosullar nedeniyle servis tasi-

maciliginin ¢ok biiyiik yaralarla
2022’ye girdigini belirten ISTAB Bagkani
Turgay Giil, “2022’de hem {ilkemiz hem
de sektoriimiiz adina giizel gelismeler
yasanmasini umut ediyoruz. 2022 y1-
linda sektoriimiiz umariz ki, hak ettigi
konumda degerlendirilir ve hak ettigi ka-
zanci alabilecegi bir ortama kavusur. Bu
da ancak hizmet sundugumuz kurumla-
rin bu siirecleri dogru sekilde degerlen-
dirmesi ve sektore hak ettigini
vermesiyle miimkiin olur” dedi.

Sirketlerde, tedarikcilerde
saglam adimlar atmali

Her kurumun, sirketin ekonomik
dengeleri koruyarak belirli onlemlerle
ilerledigine dikkat ¢eken Baskan Giil,
“Yasadiklarimiz bize gosterdi ki, sektor-

Pandemi siireci ve olumsuz ekono-

ratmak gerekiyor. Yasanan siirecte
sirketlerde esnafta biiyiik zararlar gordii.
Bu zararlarin minimuma indirilmesi ve
herkesin kazanmasi adina 6nlemler de
alinmaya baslandi. Bu siirecte herkes,
fiyat tekliflerini hazirlarken ¢ok daha
dikkatli ve gercek reel veriler iizerinden
ilerlemeli. Baz1 gercekleri de gordii sek-
tor. Bu dogrulara iyice sarilmali ve bu
cerceve de siireci yonetmeli. Calisan
araclarin beklenen ve beklenmeyen ma-
liyetlerinin iyi belirlenip fiyat araliklari-
nin buna gore hazirlanmasi gerektigini
herkesin gordiigiinii diisiiniiyorum.
Herkes cok daha dikkatli ve bilincli bir
sekilde calisip bu siireci hem {ilkemiz
hem sektortimiiz adina daha saglikl bir
yere oturtmak adina caba gostermeli”
dedi.

ISTAB ailesi olarak,
sevdiklerinizle birlikte saglikli ve huzur dolu bir yil dileriz.

www.istab.org.tr

Istanbul Umum Servis Araci
Isletmecileri Esnaf Odasi

(ISAROD) Baskani
Hamza Oztiirk

2022 yilindan en biiyiik
beklentimiz ise
pandeminin ve
yasadigimiz ekonomik
zorluklarin sona ermesi.
Sektore yeni tedarikgi
girisi olabilmesi icin
oncelikle mevcut esnafin
para kazanmasi
gerekiyor. Esnaf para
kazanacak, kazandigini
da cevresine aktaracak
ki, yeni tedarikci gelsin.

ISAROD Bagkani1 Hamza Oztiirk,
servisci esnafinin ¢ok zor bir yili
geride biraktigina dikkat cekti:
Hem pandemi, hem de firsatcilik
pesinde kosulmasi nedeniyle ¢ok
zor bir y1l oldu. Servisci ayakta du-
rabilmenin miicadelesini veriyor.
Son gelen akaryakit zamlar isin
tuzu, biberi oldu. Hi¢ mutlu degi-
liz. 2022 yilindan en biiyiik beklen-
timiz ise pandeminin ve
yasadigimiz ekonomik zorluklarin
sona ermesi. Sifir ara¢ temini nok-
tasinda konustugumuz otomotiv
yoneticileri Subat ayz ile birlikte
yeni ara¢ temin edilebilecegini
sOyliiyorlar. Ama burada da arag ve
bakim fiyatlarinin ¢cok artmasi da
yeni ara¢ aliminm zorluyor. ikinci

Yeni tedarikgi girisi
mevcut esnafin para
kazanmasi ile olur

ISTANBUL

-

el 2015 model bir arag bile 285 bin
TL. Sektdre yeni tedarikci girisi
olabilmesi i¢in 6ncelikle mevcut
esnafin para kazanmasi gerekiyor.
Esnaf para kazanacak, kazandiginm
da ¢evresine aktaracak ki, yeni te-
darikg¢i gelsin. Su anda kalkip ta,
‘300 bin TL arag alryim, 120 bin
TL'de plakaya verelim’ diyecek ki-
siyi bulmak zor. Personel tarafinda
simdi yeni y1l s6zlesmeleri yapili-
yor. Umariz esnafin hak ettigi dii-
zeylere gelir fiyatlar.

Okul iicret tarifesinin
uygulamasi 7 Subat’ta.
Esnaf tepkili.

Bagkan Hamza Oztiirk, okul
servis ticret tarifesinin uygulanma-
sinin 7 Subat 2022’ye birakilmasini
da degerlendirdi. “ Esnaftan gelen
tepkiler; Ekim-Aralik doneminde
mazot fiyatlarina gelen zammi ne-
deniyle kazandiklarimiz zaten yet-
miyordu, simdi tarifenin
uygulanmasinin da 7 Subat 2022
tarihine birakilmasini anlamakta
zorlaniyoruz. Bize ceza mi kesildi ?
diye soruyorlar. Bu zamlar bizi ne
kadar kurtaracak, bunu da 6ngore-
miyoruz ” dedi. Baskan Oztiirk,
“umariz 2022 ¢ok daha iyi bir yil
olur. Tiim servis sektoriiniin yeni
yilin1 kutluyor, saglik ve mutluluk
dolu bir y1l diliyorum” dedi. M



TEMSA ILE
2022'YE AVANTAJLI ~vemsa
GIRIN!

TEMSA Maraton, Safir, Prestij SX; sehir ici ve
sehirler arasinda yeni is ortaklariniz...

Ustlin performans, konfor ve yakit tasarrufu ile
yUzunUzU guldirecek.

Antalya Oto Satis Ve Satis Sonrasi Hizmetlerden
yararlanin bir adim énde olun.

Yeni yiliniz kutlu olsun!

KAHVEYE
BEKLIYORUZ

YENI SATIS YERIMIZDE, YENI PLAZAMIZ ILE
TUM ANTALYA'Y! BEKLIYORUZ.

Calkaya Mahallesi, Serik Caddesi,
m ANTALYA No0:202 Aksu [/ Antalya / Tlrkiye

OTO T: 0242 420 01 01 F: +90 242 420 01 02 www.temsa.com
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Otobis fivatian dogru
konumiandiriisin!

MAPAR Otomotiv Yonetim
Kurulu Baskani Yalcin Sahin:
2022’yi ongorebilmek cok
zor. Bazi doneler aliyoruz. Bu
donelerle Eyliil ayina kadar
bir istikrar olabilecegini gorii-
yoruz. Ama bunu tam anla-
miyla gorebilmek Ocak veya
Subat ayi icinde miimkiin ola-
bilir. Ben Ocak ayi icinde
hem sifir hem de ikinci el
arac fiyatlarinin dogru ko-
numlandirilmasini cok arzu
ediyorum. Bu piyasayi da ra-
hatlatir. Yoksa belirsizlikle
gecen siirec otobiisciiye
kumar oynatmaya benzer,
buna imkan verilmesin. Pi-
yasa otursun. 2022 ve 2023’ii
oldiirmeyelim, varsayimlar
lizerinden gitmeyelim, oto-
biisciiyii de bunaltmayalim.

Erkan YILMAZ- OZEL HABER

021’in son giinlerinde sehirler-
B arasi yolcu tasimacilar1 2022’ye

yonelik yatinm planlar i¢in
MAPAR Otomotiv Yonetim Kurulu Bas-
kani Yalcin Sahin ile goriismelerde bu-
lunuyorlar. Bu goriismelerden biri de 28
Aralik 2021 Sali glinii Yeni Aksaray Seya-
hat Yonetim Kurulu Baskani Nurettin
Yumusak ve Yonetim Kurulu Uyesi ib-
rahim Yumusak ile oldu.

Bu goriismede Tasima Diinyasi ola-
rak bizde yer alarak hem MAPAR Oto-
motiv Yonetim Kurulu Baskani Yalcin
Sahin’den hem de Yeni Aksaray Seya-
hat Yénetim Kurulu Uyesi Ibrahim Yu-
musak’tan 2021 ve 2022’ye yonelik
0zel aciklamalar aldik.

2021 otobiiscii icin
zor bir yil oldu

Yilin son giinlerinde Yeni Aksaray
Seyahat ailesi ile bir araya gelmekten
mutluluk duyduklarini ifade eden
MAPAR Otomotiv Yonetim Kurulu
Baskani Yal¢in Sahin, “Ben Yeni Aksa-
ray Seyahat’i ailemizin bir parcasi ola-
rak gorityorum. Bugiin de Ibrahim
Yumusak ve Sayin Nurettin Yumusak
ile hem 2021’in degerlendirmesini
hem de 2022’ye yonelik planlar gorti-
siiyoruz. 2021 otobiis sektorii i¢in zor
bir y1l oldu. Pandemi siireciyle beraber
otobiis sektoriinde rekabeti tam anla-
miyla dogru yonetemedik. Benim sii-
rekli dile getirdigim; otobiiscii
birbiriyle yasadig1 yikici rekabete bir
¢6ziim iliretemedi ki, kamudan yasa-
dig1 diger sorunlara bir ¢6ziim isteme
imkani olsun. Ne yazik ki, 2021 ¢oziile-
meyen sorunlarin oldugu bir yil olarak
gecirildi. TOFED ve Ankara’daki yeni
dernek olusumu ile birlikte insallah
2022 y1ili otobiisciilerin kazanimlar
sagladigi bir y1l olur. Bunun i¢in de en
oncelikle konu; iyi planlama yapmak
ve otobiisciiniin kendi i¢inde yasadig1
yikici rekabete bir ¢6ziim bulmak ol-
mali. Bunlar saglandiginda otobiiscii-
ler kamuya taleplerini ¢cok daha iyi
aktarabilir ve ¢6ziim bulunmasi yo-
lunda adim atabilir. Ben 2022 yilinda
hem Mersin Vif Turizm ile hem de
Yeni Aksaray Seyahat ailesi birlikte iyi
bir planlama yapacagimizi diisiiniiyo-
rum ve tiim sektore bol kazanch sag-
likl1 bir y1l diliyorum” dedi.

2022’yi ongorebilmek zor

Tiirkiye'nin ekonomik kosullarinin
da herkese zor siirecler yasattigina
dikkat ¢eken Yal¢in Sahin, “ Bir sabah
kalktigimizda kurlarin ¢ok asin yiiksel-
digini gorebiliyoruz. Alinan bir kararla
da geri geldigini de. 2022’yi 6ngorebil-
mek cok zor. Bazi doneler aliyoruz. Bu
donelerle Eyliil ayina kadar bir istikrar
olabilecegini goriiyoruz. Ama bunu
tam anlamiyla gérebilmek Ocak veya
Subat ay1 icinde miimkiin olabilir. Su
an plan yapmak zor. Oniimiizdeki sii-
recte ne olacagini gérmek cok miim-
kiin degil. 3 6nemli otobiis iireticisi
artan fiyatlarda geriye gelecek mi, gel-
meyecek mi, bunu gérmek gerekiyor.
Bu markalar fiyatlarda mutlaka geri
gelecek. Bu durum ikinci el fiyatlarini
da etkileyecek. Ben Ocak ay1 icinde
hem sifir hem de ikinci el arac fiyatla-
rinin dogru konumlandirilmasini ¢cok
arzu ediyorum. Bu piyasay1 da rahatla-
tir. Yoksa belirsizlikle gecen siirec oto-
biisciiye kumar oynatmaya benzer,
buna imkan verilmesin. Kimsenin ak-
lryla oynamaya kalkilmasin. Kimse
ukalalik olarak da gérmesin liitfen.
Ben yillarca bir markanin 270 bin
Euro, diger markanin 230 bin Euro, di-
gerinde 180-190 bin Euro oldugunu bi-
liyorum. Bunu kurlarla carptiginizda
herkes Euro bazinda ytizde 2-3 artti-
gin1 biliyor. Ben kredi verecegim, ba-
kimdan diisecegim denilecegine
dogru fiyatlar ortaya ciksin. Piyasa
otursun. 2022 ve 2023’1 6ldiirmeye-
lim, varsayimlar tizerinden gitmeye-
lim, otobiis¢iiyii de bunaltmayalim.
Araclarin modifiye ile yenilenmesi ¢cok
onemliydi. Piyasa da fiyatlar oturduk-
tan sonra daha da 6nemli hale gele-
cek. Bu araclar milli servetimiz. Bu
tirtiniin dogru sekilde ve siirede kul-
lanmak ¢ok 6nemli. Bizim otobiiscii-
lerde ayni1 Avrupa’da oldugu gibi
aracini 20-30 yil kullanirsa bunun her-
kese faydasi olacaktir. Onun i¢in ara-
banin hakkini vererek yapilan
yenilemenin tilkeye de sektore de ka-
zanci var” dedi.

2022 yihinin planlarini
Yapilyoruz

Yeni Aksaray Seyahat Yonetim Ku-
rulu Uyesi ibrahim Yumusak’da sun-
lar1 s6yledi: ‘MAPAR Otomotiv
Yonetim Kurulu Baskani Sayin Yal¢cin
Sahin’i ailemizin biiyiiklerinden. Ben
o sekilde goriiyorum. Bizim babamizin
yarisi Sayin Yal¢in Sahin’dir. Amca-
mizdir kendisi. Kendisi ile iyi bir is or-
takligimiz var. 2021 yilin1 ¢cok zor

gecirdik. Zaten 2020 yi1linda yaptigimiz
goriismelerde de Sayin Yal¢in Sahin,
2021 yilinin ne kadar zor gececegi nok-
tasinda degerlendirmeler de bulun-
mus, bize dneriler ve tavsiyelerini
aktarmisti. Bugiin 2021 yilinin deger-
lendirmesini giizel bir sekilde yaptik.
2022 yilinda ne tiir degisiklikler yapa-
biliriz, konuklarimiza daha nasil yiik-

MAPAR Otomotiv Yonetim Kurulu
Baskani Yalcin Sahin, Yeni Aksaray
Seyahat Yonetim Kurulu Baskani Nurettin
Yumusak ve Yonetim Kurulu Uyesi
ibrahim Yumusak

]
_ ] ey

sek konfor seviyesinde ve hangi arac-
larla bu hizmeti sunabiliriz, bunu ko-
nustuk. Insallah babam Nurettin
Yumusak ve amcamiz Yal¢in Sahin
gerceklestirecegimiz is ortakligi ile
2022 yilini giizel gecirecegimize inani-
yorum. Simdiden tiim sektoriimiize
mutlu yillar diliyorum” dedi. m

Karayolu Yolcu Tasimaciliginda
Kullanilan Terminallere iliskin
Tavan Ucret Tarifeleri Hakkinda
Teblig 31 Aralik 2021 tarih ve
31 bin 706 sayili Resmi
Gazete’de yayimlandi. Tarife 6
ay siireyle gecerli olacak.

u Teblig, karayolu yolcu tasimaci-
l1g1 alaninda terminal isletmeciligi

yapmaya yetkili olan T1 ve T2
yetki belgesi sahibi isletmecileri kapsi-
yor. Terminal {icretleri 1 Ocak 2022 tari-
hinden itibaren 6 ay siireyle gecerli
olacak. Bu Teblig ile belirlenen tavan
iicret tarifelerine Katma Deger Vergisi
(KDV) dahildir.

Tavan {icret tarifeleri en son yapilan
niifus sayimina gore terminalin bulun-
dugu ilin niifusu ile bulundugu ilgenin il
merkezine olan uzaklig1 da esas alinarak
uygulanir. Buna gore, terminal isletme-
cileri;

a) Il niifusu 100.000 ve altinda olan
yerlerde tavan ticretlerinin %4011,

b) Il niifusu 100.001-150.000 ara-
sinda olan yerlerde tavan iicretlerinin
%45’ini,

¢) Il niifusu 150.001-300.000 ara-
sinda olan yerlerde tavan ticretlerinin
%50’sini,

¢) Il niifusu 300.001-500.000 arasinda
olan yerlerde tavan ticretlerinin %55’ini,

Terminal tavan ucretleri

d) Il niifusu 500.001-1.000.000 ara-
sinda olan yerlerde tavan ticretlerinin
%60’111,

e) Il niifusu 1.000.001-2.000.000
arasinda olan yerlerde tavan iicretleri-
nin %65’ini,

f) 11 niifusu 2.000.001-4.000.000 ara-
sinda olan yerlerde tavan iicretlerinin
%75'ini,

g) Il niifusu 4.000.001-7.000.000
arasinda olan yerlerde tavan ticretleri-
nin %85’ini,

g) Il niifusu 7.000.001-10.000.000
arasinda olan yerlerde tavan iicretleri-
nin %95’ini,

h) il niifusu 10.000.001 ve iizeri olan
yerlerde tavan ticretlerinin %100’{ind,

asmamak kaydiyla kendi {icret tari-
felerini belirlerler. Ancak terminalin
bulundugu il¢enin il merkezine olan
uzakhiginin biiyiiksehir olan illerde 50
kilometreden fazla, diger illerde ise
merkez ilgenin disinda olmasi halinde;
belirlenen ticret tarifeleri ayrica %25
ilave indirim yapilarak uygulanir. Uy-
guladiklar iicret tarifeleri, bu Teblig ile
getirilen tavan icret tarifelerinden ytiik-
sek olan terminal isletmecileri, bu Teb-
ligin yayimi tarihinden itibaren
Bakanliga basvurarak en gec 1 hafta
icerisinde her tiirlii is ve islemlerini ta-
mamlayarak bu Teblige uygun ticret ta-
rifelerini alir ve uygularlar.

EN-1 ARAYOALL YOLCU TERENALL TAvAN DomET TaRiFes] Ty

1 ADH:
TERMIMALIN Apaesk
i 3 [Gesperilih $hresi:
YETE BELGES] TORD . s
BELSH AGILAMA ——— [ET] mi-‘[ 5 B545 [ 46 Kioltakdy
Kolukly | Weleuidy | Nohuldy | Kokl | veDneri
B0 m @bl [uluslararas [pehirlar aras) tagemallar
ABD = i - 534 g | ome | mus | ws | s
1O K alts et 1 ™
ABD igni s gl HLE 554 11,65 1532 nn A2
)
Ll Tager
(] ¥ cn Togman Yopuidenion L85 i 741 1188 18 i
Trans
ABD 1.4 37 743 1159 14,85 051
| KARAYDLU YOLCU TERMINAL OTOPARK TAWAM UCRET TARIFESI (TL)
i o5 ] 560 12 SKATE KADAR t L-MOARASIMER | B4 SAATOSTUWER | AYUK ABONMAN
w0 puklicn paxiica HIER SAAT ILANE SAAT ICIN ILave SANT Ichy LavE Demeri
|Oeciilsier [CRETSIZ 1185 FET] 145 149 118,89
[Thcari Cooemckiler Taksier) [MRETSI 197 1,45 037 037 59,44
|G Ctomebillier [Resni Duhi) CRETSIZ 594 1,48 037 0,37 55,44
wT:

1-Termieal Doret Rarifelerinn hisaplinmiseda bir tam diyadan soaa pelen 0,570 tndald kesicler bir Cam saymya, (stGndekier Ge b G5t tam sayya mamlans.
2-Tabloda belirtien bodhuk sayilan yoleuiara ait koltukdar pisp; godér ve yandma personeie ot kohubler b siilars dutd dejildr

3-Ltrunihufha 13 mtre v e ol araciar; bodtul srylaneg baiobnaiepgsn 46 ve O2en koktulths Eabul edill.

#-Park alararn bir satten ki kullanaesk yolou bindirme - indirme i(in peronlars giden olobdsierden sdeor terminal ples Goret e, Jyrcs park Goreti abnmar.
% Bakaniyfa surutacak tarileler, *Naf® knsmi komisbmalbsm b tabloya oygun peiclos hazvianansk yeriblenoe imalan.

&-Sadere yolow indirrast icls bermmisale ginen tagalans Sighis bermingl girt-ploy. Doreti shamar




01 Ocak 2022 Tasima Giindem))) 7

Yeni bhir Yonetmelik Yapalim m?

arayolu Tagima Kanunu 6n
Khazwhklan ve sonraki iyilestirme

asamalari ile TBMM'deki komisyon
gortismeleri icinde yer alan bir kisiyim. Bu
acidan belki de yolcu tagimaciligiyla
ilgilenenler arasinda bu kadar katilimda
bulunan tek kisiyim. Ytk tagimacilari
arasinda benim durumuma esdeger kisi
var mi, varsa kag kisi bilemem. Onlarin
bir kisminin da rahmetli oldugunu da
tzilerek soyleyebilirim.

ilk Yonetmelik

Kanunun kabiili sonrasinda baslayan
Yonetmelik hazirliklari asamasinda da
ayni etkinlikte bulundum. Gerek ilk kez
Yonetmelik hazirlanmasi, gerek bununla
ilgili goreve yeni baslayan Sayin Talat
Aydin’in bakis agisi sonucu yine ¢ok
asamali bir gorts aligverisi yasandi.
Herkese katki sunma firsati verildi. O
donem etkin konumda yer alan Sayin
Murat Yanik’in ve ona yogun destekleri
olan Sayin Galip Oztiirk'tin katkilar cok
oldu. Oyle ki, istanbul’dan iki 6zel ucak
seferi dolusu bir katilimla Antalya’da bir
otelde yeterli siireli bir organizasyonda
her sey konusulabildi. Sayin Talat Aydin
ile yolda bile karsilasildiginda aklinizdaki
olaylari 6zel olarak konusabilirdiniz.
Sonunda Kanunun verdigi stireyi biraz
gecerek de olsa, ilk Yonetmelik
yayinland. ilk kez mevzuat kapsamina
girip buna hentiz alisamamis
‘istemeziikciiler’ haric genelde herkes
mutlu oldu.

UATOD

Bu arada bu calismalar iginde cok
aktif sekilde yer almamin, o glintin cok
etkili sivil toplum orgtiti olan UATOD'un
Baskani Sayin Mehmet Ozcan ve sonraki
baskanlarin istegi ve destegiyle mimkiin
oldugunu da soyleyebilirim. Zaten her
seyi yolcu tasimaciligini temsilen yapma
glictint verdiler. Tabii ben de katki
sunmaya cok istekliydim.

ikinci Yonetmelik donemi

Zamanla mevzuatta bazi yanlislar fark
edilip diizeltilmesi gerekir. Yeni fikirler,
yeni ihtiyaclar ortaya cikar. Bunlar
degisikliklerle karsilanmaya calisihr.
Mimkiin olmadiginda yeni bir Yonetmelik
yapilir. 2009’da cikan ikinci Yonetmelikte
de az payim olmadi. Ozellikle
Yonetmeligin seklinin daha iyi
diizenlenmesi 6nerim, ytizde 95 gibi
hayata gecti. Sayin Talat Aydin ancak
glclu fikirlere itibar ederdi. Ancak ikna
oldugunda da geregini yapard:.

2011 yilinda UATOD'daki gorevimden
ayrildiktan sonra cogu bu gazete
tizerinden olmak tzere katki sunmaya
gayret ettim. Zaman zaman tanidik eski
bakanlik gorevlileri ile temaslarim da
oldu.

Uciincii Yonetmelige gidis

Tabi ki, hayatin dinamizmi icinde
Yonetmelik degisiklikleri devam etti.
Bunlar yetmemis olacak ki 2018’de yeni
Yonetmelik 6ncesinde iyilestirme cabalari
oldu. Once cok 6nemli yeni bir taslak
hazirlanip tartismaya acildi. Sonunda da
yeni bir Yonetmelik ¢ikti. Taslaktaki bazi
hususlarin, 6zellikle de belge
degisimlerine iliskin olanlarin yeni
Yonetmelikte yer almadigini gorduk. Tabii
ki coguna tizilmedim. Bunlarin bir kismi
gereksiz ya da yanhs idi. Sonrasin da
bunda da yeni ihtiyaclar paralelinde
degisiklikler devam etti. Yeni
yonetmeligin 6zellikle dil, sekil, diizen
gibi acilardan cok kotii yanlari vardi.
Zamanla yapilan yeni degisiklikler ile
bunlar daha da artti. Takibi ve kullanimi
zor bir durum olustu.

Yeni Yonetmelik Yapalim
mi?

Simdi biriken yeni ihtiyaclar oldugunu
dstintyor ve goriiyorum. Bunlar bir
degisiklikle mi, yoksa yeni bir Yonetmelik
ile mi karsilanacak belli degil. Benim
arzum, oncelikle ¢ozilmesi gereken
ihtiyaclara cevap verecek bir calisma
yapilmasi. Zaten bu yilin sonunda bir
degisiklik sart. Ayrica yeni bir Yonetmelik

Dr. Zeki

=S Donmez

zeki.donmez@tasimadunyasi.com

icin bildigim kadariyla herkesin
katilabildigi gorus alisverisi pek
yapilamadi. Bu nedenle yeni Yonetmelik
yayinlanmasi pek de memnuniyet
getirmeyebilir. Bu durum yeni bir
Yonetmelik hazirlanmasi distincesini de
ortadan kaldirmaz. Benim énerim ve
arzum yeni bir Yonetmelik icin
calismalara baslanmasi. Bunun nasil
olacag tabi ki onemli.

Once Kanun

Yonetmelikte yapilacak bazi
iyilestirmeler Kanuna uygun olmayabilir
veya kanuni dayanagi bulunmayabilir.
Gergi Yonetmelik ile kapsanacak konular
pek kati olmadig icin pek cok seyin
yonetmelik ile iyilestirmesine engel yok
gibi. Ama yine de Kanun degisikligi
gerekebilir, dustintlmeli.

Bundan sonra Kanun
diizenlemelerinin yapildig, yapilacag
veya yapilmamasinin engel
olusturmayacag gibi bir kabulle hicbir
sinirlama olmadan Yonetmelik degisikligi
isine girilmeli. Kimse bunu carpitip yanlis
sonuclar cikarmasin. Mesela Kanundaki
serbest piyasa esasini degistirmek de
mimkiin degil, gormezden gelmek de
olmaz. Bunda tilke menfaati oldugunu
dustinenler, diistinmeye devam edebilirler
tabii. Ama bu onlara bunun yapilmasi
imkanini vermez. Aksine hareket hukuki

yer almalidir. Yine Yonetmelikte hig
olmayip da, eklenmesi istenen
diizenlemeler de gerekceleri ve oneri
metinleri ile birlikte herkese
actklanmalidir.

Sona dogru

Boylece ilk taslak ve tartismalar
sonrasinda son taslak ortaya ¢ikabilir.
Son taslaktaki hususlara iliskin
degerlendirmeler ve diizeltmeler

sonrasinda artik nihai taslak Bakanlkga
hazirlanip, belki bir kez daha
duyurulabilir. Bu asamalar arasinda bir de
dilini ve diizenini; daha kaliteli, daha
kullanigh hale getirmek 6nemlidir ve
bunlar da dikkate alinmalidir. isteyen bu
hususlarda da katki sunabilir.

.....Ve ben

Her zaman soyliiyorum: Benim veya
bir yakinimin dénen tekerlegi yok. Yani bir
menfaatim s6z konusu degil. Kimsenin
yaninda veya karsisinda da degilim. Sadece
tasimacilar, tasimalardan faydalananlar ve
tlkemiz acisindan iyi bir mevzuat ¢iksin
isterim. Bu amagla da elimden geldigi
kadar katki sunmak gorevimdir. Davet
alirsam, salgin da elverirse Mayis’a kadar
yliz yiize toplantilara da katilmak isterim.
Yalniz kimse benim orada ne varligimi, ne
de ifade etme hakkimi sorgulayamaz. Aksi
halde ceker giderim. Aklimda olanlari da
yazmaya devam ederim. Herhalde
yazmamin éniinde bir engel de yok.

Bu arada Bakanlik, bazilarinin ifade
ettigi gibi tasimacilarin Bakanhgi degil.
Tasimacilar ve tilkenin dahil tim tlkenin
Bakanhgidir. Hizmetten yararlananlar ve
hukuktan yana tavrimla bu gérevin
yapilmasina da destek olurum. Amac iyi
bir mevzuat .

Yeni yiliniz kutlu olsun. B

sonuclar dogurur. Sonra da
hukuka kizmaya baslarsiniz.

Once esaslar

Biyiik harflerle
yaziyorum; Birincisi
SEFFAFLIK, ikincisi de her
turlt gortstin YAZILI olarak
ifadesi. Kimse sozle anlatmaya
kalkip, laf ebeligi yapmamali.
Herkesin eli kalem tutuyor,
yaziversin. Her gorls belgeli
olsun. Uclincii asama; yeni
goruslerin aciklanmasi,
duyurulmasi ve medya ile
halka agik toplantilarda
TARTISMA. Bu arada herkesin
faydalanmasina acik olan
tasima konusunun bundan
faydalanacak yolcu ve
gonderenler dahil herkesin
menfaatlerine uygun bir
sekilde olmasi da 6nemli. Bu
tartismalardan sonra bir Taslak
ortaya cikabilir.

Bakanhgin gorevi

Bakanligin gorevi once bu
calismaya destegini
actklamasi ve ilk taslaktan
itibaren 6nce uzaktan yazili
gortsleri degerlendirip bir
actklamada bulunmasi , sonra
da bir organizasyon ile
bunlarin tartisiimasina
katilmasi. Bu tartismaya
katilacaklar da yine yazili
goruslerle gelmeli.

Eski Yonetmelik
lizerinde calisiimali

Daha 6nce de soyledim:
Yeni Yonetmelikte hicbir seyin
atlanmamasi icin, mevcut
Yonetmelikteki tim hususlar
degerlendirilmeli. Mevcut
Yonetmelikteki her madde,
her fikra, her bend, her alt
bend gerekirse hassasiyet
gosterilen her kelime
degerlendirilmelidir. Bunlar;
aynen korunacaklar, timtyle
kaldirlacaklar ve
degistirilecek olanlar seklinde
isaretlenmeli. Degiseceklere
iliskin 6neriler de yazil olarak

Bilet portallari tartismasi

Ulkemiz rekabetci serbest piyasa
ekonomisini kabul etti ve uyguluyor. Bu
husus rekabet gticti, yetenegi ve bilgisi
olmayanlari memnun etmez. Boyle
olduklarini kabul etmedikleri icin
rekabetin tilke menfaatine aykiri oldugunu
ya da kendi yaptiklari icin 6zel durumu
nedeniyle o iste rekabetin iyi ya da
mumkin olmadigini ifade ederler. Bu
gerekceleri kabul ederseniz, hemen her
meslegin rekabet etmemesi icin hakl
gerekceleri vardir. Sonucta geriye hic
rekabet kalmaz. Bundan sizin
rekabetinden faydalandiginiz alanlarda
rekabetin kalkmasi sonucu bircok sey
kaybettiginizi gorirstiniiz. Hani yaygin bir
laf vardir; ‘Adalet birgtin herkese lazim
olur’ diye. Ayni sey rekabet icinde
gecerlidir: Rekabet bir gtin herkese lazim
olabilir.

Bilet satis portallarinin satin alma
ve/veya birlesme yoluyla bir araya gelmesi
ve saylilarinin azalmasi, otobuscdlerin
faydalandigi bu alanda rekabeti ortadan
kaldirabilir veya azaltabilir. Bunu iyi
bilmek gerekir. Bu ttirden bir birlesmenin
oldugunun haberini aldigimiz giinlerde,
bunun yanhs oldugunu ve otoblsctilere
zararh sonuclar verecegini 12 Temmuz
2021 tarihli Tagima Diinyasi gazetemizde
mansetten yer vererek belirtmistik. Ancak
o glinlerde farkina varilmadi. Simdi ise
boyle bir birlesmeye izin veren kararin
iptali veya yuritmesinin durdurulmasi
istemiyle dava acildigini duydum ve ¢ok
da memnun oldum. Haklidirlar ve
kazanmalarini da isterim. Ama bir sartla:
Rekabetin gerekliligini kabul etsinler.
Clnkt Karayolu Tasima Kanunu da bunu
ongoruyor.

Beklenen Yonetmelik degisikligi yayinlandi!

18 koltuk kolayhg! 3 ay uzadi,
tasima belge ucretleri yuzde 20 arth

31 Aralik 2021 tarihli ve 31706 sayili Resmi Gazetenin
6. Miikerrer sayisinda Karayolu Tasima Yonetmeligi
degisiklikligi yayimlandi. Yonetmelik ile 18 koltuklu
tasitlara taninan siire 1 Ocak 2022’den 1 Nisan 2022’ye
uzatildi. Ayrica Yonetmelikte yetki belge iicretleri
yeniden degerleme orani olan yiizde 36.2 yerine yiizde
20 oraninda arttr.

Dr. Zeki Donmez

Karayolu Tasima Yonetmeligi'ne iliskin olarak Dr.
Zeki Donmez’in 6nemli gordiigii degisikliklere iliskin
aciklamalari ile bazi hususlara iligkin
degerlendirmelerini sunuyoruz.

Degerlendirmeler su sekilde;

-Degisikligin 4’tincii maddesi ile Yonetmeligin
16'inc1 maddesinin 10’uncu fikrasi degistirildi. e-devlet
tizerinden yapilacak belge miiracaatlarinda
Yonetmelikteki sartlar sagladiklarina iligkin olarak
gercege aykiri beyanda bulunanlarin artik yetki
belgeleri iptal edilmeyecek, faaliyetleri gecici olarak
durdurulacak ve gerekli sartlari sagladiklarinda
faaliyetlerine izin verilecek.

-Degisikligin 6'1nc1 maddesiyle Yonetmeligin
24’tincti maddesinin 4'tincii fikrasindaki elektrikli
otomobillerin giicii 70 kW’dan 105’e kW’a yiikseltildi.

-Degisikligin 8'inci maddesiyle Yonetmeligin
40'inc1 maddesinde degisikliklere gidildi. 2inci
fikradaki sozlesmeli tasitlarin kendi adlarina tasima
yapmalar1 halinde Kanunun 26’inct maddesine gore
cezalandirilmalar yaninda bu tasitin kayith oldugu
yetki belgesi sahibine 50 uyarma verilecek.

32’inci fikraya gore Bakanlikca yaymnlanan
diizenleyici islemlere uymayanlara verilecek10 uyarma
cezasl uluslar arasi tasimalar veya gegis belgelerine
iliskin konularda 10 katina kadar artirilabilecek.
(Kanun ve Yonetmelik diizenleyici islemler ve bunlarin
yaptirimlarin tiimiiyle kapsamalidwr. Ayrica boyle bir
fikraya gerek olmamalidir. Bu fikraya gore
cezalandirilacak bir husus varsa onun da mevzuata
ozel olarak konup, cezalandiriimas gerekir. Boyle bir
genel yasak veya cezalandirma diigiiniilemez. Boyle
bir yasak veya ceza konulursa diger yasaklarin ve
cezalarimn tiimiiyle kaldirilmas gerekir.)

-Degisikligin 9'uncu maddesiyle yolcu
tasimacilarinin yiikiimliiliikleri baghkl 41’inci
maddeye bir fikra eklendi. Buna gore tasimalar
emniyet kemeri takilmasi konusunda yolculari sesli
veya goriintiilii olarak uyarmak zorunda. Cezas1 5
uyarma.

-Degisikligin 10'uncu maddesiyle Yonetmeligin hat
say1s1 baglikli 55’'inci maddesinin 7’inci fikrasiyla Bl
yetki belgesi sahiplerinin anlasma yaptiklar1 yabanci
menseli firmalara Bakanliga bildirdikleri ticret ve

zaman tarifelerine uyma zorunlulugu eklendi. Bu
fikraya uymamanin cezasi 20 uyarma. (Ucret
tarifelerine uyma zorunluluklari 56"inci, zaman
tarifelerine uyma zorunluluklar: da 57’inci madde de
yer almali. Bunun étesinde yabanci mengeli firmalara
iicret ve zaman tarifesi hazirlayip Bakanliga bildirme
zorunlulugu agik olarak yer almiyor)

-Degisikligin 11’'inci maddesiyle Yonetmeligin
ticret tarifeleri baslhikli 56'1nc1 maddesinin 6'inc1
fikrasinda degisiklige gidildi. Ucret tarifelerinin en az 4
ay uygulama zorunlulugu korunurken en fazla 1 yil
olma zorunlulugu kaldirildi. Bakanhgin goriilmistiir
serhi verdigi tarihten itibaren 4 aylik siire icinde yeni
ticret tarifesi diizenlenemeyecegi eklendi. [stisna
sartlar1 sakl.

- Degisikligin 12'inci maddesiyle Yonetmeligin
uyarma baglikli 69'uncu maddesinin 5’inci fikrasindaki
uyarma basina 60 TL ifadesi kaldirilarak, belge
ticretlerine iliskin ekte 1'de belirtilen rakamin esas
olacagi vurgulandi. (2022 i¢in 117 TL)

-Degisikligin 14'tincti maddesiyle Yonetmeligin
gecici 1'inci maddesinin 8'inci fikrasiyla getirilen
Yonetmeligin 14’tincii maddesinin 10 vel2’inci
fikralarinin 2021 sonuna kadar aranmama sarti 1
Temmuz 2022’ye uzatildi. (Aranmayacak
diizenlemeler kargo ve dagitum isletmecilerinin yetki
belgesi alma asgari sartlari. Bu siirede bunlar
uygulanmayacaksa ne uygulanacak? Bu belgeler mi
verilmeyecek, yoksa hicbir sart aranmadan mi belge
verilecek?)

-Degisikligin 15’'inci maddesinin gecici 2'inci
fikrasindaki stirelerde degisiklige gidildi. Yonetmeligin
40’'inc1 maddesinin 6'1nc1 fikrasinin uygulanma siiresi
yiik tagima belgesinin tiiriine gore 2023 ve 2024 basina
kadar uzatildi. 44’tincii maddesinin 6'inc1 fikrasina
uymada terminal isletmecilerine taninan siire 2023
oldu.

-Ayrica ayni gecici madde ile getirilen
Yonetmeligin 24’tincii maddesindeki 25 koltuk sartinin
1 Ocak 2022’ye kadar 18 koltuk olarak uygulanmasi
diizenlemesinin siiresi 3 ay uzatma ile 1 Nisan 2022
olarak belirlendi. (Bunun kalici hale getirilmesi bana
gore iyi, gerekli idi. Ancak bu uzatma da onemli.
Umarim bu siire sonunda kalict hale getirilir.)

-Ayrica Yonetmelik degisikliginin en sonunda belge
ticretlerine iliskin ek 1'inde yer aldig1 ekler icin
tiklanmas belirtiliyor. Bu tiklama yapildiginda
buradan belge iicretlerine ulasildiginda yeniden
degerleme oranina gore beklenen yiizde 36.2 yerine
ylizde 20 artis yapildigi goriiliiyor. Ayrica uyarma
karsilig1 6demenin 117 TL, Tasit Kart1 bedelinin 594 TL,
Tasima Ozel izin Belgesi Ucretinin 394 TL oldugu
goriiliiyor.
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Kamil Ko¢ Genel Muduru Kadir Boysan:

300 binden fazla seferie 10 milyondan fazia
volcuya hizmet verdik

2022 h

Sehirlerarasi yolcu
tasimaciliginin en
onde gelen
firmalarindan Kamil
Ko¢ Genel Miidiirii
Kadir Boysan
Tasima Diinyasi’nin
sorularini cevapladi.
Kadir Boysan, 2021
yilina yonelik
degerlendirmelerde
bulundugu
roportajda, 2022
hedeflerini de
aktardu.

Roportaj:
Erkan YILMAZ

yilin1 nasil gecir-
2 O 2 1 diniz, belirledigi-
niz hedeflere

ulasabildiniz mi? Tasinan yolcu ve
sefer sayilar1 acisindan bilgiler vere-
bilir misiniz? 2022 yilina yonelik bek-
lentilerinizi, hedeflerinizi 6grenebilir
miyiz?

- 2021 yi1linda da devam eden
COVID-19 salgini nedeniyle hem sek-
tor hem Kamil Koc olarak zor bir
sezon gecirdik. Temmuz ayina kadar
uygulananseyahat ve kapasite kisitla-
malari,bizleri operasyonel siirecler ve
finansal acidan olumsuz yonde etki-
ledi. Seyahat kisitlamalarinin oldugu
donemlerde yolcularimizin kaliteli ve
konforlu seyahat edebilmesi icin zara-
rina da olsa seferlerimize devam ettik.

Sezonun en yogun oldugu donem-
ler, Temmuz ve Agustos aylarinda ise
biraz da olsa hareketlilik yasadik
ancak Eyliil ay1 itibariyle yolcu hare-
ketliligindeki diisiis nedeniyle zarar et-
meye devam ettik. Son aylarda
USD/TL paritesindeki artis basta akar-
yakit olmak iizere tiim maliyetlerimizi
ciddi anlamda artird1.

Zor bir sezonda tiim olumsuzluk-
lara ragmen, is ortaklarimiz ve ¢alisan-
larimizin 6zverili calismalari
sayesinde, 2021’de 300 binden fazla
seferimizle 10 milyondan fazla yolcu-
muza hizmet vererek pazar payimizi
artirdigimizi goriiyoruz. 2022 yilinda
da hedefimiz biiyiimeye devam etmek.
Sektor olarak zor bir dénemden geci-
yoruz, bugiin 2022 yil1 i¢in yolcu bii-
ylime oranlarini tahmin etmemiz
kolay degil. Ancak 2021’e oranla yolcu
sayimizda hedefimiz %20’den fazla
biiytimek.

Ulkemizin son dénemlerde icinde
bulundugu bu zor ekonomi kosullarini
da atlatacagindan eminiz. USD/TL’de
istikrar yakalanmasiyla birlikte eko-
nomi canlanirsa 2022 hedeflerimize
ulasiriz.

M 2022 y1lina iliskin otobiis ve
diger alanlarda yatirim planlariniz
nelerdir? Artan maliyetler bu planla-
riiz1 ne kadar etkiliyor?

- Kamil Kog, diinyanin en biiyiik
sehirler aras1 otobiis agini kuran ve
pazar lideri Flixbus’in en 6nemli oyun-
cularindan biri. Biz, hizmet verdigimiz
tiim tlkelerde hizmet standartlarimizi
teknoloji ile birlestirerek gelistiriyor ve

yolcularimiza daha konforlu hizmet
sunmak icin yatirim yapiyoruz.

Tiirkiye’de de teknolojik ve kon-
forlu yolculuk deneyimi sunma gele-
negini gelecege tasimak adina bircok
yatirim yapiyoruz. Bu yatirimlarla bii-
ylimeye, yolcularimiza sundugumuz
hizmet standardimizi yukari cekmeye
devam edecegiz. Flixbus Tiirkiye ola-
rak her yil yatirnmlarimiza devam ede-
cegiz clinkii biz Tiirkiye'ye
giiveniyoruz ve halkimizin giivenli,
konforlu ve homojenbir hizmeti hak
ettigine inaniyoruz.

2021 yilinda 30 adet sifir model
otobiis satin alimi yaparak yolculari-
mizin hizmetine sunduk, filomuzu
genclestirmeye devam ettik. 2022 y1-
linda da sifir model otobiis yatirimla-
rina devam edecegiz.

Yatirim denildiginde sadece gele-
neksel otobiis satin alimlari akla gel-
memeli. Biz cesur bir sekilde
dijitallesiyoruz.

* Host ve kaptanlarimiz uzaktan
online egitim metotlariyla siirekli egi-
tim aliyor.

* Her seferimiz, sefer 6ncesi ve son-
ras1 “Driverapp” adli mobil uygulama-
miz ile akilh telefonlar tizerinden
denetleniyor.

* Merkez ofis calisanlarimiz artik
diledikleri yerden ¢alisabiliyor.

Yaptigimiz her yatirim ayni za-
manda yeni is imkanlarinin dogma-
sina da olanak saghyor. Karayolu yolcu
tasimaciligi sektoriine sagladigimiz
katkinin yaninda Tiirkiye’'nin istihda-
mina da katki sagliyoruz. 2021 yilinda
binlerce ¢calisanimizla hizmet verdik.
Calisanlarimizin gelisimine yonelik
egitimler planliyor ve diizenliyoruz.
Calisanlarimiz bizi sadece bir gecim
kapisi olarak degil; ayni zamanda on-
lara art1 deger katan bir aile olarak gor-
melerine ¢alistyoruz. 2022 yilinda da
Kamil Kog binlerce calisaniyla biiyiik
bir aile olacak. Amacimiz sadece calis-
t1g1 sirkete degil ayn1 zamanda sektore
deger katacak ve sektoriin kalite stan-
dartlarinm yiikseltmeye yardimci ola-
cak bir calisan kiiltiirii olusturmak.

Kamil Kog olarak bu yatirimlari ya-
parken maalesef enflasyon, 6zellikle
motorindeki sert artislar bizi de olum-
suz etkiliyor ama yatirimlarimizi ve
stratejimizi etkilemiyor. Biz, orta -
uzun vadede ekonomiye istikrarin ge-
lecegine inaniyoruz. Stratejimizi ona

edefimiz; Yuzde 20den
fazla buyumek

gore kurguluyor, finansal yapimizi her
tlirlii zorluga kars: dayanacak sekilde
muhafaza ediyoruz. Onceliklerimiz-
den biri de yolcularimiz, is ortaklari-
miz ve personelimizin enflasyondan
minimum seviyede etkilenmesi i¢in
elimizden geleni yapmak.

M Sektorde en c¢ok tartisilan konu-
lar arasinda firmalarin katilimiyla bir
bilet satis portali olusturulmasi var.
Meslek orgiitleri bu konu iizerinde
cok fazla yogunlasmis durumda. Siz
bu konuyu nasil degerlendiriyorsu-
nuz? Katilmayi diisiiniir miisiiniiz?

- Sektoriin onceliklendirerek ¢6z-
mesi gereken bazi sorunlar var. Bizce
sektoriin en 6nemli sorunu, talebe
oranla fazla olan kapasite yani fazla
otobiis sayisi. Gereginden fazla otobii-
siin getirdigi sorun ise maliyetin al-
tinda kalan yikici fiyatlandirmalardir.
Sektoriin ezberi olan, yolcu azaldig1
donemde fiyat: maliyetin altinda
tutma stratejisi, maalesef sektore en
biiyiik zarar1 vermektedir.

Bilet satis portali konusunda her
bir satis portalini ayica degerlendir-
mek gerekiyor. Bizim de isbirligi yapti-
gimiz satis portallar1 bulunuyor ve bu
isbirliginin yararl oldugunu diisiinii-
yoruz. Eger yeni bir bilet satis portal
olursa Kamil Koc¢ olarak degerlendiri-
riz, bize yarari olacagini diisiintirsek
yer aliriz.

M Bolgesel katihmlar noktasinda
mevcut isbirlikleriniz nasil gidiyor.
2022 yilinda yeni bolgesel isbirlikleri
ve firma satin alimlar giindeminizde
yer alacak mi?

- Sektoriin kurucusu ve lideri ola-
rak her zaman ve her kosulda 6ncii
olmak icin ¢ok ¢alistyoruz. Bu siirecte
en biytik katkiyr her zaman is ortakla-
rimiz ve onlarin 6zverili calismalari
saglamugtir. Is ortaklarimiz bu isin ger-
cek sahipleridir. Biz is ortaklarimizla
birlikte isimizi degerlendiriyor, yatirim
yapiyor, karar veriyor ve tabii ki bir-
likte kazanryoruz. Kamil Kog¢ bugiin
pazar pay1 kazaniyorsa isortaklarimi-
zin bunda biiytiik pay1 vardir.

Isortakliklarimizla olan “birlikte”
calisma yaklasimi sayesinde, iliskileri-
miz de islerimizde iyi gidiyor ve bu
siirec her iki taraf icin de olumlu so-
nuclar veriyor. Kamil Ko¢ olarak hede-
fimiz is ortaklarimizla birlikte 81 ilde
yolcularimiza hizmet vermek, birlikte

biiytimek ve kazanmak.
2022 yilinda da bize katila-
cak isortaklarimiz ve birlikte
gidecegimiz yollar olacak. is
ortaklarimizla ve is ortakhig
icinsektor paydaslariyla sii-
rekli temas halindeyiz, bir-
likte biiylime ve kazanma
stratejisiylegoriismeye
devam ediyoruz.

M Dovizdeki artis nede-
niyle 6zel sektorce isletilen
koprii ve otoyollarin iicret-
lerinin devletin destegi art-
maz ise 2022 basindan
itibaren cok yiiksek oranda
artmasi bekleniyor. Bu
durum sizi nasil etkileyebi-
lir?

- Otoyol ve koprii ticret-
lerindeki artis bizi her
zaman etkilemektedir. Mali-
yetlerimizin artmasina ek
olarak, sektoriin yanlis ve y1-
kici fiyatlandirma uyguladig:
bir ortamda bu zamlarin et-
kisi daha da biiyiiyor. Son
dénemlerdeki USD/TL paritesindeki
artis devam ederse ve bu siirecte dev-
let destegi azalir ya da kesilirse bu du-
rumda is ortaklarimizla,
calisanlarimizla siireci degerlendire-
rek, yolcularimiza sorarak birlikte
ortak ¢6ziim bulacagiz.

Temennimiz USD/TL’de istikrarin
saglanmasi, devletimizin sektoriimiize
destek vermesidir.

Ml Artan enflasyon ve déviz kurlar
nedeniyle tiim maliyetlerde 6nemli
artislar olmaya devam etmekte. Bu
durum sizin genel politikalarimizi ve
iicret politikalarinizi ve s6zlesmeli
(kiralik otobiis) calistirma politikala-
riniz1 nasil etkileyecek? Bu konularda
firmalarin ortak hareket etmesi 6ne-
rilerine nasil bakiyorsunuz?

- Enflasyonda ve USD/TL parite-
sindeki artis devam ederse, maliyet ar-
tisina kars1 hazirladigimiz stratejileri is
ortaklarimizla birlikte degerlendirece-
giz. Sozlesmeli otobiisciilerimiz bizim
is ortaklarimizdir. Biz onlarla birlikte
yola ciktik, birlikte bu gii¢c zamanlarin
tistesinden geliriz.

Ozellikle sektére yonelik devlet
destegi konusunda tiim sektoriin ortak
hareket etmesinde cok biiyiik fayda
vardir. En hizli ve etkin destek KDV
oraninin seyahat kisitlamalarinin uy-
gulandig1 donemde oldugu gibi
%18’den 8%’e indirilmesi olacaktir.

M Tasima Kanunu ve Yonetme-
ligi'nden kaynaklanan 6nemli sorun-
lariniz var mi? Varsa hangi konularda
ve nasll diizeltilmesini bekliyorsu-
nuz?

- Yaklasik 20 yildir yiiriirliikte olan
kanun ve yonetmeligin bugiine kadar
cok sayida degisiklige ugradig diisii-
niiliirse topyekiin yeniden degerlen-
dirmeye ac¢ilmasi, belki yeni taslak
olusturulmasi ve tiim sektor paydasla-
rindan yazili geri bildirimlerle son ha-
line getirilmesinde biiyiik fayda
olacaktir.

M Bu konlar disinda belirtmek is-
tediginiz diisiinceleriniz nelerdir?

- 2022 yilinin tiim diinyaya, tilke-
mize saglik ve bereket getirmesini,
ozellikle de fedakar sektor calisanlari-
mizin refah diizeyini artirmasina firsat
vermesini temenni ediyorum. l
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Baskent ulaglmlna-'ll veni Mercedes,

28 yeni Otokar otohus katild

Ankara Biiyiiksehir
Belediyesi EGO
filosuna 33 adeti
CNG/li koriiklii ve 21
adet CNG’li solo
Mercedes Conecto ve
28 adet koriiklii Otokar
Kent LF otobiis katildi.
Torende konusan
Baskan Mansur Yavas,
“2022 yili sonunda
355’i yeni otobiis ve
22’si doniistiiriilmiis
elektrikli otobiis olmak
uzere 377 aracimizi
Ankaralilarin hizmetine
sunmus olacagiz” dedi.

3 Aralik 2021 tarihinde

Ankara’da gerceklestiri-

len teslimat torenine;
CHP Genel Baskan1 Kemal Ki-
Iigdaroglu, Iyi Parti Genel
Baskani Meral Aksener, De-
mokrat Parti Genel Baskani
Giiltekin Uysal, Saadet Partisi
Genel Baskan Yardimcisi Prof.
Dr. Sabri Tekir, Milletvekilleri,
Genel Baskan Yardimcilari,
Ankara Belediye Baskani
Mansur Yavas, EGO Genel
Midiirii Nihat Alkas, ilce be-
lediye baskanlari, Belediyesi
Meclis tiyeleri ve biirokratlari,
STK temsilcileri, Mercedes-
Benz Tiirk Icra Kurulu Bagkani
Siier Siiliin, Otobiis Pazar-
lama ve Satis Direktorii
Osman Nuri Aksoy, Otobiis &
Kamyon Satis Sonras1 Hizmet-
ler Direktorii Tolga Bilgisu,
Sehir I¢i Otobiis ve Kamu Satig
Grup Midiirii Orhan Cavus,
Miisteri Hizmetleri - Otobiis
Pazarlama Grup Midiirii Ki-
vang Aydilek ve Otokar Genel
Miidiirti Serdar Gorgiic ka-
tildu.

Torende konusan Baskan
Mansur Yavas,“Bu 301 adet
otobiisiin 168 adedi Mercedes
marka dogal gazli koriiklii ola-
cak. Bugiinkii ilk teslimat so-

nucu 33 adet dogal gazh ko-
riiklii otobiistimiiz sefere bas-
layacak. Yine Mercedes marka
105 otobiisiimiiz ise dogal-
gazli solo olarak adlandirilan
sinifta yer aliyor. Bugiin teslim
aldigimiz 21 adedi hemen se-
ferlere baslayacak. Otokar
marka 28 adet dizel koriikli
otobiislimiiziin ise bugiin ta-
mamini teslim aldik” dedi.

54 araci teslim ettik

Mercedes-Benz Tiirk icra
Kurulu Baskani Stier Siiliinde
teslimatla ilgili olarak;“Thale
kapsaminda teslim edecegi-
miz 273 adet CNG yakith Co-
necto otobiisiimiiziin 33 adedi
koriikli, 21 adedi de solo
olmak {izere toplam 54 araci-
miz1 bugiin kullanima sun-
duk. Diger otobiisleri de
Hosdere Otobiis Fabrika-
mizda 2022 yilinin ilk ceyre-
ginde lireterek Ankara
Biiyiiksehir Belediyesi'ne tes-
lim edecegiz” dedi.

Yeni otobiisler Ankara
halkina hayirl olsun

Mercedes-Benz Tiirk Oto-
biis Pazarlama ve Satis Direk-
torti Osman Nuri Aksoy,
“Cevreci 6zelliklerdeki CNG'li
otobiislerimiz ile hem An-
kara'nin hava kalitesi artacak
hem de belediyenin kaynak-
lar1 en verimli sekilde kullani-
lacak. Yeni otobiislerin Ankara
halkina hayirli olmasini dili-
yorum” dedi.

Mercedes-Benz Tiirk Kam-
yon ve Otobiis Miisteri Hiz-
metleri Direktorii Tolga
Bilgisu ise “Araclarimiza Mer-
cedes Benz Tiirk yetkili servis-
leri tarafindan bakim ve
onarim hizmetleri verilecek.
Ankara halkinin saglikh giin-
lerde araglarimizla seyahat et-
melerini temenni ediyoruz.”
dedi.

b .. ';

Soldan saga: Dogan Celep - Mercedes-Benz Tiirk Sehir
ici Otobiis ve Kamu Satis Koordinatorii, Nihat Alkas -
EGO Genel Mudiirii, Osman Nuri Aksoy - Mercedes-
Benz Tiirk Otobtis Pazarlama ve Satis Direktérti, Tolga
Bilgisu - Mercedes-Benz Tiirk Kamyon & Otoblis Miis-
teri Hizmetleri Direktorii, Zafer Tekbufak - EGO Genel

Muiidtir Yardimcisi.

Otobiisler Ankara
modern tasimaciliginin
yeni yiizii olacak

Ankara Biiyiiksehir Beledi-
yesi ve EGO Genel Midirlii-
gii'niin hayata gecirdigi toplu
ulasimda doniisiim calisma-
sinda Otokar'in Ankara toplu
tasimasina hizmet etmekten

gurur ve

mutluluk
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Soldan saga: Cansu Kaya Selman - Mercedes-Benz Tiirk Otobiis Kurumsal lletisim Koordinatérii,

gunu be-

lirten Otokar Genel Miidiiri
Serdar Gorgiic; “Tiirkiye'nin
miihendislerinin tasarladigi,
tilkemiz topraklarinda iireti-
len otobiislerimizi, bu sefer de
Ankara icin 6zenle iirettik.
Modern tasarimiyla baskenti-
mize yakisacak konforlu ve
cevreci Otokar Kent otobiisle-
rimizi bugiin gururla teslim
ediyoruz. 2 y1l boyunca vere-
cegimiz satis sonrasi hizmetle
de Ankaralilara yakisir bir ula-
sim saglayacagiz” dedi. B

EGO Genel Midiiri Nihat Alkas,
Mercedes-Benz Tiirk Otoblis Pazarlama ve
Satis Direktorii Osman Nuri Aksoy gtiniin
anisina bir hediye sundu.

if ".:i'ﬁ'ilﬂ.:ll 1

Selen Bal - Mercedes-Benz Tiirk Otobiis Pazarlama iletisimi Koordinatérii, Cem Demirel -
Mercedes-Benz Tiirk icra Kurulu Baskani Asistani, Serra Yesilyurt - Mercedes-Benz Tiirk Kamyon &
Otobiis Pazarlama iletisimi Miidiirii, Siier Siiliin - Mercedes-Benz Tiirk icra Kurulu Baskani, Miray
Kutlu - Mercedes-Benz Tiirk Kurumsal iletisim Miidiirii, Selen Altan - Mercedes-Benz Tiirk Kamu
iliskileri Yéneticisi, Osman Nuri Aksoy - Mercedes-Benz Tiirk Otobiis Pazarlama ve Satis Direktérii,
Tolga Bilgisu- Mercedes-Benz Tiirk Kamyon & Otobtis Misteri Hizmetleri Direktori, Kivang Aydilek
- Mercedes-Benz Tiirk Misteri Hizmetleri - Otobtis Pazarlama Grup Midiirti, Cem Sakarkaya -
Mercedes-Benz Tiirk Otobiis Satis Sonrasi Hizmetler Pazarlama Kamu Birim Midiirti, Salih Ozen -
Mercedes-Benz Tiirk Otoblis Satis Sonrasi Hizmetler Kamu Teknik Saha Yonetmeni.
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Mercedes-Benz Tiirk Otobiis Pazarlama ve Satis Direktorii Osman Nuri Aksoy:

her zaman kazanir”

Tiirkiye’de Sehirlerarasi ve
Turizm segmenti toplaminda
satilan 12 metre ve iizeri her 4
otobiisiin minimum 3 adedi
Mercedes-Benz marka. Bu
bize, miisterilerimizin yillardir
markamiza duyduklari giiveni
gosteriyor. Bu giiveni
sarsmamak ve uzun yillar
boyunca devamini saglamak
en biilyiik sorumlulugumuz.
Markamizi tercih ederek
yatirim yapan miisterilerimizin
arac yatirnm degerlerini
korumalari, ara¢ yatirbmlarinin
deger kaybetmemesi en hassas
oldugumuz konu ve 2021
yilinda da markamizi tercih
ederek arac yatirimi yapan
miisterilerin yatirbm
degerlerini koruduklarini
gozlemledigimiz icin cok
memnunuz.

ercedes-Benz Tiirk Otobiis Pa-
Mzarlama ve Satis Direktorii

Osman Nuri Aksoy ile cok 6zel
bir soylesi gerceklestirdik. Fener-
bahce’nin 9 Aralik 2021 tarihinde Ein-
tracht Frankfurt ile oynayacagi mag
oncesinde gerceklestirdigimiz soyleside
2021 y1ili degerlendirmesi ve 2022 yili
beklentisini konustuk. Soyleyisimizde
otobiis fiyatlarindaki artis1 ve 6niimiiz-
deki siirecteki seyri de konustuk.
Osman Nuri Aksoy aciklamalarina su
sekilde basladi: “Oncelikle 2021 model
yiliile birlikte araclarimizda giivenlik,
ekonomi ve konfor anlaminda ciddi do-
nanim gelisimi yaptik. Bizi zorlasa da
bu donanim gelismesinden dolay1 ma-
liyet artisini fiyatlara yansitmama ka-

rar1 aldik ve bu karar degismeyecek”
dedi.

Otobiis fiyatlarinin artmasi
bir zorunluluk

Ancak dis faktorlerle otobiis fiyatla-
rinin artmasinin bir zorunluluk oldu-
gunu vurgulayan Osman Nuri Aksoy
sunlari soyledi: “Zam gelmeyen her-
hangi bir iiriin yok. Sonucta ne kadar
yerli iretim yapiyor olsak dahi yurt di-
sindan gelen hammadde ve parca orani
hesaba katilmali. Bu sadece otobiis icin
gecerli degil. Ulkemizde iiretilen bircok
irtin de bu sekilde. Otobiis tiretiminde
yerli tedarikcilerimizden aldigimiz par-
calar icin de ayn1 durum s6z konusu.
Yani arag fiyatlar1 kur gelisiminden et-
kileniyor. Diger taraftan pandeminin de
etkisiyle hammadde ve imalat parcala-
rinin fiyatlar ve lojistik maliyetleri cok
ciddi artt1. Bu artis1 birebir yansitma-
maya yonelik bir direnis gosterdik ama
gelinen nokta direnilecek boyutun iis-
tinde. Biitiin bunlarin yani sira diin-
yada da enflasyon artisi var. Avrupa’nin
gida enflasyonu artisi sonucu olarak
acikladig1 ve yakin tarihin en yiiksek
enflasyonu dedigi %5’lik enflasyonun
otomotiv parcalari bazinda bakildi-
ginda daha yiiksek oldugu ortada.
Gerek COVID-19 sebebiyle iiretim mali-
yetlerinin artmasi, gerek tedarik zinciri
kaynakli maliyetlerin artmasi, gerekse
emtia bazli maliyetlerin artmasi, oto-
motiv iretim maliyetlerindeki enflas-
yonu gecmiste goriilmemis oranlarda
yuikseltmis durumda. 2 yildir siiregelen
kurlardan bagimsiz bu etkenleri bu-
giine kadar neredeyse hic fiyatlara yan-
sitmadik. 2022’de bu artiglan fiyata
yansitma noktasinda direnebilecek bo-
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Mercedes-Benz Tiirk Otobiis Pazarlama ve Satis Direktorii
Osman Nuri Aksoy ile goriismemizi Kalamig Divan’da
gerceklestirdik. M ERKAN YILMAZ

yutun {izerine ¢ikiyor. Bu nedenle gele-
cek donemde kurdan bagimsiz olarak
da fiyatlarin artacagini soylemek miim-
kiin.

“Sektor ben ne yapmaliyim
diye diisiinmeli”

Bugiinkii kosullarda otobiis bilet fi-
yatlarinin da artmamasi halinde oto-
biis¢iiniin para kazanmasinin
imkansiza yakin oldugunu belirten
Aksoy, “Ara¢ maliyetini, faizini koyuyo-
rum, doluluk oraniny, sefer sayzisi, yakit
fiyatini1 koydugumuz zaman ‘bu isin fi-
zibilitesi bugiin goriinen bilet fiyatlar
ile miimkiin gortinmiiyor. Bu bir mate-
matik. Bunu bir otobiis isletmecisi de
sOyleyebilir. Ama burada otobiis islet-
mecisinin ne yaparak isini yiiriitecegini
diisiinmesi lazim. Otobiis isletmeleri
de bilet fiyatlarina bakacak. Bilet fiyat-
larinda maliyeti kurtaracak bir artis
heniiz olmamis gibi goriiniiyor.. Su da
bir gercek, bilet fiyatlarinin alim giicii
ile dengeli bir diizeyde seyretmesi gere-
kiyor. Burada arz ve talep dengesine iyi
bakmak gerekli. Bu noktada sefer say1-
lar1 doluluk oranini artirmak ve daha
verimli servis vermek adina optimize
edebilir mi mutlaka dikkate alinmali.
Bir yerden kalkan otobiis her otogara
girmek cikmak zorunda mu, yoksa di-
rekt seferler olabilir mi? Rekabet, bilet
fiyatindan ¢ok hizmet rekabetine don-
tistiiriilebilir mi? Bu aracin fiyat1 boyle
olur mu diye diistinmekten cok bu ve
benzeri sorular1 kendine yonelterek
“Ben ne yapacagim?” demeli. Sektoriin
beraberlik icinde hareket etmesi cok
onemli. Akilli isler yapilirsa sektoriin
para kazanacagni diisiintiyorum. Kur
cercevesinde havayolu tasimacilarinin
yonelimi daha fazla para kazanabilmek
adina dis hatlara yonelebilir. Gecmis
yillarda da béyle oldu. Bu ¢ercevede ki-
sith i¢ hat seferleri cercevesinde ugak
bilet fiyatlarinin artis gostermesi yiiksek
ihtimal. Bu dénemde artan otomobil fi-
yatlar1 ve yol gecis ticretleri cerceve-
sinde 0zel arag ile seyahatlerin maliyeti
de artti. Bu durumda yolcular daha
ucuz ulasim imkani sunan otobiise y6-
nelecektir” dedi.

“Ucuz otobiis tiretmek
miimkiin degil”

Sektorden stirekli ucuz otobiis tire-
timi yoniinde bir talebin oldugunu gor-
diiklerini ancak bunun miimkiin
olmadigini vurgulayan Aksoy, “Bu oto-
biisler yilda 350 bin km yol yapiyorsa ve
bir otobiisii 20 sene bu kosullarda kul-
lanmak istiyorsak iki talep birbirleri ile
celisiyor. Kaliteden 6diin vermeden
ucuz otobiis tiretmek miimkiin degil ve
Mercedes-Benz asla kaliteden 6diin

vermez. Aracin degerinin korumasini
acisindan da kalite cok 6nemli. Ttir-
kiye’de sehirlerarasi ve turizm tagima-
ciliginda belgeye kayith ve tekeri donen
4 otobtisten 3'tt Mercedes-Benz.. 2021
yilinda da Mercedes-Benz otobiis alan-
lar belki tasimacilik isinde 6ngordiikleri
kazanclari elde edemeseler de yatirim
degerini koruma agisindan mutlu oldu-
lar. Ge¢cmiste de hep soyledim, bugiin
de sOyliiyorum, Mercedes-Benz otobiis
alanlar hep kazanch ¢iktilar ve ¢ikmaya
devam edecekler. Mercedes-Benz mar-
kasini tercih edenler yatirimlarinin
deger kaybetmedigini ve kazandiklarin
gordiiler ve gorecekler. 2022’de de arz
talep dengesine dikkat edecegiz, bu
konu en 6nemli konumuz. Oniimiiz-
deki siirecte 10 arac1 olan bir miisteri 8
araca mu diisecek, 12’ye mi ¢ikacak
buna bakmak gerekiyor. Ben ara¢ park
sayisinda yukari ¢ikmaktan cok mev-
cudu korumanin ve modelli Mercedes-
Benz otobiiste kalabilmenin cok daha
onemli olacagini diisiiniiyorum. 2022
yilinda ilave ara¢ alimi yerine daha ¢ok
ara¢ degisiminin olacagin diisiiniiyo-
rum. 1 otobiis verip 1 otobiis almak ya
da 3 otobiis verip 2 otobiis almak yo-
niinde bir talep olacak gibi goriintiyor.
Yine de sektordeki personel, havayolu
ve turizm tagimaciligl icin daha uygun
ve bir ara¢ nasil sunabiliriz, bunun ¢a-
lismasini yapryoruz. Yeni Intouro araci-
miz1 hem bayilere hem miisterilere
gosteriyoruz. Biz bu araci kisa mesafe,
bagaj ihtiyaci az, sofér yatma ihtiyaci
olmayacak ihtiyaclara yonelik tasarliyo-
ruz, ancak motor, sanziman ve yuri-
yen aksamlar mevcut araclarimiz ile
esdeger olacak. Burada asla taviz ver-
meyiz” dedi.

Tiirkiye’de tekeri donen 4 aractan 3i’
Mercedes-Benz marka. Dogu bélgesinde
tiim araclar icinde %95 civarinda
Mercedes-Benz marka. Niye Mercedes-
Benz bunu sorgulamak lazim.

“Turizm tarafinda kiiciik
araclar one c¢ikacak”

Yurtdisindan gelen turist sayisinda
ciddi artis olacagini ve bu olumlu sevi-
yenin turizm tasimaciligina yansiyaca-
gin1 belirten Aksoy, “Yalniz bu alanda
pandemi ile de birlikte turizm tasimaci-
liginda daha cok kiiciik arag tercih edil-
meye baslandi. Eskiden tasimacilik
icindeki paylarda %70 otobiis %30
kiiciik arac iken, su anda bu tam tersine
donmiis durumunda. Boyle net bir
talep degiskenligi var. 2022 y1ili icin tu-
rizm tarafinda yeni yatirim yapabilecek
sinirh sayidaki sirket haricinde yeni
otobiisten daha ¢ok an itibari ile eski
model, 1 Milyon TL civarinda degeri
olan Mercedes-Benz otobiislere yonelik
ilgi var” dedi.

“ikinci el otobiis
fiyatlarinda artis olacak”

Ikinci el otobiis fiyatlarinin da art-
masinin énemine deginen Osman Nuri
Aksoy sunlari soyledi: “Ikinci el fiyatlari
artacak, 6zellikle modelli Mercedes-
Benz araclar. Cilinkii sifir araca ulasa-
mayan miisteriler ara¢ ihtiyaci da varsa,
elindeki araci daha tist model ile yeni-
leme yoluna gidecek. Eski model arac
hacmi daha yiiksek iken hentiz 3-4 yillik
modelli otobiis sayisi ise piyasada ¢cok
daha az. 3 eski modele karsilik, 1 adet
yiiksek model var dersek yanlis olmaz.
Burada hizh bir degisim talebi gelirse
modelli araclarin fiyatlar ¢ok daha hizh
yukar gidecektir. Mercedes-Benz 6ze-
linde gozlemledigimiz 5 yas arac ortala-
mada yeni aracin yaklasik %601 gibi
oldu.”

“2022 yilinda yine
Mercedes-Benz otobiis
alanlar kazanacak”

Su anda stoklarinda hi¢ ara¢ olma-
digini, 2022 Ocak ve Subat aylarinda i¢
piyasa i¢in arac liretimi olmadigini be-
lirten Aksoy, “ 2021 planlarimiz krize
ragmen tutuyor. Sene basinda, 300-350
civari biiyiik otobiis pazari olacagini
ongormiistiik; o dogrultuda da gidiyor.
Elinde Mercedes-Benz araclari olanlar
araclarina sahip ciksinlar, araclar deger
kazanacak. 2022 yilinda 12 metre {izeri
otobiis pazarinin durumu i¢in mevcut
ortamda bir sey sOylemek cok zor ama
tablo ¢ok iyi durmuyor. 2022 yili otobiis
alimina yonelik simdiden talepler var.
2020 ve 2021 yilinda arag alanlar yati-
rim acisindan ¢ok ciddi kazandilar.
2022 ve sonrasinda da yine boyle ola-
cak. Ocak-Subat ayinda bize gelip
sezon icin baglanti yapanlar, yine ka-
zancli cikacak. Mercedes-Benz alan her
zaman kazanir. Arz talep dengesine cok
onem veriyoruz, nerede ise her hafta
buna bakiyoruz, nefes almamaiz gibi
oldu bu. Bazi miisterilerimiz“Bir sey
var mi1 bize, y1l sonu cikar belki” diye
bekliyor,bu olmayacak. Ama kampanya
yapalim, miisterinin elindekileri alahm
anlayisi da olmayacak. 2022 yilina y6-
nelik temkinli bir plan yaptik. Eger is-
lerdeki hareket seviyesi ylikselirse biz
de otobiis iiretimine yonelik ona gore
plan olusturur ve iiretimi degerlendiri-
riz. Her hafta liretim toplantis1 yapiyo-
ruz. Talebin nasil gittigini, bizim
tiretimimizi ve neler yapmamiz gerekti-
gini degerlendiriyoruz. Miisteri 6niinii
gormeden ¢ok yatirim yapma isteginde
degil bunu goriiyoruz.” dedi. Fabrika-
miz ayrica yurtdisindaki taleplerle ihra-

cata agirlikli calistyor ve 2022
kapasitesi nerede ise %100 dolu. Bu da
tilkemize ihracat katkis1 yonii ile

olumlu.
Devamu 12’de
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iiNMercedes-Benz otobhus alan
her zaman kazanir”

Bastarafi 11°de

Mercedes-Benz Tiirk
Otobiis Pazarlama ve Satis
Direktorii Osman Nuri
Aksoy, diger onemli
noktalar soyle aciklada.

M ERKAN YILMAZ

“Firmalar mevcut
durumlarini korumak icin
yatirim yapiyor”

Biitlin zorluklara ragmen otobiis is-
letmelerinin yeni yatirim yapma ne-
denlerini; var olan konumlarinda
tutunma miicadelesi oldugunu belir-
ten Osman Nuri Aksoy, “Firma sahip-
leri, 2020 ve 2021’de 6zellikle salt
otobiisciiliikten para kazanmak icin
degil, sektordeki mevcut durumlarini
korumak amacl arag parklarini geng
tutabilmek icin yatirnm yaptiklarini;
aksi halde yaslanmis bir parkla sektor-
deki yerlerini kaybetmekle kars1 kar-
stya kalacaklarini anlatiyorlar.” dedi.

“Otobiis sektoriiniin milli
takimina sponsor oluruz”

Sehirlerarasi otobiis sektoriinde
yeni olusumlar var. Sektorden bize ta-
lepler geliyor, ‘Bizim i¢in sunu yapar
misiniz?’ Biz de ‘Yapariz ama biitiin-
seniz yapariz.’ diyoruz. Biz Mercedes-
Benz Tiirk olarak diyoruz ki ‘Biz milli
takamin sponsoru olabiliriz.” Biz her
zaman otobis sektoriiniin yanindayiz,
bir firmanin bir dernegin yaninda
degil. Tiim otobiisciiler, dernekler bir-
lestigi anda ‘Biz milli takimiz.” dedik-
leri noktada her konuda maddi ve
manevi anlamda Mercedes-Benz ola-
rak variz. Siz biitiinlestirici, birlestirici
anlamda destek almak istiyorsaniz biz
burada da variz diyoruz. Verimlilik an-
laminda sektoriin kacirdig cok nokta
var.

Sektor mensuplari buna iyi
bakmal.

“Ankara’ya Mercedes-
Benz otobiislerin hizmet
vermesinden cok
gururluyuz”

Ankara Biiyiiksehir Belediyesi'ne
uzun yillar sonra yaptigimiz satis cok
biiytiik bir basari. Cok mutluyuz, ¢cok
gururluyuz. Cok caba verdik. Ne
zaman siirecin icinde ekonomiklik
varsa biz oradayiz.

“Ozel halk otobiis
tarafinda cok iyi noktalara
geldik”

Eskiden 10 aractan 1’i iken su an
neredeyse 10 aracta 5’'ine kadar geldik.
Bu yeri de korumak istiyoruz. Orta va-
dede her iki satistan biri Mercedes-
Benz olmali diye diistiniiyoruz. Ciinkii
bizim elimizdeki tirtin ¢cok kuvvetli,
2.el markamiz BusStore var, kendi
biinyemizde Mercedes-Benz Finansal
Hizmetler var. Miisterimiz tek nokta-
dan tiim hizmeti alabiliyor. Halk oto-
biis pazarinda Mercedes-Benz olarak
biraz stabil kalmis ve elimizdeki giic-
leri tam kullanamamuistik. 2022 ve
sonrasinda gelisim alanimizi burada
goriiyorum. Su an iyi gidiyoruz. Halk
otobiis pazarinda elimizdeki hizmet
zinciri tarafini da kullanarak burada
son yillarda geldigimiz giicti korumak
istiyoruz. Sehirici otobiis satisi icin bir
bayimizi yetkilendirdik, gelecekte se-

hirici otobiis satisi icin yetkili bayi sa-
yisin1 daha da arttirabiliriz. Geldigimiz
noktay1 daha da saglamlastirarak iler-
lemek istiyoruz.

2021’de sattigimiz her iki otobiis-
ten birinde servis bakim paketi vardi.
Ayni sekilde 2022’de de devam etmek
icin elimizden gelen cabay1 gosterece-
giz. Aracin bu kadar degerli oldugu ve
kullanim siirelerinin uzadigi d6-
nemde, otobiisiin aksamadan tekeri-
nin dénmesi ve 2.el degerinin
korunmasi amach yetkili serviste dii-
zenli bakimin yapiliyor olmasi son de-
rece dnemli. Servis paketinde de
finansman saglayarak bu paketin ter-
cih edilmesine destek veriyoruz.

“Her yil en az 10 kez
otobiis seyahati
yapryorum”

Ben her y1l en az 10 kez otobiis se-
yahati yapiyorum. Bazen kendimi hig
tanitmadan bu seyahatleri gerceklesti-
riyorum. Gidiyorum bir bilet alryorum.
Bindigim otobiis Mercedes-Benz
olsun seklinde de degil. Ben seyahatle-
rimde Mercedes-Benz araclarimizin
konfor olarak, ses olarak cok farkli ol-
dugunu da gézlemledim. Soforlerle
konusuyorum; “Sizin ara¢ sofor se¢mi-
yor.” diyorlar. Soférler araclarimizi ¢cok
rahat buluyor ve 6zellikle yeni dona-
nimlarimizdan ¢ok memnunlar.

“Koltuk arkasi
ekranlardan sektor artik
uzaklasmalt”

Her seyahatimde gozlemledigim
bir nokta eglence sistemlerinin agik
olan ekran sayisi her gecen giin azali-
yor. Belirli bir yas grubu ekranlar hig
kullanmiyor. Biiyiik bir kisim kendi
0zel telefonunda ya da istirahat ediyor.
Belirli bir yas tistii de ¢ok iyi takip et-
miyor. Sektoriin, maliyetlerin bu kadar
onemli oldugu donemde artik hizlica
bu isten uzaklasmasi lazim. Sektoriin
karar alip 2022’den sonra bunu yapmi-
yorum demesi lazim.

“41 donanim yeniligimiz”

41 donanim yeniligimiz otomatik
vites dahil her anlamda takdir gordii,

Cok olumlu geri dontisler var. Sahada
dile getirilen taleplerin iirtinlere yansi-
diginmi gordiiler. ‘Bizi dinliyorlar, sdyle-
diklerimizi dikkate aliyorlar.’
memnuniyetini yasiyor sektor. Bu, biz-
ler icin ¢cok daha degerli. Sektorii din-
leme, ic ice olma ve iirtinlerimizin
donanimlarini bu anlamda gelistirme
odagimiz bundan sonra da devam
edecek.

2022 model otobiislerdeki
yenilikler

Travego otobiislerimizde 3 dona-
nim ilavemiz olacak. Agirlikli dogu
bolgesine calisan bu otobiislerimizde
kis aylarinda 6n camlarin bugulanma-
sin1 6nlemek icin 1sitmali 6n cam
1sitma koyduk. Yolcunun daha rahat
yolu gorebilmesi icin iist cam silecegi
koyduk. Ayrica en donanimli aracimiz
olmasi ¢ercevesinde artik elektrikli
katlanir aynalar standart olacak. Bu
yenilikler 2022 model Travego otobiis-
lerimizde olacak.

“Irem Bayram’a ¢ok
tesekkiir”

Otogarda sofor etkinligi yaptik, cok
giizel gecti. Burada olumlu doniisleri
gordiik. SoforlerBize deger verildigini
gordiik.” dediler. Bu noktada Best Van
Turizm’in Yonetim Kurulu Uyesi Sayin
Irem Bayram’a ¢ok tesekkiir ediyo-
rum. Bugiine kadar pek géremedigi-
miz sofor tarafini1 ¢ok daha farkh
pencereden gormemize katki saglada.
Soférlerin sikintilarini, dertlerini, ne
kadar destege ihtiyac oldugunu gos-
terdi.

“Soforlere yonelik 6zel
calismalarimiz olacak”

Bu konuda mutlaka ¢calismalarimiz
olacak. Sofor konusu bizim {izerinde
calisacagimiz, emek verecegimiz ve
ortak akil bir seyler yapacagimiz konu
olacak ve bunu Sayin Irem Bayram’in
onciliiglinde yapacagiz. Bu bizim ev
O0devimiz. 2022 de soforii oncelikleri-
miz arasina koyduk.

Sofor egitimleri

Biz daha 6nce soforiin ne kadar is
yiikii var, arabayi ne kadar ekonomik
kullaniyor onu gérmiistiik. Siz istedigi-
niz kadar aracta gelistirmeler yapin,
bunun sonuclarini en iyi yansitacak
kisi soforler. Soyle basit bakalim. Bir
sofor her 100 km’de 1 litre yakit tasar-
rufu yapsa 350 bin km’de yilda 3 bin
500 litre yakit tasarrufu saglar. Kabaca
10 liradan 35 bin TL kazang ortaya
cikar. Bu tasarruf 2-3 1t olursa nereye
kadar cikar siz diistiniin ki bu iyi bir

egitim, takip ile yapilabilir. Buna ge-
regi kadar dikkat ediliyor mu, yapilabi-
liyor mu, hayir. Sofor egitimleri ¢cok
cok onemli. Biz ciddi egitimler veriyo-
ruz. Ama ideal sonug elde etmekten
hala uzagiz. Sektordeki bilin¢ de ¢ok
onemli. Bu noktada sektor olarak ¢ok
ciddi gelisim alanimiz oldugu net.
Mazot maliyetinin arttig1 donemde bu
konu ¢ok daha hassas. Biz marka ola-
rak bu konuda egitimlere hiz kesme-
den devam edecegiz. Ancak firma
sahipleri de soforlerini liitfen egitime
gondersin ve akabinde yakit tiiketim-
lerini takip etsin.

Elektrikli araclar

Elektrikli aracla ilgili belediyeler-
den talepler geliyor. Marka olarak kar-
bon izi konusunda bildiginiz tizere ¢ok
hassasiz, bu talepler Avrupa’da oldugu
gibi Tiirkiye’de de artacaktir. Ancak,
elektrikli ara¢ cok ciddi bir alt yap1 ya-
tirnm gerektiriyor, ve ilk yatirim mali-
yeti anlaminda alt yap1 yatinmi da
diistiniildiigiinde 6nemli bir maliyet
anlamna geliyor, elektrikli otobiislerin
menzilleri de halen gelisim asama-
sinda. Sonucta elektrikli ara¢ konu-
sunda resmin biitiiniine, yani
ekonomiklige ve stirdiiriilebilir ope-
rasyona bakmak gerekiyor. Elektrikli
araclara direkt doniisiim yerine su an
icin en dogrusu yine diisiik karbon izi
odakl1 hibrit araclar olacaktir. Bizim de
2022 i¢in bir hibrit sehir ici ara¢ proje-
miz var ve lansmanini yapacagiz.

“Miisteri ¢cok bilinclendi,
daha fazla hesap kitap
yapiyor”

Ozellikle son birkac yildir ortaya
cikan degerlerle otobiis isletmelerinin
cok iyi hesap yapmaya basladigini
gozlemliyoruz. Bunu da otobiis kredi-
lerinin geri 6denmesi noktasinda go-
rityoruz. Ara¢ aldim ama hi¢ 6deme
yapamiyorum ve battim gibi karsilasti-
gimiz durumlar nerede ise yok. Sekto-
riin bor¢lanma, yatirim yapma
konusunda gerekli edinimleri ¢ikartti-
gina inaniyorum. Bu is duygusal bir is.
Yani duygusallik olmadan yapilacak
bir is degil. ‘Tamamen matematik var.’
derseniz o da olmaz. Eskiden duygu-
sallik %70, matematik %30 idi desek,
bugiin matematik %70, duygusallik ise
%30. Bu sadece pandemi siireciyle ol-
madi. Son 7-8 yildir otobiis isletmeleri
sikintili siirecler yasadi.. Artik daha
rasyonel kararlar aliyorlar, bunu gorii-
yorum. Rasyonel karar aldig1 icin de
Mercedes-Benz'i tercih ediyorlar. Eski
jenerasyon Mercedes-Benz'i duygu-
sallik nedeniyle istiyorsa, bugiinkii je-
nerasyon hesap kitaptan dolay1
istiyor. Biliyor ki kazandiriyor, degerini
koruyor. Bir sorun oldugunda Merce-
des-Benz yaninda. Bugiinkii jeneras-
yona siz matematigi ve mantigl
saglamazsaniz, duygusallikla bir mar-
kay1 tercih etmez.

“Pandemi donemini ¢ok
iyi yonettik diye
diisiiniiyorum”

Arz talep dengesini iyi yonettik.
Dogru kampanya ve 6n 6deme ve si-
paris siireclerini olusturduk. Bir de
pandemi siireci bircok isimizin ofis di-
sindan da yiiriiyebilecegini gosterdi.
Hicbir alanda performans diisiisii ol-
madi. Bu dénemden ne dersler cikar-
digimiza bakiyoruz. Tek 6zledigimiz
miisterilerimiz ile daha fazla vakit ge-
cirebilmek ve sohbetler edebilmek.
Umarim en kisa siirecte bu noktaya
tekrar gelecegiz. ®
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Arikan Turizm Yonetim Kurulu Baskani Murat Arikan:

Butik otobusculuk sureci haslayacak,

sektorde yer degistirmeler olacak

2022’ye umutla bakiyoruz.
Otobiisciiliigii butik
sekilde yapma stratejileri
konusuluyor ve bu dogru
bir adim. Ciinkii mevcut
durumda kiiciilmek
zorundayiz ve isimizi daha
kaliteli yapmak
durumundayiz. 2022
yilinda sektorde bazi yer
degistirmelerin oldugunu
gorecegiz. Bazi firmalarin
arac sayisinin degisecegini ve
bazi destinasyonlara arag
veremeyecegini gorecegimiz
bir yil olacagini
diisiiniiyorum.

021’in beklentilerin karsilanma-

2 dig1 bir y1l oldugunu soéyledi:

2021’e 2020’nin biraktig1 maddi
ayn1 zamanda psikolojik enkazla gir-
dik. Fakat umutlarimiz da yiiksekti
2021’den. Giinkii 2020 yilinda ilk defa
bir pandemi siireci yasamistik. O do-
nemde nelerle karsilasacagimizi bilmi-
yorduk. Bu siireci yasadik¢ca hem
isletmemizi korumak, hem kendimizin
ve ailemizin saghigini korumak 6nemli
hale geldi. 2021’e ise bu siirecin tecrii-
beleri ile girdik ve pandeminin de artik
bitecegini umudunu tasiyarak girdik.
Ama 0Oyle olmadi. Bekledigimizi ala-
madik. Ik 6 ay 2020'nin ilk 6 ay1 gibi
gecti. Hareket olmad. Ikinci 6 ayda ise

hareketlilik basladi, beklenen is olsa
da kazang olarak beklenen seviye ol-

§27 1 588

madi. 2020 yilinda personel anla-
minda kiiciiltiirken filomuzu da azalt-
tik. 2021 yi1linda yine filo ayni seviyeye
geldi. 2021’de 10 milyon TL civarinda
yatirim yaptik. Yaz sezonunun sonuna
dogru pandeminin seyri de azalirken
bu kez de ekonomik kriz ile kars: kar-
stya kaldik. Kurlar yiikseldi. Bunun fi-
yatlamasinin ne olacagi belirsizligi
basladi. Simdi alinan kararla kurlar
geri gelmis ise de bu modeli uygulayan
ve basarili olmus bir iilke 6rnegi de
yok karsimizda. Bize pandemi kendi-
mizin psikologu, ailemizin doktoru,
hemde isletmemizin ekonomisti ol-
masi gerektigini gosteriyor. Bunu ya-
pabilenler bu siirecten daha az karla
cikacaklar. Hi¢ yasamadiklarimizi ya-
sayacagiz. Ben babadan otobiiscii-
ylim, onlarda sikintilar yasadi. Ama bu
siirecte yasanan sikintilar1 onlar 40 yil
yasamadilar.”

Dijital siireci giicle olan sir-
ketler ayakta kalacak

“Pandemi de cok oturduk ama cok
da diisiindiik” agiklamasini yapan
Murat Arikan, “Neyi yanlhs yaptigimizi

diisiindiik. Isletmemizde, ti-
caretimizde yaptigimiz yan-
lislar1 gdziimiiziin 6niine
getirdi. Bu yonden herkes
altyapinin ve dijital diinya-
nin ne kadar 6nemli oldu-
gunu anladi. Altyapasi, dijital
suireci giiclii olan sirketler
ayakta kalacak. Nicelik degil
niteligin 6nemli oldugunu
goriiyoruz. 2022’ye girerken
bunlan diisiintiyoruz. Bu
sefer yine 2022’ye umutla
bakiyoruz. Otobiisciiliigii butik sekilde
yapma stratejileri konusuluyor ve bu
dogru bir adim. Ciinkii mevcut du-
rumda kiictilmek zorundayiz ve isi-
mizi daha kaliteli yapmak
durumundayiz. Bunu da ¢ok aracla,
cok personelle yapma sansiniz yok.
Dolayistyla minimum personel ve
aracla diizgiin kaliteli is yapma siireci
olmal1” dedi.

Sektorde yer degistirmeler
olacak

“Biz yine de otobiisciiler cefayi se-
viyoruz” diyen Murat Arikan, “ Umu-
dumuz hic¢ bitmez. Pandemi siireci de
devam ederken umudumuz yiiksek ve
2022’nin 2021’den daha iyi olacagina
inaniyoruz. 2022 yilinda sektérde bazi
yer degistirmelerin oldugunu gérece-
giz. Bazi firmalarin arag sayisinin degi-
secegini ve baz1 destinasyonlara arac
veremeyecegini gorecegimiz bir yil
olacagini diistiniiyorum. Artik hareket
kabiliyetimiz maliyetler nedeniyle
daha kisith olacak. Ayrica arac ve kap-
tan sikintis1 da olacak. Iyi personel lo-
jistik tarafina kaydi. Bizde c¢ok kalifiye

B

Arikan Turizm yeni ofisine tasindi.
300 metrekarelik ofis 2 doniim arazi
tizerinde kurulu. Tamamen kurumsal
hizmet anlayisi ile tiim
operasyonlarin daha iyi yiiriitiilecegi
bir yapilanmaya gitti.

olmayan personelle bu isleri yapmaya
calistyoruz. Kaptanlar artik daha iyi
kosullarda ¢alismak istiyor. Onlarin da
artik secenekleri daha ¢ok. Para versek
de iyi kaptan yok. Artik daha az araba
ile daha iyi fiyata calismamiz gereke-
cek. Bazi firmalarin cekildigi bolgelere
bagka firmalar girecek. Sektoriin bek-
lentisi artik ben ¢ok fazla yerde calis-
mayayim ama ¢alistigim da da
hakkimi alayim anlayisi var. Gercekten
biitiin fiyatlamalar az cok yapildi, yine
de 2022’ye belirsizliklerle giriyoruz.
ok fazla atihm yapma imkani yok. Fi-
yatlar ¢ok belirsiz. Istegimiz fiyati
2021’de alamadik bu siirecte de alami-
yoruz. 2019 fiyatlar ile calistik. Perso-
nel servis tarafinda da variz. Yil sonu
geldi, calistigimiz sirketlerden fiyat
vermediklerimiz var. Son haftay1 bek-
leyelim diye sozlestik. 5-10 Aralik gibi
normalde biterdi. O siirecte akaryakat
fiyatlar1 artiyordu. Nereye gidecek diye
bekleyelim dedik ama hala belirsizlik
sirtiyor” dedi.

- —

Dost ve musterilerimi
yeni yilini en i1¢ten
dileklerimizle kutlar

saglik ve mutluluk dolﬁi
gunler dileriz.
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2022’den oncelikli bekientim istikrar

Her sabah nasil bir giin
yasayacagimizi bilmeden
uyaniyoruz. Kurun
istikrarsizligi nedeniyle
saghkli bir yatirim yapma
plani bile olusturamiyoruz.
Ben ekonomik istikrarin
olmasini ve tekrar giivenin
tesis edilmesini bekliyorum.

022 yilindan 6n 6ncelikli isteginin
2 istikrar oldugunu belirten Taskin

Arik, “ Istikrar derken bunu bi-
razda acarak ifade etmek isterim. Eko-
nomik istikrar olmasini istiyorum. Bir
otobiisiin 2 milyon 300 oldugunu da,
bir ay sonra da 4-5 milyon oldugunu
da gordiik. Kiiciik araglarda 350-400
bin oldugunu gordiik. Talep ettiginiz
anda da fiyatlarin 700-800 bin TL’lere
geldigini gordiik. Bu yiizden de en 6n-
celikli olarak ekonomik istikrar, hukuk,
adalet istiyorum. Karsilastigimiz bir¢ok
sorun hukukun yeterli seviyede olma-
digin1 gosteriyor. Pandemi déoneminde
issizlik fonu ve sirketlerimizin yeterli
kredilebiletesi olmasaydi, ayakta
kalma imkanimiz da olmayacakti. Dev-
let bu siirecte yeterli destegi sagla-
mad1” dedi.

Bir an 6nce erken secim

Bir an 6nce erken secimin yapilarak
tekrar giivenin olusturulmasi gerekti-
gini vurgulayan Taskin Arik, “Kim seci-
lecekse secilsin, tekrar glivenin
saglandig bir ortam olsun istiyorum.
Artik dayanacak gii¢ kalmadi. Her
sabah nasil bir giin yasayacagimiz bil-
meden uyaniyoruz. Kurun istikrarsiz-

lig1 nedeniyle saghkl bir yatirnm
yapma plani bile olusturamiyoruz. As-
gari licret 4 bin 253 TL oldu ama biz bu
ticreti personele nasil verebilecegimizi
bilmiyoruz. Asgari licretli olmayan ca-
lisanlarin da simdi zam beklentisi var.
Yiizde 50 zam yapabilme sans1 var mi,
sirketlerin bunu sorgulamak lazim.
Planlama yapmak en zorlandigimiz
alan oldu. Devletten 450 lira destek
saglandi ama bu destekle olacak is
degil” dedi.

Biiyiiyelim mi, kiiciilelim mi..

Yasanan ekonomik zorluklar nede-
niyle insanlarin alim giiciiniin diistii-
giinii de belirten Taskin Arik, “Insanlar
tatil yapabilecekler mi, tura gidebile-
cekler mi? Parasi olan bile ne yapaca-

%

transport

gin1 bilmiyor. Cok dengesiz bir durum
var. Biz de nasil bir plan olusturalim
bilmiyoruz. Bir an geliyor umutlaniyo-
ruz, bir an da yere yapisiyoruz. Ben
son alinan kararinda kurlarin bir den-
gede gidip gitmemesi noktasinda en-
diselerim var. Biz biiyliyelim mi,
kiiciilelim mi. Bunu gormek istiyoruz.
Nasil bir siire¢ yasayacagiz onu gor-
mek istiyoruz. Biitiin zorluklara rag-
men 2020 yilinda 3 milyon TL yatinm
yaptim. Aslinda yapmam gereken yati-
rim tutar1 12-15 milyon TL arasinda.
Filoyu genclestirmem, belli ara¢ grup-
larini degistirmem gerekiyor ama ya-
pamiyoruz” dedi.

Antalya’ya arag veren
tasimact memnun olmadi

2022 yilinda Antalya pazarinda sir-
ketlerle calismak istemedigini belirten
Taskin Arik, “Ben acenteler arac isterse
verecegim ama sirketlerle calismayaca-
gim. 2021’de sikintilar yasadik. istanbul
pazari son {i¢ ayda hareketlendi.
2022’nin pandemiye ragmen, olumsuz
ekonomik kosullara ragmen 2021’den
iyi olacagi kesin. Ama islerin iyi olaca-
gina yonelik beklenti yetmez. Eger bek-
lendigi gibi hareketlilik olursa bu araclar
yetmeyecek, yeterli hizmet verilemeye-
cek. Bunu goren turist bir y1l sonra tilke-
mize gelmez. 260 civarinda gemi
rezervasyonu var. Kiiltiir ve Turizm Ba-
kanhg otel verileri ile bir diinya olustu-
ruyor. Ama gelen turisti otele tasiyacak,
kiiltiir turlarini yapacak olan bizleriz.
Biz bu siirecin 6nemli halkasiyiz.
2022’de Antalya’da ¢ok ciddi sikint1 ya-
sanacak. 2021’de Istanbul’dan ¢ok arac
gitti. Ama kimse memnun olmadi. Para
kazanilmadi. Calisma kosullar1 ¢cok agir.
Kamudan yeterli degeri gormiiyoruz.
Ustelik stirekli vergi ve ceza yiikii ile
karsilasiyoruz. Personelin calismasi ile
ilgili sorunlar var. Pandemi siirecinde
arac calismadi ama personel dava aci-
yor, mahkeme hep isverene kars1 karar
aliyor. Turizm tasimacilari yaptiklari ya-
tirrmin karsihigini alamiyor. Artik veri-
lerle goriiyorsunuz, bu isi yapabilmek
miimkiin degil. Biz milyonlar kazanmi-
yoruz. Hem dénemsel hem karsiz bir is
su anda. Kiiltiir ve Turizm Bakanhigi’'da,
Ulastirma ve Altyap1 Bakanhgi'da tu-
rizm tasimacilarina sahip ¢ikmiyor.
Kamu da idarecilere de sorunlarimizi
aktaramiyoruz” dedi. W

Dijital Ulagim Partneri
System Transport! i
Turizm sektériine her gesit ara¢ pbe’/ i LY
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TTDER Genel Sekreteri ve Mini Tur Baskani Mehmet Oksiiz:

Istanbul’da turizm cok hareketli olacak

2022 icin beklentiler
cok yiiksek. Kimse
kotii bir yil olacagini
diisiinmiiyor. Turizm
tasimacilar da
maliyetlerini daha da
asagiya cekecekleri
calisma modellerine
yonelmeli,
birlesmeli. Yilin son

tinlerinde dahi
Istanbul’da turizm
cok hareketli. Turist

atlamasi olacak. 2022 icin
Istanbul’da turist beklentisi
cok yiiksek.

€ € 1.5 yil askin siiredir en kotii
glinleri yasadik” aciklamasini
yapan Mehmet Oksiiz, “Seya-

lama harcama yap-
muis. Biitiin bu veriler
cok daha saglikli se-
kilde yapilabiliyor.

Saghk
turizminde One
ciktik

[stanbul’a gelen
turist Antalya’dan
daha fazla. Ama
| oraya grup seklinde
gelen turist Istan-
bul’a daha ¢ok tek
olarak geliyor. Onlarin ulagim tercihi
de genelde kiiciik araba 6zel transfer
seklinde veya toplu ulasim seklinde
oluyor. Bir tek gemi grubu otobiis
kullaniyor. Yilin son giinlerinde
dahi Istanbul’da turizm cok hare-
ketli. Turist patlamasi olacak. Sa-
dece alisverise, gezmeye gelmiyor

Aker Otobiis Isletmeleri Baskani Emre Ak:

Acenteler ve turizm
tasimacilar arasinda yeni
bir sozlesme dili olusacak

kosturacag icin Antal-
ya'nin da, [zmir’in de, Is-
tanbul’'unda baktig1 ayni

2 022’de herkes kendi isine

tedarikci havuzu olacak. Bu ha-

vuzdan ara¢ cekmek para ile
olacak. Bu sartlar altinda tu-
rizm acenteler ve tasimacilar
arasinda yeni sozlesme dili
olusmak zorunda. Fiyat bazh
konusmak yerine isi organize
edebilme yetenegine gore an-

makla olacak. Obiir taraftan
giderlerimizde artiyor. Her-
kes farkinda. Yeni arac alimi
giderek zorlagiyor. Tim
bunlarin yaninda esas konu-
muz arz talep dengesizligi.
2022’ye hepimiz timitle ba-
kiyoruz, ¢ok ciddi is olaca-
g diisiiniiyoruz. Burada
toplanan bizlerin biiyiik
otobiis kapasitesi belki de
[stanbul i¢in ancak yetecek.

hatler yapilamadi daha sonra kisith  turist. Saglik turizminde ¢ok 6n

. o . lasmak gerekecek.
sekilde yapildi ama eski seviyeleri plana ciktik. Cok daha kaliteli ve ; 8

Planlandig1 gibi ayda 21 giin
Yasanan bu zor siirecte '

ortalama gemi varsa Istan-

g

donmiis degil. Hala yeni viriis var- ekonomik hizmet sunuluyor. Galata- once bizler kendimizinneol- } bul’da buradan dogru he-
yantlar1 nedeniyle kisitlamalar glin-  port icin 260 gemi anlasmasi yapil- dugunu anlamamiz gerekiyor” agiklamasini  saplandiginda bunun i¢ turizmi var,

deme geliyor. Biitlin diinya i¢in cok  mig durumda. Bu yiizden de 2022 yapan Emre Ak, “ Yaptigimiz yatirimlarla, incomingi var. Bu yaz Istanbul’da turizmin
zor bir siirec¢ yasandi. Simdi 2022 icin Istanbul’da turist beklentisi cok harcadigimiz emekle, sadece istenilen araci  sakin gecmesi nedeniyle Istanbullu tasimaci-
icin beklentiler cok yiiksek. Kimse yiiksek. Kurlardaki gerileme arac fi- bulup da transfer icin havaalanina gonder- lar araclarin1 Antalya’da ¢alistirarak deger-

mekle bitmiyor. Bunun arka plani var. Bizler  lendirdiler. 2022’de herkes kendi isine
aslinda birer organizatériiz. Araglar buluyo-  kosturacagi icin Antalya’nin da, izmir’in de,
ruz, insanlari saghkh sekilde tasinmasini sag- Istanbul’'unda baktigi ayni tedarik¢i havuzu
liyoruz. Aciklanan asgari ticret zamminin da  olacak. Bu havuzdan ara¢ ¢cekmek para ile
etkisi hissedilecek. Kaldi ki kaptan maaslar1 ~ olacak. Bu sartlar altinda turizm acenteler ve
asgari licretten bagimsiz olarak sezona tasimacilar arasinda yeni sozlesme dili olus-

kotii bir y1l olacagini diistinmiiyor. yatlarina da yansiyor. Su anda oto-
Ayrica teknolojide yasanan degisim  biis fiyatlarinda da gerileme var. Cip
¢ok hizli. Eskiden onlarca personele  krizi de ¢oziildiikge arac fiyatlari
yaptirdiginiz igleri simdi dijitallesme  daha da diisecek. Su anda ikinci el
stireci ile bir kisiye yaptirabiliyorsu-  degerleniyor. Acentelere verilen fi-

nuz. Bu size maliyet avantajlari da yatlarda bir noktavya geldi. Kaptan dogru ciddi sekilde yiikselecegi asikar. Busii- mak zorunda. Fiyat bazli konusmak yerine isi
getiriyor. Ayrica artik turizm tagima-  sorunu olacak degerlendirmelerine recte sektérden ¢ok ciddi kaptan gikisioldu.  organize edebilme yetenegine gore anlas-
cilar1 da maliyetlerini daha da asa- katilmiyorum. Eger iyi licret verir- En vasifli kaptanlar turizm tarafinda ¢alisan- mak gerekecek. Ciinkii fiyatlar sektérde asagi

grya cekecekleri caliyma modellerine  sek kaptan da olur. Bir kurye 6-7 bin lardi. Bugiin turizm gof6rii ‘isi birakiyorum’  yukari belli seviyelerde oturacak. Acentelerin

yonelmeli, birlesmeli. Eskiden bir TL kazanacak, biz ise kaptana 4 bin dediginde lojistik sektoriinde havada kapili-  simdiden tasimacilarla prensipte anlasip
gemi gelirdi, inen yolcu birkac kez lira verecegiz. Olmaz bu. Onlarin ka- yor” dedi. onlarmdg lgendilerini haz1rl.zi1.na.s1 icin zaman
sayilirdi. Turizmdeki veriler hicbir zancini da artiracagiz, calisma ko- Esas konu arz tal ep dengesizligi tanimast iyi olacaktir. Geldigimiz noktada

pandemiyle birlikte nakit akisinin durma-

Pandemi siireciyle birlikte kaliteli ig gii-  siyla para kazanip, kazanamadigimizi anla-
ciinii kaybettiklerini belirten Emre Ak, “Kay-  mig oldugumuzu diisiiniiyorum. Bundan
bettigimiz is gliclinii tekrar sektore dolay1 2022’ye herkesin temkinli yaklasaca-
kazandirmak daha iyi maddi kosullar sun- gini diisiiniiyorum” dedi. M

zaman dogruyu yansitmazdi. Simdi  gullarini da iyilestirecegiz. 5 milyona
oyle degil ki, teknoloji sayesinde ka¢  otobiis aliniyor, ona 50 yolcu teslim
turist gelmis, hangi tilkeden gelmis,  ediliyor ama kaptana iyi iicret ver-
kag giin konaklamug, ne kadar orta-  mekten kaginiliyor. Bu dogru degil.

Tiim Dost ve

= Miisterilerimizin

yem’ yzﬁm kutlar,

sag’ﬁﬁﬁ ve huzurlu
bir calisma

ytfz dileriz.

alrikan
TURIZM
Emjog The Road!

-

i

Il

2022 yilinin iilkemiz, .
ailemiz ve hepimiz icin
mutlu ve basarilarla dolu

OP' d ilegiylf.‘:__. .

" Murat Arikan
Yonetim Kurulu Baskani

>

www.arikanturizm.com

.

»




16 )) Turizm Tasimacilig

Kira¢ Turizm Genel Mud

2022’yi ongormek cok

zor, fiyat olusturmak zor

Piyasada yasanan kur
dalgalanmalarindan dolayi
gelir-gider dengesi
ongoriilemeyecek sekilde
degisti. Yeni yatirnmlar icin
adim atma yoniinde 6niimiizde
belirsizlikler var. Hicbir acenta
ile fiyat konusamiyoruz. Subat
oncesinde de bunu konusmak
miimkiin olmayacak. Fiyatlarda
mutlaka revize yapmamiz
gereken bir ortam olustu.

021 yilinda yihin ikinci yarisindan iti-
2 baren sektorde hareketliligin basladi-

g1 belirten Havva Kirag, “Yilin ikinci
yaris1 2020’'nin ikinci yarist ile karsilastirila-
mayacak kadar iyi gecti. Ge¢ acilmasina
ragmen 2019 seviyelerine yaklastik. 2020’ye
kiyasla ok iyi bir sezon gecirdik. Biz daha
cok Avrupa operasyonuna hizmet veriyo-
ruz.

Ticaret yapmak giderek
zorlastyor

Son aylarda yasanan ekonomik kosullar
cercevesinde ticaret yapmanin giderek zor-
lastigina dikkat ¢ekti: Piyasada yasanan kur
dalgalanmalarindan dolay1 Gelir-gider
dengesi 6ngoriilemeyecek sekilde degisti.
Yeni bir adim atma yoniinde 6niimiizde
belirsizlikler var. Subat ayina kadar acente-
lerle fiyat belirlemek zor olacak.Fiyatlarda
mutlaka revize yapmamiz gereken bir
ortam olustu. Hala devam eden pandemi
etkilerinden dolay1 2020’den beri temkinli
sekilde ilerliyoruz. Planlarimizi yaparken
en kotliyl diistinerek yapiyoruz” dedi.

Sofor sikintisina nasil ¢6ziim
bulunacak, bilmiyoruz

Rezervasyonlar noktasinda ¢ok olumlu
sinyaller aldiklarini belirten Havva Kirag,
“2019 seviyelerinde bir hareketlilik olacagi

yoniinde olumlu bir beklenti var. 2022’de se-
zonun 2021’e gore daha erken baslayacagini
ongoriliyoruz. Pandeminin seyrindeki artiga
ragmen bu beklenti var. Rusya-Ukrayna ara-

sindaki gerilim nasil etkiler, bunu bilmek

miimkiin degil. Ama su an bize gelen geri do-

niislerde hizmet verdigimiz acentelerden
2021 yilana gore artis olacag yoniinde. Ra-

kamlar iyi goriiniiyor. Ama 2021 yilindan bas-
layan sofor sikintisindan sonra 2022’de nasil
bir ¢6ziim bulabilecegiz bunu bilmiyoruz. As-
gari licret ve yakit zamminin getirdigi maliyet
artig1 var.Zor bir siireg bizi bekliyor. 2022 yili
sezonunda beklenen artislara paralel arag si-
kintis1 da olacak. Arag sayisinin artmasi sofor

bulma sikintisini da arttiracak.Kiiciik araca

yonelik talebe 2020’den beri daha fazla yati-
rim yapiyoruz.Acentelerin taleplerine kalite-

mizi diistirmeden hizmet vermeye devam
edecegiz. 2022 yil turizm sezonunun iilke-
miz i¢in simdiden hayirli olmasini,gelecek
misafirlerimizin iilkemizden memnun ve
mutlu olarak ayrilmalarini dilerim” dedi. M
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Turse Turizm Yonetim Kurulu Uyesi Efe Unver

2022 heklentimiz, 2019 is

Turse Turizm Yonetim
Kurulu Uyesi Efe Unver,
2021 yili ve 2022
beklentilerine yonelik
sorularimizi cevapladi.
Efe Unver, 2022
hedeflerinin 2019
sezonunu tekrar yasamak
oldugunu belirtti.

M 2021 yilin1 nasil gecirdiniz, be-
lirlediginiz hedeflere ulasabildiniz
mi? 2022 yilina yonelik beklentileri-
nizi, hedeflerinizi 6grenebilir miyiz?

- Sezon Pandemiden dolay: gec
acilmasina ve yaklasik yarim sezon
gecirmemize ragmen kalan siirede

cok iizerine ciktik. 2022 sezonu nor-
mal sartlarda iyi gececek. 2022 hede-
fimiz 2019 sezonunu tekrar yasamak.

M 2022 yilina iliskin otobiis ve
diger alanlarda yatirim planlariniz
nelerdir? Artan maliyetler bu planla-
riniz1 ne kadar etkiliyor?

Caligsmis oldugumuz firma misa-
firlerinin bireysel tagimaya artan ta-
lepleri iizerine 6zmal filomuza 2022
yilinda minibiis alim1 yapacagiz.
Turse Premium adi altinda tist seg-
ment tasimacilik yapmayi planliyo-
Iuz.

M Artan enflasyon ve doviz kur-
lar1 nedeniyle tiim maliyetlerde
onemli artislar olmaya devam et-
mekte. Bu durum sizin genel politi-
kalarimiz ve iicret politikalarinizi ve

sozlesmeli (kiralik otobiis) caligtirma

politikalarimizi nasil etkileyecek? Bu
konularda firmalarin ortak hareket

rl

_' Turizme hizmet iireten

meslektaslarimizin, is ortaklarimizin ve
sayin yolcularimizin
Yeni Yilini kutlar,
saglikli, mutlu ve huzurlu bir yil dileriz.
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Transfer
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Deliixe shuttie

www.otelimegotur.com

hedeflerimizin ciro ve is hacmi olarak

hacmine ulasabilmek

etmesi dnerilerine nasil bakiyorsu-
nuz?

- Maliyetlerin artmasi kaginilmaz.
Bu anlamda satis fiyatlariz da kira-
lama fiyatlarimiz da tabi ki yansiya-
caktir. Hicbir fiyat eski mantikla
hesaplanamaz ve siirdiiriilemez. Sek-
torde ortak hareket etmek bilingli
olmak uzun vadeli planlar yapmak
herkese fayda saglayacaktir.

M 2022’de arac ve sofor temini
noktasinda sikintilar yasanabilecegi
dile getiriliyor. Bu konuda diisiince-
leriniz ve sizin kendi firmaniz adina
bu soruna yonelik ¢dziim icin yiiriit-
tiigiiniiz calismalarinmiz neler?

- Arac ve sofor temini zaten son
yilarda yasadigimiz ve bildigimiz si-
kintilar. Hep yasadik ve yasayacagiz
da Arac sikintisini 6zmal yatirimlar ve
farkli kiralama yontemleri ile ¢ozece-
giz.Sofor ihtiyacini da biinyemizde ki
Turse Akademi cercevesinde kendi-
miz yetistirip meslek sahibi yaparak,
tiniversitelerin ilgili boliimleriyle ko-
ordine olarak ¢ézecegimize inaniyo-
ruz.Artik bir seyleri disaridan
bekleme sansimiz yok. Kendi ici-
mizde ama akademi ama egitim ile
cozecegiz. B

Ece Tur Genel Miidiirii Musa Hatipoglu

2022 sezonu yuzleri
gulumsetecek

Tatilini simdiden |
planlayan yerli ve

yabanci turistten Mayis
ayi ile Eyliil arasi icin bir | |
hayli erken rezervasyon
almaya bagladik.
2020’nin Aralik ayina
bakildiginda

rezervasyon

artis var. Kapadokya

tarafinda ise bu yiizde 50’ler
seviyesinde. i¢ turizm ile ilgili de
yiizde 20’ler seviyesinde artis var. Bu
talep artisi sezona yonelik olumlu
isaretleri bize gosteriyor.

eni yilin yeni umutlar1 da
-Y beraberinde getirdigine dikkat

ceken Musa Hatipoglu,” Ister
istemez hepimiz boyle diistiniiyoruz
ve boyle olmasini da herkes adina
temenni ediyoruz. Pandemi baslangici
ile birlikte tiim tasima camiasi zor
giinler gecirdi. Ozelliklede yolcu tasima
firmalari icin ytizyilda bir olabilecek bir
durumla karsi karsiya kaldik. Ancak bu
donemi iyi degerlendiren finansal
yapisini dogru kullananlar krizi daha
hafif atlamay1 basardi. Pandemi 6ncesi
seviyeye toparlamak biraz daha zaman
alacak gibi goriiniiyor. 2021 y1li yaz ay1
turizm sezonu bizim icin oldukca
verimli gecti. Fakat az 6nce soyledigim
gibi eskiyi yakalamak icin biraz daha
zamana ihtiyacimiz var” dedi.

Rezervasyon taleplerinde
yiizde 40 artis var

Rezervasyonlara yonelik cok olumlu
geri dontisler oldugunu belirten
Hatipoglu, “2022 yilina girerken
diinyada ve iilkemizde yasanan
ekonomideki ciddi dalgalanmalar arac
yatirimi ve bakim maliyetleri
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konusunda acikgasi
bizleri tedirgin ediyor. Bizi
tedirgin eden bir konu da
Rusya ve Ukrayna
arasindaki gerilim hangi
noktaya tasinacak ve
bunun turizme
yansimalari neler olacak?
Bunun yaninda 2022
yilinin turizm agisindan
2021 yilindan daha iyi
olacagina inaniyoruz.
Clinkii tatilini erteleyen, tilkemize
gelemeyen cok kisi oldu.

Tatilini simdiden planlayan yerli ve
yabanci turistten Mayis ayi ile Eyliil
arasl icin bir hayli erken rezervasyon
almaya basladik. 2020'nin Aralik ayina
bakildiginda rezervasyon taleplerinde
ylizde 40 artis var. Kapadokya tarafinda
ise bu yiizde 50’ler seviyesinde. I¢
turizm ile ilgili de ytizde 20’ler
seviyesinde artis var. Bu talep artisi
sezona yonelik olumlu isaretleri bize
gosteriyor.

Fakat aklimiza bile getirmek
istemedigimiz bir konu var; oda yaz
ay1 turizm sezonu acilirken pandemi
odakl bir seyahat kisitlamasi
yasanmamasi. Eger bu tiir bir
olumsuzluk yasanmaz ise bu sezonun
gecen yila oranla daha dolu dolu
gecegine inaniyor ve buna gore
hazirhiklarimiz simdiden yapiyoruz.
Acente tarafinda da biz yeni fiyatlarla
ilgili talepler geliyor. Biz su anda yaz
seviyelerindeki fiyatimiz1 yiizde 15
arttirdik. Burada bir tek nokta
sartnamelerde mazot fiyatlarina
yonelik yeni bir zam siirecinde
giincelleme ile ilgili maddeyi de
koyuyoruz. Kur artislarina yonelik de
biz yine de bir marj belirledik. Bu vesile
ile tiim meslektaslarimizin ve Tasima
Diinyasi ekibine yeni yilda her seyin
gonliiniizce olmasini diliyoruz. lyi
seneler” dedi. W
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2022 yilinda 30. yilini
kutlamaya hazirlanan
Antalya merkezli Aksu
Tur, filosuna 4 adet
yenilenmis 2015 model
MAN Lions Coach otobiis
ve 3 adet sifir MAN TGE
minibiis katti.

Roportaj: Erkan Yilmaz

raclart MAPAR Yonetim Kurulu

Aﬁ;g.kam Yalcin Sahin, Bursa Genel
idiiri Tanju Nayir ve SSH Mii-

diirti Nihat Cetin, Aksu Tur Yonetim Ku-
rulu Baskani Seref Karacan , Yonetim
Kurulu Uyesi Yusuf Karacan, Genel
Miidiir Ahmet Buca ve Filo Miidiirii
Kansu Ozkan'’a teslim etti.

Antalya’ya Aksu Tur ile ilkler
gerceklesti

MAPAR Otomotiv Yonetim Kurulu
Baskani Yal¢in Sahin, 2021’in son giinle-
rinde Aksu Tur ile gerceklesen isbirligi-
nin ¢cok 6nemli oldugunu vurgulayarak,
“Aksu Tur, Antalya'nin 6nemli turizm ta-
simacilar arasinda yer aliyor. Aksu Tur
ile gerceklestirdigimiz bu proje ¢cok
dogru oldu. Bu teslimatin bizim icin
onemli bir noktasi da Antalya’ya ilk defa
Aksu Tur ile yeniden dizayn edilmis oto-
biislerimiz ve MAN TGE minibiislerimiz
girmis oldu. Bundan da ¢ok mutluyuz.
Biz 2022 yilinin yolcu tasimacilig1 sektorii
icin ¢ok iyi olacagini diisiiniiyoruz. 2022
yilinda sifir otobiislerin fiyatlanmalarinin
da tam olarak belli olmasiyla birlikte
ikinci el araclar ¢ok kiymetli, degerli hale
gelecek. Aksu Tur ile 2022 yilina yonelik
yeni projelerimizde var. Iyi ve dogru pro-
jeler tiretiyoruz. Aksu Tur’a satis1 gercek-
lestirdigimiz otobiislerin de,
minibiislerin de hayirli, ugurlu olmasini
ve bol kazanc getirmesini diliyorum. Bu
vesileyle de tiim sektdr mensuplarimizin
yeni yilin1 kutluyorum” dedi.

Kiiciik araclar daha da 6nemli
hale gelecek

Yalcin Sahin, 6niimiizdeki siirecte
ozellikle turizm tasimacihiginda daha
kiiclik araclarin 6ne ¢ikacagini belirterek,
“Kiiciik araclar miisteri talepleri nokta-
sinda her zaman 6nemliydi. Bundan
sonra birkac kat daha 6nemli hale gele-
cek. Ozellikle 27 ile déndiigiiniizde 19-
17-15 koltuklu araclar daha tercih
edilebilir segmentler olacak” dedi.

180 adetlik bir filoya ulastik

Aksu Tur Yonetim Kurulu Bagkani
Seref Karacan’da 2022 beklentilerine yo-
nelik 6zel aciklamalarda bulundu. Ufak
ve biiyiik otobiis olmak iizere 180 adetlik
bir araca ulastiklarini belirten Seref Kara-
can, “MAPAR’dan 3 ay 6nce de 2015
model ama 2021 goriiniimli, yenilenmis
bir otobiis almistik. Toplamda 5 otobiis,
3 minibiis yatirimi yapmis olduk. Yine
2020 ve 2021 yilinda Temsa marka sifir
otobiis yatirimlar yaptik. Artik bu siirec-
ten sonra 10-15 tane sifir otobiis aldik
demek cok miimkiin olmayacak. Ciinkii
yatirim maliyetleri ¢ok agir. Bu saatten
sonra herkes elindeki araca sahip ¢ika-
cak. Mevcut otobiisiin i¢ini, d6semesini,
kaportasini yapacak ve hizmet stirecine
devam edecek. Gegen hafta yine An-
kara’dan 2008 bir otobiis aldim. Onu da
MAPAR Otomotiv’e biraktim. Onii ve ar-
kas1 yeni Travego goriintimlii olacak.
Komple sifir doseme ile kullanacagiz. Eli-
mizdeki modelsiz araclar yenilenerek
kullanmaya devam edilecek. Bizde sektor
icerisinde olumlu yatirimlar yaptik. Su

anda Antalya’da en modelli, en yeni fi-
loya sahip firma biz olduk. Bu yatirimlari
da iyi ki yapmisiz. Su anda 6zmal 55'i
biiyiik otobiis olmak iizere 180 araca
ulastik” dedi.

MAPAR Otomotiv ile ¢cok
giizel bir isbirligi yapryoruz
MAPAR Otomotiv Yonetim Kurulu
Baskani Yalcin Sahin ile cok giizel bir is-
birligi siireci yasadiklarini da belirten
Seref Karacan, “ Sayin Yal¢in Sahin oto-
biis sektoriiniin en 6nemli isimleri ara-
sinda. Gercgekten cok iyi bir uyum
sagladik. Birbirimizi ¢cok sevdik. Daha
once de MAPAR Otomotiv ile ticaretimiz
oldu. Bundan sonrada yogun bir sekilde
olacak. Bunun devami da gelecek. lyi bir
sezon da gecirirsek, elimizdeki otobiisle-

rin makyajlarinin yapilmasi soziinii de
aldik” dedi.

2021’de iyi bir sezon gecirdik

2021 yilinda elde edilen seviyeye ‘biz
buna da siikiir, bereket versin’ diyerek
degerlendiren Seref Karacan, “22 Hazi-
ran’da acilan sezonla birlikte 15 Kasim’a
kadar kimse operasyon yapacagini diisii-
nemezken biz Aksu Tur ile iyi bir sezon
gecirdik. 2022’ye nasil hazirlanabilecegi-
mizi de gordiik. Su anda herkesin sikin-
tis1 ortak. Kaptan bulmakta cok
zorlaniyoruz. Antalya’da Kiiltiir ve Tu-
rizm Bakani Mehmet Ersoy’un da katili-
miyla gectigimiz hafta gerceklestiren
toplantida bende ‘otellere verilen ya-
banci ¢calistirma hakkinin bizlere de ve-
rilmesini istiyoruz. Eger boyle giderse
bizde yabanci kaptan ¢alistirmak zo-
runda kalacagiz” dedim. Sayin Bakan da
bana ‘neden béyle diisiiniiyorsun’ dedi.
Bende elimizdeki soforlerin biiyiik bo-
liim{i lojistik tarafina ve kurye tarafina
gitti. Burada ¢alismaya yonelik bir talep
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de olusmuyor. ‘Nasil yapacagiz’ ded.i.
Yeni yasal diizenleme yapilmas: gereki-
yor. Bunu not aldilar” dedi,

2022’de 2019 seviyelerine
ulasabiliriz

Gelecege yonelik 6ngoriide bulunma-
nin ¢cok zor olduguna dikkat ceken Seref
Karacan “ Ulkemizde kur bir gecede arti-
yor daha sonra diisiiyor. Bunu 6ngorebil-
mek miimkiin degil. Biz Odeon ile 2022
sOzlesmesini yaptik ama fiyatsiz yaptik.
Birbirimizi cesaretlendirelim, yatirim ya-
pacaksak yapalim. Kiminle ¢calisacagi-
mizi bilelim. Fiyatlar1 da Subat sonu
Mart gibi yapalim. Mazotun, arag fiyatla-
rinin ne olacagini bilmiyoruz. Boyle bir
planlama icindeyiz. Isler giizel mi olacak,
evet giizel olacak. Ama Rusya ve Ukrayna
arasindaki gerilim nereye varacak? Ttir-
kiye bundan nasil etkilenecek? Bunu bil-
mek miimkiin degil. Avrupa tarafina
baktiginizda pandemi siirecinde yeni
varyantlar nedeniyle Ingiltere tekrar ka-
patti. Bunun devamini iyi gormek gereki-
yor. Ben normal giderse her sey 2019
seviyelerini yakalayacagimizi diisiiniiyo-
rum. Bu beklenti ile yatirimlar yaptik.
Kaptan istihdamini da ona gore planla-
dim. Ben iyi olacagina inaniyorum. Bu
noktada fiyatlarimiz da iyi seviyelerde
olursa daha iyi olacak. Tiirkiye’de tasi-
macilik sektorii, cok daha fazla degerli
olacak. Bu yiizden fiyat politikalar1 da
degisecek. ” dedi.

Antalya’da MAN TGE alan ilk
firma biz olduk

Antalya bolgesi icin MAN TGE yatir1-
mini yapan ilk firma olduklarini da agik-
layan Seref Karacan, “MAN ailesi ile
bayag bir isbirligi yaptik. MAN TGE ile
de bir giris yapalim istedik. Oniimiizdeki
slirecte ya minibiisliik ya da yada oto-
biisliik is olacak. Rus turistlerin tercihi de
ozel transfer olmaya basladi. Minibiis ta-
lebi olacak. Bizde bu nedenle yapabilece-
gimiz kadar minibiis ve otobiis yatirim
yapmayi planliyoruz. Mercedes-
Benz’'den 10 adet Sprinter arac talep
ettim. Ocak-Subat ne zaman verirlerse.
Belki ilerleyen donemde 5 adet daha mi-
dibiis yatinmimiz daha olabilir. Biz ¢ok is
alip kaliteden taviz vermektense elimiz-
deki isleri kaliteli sekilde ytiriitmeyi he-
defledik. Biz bu sene giizel olacak. Hem
otobiis a¢ig1 hem kaptan acig1 yasana-
cak. Bireysel otobiisciiler artik yeni oto-
biis yatirimi1 yapmakta da zorlanacak”
dedi. B
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TEMSA MD
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mik araglarla bu is yapilmak zo-
runda. Herkes kiictilmek zorunda
kalacak hem arac sayisi ile hem de
kapasitesi ile. Bizde bu anlayis
cercevesinde hareket ettik ve
TEMSA MD9 yatirimina yoneldik.

- i Bu araglar hem koltuk kapasitesi
Fahrettin Aydm hem otomatik vites 6zelligi ile

bizim ilgi alanimiza girdi ve bu

araclar1 Dogu Anadolu bolgesinde ilk kez
denemek istedik. Araclar1 yeni kullanmaya
basladik. Yakit tiiketim performansindan
cok memnunuz. Oniimiizdeki siiregte mem-
nuniyetimizle birlikte yine TEMSA MD9 oto-
biis yatirimi yapabiliriz” dedi. M

personel tasimacilig: ala-

ninda hizmet veren Erzu-
rum merkezli VIPPAL Tours
Temsa MD9 yatirimi ile filo-
sunu giiclendirdi. Sirket,
2022’de Mersin’de yeni sube
acilisinl yapmaya hazirlaniyor.
VIPPALTours Yonetim Kurulu
Bagkani Fahrettin Aydin, 40 kisilik grupla-
rin tasinmasinda TEMSA MD9 araclarin ¢cok
uygun ¢oziimler sundugunu belirtti: “Artik
daha ekonomik araclarla bu is siirdiiriilmek
zorunda. Biiyiik otobiislerin yatirim maliyeti
giderek agirlasiyor. Daha kiiciik ve ekono-

1 983 yilindan beri turizm ve

Afyon Kamil Koc’un tercihi
VAN Lion’sGoach oldu

amil Kog'un Afyonkarahisar Isletmesi Saygi Turizm'’in otobiis yatirimindaki tercihi

MAN Lion’sCoach oldu. Saygi Turizm, sifir ara¢ yatirimi kapsaminda filosunu 1 adet,

13 metre, 2+1 VIP koltuk diizenli yeni MAN Lion’sCoach ile giiclendirdi.Ankara, Ak-
yurt’taki MAN Tesislerinde diizenlenen teslimat téreni ile MAN Lion’sCoach, Saygi Turizm
Yetkilileri Hiiseyin Saygi ve Berkan Saygi'ya teslim edildi. Yatirnmlarinda kendilerine des-
teklerinden dolayi,
MAN Kamyon ve
Otobiis Ticaret A. S.
Otobiis Satis Direk-
torti Can Cansu,
Otobiis Satis Bolge
Yoneticileri Emrah
Albustanoglu ve
Ufuk Demirer’e de
tesekkiir eden Hii-
seyin Saygi, MAN -
ile olan yol arkadas- f G
liklarin1 bundan
sonra da devam et-
tirmeyi hedefledik-
lerini sOyledi. M

Karsan’in Avrupa’daki
Elektrikli Arac Sayisi 250’yi Asti!

cok kentin ulagim altyapisini modernize
ederken, markanin Avrupa’daki elektrikli fi-
losu ise 250’yi ast1. Avrupa’da giiclinii artir-
mayi siirdiiren Karsan, son olarak dizel
ulasim araclarini elektrikli araclarla yenile-
meyi hedefleyen Almanya’'nin Weilheim
kentine de 5 adet e-ATAK otobiis teslim etti.
Boylece Karsan, Almanya’'nin farkl eyaletle-
rinde Alman kalite standardina sahip 20’ye
yakin elektrikli araciyla, tilkedeki pazar pa-
yin1 daha da giiclendirmis oldu.

Karsan Almanya’nin Weilheim
sehrine 5 adet e-ATAK
otobiisiinii teslim etti.

oplu tasima sistemleriyle kentlere mo-
dern ulasim ¢oziimleri sunan Karsan,

sahip oldugu elektrikli {iriin yelpazesi
ile Avrupa tilkelerinin tercihi olmaya devam
ediyor. Karsan cevreci, sifir emisyonlu ve
son teknoloji elektrikli ticari araclariyla bir-

*\‘_ .
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Bayraktariar Merkon’dan
Kontur Turizm’e Tourismo

onya merkezli Kontur Turizm bu yil filosuna 3. Tourismo aracin
B katti. Aracin satisin1 Mercedes-Benz Tiirk bayii Bayraktarlar Merkon

gerceklestirdi. Ara¢ Mercedes-Benz Tiirk Hosdere Pazarlama Mer-
kezi'nde Kontur Turizm sirket yetkilisi Murat Dogan ve kaptan Mehmet
Solakgil’e teslim edildi. Bayraktarlar Merkon Otobiis Satis Miidiirii Cezmi
Agirtas, “Kontur Turizm'in filosunun tamami Mercedes-Benz araclardan
olusuyor. Bu y1l Kontur Turizm’e 3 adet Tourismo teslimati gerceklestirdik.
Kontur Turizm’e yeni araclarin hayirli, ugurlu olmasini ve bol kazanc ge-
tirmesini diliyorum. 2022 yilinda da isbirligimiz devam edecek. Tiim sek-
tor mensuplarimizin da yeni yilini da bu vesileyle kutluyor ve bol
kazanglar diliyorum” dedi. ®

Bayraktariar Merkon;dan
‘yilin son teslimati
Ozkaymak Turizm’e

ercedes-Benz Tiirk Hosdere Pazarlama Merkezi'nde gerceklesen
M teslimatla Ozkaymak Turizm filosuna Travego otobiis katild.

Bayraktarlar Merkon'un gerceklestirdigi satis ile arag firma biin-
yesinde hizmet veren bireysel otobiiscii aile Osman-Coskun ve Muham-
met Yaman kardeslere teslim edildi. Bayraktarlar Merkon Otobiis Satis
Miidiirii Cezmi Agirtag da yilin son teslimatin1 Ozkaymak Turizm’e ger-
ceklestirdiklerini belirterek, “Ozkaymak Turizm sektériimiiziin en 6ncii
firmalarindan birisi. Yaman kardeslerde bireysel otobiiscii olarak islerine
ve hizmet siireclerine cok 6nem veriyorlar. Bu anlayis ile de tercihleri Mer-
cedes-Benz Travego oldu. Yeni Travego'nun hem Ozkaymak Turizm’e
hem de Yaman ailesine hayirli, ugurlu olmasini ve bol kazang getirmesini

diliyorum. Bu vesileyle sektér mensuplarimizin da yeni yilini kutluyorum”
dedi. ®

[

Has Otomotiv'den Malatya
Zafer Turizm’e Travego 16

alatya Zafer Turizm biinyesinde bireysel otobiiscii olarak hizmet
veren Cevdet Ilik ve ogullar Taner ve Seyfettin Ilik Travego 16

otobiis yatirimi yapti. Travego 16 2+1 otobiis Mercedes-Benz
Tiirk Pazarlama Merkezi'nde diizenlenen torenle Has Otomotiv Otobiis
Satis Miidiirii Soner Balaban tarafindan Cevdet Ilik ve ogullar1 Taner ve
Seyfettin Ilik’a teslim edildi. Has Otomotiv Otobiis Satis Miidiirii Soner Ba-
laban yaptg: aciklamada, “Sayin Cevdet Ilik ve ogullar: tiim zorluklara
ragmen bireysel otobiis¢ii olarak bu sektorde en iyi hizmeti vermeyi iste-
dikleri i¢cin Travego yatinminda bulundular. Yeni Travego 16'nin Sayin
Cevdet Ilik ve ogullarina hayirh olmasini ve bol kazang getirmesini diliyo-
rum. Tiim sektoriimiiziin de bu vesileyle yeni yilini kutluyorum” dedi. Il
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MAN Kamyon ve Otobus Ticaret A.S. yili degeriendirdi,

bekientilerini paylasts

MAN Kamyon ve Otobiis
Ticaret A.S. 16 Aralik
2021 tarihinde
gerceklestirilen basin
toplantisinda, sektor ve
sirket bazinda 2021
degerlendirmeleri ve 2022
yili 6ngoriileri paylasildi.

Kamyon Satis Direktor
Serkan Sara:

27 bin adetlere
gider kamyon
pazarinda

satigslarimizi ikiye
katladik

Kasim sonu itibariyle 12 ton ve {istii
segment 23 bin adetler seviyesinde.
2015 yilindan sonraki en yiiksek seviye
yakalandi. Y1l sonu beklentimiz ise 27
bin adetler seviyesi. Biz pazar biiyiime
oranlarinin tistiinde bir artis yakala-
dik. Bu basarimiz ile de 2021 yilin,
gecen yilin yaklasik iki kat1 arac satis1
ile kapatmay1 hedefliyoruz. Eger arag
temininde sikint1 olmasaydi toplam
pazar 35 bin adetlere gidebilirdi. Her-
seye ragmen c¢ok giizel gecti.

TG3 Tiirkiye lansmani

Kamu yatirimlarinin azalmasinin
da etkisiyle insaat kamyon pazari
soniik kaldi. Ozellikle uluslararasi nak-
liye miisterileri son zamanlarda MAN
tercihlerini artirdilar. Bundan son de-
rece mutluyuz. Ingaat grubunun hiz-
lanmasi ile birlikte ¢cok daha biiyiik
pazar paylarina kosacagimizin goster-
gesi de bu. Diinya Lansmani 2020 yil
Subat ayinda Ispanya’nin Bilbao ken-
tinde yapilan MAN’1n yeni nesil TG3
serisi araclarinin Tiirkiye tanitimini
pandemi nedeniyle ertelemek zo-
runda kalmistik. Yarinin teknolojisini
bugiinden kullanicilarina sunan TG3
serisi araclarimizin Tiirkiye lansma-
nini 19 Kasim 2021’de Istanbul’da gor-
kemli bir etkinlik ile gerceklestirdik.
Tiirkiye dort bir yanindan ¢cok dnemli
firmalar geldi. Tepkiler ¢cok olum-
luydu. Satis yapmadigimiz Bolu ve
Diizce’den gelen misafirlerimizden
talep aldik.

2022’de roashow plani

2022 yili eger pandemi sartlar1 mii-
saade ederse genis bir roadshoow
planliyoruz. Tiim miisterilerimize
araclarimizi daha iyi tanitma imkani
bulacagiz.

2022’nin 2021’den cok farkh
bir yil olmasini beklemiyoruz

2022 yilinda da talep artiginin
devam edecegini éngoriiyoruz. Uretim
kapasitelerinin bu hiza ayak uydurma-
sina bagh olarak, 2022 yilinda da pa-
zarda yine bir artigin yasanabilecegini
diisiiniiyoruz. Ote yandan Pandemi
kaynakl tedarik problemleri devam

MAN Kamyon ve Otoblis Ticaret A.S. Yillik Degerlendirme
Toplantisi'nda Kamyon Satis Direktorii Serkan Sara, Otoblis
Satis Direktorii Can Cansu, ikinci El Satis Direktérii Aydin
Yumrukgal, Miisteri Hizmetleri Direktori Sinasi Ekincioglu,
Hafif Ticari Ara¢ Ulke Satis Miidiirii Cumhur Kutlubay basini
bilgilendirdl.

ediyor. Daha fazla tiretmek istedigimiz
halde tiretemiyoruz ne yazik ki. O ne-
denle 2022, hatta 2023’in en az yarisi-
nin tedarik sikintilarinin yasandigi,
tiretimin talepten az oldugu yillar ola-
rak gececek gibi goriiniiyor.

Otobis Satis Direktord
Can Cansu:

360 civarinda
pazarda payimiz
yiizde 10

2021 yilinda ‘ne giizel oldu’ derse-
niz, cevabimiz ‘MAN 6diile doymuyor’
yoniinde oluyor. Coach of the Year
2020 -Yilin Otobiisii’ 6diillii Lion’s
Coach, 2021 yilinda da sekt6riin pres-
tijli ‘Sustainable Bus Award 2022 —Siir-
diiriilebilir Otobiis Odiilii'ne layik
gorildii.

Ekonomik sartlar disinda, pan-
demi siireci sektoriin sartlarin1 daha
zor hale getirdi. Otobiiscii bu sene
para kazanamadi ve ve yatirimlar erte-
lendi. Gegen yil 517 ile biten pazar,
sene sonu 360’larda biter en fazla.
2016’tan 6nceki 10 seneye bakarsaniz
1120. Otobiis sektorii daraliyor. Nor-
mali de bu. Bundan sonra 1150 olma-
yacak. Ama yolcunun oldugu
senelerde 400-500-600’1ti rakamlara
c¢ikabilir. Onun i¢in biz yiizde 10’larda
olan pazar payimizi koruduk.

Otobiis firmalarinin isi zor

2022 yilinda seyahat otobiisti fir-
malarinin temkinli ve cok daha detayh
hesap yaparak, yatirim yapacaklari,
pazarin da bu seneden biraz daha iyi
olacagi yoniinde. Pazar 400-450 sevi-
yesinde olur. En fazla 500 olur. 2022 y1-
linda sadece fiyat ve kalite degil,
stoklarda otobiis bulunmasi da 6nem
kazanacak. Otobiiscii seneye solukla-
nip biraz daha dogru hamleler ve biri-
kimlerle hareket ederse 2023 daha iyi

olabilir. 2022’de biz temkinli gidecegiz.

Ucuz otobiis kolay degil

5 yildir otobiis satis direktoriiylim
bence de 6ncede direktorler de turizm
otobiisii, ucuz otobiis adi altinda ca-
lismalar1 oldu. Sahadaki beklenti 150
bin Euro civarinda bir iirliniin olmasi
ama bu ¢ok miimkiin degil artik.

Hafif Ticari Arac Ulke Satis
Midirt Cumhur Kutlubay:

2022’nin ikinci
yarisinda tedarik
sikintilarinin son
bulmasini
bekliyoruz

TGE araclarimizi 2018 sonunda ge-
tirip satmaya baslamistik. Aslinda son
ceyrekte 3 yili doldurmus sayiyoruz.
bu sene goriiyorum ki ; sistem oturdu
arac artik MAN’1in tam anlamiyla icine
niifuz etmis durumda. Servislerimizde
cok iyi bakim hizmeti veriliyor. Uzatil-
mis garanti ve bakim paketlerimiz
diger iirtin gruplar gibi devrede. Fi-
nansman problemlerini astik. Ben
ikinci elde Sayin Aydin Yumrukcal’a
cok tesekkiir ediyorum. Gergekten cok
destekleri oldu. Cok giizel islere imza
attik. 3 senenin sonunda bu aracin
MAN’1n DNA’sina uyduruldugunu ve
ayrilmaz bir biitiin oldugunu gérmek
bana ayr bir mutluluk veriyor. 2021’e
cok biiytik umutlarla basladik. Elimiz-
deki araclari cok hizli sattik. Tam her
sey giizel gidecek derken cip ve tedarik
zincirinde yasanan sorunlar basladi.
2021 yilinda yiik tasimaciligina biraz
daha fazla odakladik. Farkl iirtinler
getirdik gordiik ki; yiik tasimaciliginda
MAN markasina kamyondan istek ve
talep var. Zor bir y1li geride birakirken,
2022 yilina iligkin planlamalarimizi da
tamamladik. Ongoriimiiz; 6niimiiz-
deki yilin ilk yarisinda da tedarik prob-
lemlerinin devam edecegi yoniinde.
Buna karsin Haziran — Temmuz ayla-
rindan itibaren tedarikte yasanan si-
kintilarin son bulacagini ve siirecin
normallesmeye baslayacagin diisiinii-
yoruz.

Miisteri Hizmetleri Direktord
Sinasi Ekincioglu:

Bakim paketlerinin
onemi eskiye oranla
daha cok artti

Bakim paketlerimizde miisterileri-
mize Comfort, ComfortPlus ve Com-

fortSuper olmak tizere tic farkh sece-
nek sunuyoruz. Bakim paketlerimiz-
deki tiriin ¢esitliligi ise, bizi
rakiplerimizden ayiran en 6nemli nok-
talardan biri Bu paketlerimiz, sadece
sifir ¢cekicileri degil, MAN TopUsed
ikinci el araclar dahil kamyon, otobiis
ve hafif ticari olmak tizere tiim arac
tiplerini kapsiyor. Hedefimiz sifir
ariza. Bunun icinde bakim ve yetkili
servis destegi birinci sart. Yedek parca
hedeflerimizi tutturduk. Kur artisina
ragmen cirolarimiz yerinde. Eski arac-
larin kullaniminda daha 6zen gosteril-
mesi servislere olan talebi artirdu.
Gelecek sene hedeflerimizden birisi de
kazali ara¢ onarimlarinda standartlar
gelistirmek istiyoruz. Sigorta firmalar1
ile iliskilerimizi gelistirmek istiyoruz.
Oniimiizdeki y1l servislerimizin boya
kaporta boltimlerinde bir hayli yapa-
caklarimiz var

Ikinci El Satis Direktori
Aydin Yumrukgal:

MAN TopUsed
2021’de satislarini
kamyonda yiizde
35, otobiiste ise
yuzde 40 arttird

MAN TopUsed yolculugumuza
2013 yi1linda basladik.Bu sene basinda
Mersin’de 7’inci subemizi actik. Bu yil
insaat grubu satisimiz neredeyse hic
olmadi. Buna ragmen gecen yila gore
satislarimiz1 kamyon ve ¢ekici tara-
finda yiizde 35 sehirlerarasi otobiis ta-
rafinda ise yiizde 40 oraninda
arttirdik.Biz diger markalardan ikinci
elde neyi farkli yapiyoruz; bunun altini
cizmek gerekiyor. Biz aldigimiz her
aracta ekspertiz hizmeti sunuyoruz.
Gerekirse bunu bagimsiz ekspertiz
hizmeti ile destekliyoruz. Sifir Takas,
alt takas yapiyoruz. Serbest alim yapi-
yoruz, segmentler arasi gecis ya p1yo-
ruz. Tirkiye de ikinci elde bakim
paketlerini, geri alim tahahiidiinii ve
mobilite garantiyi veren ilk ve tek
firma biziz. Tedarik sikintisi ikinci elde
de stoklarin olduk¢a minimum sevi-
yelerde stirmesine sebebiyet verdi.
Sene basindaki stogumuzu tiikettik s1-
fira yakin stokla 2022’ye giriyoruz.
2022’den sonraki hedefimiz servis
noktalarini birer satis noktasi haline
de doniistiirmek. 30 servis noktamiz
bulunuyor bu servis noktalarini ikinci
el satis yapilabilir hale getirmek istiyo-
ruz.
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Belirsizliklerle dolu, kaygilarla dolu

yilindan sonra
2 O 2 02021/i de salginla
gecirdik. Yaralari

sarariz umuduyla girdigimiz 2021 hic de
umdugumuz gibi olmadi. 2020’in
stkintilari 2021e sarkti. Bu kez iki yilin
sikintilart katlanarak 2022"ye tasiniyor.
Salgin sureci cesitli varyantlarla devam
ediyor ve ne olacagini da goremiyoruz.
Salgin devam eder, yeni kisitlamalar olur
mu, olmaz mi bilinmiyor ama bir
sekilde insanlar kendilerine kisitlama
getiriyorlar.

Maliyetler artiyor

Hareketlilikte bir azalma var.
Ozellikle toplu ulasim tercihlerinde
bunu yasiyoruz. Bitiin bunlar devam
ederken devletten saglanan destekler
sektortin yaralarini sarmadi. Akaryakit
maliyetleri, asgari tcret artigl, vergilere,
otoyol ve koprtlere yapilacak artiglar
maliyetleri artiriyor. Bizim beklentimiz
otoyol ve kopru tcretlerinde makul fiyat
artiglari olmasi, hatta hi¢ artis olmasa iyi
olur.

Oniimiizii géremiyoruz

Belirsizliklerle dolu, kaygilarla dolu
bir yila giriyoruz. Peki btin bunlardan
sonra ne yapmaliyiz; gerek tlke olarak
gerekse de sektor olarak kaynak israfini
onleyecek adimlar atmamiz gerekiyor.
Kaynak israfi nedir; bos sefer, ucuz sefer,
haksiz ve yikici rekabet. Bir taraftan
yolcu yok diye yakiniyoruz ama 6bur
taraftan bos sekilde otobdisleri sefere
gonderiyoruz. Ondan sonra da baska

IMustafa
Yildirim

TOBB Karayolu Yolcu
Tasimacihign Sektor
Meclis Bagkam

my@tasimadunyasi.com

hatlardaki yolcular daha dustik
fiyatlarla kapmaya calisip, yaralari
sarmaya calisiyoruz. Sefer sayisi ile
yolcu sayisini dogru sekilde
oranlayamazsak zarar stirekli olarak
buylyecek.

Yozgat'in koyiindeki
ornek sektore de uyuyor

Gectigimiz gtinlerde yapilan bir
ornekleme bizim sektore de cok uygun
aslinda. Yozgat'in bir koytinde 40
koyltiintin 5’er doniim arsasi var. Toplam
200 donam. Her koylu krediyle traktor
aliyor. Oysa traktorti senede ekerken ve
bicerken iki kere kullaniyorlar.
Kaymakam akilli bir idareci. Koylulerle
bulusuyor ve diyor ki, “Siz
napiyorsunuz, senede iki giin
kullanacaginiz traktori 40'1in1z da
aliyorsunuz. Sonra da bagiriyorsunuz,
zarar ettik, traktortin borcunu
odeyemedik. Aslinda iki traktor ile 200
dontmin isini gorebilirsiniz. Kredi
odemek icin calismazsiniz. Ustelik
hepiniz ayni trlint ekerek yanlis bir

bir yila giriyoruz...

Uretim yapiyorsunuz. Sonra ektiginiz
arlin para etmiyor diye agliyorsunuz” Bu
durum ayni otobiis sektori icinde
gecerli. Bir bolgede ihtiyactan daha ¢ok
firma kuruluyor, bu firmalar daha az
doluluk ile sefer yapma yarisina
girisiyor. Sonra yolcu kapma yarisinda
fiyatlar maliyetin altina iniyor ve
sonucta tasinan yolcudan para
kazanilmiyor. Otobus kredisi
odenemiyor.

Biz eski giinleri ariyoruz

Havayolu ve trenin aldigi pay ve
otomobil tercihi artti ama biz hala eski
gtinleri artyoruz. Oysa bu kadar arz
talep dengesizligi yaratmaya ne gerek
var. Sakaryali otobusctler kooperatif
catisi altinda hizmet veriyor. Yillardir
cok dogru bir sekilde calisiyorlar. istikrar
saglandi ve kapasite verimli sekilde
kullaniliyor. BOYKOPP Bursa Otogari’ni
yapan kooperatif. Tirkiye'nin en glizel
otogarlarindan birini yaptilar ve kendi
servis araclarini aldilar. Yolcuyu tasidilar
ve servis Ucretini de aldilar. Kayseri’de
ayni sekilde belediye ile goristik. 117
acenteden 5 adet terminale dustrduk.
Tidm tasima modlari burada yer aldi. Bu
birliktelik kaynak israfini 6nltiyor. Diger
sekilde ise firmalar, otobtisctiler hep
zarar ediyor.

Ortak yazilim

Ulastirma ve Altyapi Bakanligi ile
goristuk; Bir yazihm olusturma fikri
aktarildi. TURSAB modeline benzer.
Diger portallar da bu sistemde yer alsin

ve bu sistem Bakanliga entegre olsun.
Ben glict elime gecirdim, sektore zulim
yapariz anlayisini da kabul etmeyiz ve
gereken tavri da aliriz. Bu sektor fiyat
istikrart saglamak icin kendi yazilimini
yapmak zorunda. Taban fiyatin altinda
bilet kesilmesi de engellenir. Bugiine
kadar sektore katki saglayan herkesle
ortak noktada bir araya gelebiliriz. Ama
sektorl tehdit etmek ve baski altina
almakla onlara yakismaz.

Gaziantep toplantis

Servis yukuntn kaldirilmasi, fiyat
istikrarinin saglanmasi ve kapasite
kullaniminin artirilmasi icin firma
kurulusunun zorlastirilmasi ve mevcut
firmalari birlesmeye yonlendirilmesinin
daha dogru olacagina distntyorum.
Anadolu da bu yonde bir hareket
basladi. Ocak ay1 icinde Gaziantep’de
bir toplanti yapilacak. Bu toplantiya
katilacagiz. Bu sektortin gelecegini
beraber planlamak zorundayiz.

Yonetmelik calistayi

Su belli ki 2022 yilinin ilk aylari
stkintili gececek. Ocak ayinin ikinci
veya Uctincl haftasinda Bakanlik ile bir
Yonetmelik Calistayi yapacagiz.
Sektorin taleplerini karsilayan bir
Yonetmelik icin Bakanlik ile
anlasacagimiza inaniyoruz.

Ben bu duygu ve diisiincelerle
biitiin sektor mensuplarinin sektoriin
lehine atilacak adimlari desteklemesi
iimidiyle herkesin yeni yilini kutluyor
ve iyi seneler diliyorum. B
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Barsan Global Lojistik’e 320 Actros

Mercedes-Benz Turk’ten,

01 Ocak 2022

1848 LSnrL

Mercedes-Benz Tiirk, Barsan
Global Lojistik’e
gerceklestirdigi filo
teslimatlarina 320 adet
Actros 1848 LSnrL teslimati
ile bir yenisini daha ekledi.

ercedes-Benz Tiirk, 2010
Mylhndan bu yana is ortaklig

yaptig1 Barsan Global Lojistik
firmasina gerceklestirdigi filo
teslimatlarina 2021 yilinda bir yenisini
daha ekledi. Aksaray Kamyon
Fabrikasi’'nda tiretilen 320 adet Actros
1848 LSnrL aracinin tamamini “tam
paket servis sozlesmeli” olarak satin
alan Barsan Global Lojistik, yeni
aracglarini uluslararasi nakliye
alaninda kullanacak.

Teslimatlar1 tamamlanan araclar
icin 22 Aralik tarihinde Angel Blue
Restaurant’ta diizenlenen torene;
Mercedes-Benz Tiirk Icra Kurulu
Baskanu Siier Siiliin, Mercedes-Benz
Tirk Kamyon Pazarlama ve Satis
Direktorii Alper Kurt, Mercedes-Benz
Tiirk Kamyon Filo Satis Grup Miidiirii
Yusuf Adigiizel, Mercedes-Benz Tiirk
Miisteri Hizmetleri Kamyon ve Otobiis
Direktorii Tolga Bilgisu, Mercedes-
Benz Tiirk 2. El Kamyon ve Otobiis
Satis Direktorii Didem Ozensel,
Mercedes-Benz Finansal Hizmetler
CFO’su Gokmen Onbulak, Barsan
Global Lojistik Firma Sahibi Kamil
Barlin, Barsan Global Lojistik Yonetim
Kurulu Baskani Cengiz Captug,
Barsan Global Lojistik Icra Kurulu
Uyesi Can Kircan, Barsan Global
Lojistik Icra Kurulu Uyesi Tacim Geng,
Barsan Global Lojistik Icra Kurulu
Uyesi Hakan Kolemenoglu ve Barsan
Global Lojistik Global Finans
Direktorii Bugra Soziicetin katildi.

Uluslararasi nakliye ve
giimriikleme alaninda faaliyet
gosteren Tiirkiye'nin seckin
firmalarindan Barsan Global Lojistik,
bugiin 44 iilkede yer alan 80 lojistik
merkeziyle ABD’den Cin’e,
Avrupa’dan Asya’ya kadar ¢ok genis
bir cografyada entegre lojistik hizmeti
veren bir sirket konumunda.
Mercedes-Benz Tiirk ile Barsan Global
Lojistik arasinda 2010 yilinda 200
kamyonun teslim edilmesi ile baslayan
ve 11 yildir siiren is birligi, 2021
yilindaki 320 adetlik teslimatla devam
ediyor. Bu yil gerceklestirilen 320 adet
Actros 1848 LSnrL satisi ile birlikte,
Barsan Global Lojistik’in 2010 yilindan
bu yana Mercedes-Benz Tiirk’ten satin
aldig1 toplam arac sayis1 1.800 adedi
ast1.

Mercedes-Benz Tiirk Kamyon
Pazarlama ve Satis Direktorii Alper
Kurt, diizenlenen torende yaptig1
konusmada, “Uzun yillardir devam
eden kiymetli is ortakligimiza yakisir
kalite ve donanimlara sahip
araclarimizin Barsan Global Lojistik’in

filosunda bulunmasi bizleri son
derece gururlandinyor. Yillardir siiren
ve karsilikh gliven tizerine kurulu bu is
birligimizi bugiinkii teslimat ile 1.800
adedin tizerine ¢ikarmis bulunuyoruz.
Yatirnmlarimizin hiz kesmeden devam
ettigi Aksaray Kamyon Fabrikasi'nda
tiretilen araglarimizin Barsan Global
Lojistik sirketine ve Tiirkiye lojistik
sektortine hayirli olmasini diliyorum”
dedi.

Barsan Global Lojistik Yonetim
Kurulu Baskani Cengiz Captug ise,
“1982 yilinda Kamil Barlin tarafindan
kurulan Barsan Global Lojistik,
entegre lojistik hizmetini kiiresel
olcekte karsilayan global bir diinya
sirketi olup, 44 tilkede yer alan 80
lojistik merkeziyle hizmet
vermektedir. Dinamik ve hizla
biiyliyen yapimizi yenilikci ve
teknolojiyi iyi kullanan yatirimc1
kimligimize bor¢luyuz.
Beklentilerimizin tam olarak
anlasilabiliyor olmasi, araclarin
kalitesi, diisiik yakit performansi,
finansman sartlar ve toplam sahip

olma firsatlari, ulusal ve uluslararasi
yaygin yetkili servis agi ile
miisterilerine yaklasimi nedeniyle
Mercedes-Benz Tiirk ile uzun yillardir
devam eden is birligimizin gelecekte
de siirecegine inaniyorum. Bugiin bizi
bir araya getiren 320 adetlik filo
aliminin; Turk ekonomisine, Tiirk
lojistik sektoriine ve sirketlerimize
hayirli olmasini diliyorum” seklinde
konustu. H

Mercedes-Benz Teslimat Tareni

Ny

e

Yusuf Adigiizel & Cengiz Captug

Mercedes-Benz Turk

otobusleri Kasim ayinda
15 farkh ulkeye
ihrac edildi

Tirkiye’den ihrag
edilen her 4
otobiisten 3’iinii
iireten Mercedes-
Benz Tiirk, Hosdere
Otobiis Fabrikasi’nda
iirettigi otobiisleri
diinyanin dort bir
yanina ihrag ediyor.

tirkiye’deki
faaliyetlerine 1967
yilinda baslayan

Mercedes-Benz Tiirk, Ocak
- Kasim 2021 déneminde
Tiirkiye i¢c pazarina 184
adet sehirler arasi, 86 adet
de sehir ici olmak tizere
toplam 270 adet otobiis satisi
gerceklestirdi. Yurtici pazarindaki
basarisini ihracata da yansitan
Mercedes-Benz Tiirk, Hosdere
Otobiis Fabrikasi’'nda tirettigi
otobiisleri basta Avrupa tilkeleri
olmak iizere; Suudi Arabistan,
Katar ve Reunion gibi farkh
kitalardaki bolgelere de ihrag
ediyor.

Otobiis Fabrikasi’nda tirettigi
otobiislerin en ¢ok ihra¢ edildigi
tilke 86 adet ile Fransa oldu. S6z
konusu donemde en cok ihracat
yapilan ikinci iilke 43 adet ile
[talya olurken; bu tilkeyi 38 adet
otobis ihracati ile Romanya
izledi.

Kasim ayi icerisinde 14 farkl
Avrupa tilkesine otobiis ihracati
yapan Mercedes-Benz Tiirk, bu yil
ilk kez Kasim ayinda Israil’e de
ihracat gerceklestirdi. Yapilan bu
ihracatla birlikte, Mercedes-Benz
Tiirk’tin Hosdere Otobiis
Fabrikasi’nda iirettigi otobiisler
Kasim ayinda toplam 15 iilkeye
ihrac edildi. ®

Kasim ayinda 15 iilkeye
otobiis ihracati
gerceklestirildi

Kasim ayinda da ihracatta

basarili bir donem geciren
Mercedes-Benz Tiirk’iin Hosdere

Mercedes-Benz Tiirk
Aksaray Kamyon
Fabrikasi, Bati ve
Dogu Avrupa’da
10’dan fazla
uluslararasi pazara
kamyon ihrac ediyor.
Tiirkiye’den ihrac
edilen her 10
kamyondan 8’ini
lireten Mercedes-
Benz Tiirk Aksaray
Fabrikasi’'nin kamyon
ithracati, ilk ihracatin
gerceklestirdigi 2001
yilindan bu yana
89.000 adedi asti.
Kasim 2021’de de
Almanya ay bazinda
623 adetle en fazla
ihracat yapilan iilke
oldu. Bu iilkeyi 329
adetle Polonya ve
234 adet kamyon
ihracat ile ispanya
takip etti.

ercedes-Benz
Tirk’iin Aksaray
Kamyon

Fabrikasi’'nda iiretilen
kamyonlar, Almanya,
Fransa ve Italya basta
olmak {izere Avrupa
tilkelerine ihrag
ediliyor.Tiirkiye’deki
faaliyetlerine 1967 yilinda

Mercedes-Benz Tiirk'un toplam
kamyon thracati 89.000 adedi a§t|

baslayan Mercedes-Benz
Tiirk, Ocak-Kasim 2021
déneminde Tiirkiye ic¢
pazarina 3.191 adet
kamyon, 6.333 adet de
cekici olmak tizere toplam
9.524 adet kamyon satis1
gerceklestirdi. Ttirkiye
pazarindaki basarili
performansini siirdiiren
Mercedes-Benz Tiirk,
Aksaray Kamyon
Fabrikasi’'nda iirettigi
kamyonlarin ihracatina da
hiz kesmeden devam
ediyor.

Anadolu’nun
merkezi Aksaray’da
bir basar1 hikayesi

Daimler Truck AG'nin
onemli kamyon {iretim
uslerinden biri konumunda
olan ve diinya
standartlarinda tiretim
yapan Mercedes-Benz Tiirk
Aksaray Kamyon Fabrikasi,
kuruldugu giinden bu yana
yatirnmlariyla kendini
yenilemeye ve gelistirmeye

devam ediyor. Tiirkiye’'de
tiretilen her 10 kamyondan
7’sinin liretimine imza
atan Mercedes-Benz Tiirk
Aksaray Kamyon Fabrikasy;
tiretimi, isttihdami, AR-GE
faaliyetleri ve ihracati ile
Tirkiye'nin ekonomik ve
sosyal kalkinmasina katki
saglamay siirdiiriiyor.

35 yilda 500 milyon
Euro’yu asan yatirnmin
gerceklestirildigi ve
giiniimiizde 1.600’den
fazla kisiye istihdam
saglayan Mercedes-Benz
Tiirk Aksaray Kamyon
Fabrikasi’'nda, kamyon
uretiminin yani sira AR-GE
Merkezi de bulunuyor.
Uretimin yani sira {iriin
gelistirme ve teknoloji
cOzlimleri alanlarina da
onemli yatinmlarin
yapildig1 Mercedes-Benz
Tiirk Aksaray Kamyon
Fabrikasi’'nda hem
istihdam artis1 saglaniyor
hem de pek cok ilke imza
atilarak tiim diinyaya
miihendislik ihrag ediliyor. B
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urekli Lider

Tirsan, 1977’den beri
engin bilgi birikimi ve
miihendislik giiciiyle
Tiirkiye’nin giivenilir
lideri olarak treyler
sektoriine yon veriyor.
Kesintisiz Ar-Ge
calismalariyla kendi
teknolojisini iireten,
teknolojisini diinyanin
55’ten fazla iilkesine
ihrac eden, Avrupa’nin
en genis iiriin gami ile
her sektorden
miisterilerinin rekabet
gucuni artiran Tirsan,
45. yilinda siirekli lider
olmanin gururunu tiim
paydaslariyla
paylasiyor.

esintisiz Ar-Ge

calismalartyla kendi

teknolojisini iireten,
teknolojisini diinyanin 55’ten
fazla tiilkesine ihrag eden,
Avrupa’nin en genis {iriin
gami ile her sektorden
miisterilerinin rekabet
glicuni artiran Tirsan, 45.

yilinda stirekli lider olmanin
gururunu tiim paydaslariyla

paylasiyor.

Gelecek icin siirekli
gelisim, kendi
teknolojimize yatirim

Tirsan’in 2021 yilim
degerlendiren ve 2022
yatirnmlarini agiklayan Tirsan
Treyler Yonetim Kurulu

Baskam Cetin Nuhoglu, “Tam

45 yildir yaptigimiz her ise
deger katarak basari icin en

uygun kosullar1 sagliyoruz.
Kesintisiz devam eden Ar-Ge
calismalarimiz ile kendi
teknolojimizi lireterek
Avrupa’nin en genis iiriin
gamiyla 55’ten fazla tilkedeki
her sektérden miisterimizin
rekabet giicilinii artirtyoruz.
Stirekli gelisim ile artarak
devam edecek basarilarimiz
icin Avrupa’nin en modern
tesislerinden Adapazari
kampiisiimiize, dijitallesmeye
ve Ar-Ge yatirimlarimiza her
zaman devam ediyoruz. Ik

. o

-

Cetin Nuhoglu

Ar-Ge merkezimizi 2009
yilinda sektoriin ilk ve tek Ar-

Ge merkezi olarak actik. Su an

merkezimizde ¢alisan 130
miithendis arkadasimiz 2021
senesinde, tiim sektorlerde
patent 3.14gii ve mithendis

basina diisen patent sayisinda

1.cilik basarisini

yakalamislardir. 2022’de TOSB

Gebze’de acilacak 2. Ar-Ge
merkezimizde 100 yeni
miihendis arkadasimizi da
istihdam edecegiz. Daha nice
45 yillarda miisterilerimizin

4 TIRSAN

Tasima Isleri Organizatorliigii
belgesi indirimli alinabilecek

30 Aralik 2020
tarihinde Resmi
Gazete’de Tasima lsleri
Organizatorliigi
Yonetmeligi'nde
Degisiklik Yapilmasina
Dair Yonetmelik
yayinlandi. Yonetmelik
degisikligi ile tasima
yetki belgesi sahibi
firmalarin TiO Yetki
Belgesini indirimli alma
imkani verildi.

asima Isleri Organizator-
I liigii Yonetmeliginin ge-
¢ici 3 tincii maddesine
asagidaki fikralar eklendi.

(3) Karayolu Tasima Yonet-
meligine gore adlarina C2, C3,
Gl1, G2, G3, H1, H2, K1, K3, L1,
L2, M1, M2, N1, N2, P1 veya P2
yetki belgesi diizenlenen ve
s0z konusu yetki belgesi gecerli
bulunan gercek veya tiizel kisi-
lerin bu Yonetmelik kapsa-
minda tasima isleri
organizatorliigi yetki belgesi
almak tizere 60 giin icerisinde
miiracaat etmesi halinde; mev-
cut yetki belgesi gecerlilik sii-
resi toplami;

a) 5 y1l ve daha az olanlar
icin, tasima isleri organizator-
liigii yetki belgesi ile sahip ol-
duklarn yetki belgesi arasindaki

Ti0 YONETMELIK DEGISIKLIGI - 3012 2071

5 YIL VE DAHA AZ 510YIL  |10VILVE OZERl
50% a0% 30%
YETKI BE LAN
= 15Eslo 567.214 853.771 40328
TiO Belge Ucretinin %15
L2 YETKI BELG LAN
eslo £30.093

ticret farkinin %50’si,

b) 5 yilila 10 y1l arasinda
olanlar icin, tasima isleri orga-
nizatorliigii yetki belgesi ile
sahip olduklar yetki belgesi
arasindaki ticret farkinin %40'1,

c) 10 y1l ve daha fazla olan-
lar i¢in, tasima isleri organiza-
torliigii yetki belgesi ile sahip
olduklar yetki belgesi arasin-
daki ticret farkinin %30y,

yetki belgesi ticreti olarak
tahsil edilir ve adlarina tasima
isleri organizatorliigii yetki
belgesi diizenlenir. Ancak, bu
fikra uygulanarak diizenlene-
cek olan tasima isleri organiza-
torliigi yetki belgesi icin
odenecek belge ticreti, gecerli
tasima isleri organizatorligi
yetki belgesi ticretinin
%15’inden az olamaz. Bu fikra-
nin uygulanmasi suretiyle he-
saplanacak ve 6denecek yetki
belgesi ticretleri icin 2021 yili
belge ticretleri esas alinir. Bu
fikra kapsamindaki miiracaat-
lar ile yapilacak is ve islemle-
rin, bu fikranin yiiriirliige
girdigi tarihten itibaren 60 giin
icerisinde sonuc¢landirilmasi
zorunludur.

(4) Bu fikranin yiiriirliige
girdigi tarihte, gecerli tasima
isleri organizatorligi yetki
belgesi bulunmayan ve ticlincii
fikra kapsaminda olmayan ger-
cek veya tiizel kisilerin, bu Y6-
netmelik kapsaminda tasima
isleri organizatorliigii yetki
belgesi almak iizere 60 giin ice-
risinde miiracaat etmesi ha-
linde, miiracaat sahiplerine
yetki belgesi iicretinde %30 in-
dirim uygulanir. Bu fikranin
uygulanmasi suretiyle hesapla-
nacak ve 6denecek yetki bel-
gesi ticretleri icin 2021 yih
belge ticretleri esas alinir.
Ancak, bu fikra kapsamindaki
miiracaatlar ile yapilacak is ve
islemlerin, bu fikranin ytiriir-
liige girdigi tarihten itibaren 60
giin icerisinde sonuclandiril-
masi zorunludur.

(5) Bu fikranin yiiriirliige
girdigi tarihten once tasima is-
leri organizatorligi yetki bel-
gesi bulunan gercek veya tiizel
kisilerin, mevcut tasima isleri
organizatorliigii yetki belgesi
gecerlilik stirelerine 10 y1l ilave
edilir.” H

giiveni, sektoriimiiziin
gelecegi icin arastirmaya,
gelistirmeye ve {iretmeye
devam edecegiz. Bu basarida
emegi gecen tim
paydaslarimiza ve tiim Tirsan
ailesine tesekkiir ederim”
dedi.

Tirsan, tiim sektorlerde
en cok patent alan 3.
sirket oldu

Kesintisiz Ar-Ge
calismalari ile miisterilerinin
rekabetciligini garanti altina
alan, kendi gelistirdigi
teknolojileri ile gelecegin
¢Ozlimlerini bugiinden
nakliye sektorii ile bulusturan
Tirsan, 2021 Turkish Time
dergisi tarafindan yapilan
bagimsiz Ar-Ge Merkezleri
arastirmasinda, haftada 1
patent alarak 2021 yilinda
Tiirkiye’de tiim sektorler
icerisinde en ¢cok patent alan
3. sirket olmustur ve
miihendis basina patent
sayisinda da birinciligi elde
etmistir.

Tirsan, Avrupa’da
biiyiimeye devam
ediyor

Tirsan, 2021 yilinda da
miisterilerinin giivenilir is ortag
olarak 4 tilkedeki 5 iiretim
tesisinde kesintisiz tiretime
devam etti ve 21 iilkede satis ve
servis sayilarini artirdi.

Tirsan, 2021 yilinda
basarilarini taclandirmaya
devam etti. Giivenilir lider,
Ttirkiye'nin 500 Biiyiik Sanayi
Kurulusu ISO 500 arastirmasinda
Tiirkiye'nin en biiyiik 154.
Sanayi liretim sirketi ve Tiirkiye
Ihracatcilar Meclisi'nin (TIM)
acikladigi 11k 1000 ihracatci
Firma Listesi'nde ilk 100’de
yerini alirken, Otomotiv
Sektoriinde 18. Sirada yer alarak,
treylerin ve sektoriin giiclinii
tiim Tiirkiye i¢cin zirveye tasidi.

45. yilina girerken 110 yillik
Van Eck Trailers sirketini
biinyesine katt1 ve Avrupa’nin en
modern iiretim kampiislerinden
olan Tirsan Adapazari
Kampiis'te Van Eck seri
iretimine basladi. ®

Scania 130. Yasini
kutluyor

Diinya capinda yaklasik
50.000 calisani ve 100’den
fazla iilkede distribiitor ve
bayi ag1 bulunan Scania
Tiirkiye pazarinda Dogus
Otomotiv Distribiitorliigiinde

hizmet veriyor.

cania efsanesi, 1891'de Sodertal-
S je'de demiryolu vagonu tiretimi

icin miithendis ve sanayici Philip
Wersén ve koklii bir demir fabrikasi
olan Surahammars Bruk tarafindan
kuruldu. Ismi kisaca Vabis (Vagnfab-
riksAktiebolaget i Sodertelge) olarak
bilinen sirket kisa siire sonra ayni za-
manda otomobil ve kamyon da gelisti-
rip liretime gecti. Vabis'in 1902
tarihinde tiretilen ilk kamyonu 1,5 ton
yiik tastyabiliyor ve 12 km/s azami
hiza cikabiliyordu. 1905 yilina gelindi-
ginde, Scania'nin ilk endiistriyel mo-
torunu Stockholm itfaiye teskilatina
teslim etti. Bu 24 beygirlik motor ise
su pompasinda kullanildi.

llk dizel motor

1923’te tasarlayarak tirettigi yeni
bir dort silindirli motor ile agir ticari
arac sektoriinde biiytiik ses getirdi.
1936 y1l1 Scania’nin ilk dizel motoru-
nun yollara cikis yili oldu. 1950’lerin
sonuna gelindiginde ise Scania-Vabis,
75 serisinin satislarina basladi. Bu se-
rinin satis1 1970’li yillara kadar devam
etti ve sirket biinyesinde tiim zaman-
larin en uzun 6miirlit modeli oldu.

Yollarin efsanesi V8 motor

1960’1 yillarin sonunda ise Scania
bir efsane meydana getirdi. 350 beygir
giicindeki V8 motorunun tanitimini
yapti. V8 motoru ¢ikardigi muhtesem
sesi ile biiytik ilgi gordii. 1980’de 2-se-
risi’ni ve 1988’de 3-serisi’ni tanitan
Scania, bir y1l sonra “Uluslararasi Yilin
Kamyonu” ddiiliinii alma basaris1 gos-
terdi. 1991 yilinda ise Scania, 100. y1-
lin1 65 bin seyircinin izledigi ve
Streamline tanitiminin da yapildigl
essiz bir gosteriyle kutladi.

1993 yilinda benzersiz Scania Re-
tarder piyasaya siiriildii. Bu basar1 4-
serisi’nin tanitilmasiyla devam etti.
1995'te tiretilen 4-serisi 1996 yilinda
“Uluslararas: Yilin Kamyonu” 6diiliin
sahibi oldu.

2000 yilindan 1 milyonuncu ara-
cini lireten Scania, 2004 yilinda R seri-
sinin tanitimini yapti. 2010 yilinda
iretilen yeni V8 motoru ile 730 bg’lik
motorun lansmanini gerceklestirdi.
2013 yilinda yeni Streamline ortaya
cikti.

2016 yilinda Scania, “125 yilin en
biiyiik yatirnmi” olarak tanimladig, 10
yillik arastirma gelistirme siiresi, 2
milyar Euro yatirim ve 10 milyon kilo-
metrenin {izerinde test siirlisii sonucu
iiretime basladig1 yeni nesil araclarini
yola cikardi. Hemen ertesi y1l yeni
nesil Scania S serisi ile “Yilin Kam-
yonu” 6diiliine layik goriildii.

Otonom Siiriiste ilk adim

Scania’dan

2017 yilinda ise Singapur lima-
ninda otonom siiriis teknolojisine
sahip 4 adet Scania kamyon ile liman
terminalleri arasinda konteynir tasi-
maciligina baslandi. Ayni y1l Scania
yeni irtin gami olan XT serisinin tani-
timini da gerceklestirdi.

0 emisyonlu teslimat

2019 yilinda Scania yine bir ilke
imza atarak sehirici dagitimda kulla-
nilmak tizere plug-in hibrid araglarin
testine basladi. Stockholm sehir mer-
kezinde gerceklestirilen teslimatlarda
plug-in hibridScania araglar kulla-
nildi. Scania, ilk ticari elektrikli kam-
yon serisini 2020 yilinda tanatti.

2020 y1hi Scania i¢in yeni V8 motor
serisinde tanitimini yaptigi ve 770 HP
giiciindeki motor ile sektdore damga-
sin1 vurdugu bir yil oldu. 770 HP
motor, diinyanin ticari olarak iiretilen
en gliclii kamyon motoru olarak 6ne
¢ikt1. Yeni V8 motor serisi ile birlikte
sunulan yeni Opticruise sanziman va-
sitastyla yiizde 6’ya varan yakit tasar-
rufu da saglandi. H
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Petrol Ofisi, Texaco madeni yag uriinlerinin

Turkiye'deki ilk uretimine

Petrol Ofisi, Petrol Ofisi
ile Chevron Brands
International (Chevron)
arasinda imzalanan
anlasma kapsaminda
Texaco® madeni yag
tiriinlerinin Gretimine
basladigini duyurdu. Petrol
Ofisi'nin Derince'deki
madeni yag fabrikasinda
uretilecek olan Texaco
iiriin yelpazesini, sentetik
binek otomobil motor
yaglari, agir vasita motor
yaglari, gaz motoru
yaglar, hidrolik ve disli
yaglari olusturuyor.

Petrol Ofisi CEO'su Selim
Siper, ilk Texaco
tiretiminin uzun vadeli bir
is birliginin baslangicini ve
gelisimini isaret ettigini
vurguladi. Chevron Avrupa
Genel Miidiirii ve Kiiresel
Denizcilik Yaglar1 Genel
Miidiirii Pat McCloud ise,
Tiirkiye pazarinin Chevron
icin 6nemine ve bu is
ortakliginin
genisletilmesinin, iki
kurulus arasindaki temeli
70 yil 6ncesine dayanan is
birligini daha da
giiclendirecegine dikkat
cekti.

etrol Ofisi ve Chevron’un,

Texaco markali madeni

yaglarin Tiirkiye'deki tiretim,
satis ve pazarlama faaliyetlerini
kapsayan anlagsmasi Eyliil 2020'de
imzalanmisti. S6zlesme
kapsaminda, Chevron'un Texaco
markali madeni yaglarinin satis ve
pazarlamasi, Tiirkiye'nin en genis
madeni yag dagitim ve satis aginin
sahibi, pazarda iddial biiylime
planlar ile 6ne ¢ikan Petrol Ofisi
tarafindan yapilacak. Anlasmaile

Texaco'nun diinyaca tinlii
Havoline® ve Delo® markali
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=4 Petrol Ofisi

tirtinleri de Tiirkiye'de tiretilip
satilacak.

[s birligi kapsaminda ilk etapta,
Texaco markal sentetik binek
otomobil motor yaglari, agir vasita
motor yaglari, hidrolik, disli ve gaz
motor yaglarinin tiretimine
baslandi. Uriin yelpazesi,
Tiirkiye'de ilk kez tiretilecek bazi
ozel serilerle birlikte tiim Texaco
tirtinlerini kapsayacak sekilde
genisleyecek.

“Anlasma, gelismenin ve
yapilacak katkinin
baslangicini simgeliyor”

Koklii gecmisi ile Tiirkiye
akaryakit ve madeni yaglar
pazarlarindaki giiciliniin, Petrol
Ofisi’'ni sektor lideri olarak farklh
kildigin1 vurgulayan Petrol Ofisi
CEOQ'su Selim Siper, "Ancak tiim
glicimiize ve biiytikligiimiize
ragmen elimizdekilerle
yetinmiyoruz ve her alanda
gelismeyi hedefliyoruz. 2020
yilinda pandemi kosullarina
ragmen, faaliyet gosterdigimiz her
alanda, her is kolunda
beklentilerin ¢ok tizerinde
basarimizi gésteren rakamlar
kaydedildi. Bu zor zamanlarda
yeniliklere, deger liretmeye de
devam ettik. En 6nemli 6rnek ise
madeni yaglar alanindaydi. Covid-
19 doneminde Chevron ile tiim
goriismelerimizi bir yildan kisa
siire icerisinde tamamlayarak,
Eyliil 2020 itibari ile Chevron'un
madeni yaglarda ana markasi olan
Texaco tirtinlerinin Tiirkiye'deki
tiretimi dahil tiim faaliyetlerini
tistlendik. Simdi ise hazirliklar
tamamlayarak bu is birligi
kapsamindaki ilk Texaco markal
tirtinlerin liretimine baslamanin
gururunu yastyoruz. Bu giizel is
birliginin isareti ve ilk adimi olan
anlasma, artik gelismenin ve
yapilacak katkinin baslangicini
simgeliyor. Bu ilk iiretimin Petrol
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Ofisi, Chevron ve tilkemiz i¢in
hayirli olmasini diliyorum”
seklinde konustu.

“Petrol Ofisi gibi giiclii bir
is ortagi ile hedeflerimize
ulasacagimizdan eminiz”

Chevron Avrupa
Genel Miidiirii ve
Kiiresel Denizcilik
Madeni Yaglar:
Genel Miidiirii Pat
McCloud, “Tiirkiye,
Chevron i¢in 6nemli
bir pazar ve Petrol
Ofisiile
gerceklestirdigimiz
is birliginden gurur
duyuyoruz” dedi. 1ki
diinya markasinin
70 y1l 6nceye
dayanan iliskilerine
dikkat ceken
McCloud, “Petrol
Ofisi ile stratejik iliskimizde yeni
bir sayfa agmaktan onur ve
heyecan duyuyoruz. Chevron ve
Petrol Ofisi is birligiyle, Ttirkiye
madeni yaglar pazarinda Texaco
markasini gerek tiiketici nezdinde,
gerekse ticari ve endiistriyel
acidan biiyiitmeye kararliyiz.
Vizyonumuz, Tiirkiye'de etkin bir
pazar payl elde etmektir. Chevron
olarak Petrol Ofisi gibi giiclii bir is
ortagi ile giiven, diiriistliik ve
performansa dayal ortak
hedeflerimize ulasacagimizdan
eminiz” dedi.

Chevron

“70 yila uzanan koklii ve
basarili is birligi, bir iist
seviyeye tasind1”

Pazar payi ile oldugu kadar
400’1 askin iirtin cesitliligi, en
biiyiik dagitim, satis agl, iiretim ve
depolama kapasitesi ile
Tiirkiye’nin en biiyiik madeni yag
markasi olduklarini belirten Petrol
Ofisi Madeni Yaglar Direktorii
Sezgin Giirsu, “Chevron da kendi
alaninda diinya
markalarindan
biri. Bu iki gii¢lii
markanin 70 yila
uzanan koklii ve
basarili bir iligkisi
var. Uzun siiredir
devam eden bu is
birliginde, deniz
yaglarinda
oldugu gibi son
zamanlarda bir¢ok basarili proje
hayata gecirildi. Bugiin ise bu is
birligini bir {ist seviyeye tasidik. Bu
kapsamli, uzun vadeli anlasma ve
baglayan tiretim ile Chevron’la
yeni bir doneme girerken koklii is
birligimizi daha da giiclendirdik ve
giiclii biiytime yolculugumuza
istikrarli, kendinden emin bir
sekilde devam ediyoruz”
aciklamasinda bulundu. B

VavaCars'in Tiirkiye'ye
yatirimi 200 milyon
dolara ulasacak

2022 yilinda
istihdami
1000 kisiye
cikaracak

°
Ikinci el online ara¢ alim-satim platformu

VavaCars, 2022’yi yatirim yil ilan etti.

2022’de Tiirkiye'nin en biiylik muayene ve
arac yenileme merkezlerini agmaya hazirla-
nan sirketin toplam yatirim tutar1 200 milyon
dolara ulasacak. Calisan sayisini da 280’den
bine c¢ikaracak olan sirket, tilke ekonomisine
katki saglayacak.

2019 yilinda Istanbul merkezli olarak kuru-
lan ve kendi is modeliyle yatirimlarina hiz kes-
meden devam eden VavaCars, liciincii yilinda
yatirim atagina gecti. VavaCars, 2022 yilinda
Ankara, Istanbul ve Izmir’deki IRC (Inspection
And Reconditioning Center) yatirimlariyla
Tiirkiye'nin en biiylik muayene ve arac yeni-
leme merkezlerini devreye alacak.

Tiirkiye ikinci el ara¢ pazarinda
Avrupa’nin 4’linciisii konumunda

Ikinci el ara¢ pazarinda “anahtar teslim”
ve “en gilivenilir” islem platformunu olus-
turma hedefiyle yola ¢iktiklarini belirten Va-
vaCars CEQ’su ve Kurucu Ortagi Lawrence
Merritt, yeni yatirnmlariyla ilgili sunlari séy-
ledi: “VavaCars olarak Petrol Ofisi is birligi ve

- wvned giivencesiyle Tirkiye’'de
bulunmak bizim i¢in ol-
trol Ofisi dukca 6nemli bir avantaj.
sy Turkiye; 50 milyar dolar
biiytikliiglindeki ikinci el
arac pazariyla Avrupa'da
Ingiltere, Fransa ve Al-
manya’'nin ardindan dor-
diincii konumda yer
_ aliyor. Tiirkiye’nin potan-
— siyelini yiiksek olarak de-
gerlendiriyor ve gelecek
vaat eden bir pazar olarak goriiyoruz. Bu ne-
denlerle 2022’de Tiirkiye'ye yapacagimiz yati-
rimi1 artirma karar aldik. Tiirkiye’den dogan
bir marka olarak bliyiimemize hiz kesmeden
devam edecegiz.”

“Oyunun kurallarini degistirecegiz”

Ankara, Istanbul ve Izmir’de ac¢ilacak yeni
merkezler kanaliyla yurt geneline yayillmay1
hedeflediklerini séyleyen Lawrence Merritt,
sozlerine soyle devam etti: “Yeni acgilacak
merkezlerle ikinci el ara¢ alim-satiminda
anahtar teslim seklinde tiim hizmetleri tek
elde birlestiriyoruz. Tiirkiye’de 100 bin met-
rekarelik bir alanda yapacagimiz yatirimla, en
biiyiik muayene ve arac¢ yenileme merkezi
olacagiz. VavaCars'tan alinacak bir arag, Tiir-

kiye'de bir miis-

teri icin
olabilecek en iyi
n facebook.com/tasimadunyasi l j‘ twitter.com/tasimadunyasi

ikinci el arac ola-
cak. IRC yatirnm-

larimizla .bll‘llkte Tasima Diinyas1 Gazetesi
2022 ’ dekl toplam Yerel Siireli Haftalik Gazete
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daha 6nce boyle
bir tesis bulun-
mayan Tiirki-
ye’de, oyunun
kurallarini degis-
tirerek tiiketiciler
icin citayi yiikselt-
mis olacagz.” l |
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ansiyon, viicuttaki kan basincidir.
TSaghkh bir insanin tansiyonu

ortalama ve stabil olmalidir. Bunun
disinda degiskenlikler ve yiiksek olmasi,
viicudun yipranmasina ve pek ¢ok
hastaliga, sonucta beyin kanamasi ve
inmeye kadar gidebilecek bir sonuca
gottrebilir.

Tansiyon, Ulkeler icin de cok 6nemli bir
olgudur. Toplumun, saglikli, sakin yasamasi
ve huzuru ¢ok énemlidir. Toplumun
tansiyonunun ytikselmesi gerginlik ve
huzursuzluklara neden olur. Bunun disinda
tlkenin finansal anlamda da dingin bir
yapisi da cok onemlidir. Bugtinlerdeki ani
finansal degisikliklerin olmasi nedeniyle
belirsizligin oldugu giinleri yasiyoruz.
Ulkemizde zaman zaman béyle donemler
yasaniyor.

Son 40 yil icinde,

1974 Kibris Baris Harekati sonrasi ABD
tarafindan uygun tlkemizde uygulanan
ambargo ile oldukca zorlu donemler
yasanmisti. Sonrasinda siyasi olaylar ve
anarsinin cok yiikselmesi dolayisiyla 1980
yilina kadar yokluklarin ve karaborsanin
oldugu sikintili donem devam etti.

1980 yilinda 12 Eylil sonrasi, siyasi
calkantilar durulmus olsa bile baska
sorunlar yasandi. 1983'te Ozal ile 25 Ocak
kararlari sonrasinda, ¢cok farkli bir doneme
girildi. Bu yillarda baslayan ihracat bir
turizm atagi ile bir rahatlama ile kisith olan
doviz ve yabanci drtinlerde bollagsma
goruldi. Otobus sektori de oldukga
gelisme gosterdi.

Sonrasinda 1994 yilinda yasanan 5
Nisan krizi hepimizi derinden etkiledi.
1998’de Ocalan’in yakalanmasi ile
turizmde duragan bir doneme girildi.
Ancak bu donemlerde para bollugu ve
sonrasinda ticaret oldukga hizliydi. 2000
yilin kisminda baslayan ve 2001 daha
safhada hissedilen kriz yine gelismeyi
durduran sikintili bir donem oldu. Doviz
ile satilan araclar, dovizin yiikselmesi ile
Uretici firmalar ve miisteriler arasinda cok
blyiik sorunlarin yasanmasi sagladi.

2008'de diinyada yasanan kriz
Turkiye’de hissedildi. O gtintin, her ne
kadar “teget gececek” denilse bile

Tansiyon

Cumhur
Aral

cumhuraral@gmail.com

etkilenmediginizi soylemek cok miimkiin
olmaz.

3-4 yil 6nce yasadigin rahip krizi de
dovizin, dolayisiyla fiyatlarin ytkselmesi
icin bir etken oldu. Maalesef sonrasinda
doviz geri gelse bile fiyatlar yapiskan
oldugu icin ciktigi yerden geri donmedi.

Bugtinlerde de ne oldugunu
bilmedigimiz sekilde artan doviz, ¢ok kisa
stire icinde %100lere varan bir fiyat artisi
getirdi. Ancak sonrasinda geri doniis
trendine girmis olsa bile yikselen fiyatlarin
geri donmedigini net olarak goriiyoruz.
2020 yilinin basindan itibaren diinyada
yasanan Pandemi siireci de, tretimde
aksamalara neden oldu. Bu fiyatlarin
yikselten nedenlerden biri olarak
sayilabilir.

Bu arada otomotiv sektoriinde bir chip
kriz yasandigi sdyleniyor. istenilen tiretim
adetlerine bir trlt ulagilamiyor, bu
ylizden otomobil satiglari legal anlamda
yok iken ikinci elde cok ytiksek fiyatlara
ulasildi.

Kisaca siralamaya calistigim bu kadar
kisa zamanda, pek cok krizi birlikte
yasadik. Her kriz beraberinde bir takim
firsatlari getirse bile; genel olarak
ylrtiimekte olan sistemi bir geriye ittigini
ifade etmek herhalde yaniltici olmaz.

Sektoriimiizde, Ureticilerin, Euro veya
Dolar cinsinden girdileri ylztinden fiyatlar
birincil derecede etkileniyor. Buna karsilik
isletmecilerin en buytik masraf kalemi
olan yakit, kurlardaki artis da ilk etkilenen
unsurlarin basinda geliyor.

Yakin gecmiste, yakitin stibvanse
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edilmesi ile fiyatlarin dengede tutulmasi
saglanmaya calisildi. Ancak yakit
tizerindeki OTV miktarinin sififlanmasi ile
sonuclanan bu stirecin de sonuna gelindi.
Avrupa’daki fiyatlara bakilinca bir litre
yakitin en az bir Euro olacaginin
ongorilmesi medyumluk olmasa gerek.
Yakit ve diger girdilerdeki artislarin ayni
oranda fiyatlara yansitmanin de mimkiin
olmadigi bir gercek. Her seye ragmen
otobls sektori bittin bu olumsuzluklarda
bile kesintisiz ve zararina hizmet vermeye
devam ediyor. Hem de devletin deniz ve
havayolu ulasimina verilen desteklerin
hicbirinden istifade etmeden. Maalesef
devlet icin Karayolu yolcu tagimaciligi bir
tvey evlat muamelesi gormeye hala devam
ediyor.

1998 yilinda o giin icin demode olmus
olan Grtiniimizi satmak tizere Antalya’da
bir toplanti ve kampanya dtizenlenmisti.
Arac alacak misterilerimize yurtdisina
seyahat vaadi verildi.

Bizim tam bu kampanyay!
diizenledigimiz giinlerde, Ocalan,
Kenya’da yakalanip 6zel bir ekip ve
Turkiye getirilmesi ile Turizmde duragan
bir doneme girildi. Kampanya akabinde
misterilerimizi hemen yurtdisina
gotiremedik. Ancak 2001 yili Subatin
mimkin olabildi. Tayland'da
bulundugumuz sire icinde tilkemizde yeni
bir kriz oldugu bilgisini aldik. “nasil olsa
dondugimizde krizinin tam gobegine
duisecegiz, hic olmazsa buradaki giinleri
heder etmeyelim keyfini yasamaya devam
edelim” dedik. Dedigimiz gibi dontince
cok agir bir krizin icinde bulduk kendimizi.

Uretimde, kriz aninda, tretimi aniden
kesmek s6z konusu olamiyor. En iyi
ihtimalle 2-3 ay daha 6nceki hizi devam
ettirmek durumundasiniz. 2001 krizinde de
fabrika calismaya devam etti, ancak
misteri olmadigi icin araclarin hepsi stok
alaninda beklemeye baslad.

Araclarin, Tropik Adana sicaginda, acik
alanda hareketsiz sekilde stoklanmasi, bir
takim deformasyonlarin da olusmasina
neden oldu. Onlarca aracin, panomatik
sistemlerin strekli calismamasi sonucu,
kapilart acildi, kortkleri ¢okta.

Boyle bir pazarda, hasbelkader
izmir’de bir musterimiz arac almaya geldi.
Cok heyecan verici bir olaydi. Siparisi
aldik, aracin teslim oncesi s6z konusu
aracin gerekli onarim ve bakimlarinin
yapilmasi gerekiyordu.

izmir'den aracini almak iizere
Adana’ya giden msterilerimiz
fabrikamizda ¢ok iyi agirlanip, teslimat
sonrasi ilk benzin istasyonundan pompaya
yanasiyorlar.

Pompaci “hayirli olsun, uzun zamandir
yakit koydugum ilk aragsiniz” dediginde
herkes birbirine bakiyor. izmir'e
geldiklerinde bana bunu sorduklarinda
“olur mu oyle sey surekli teslimat
yapiyoruz ama muhtemelen araclar baska
istasyonlara ugruyorlardir.” gibi bir yalan
daha soylemek zorunda kaldim.

Daha sonra on adetlik bir filo satisi
yakaladik. Musteri ile sirketi ortak paydada
bulastirmak icin epey bir miicadele vermek
gerekiyordu. Sonunda gayretlerimiz sonug
verdi ve satis kosullar ile mutabakat
saglandi. Daha 6nceki gibi bu araclarda da
buyuk revizyonlar ve onarimlar ile
bekleme stiresi icindeki deformasyonlar
telafi edildi. Araglarin, tiniform, tek renk
olmasi istendigi icin bazilari yeniden
boyandi.

Yasanan ¢ok zorlu, sikintili ve cetin
donemler simdi bir hikaye olarak
anlatilabiliyor. Umarim bugiin yasadigimiz
zorlu donemi de geride birakarak, keyifle
anlatabilecegimiz giinleri yasayabiliriz.

1980- 2000- 2020 periyodlari tilkemiz
icin kot zamanlar oldu. Bu 20 yillik
donemlerin tekrar edilmemesi ve sistematik
olarak tekrarlanmamasini timit ederim.
1980 ve 2000 yilindaki krizler sadece
tlkemizi ilgilendirse bile 2020 ve 2021
yillarindaki kriz Covid nedeniyle tim
diinyayi sarsti. Bundan sonra sakin dingin
ve dustik tansiyonlu gonler olsun insallah.

2022 yili ve sonrasinda,
Cumbhuriyetimizin 100. yil olan 2023
yilinin keyifli, huzurlu, saglkli bol
kazanclarla gecmesini diliyorum.

Hepimize saglikli, huzurlu, basaril
ve mutluyillar... &

Korkut Akin’in 40 yillik Yeni Yil Kartlar1 dykiisii
“Yasama Posta” sergisinde

Tasima Diinyasi Gazetesi Editorii
Korkut Akin, 40 yil 6nce
yilbasinda startini verdigi yeni yil
kartlarini kesintisiz sekilde
cevresine, dostlarina hatta hig
tanimadigi insanlara elden
ulastirdi. Her yilbasi karti aslinda
o yili hatirlatan bazen bir yazi,
bazen bir fotograf ile olusturuldu.
Iste bu yilbasi kartlar1 40 yil
sonunda bir sergide
ziyaretcileriyle bulustu.
Karakoy’de bulunan Schneider
Tempel Sanat Merkezi’nde 21
Aralik 2021’de acilan sergi yeni
yila da tasindi. 40 yilin 6ykiisiinii
iceren kartlar ziyaretcilerle 9
Ocak 2022 tarihine kadar
bulusacak.

orkut Akin’a, neden Yasama Posta

diye sorduk: “Sanatin demokratik-

esmesi icin. Aslinda sergimin ismi-
nin Yasama Posta olmasinin ¢ok uzun bir
anlami var. Ben bu kartlar1 40 yildir yapi-
yorum. Hicbiri posta ile gitmedi. Hepsi
elden dagitildi. Bu, sanatin demokratik-
lesmesi icin yapilan bir calismaydi. Yiiz
ylize iletisimi savunmakti. Kart gonder-
menin aslinda nostaljik bir tarafi da var.
Artik kimse birbirine kart gondermiyor.
Bunlara ek olarak toplumsal, ekonomik,
siyasal, kiiltiirel karsi cikiglar var. O
zaman da bu serginin adini ‘Yasama

Posta’ koydum. Hem oraya bir gonderme
hem de bir itiraz var.”

Ik kartin 6ykiisii

Korkut Akin, 40 y1l 6nceki ilk kart1 ha-
zirlamasinin dykiisiinii de su sekilde ak-

tardi: “Bir kiz arkadasim vardi, ona ilani
ask etmeyi de cagristiran bir armagan
gondermek istegi duydum. Ne yapayim

derken, o nitelikte bir hediye bulamadim.

Bir kart yapmak aklima geldi. Kart1 da
basmadan sadece film olarak pozitifini
gonderdim, Degerli olsun diye... Sine-
macilar da, fotografcilar da negatifini
vermezler, bilirsiniz. Negatifini degil de,

pozitifini yolladim. O yilin kart: tek, iste
bu nedenle. Sonraki yil, 1984 yilindaki
kartin tizerine 1985 yazmistim, devam
edememe durumunu da gozeterek. Ama
hosuma gitti, devam ettim. 5-10 kisi der-
ken artt1, cok olumlu tepkiler de artt1
tabii. Ben bile 40 y1l devam edecegimi
ummuyordum. Son yillarda 1000 dola-
yinda basiyorum, bu y1l sergi oldugu i¢in

Erkan Yilmaz, Korkut Akin, Muammer Baskan, Osman Bozkurt

1500 adet bastirdim.

izmir'de ve Kiiciikcekmece’de
sergi

2022 yilinda hem Izmir’de hem de ‘41
Kere Masallah’ adiyla Kiiciikcekmece Be-
lediyesi'nde bir sergisinin olacaginin bil-
gisini veren Korkut Akin, “Kartlarin ayri
miidavimleri var. Kart hazirlamaya nefe-
sim yettigi stirece devam edecegim. Kart-
lar 6yle ilgi gordii ki, Istanbul disindan
dostlarim ‘kartlar bize gelmiyorsa sen
serginle gel’ daveti yaptilar. Cantamda
her zaman kartim oluyor. Bazen Mart
ayinda bazen Mayis ayinda bitiyor. Ba-
harda [zmir’de bir sergi planim var. Son-
rasinda da Kiiciikcekmece Belediyesi'nin
destegiyle bir sergi olacak. Ama burada
giizel olan Kiiciikcekmece Belediyesi'nin
bu kartlar bir kitap haline getirecek ol-
mas1” dedi.

Schneider Tempel Sanat
Merkezi’ne tesekkiir

Sergi icin Korkut Akin’a kapilarini
acan Schneidertempel Sanat Merkezi Ka-
rakoy’de yer aliyor. Merkez ile ilgili bilgi-
leri de su sekilde verdi Korkut Akin:
“Biliyorsunuz Karakdy, eskiden beri tica-
retin merkezi. Burasi da ticaretin merke-
zindeki eski bir tapinak. Sergi fikrimi
anlatinca yoneticiler ¢ok sevdiler ve kapi-
larin agtilar. Verdikleri destekler icin te-
sekkiir ediyorum. 9 Ocak 2022’ye kadar
da herkesin kendi yasamindan bir an bu-
lacag sergime ziyaretcileri bekliyorum.
Bugiin sergiye baktigimizda gercekten 40
yillik emegime degmis diyorum.”

Sergi: Schneider Tempel Sanat
Merkezi Bankalar Caddesi, Felek Sok.
No:1 Karakoy’de 9 Ocak 2022’ye kadar
gezilebilir.
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Fenerbahce Kuliibiiniin karayolu ulagim
tedarikcisi Giirsel Turizm Fenerbahge
Opet Kadin Voleybol, Fenerbahce HDI
Sigorta Erkek Voleybol ve Fenerbahce
Beko Erkek Basketbol Takimlari icin
hazirladig otobiisleri Fenerbahge Ulker
Spor ve Etkinlik Salonu’nda diizenlenen
torenle teslim etti.

orene; Genel Sekreter Burak
I Caglan Kizilhan, Yonetim Kurulu
Uyeleri Simla Tiirker Bayazit ve
Serta¢c Komsuoglu ile Giirsel Turizm

Yonetim Kurulu Baskani Levent Birant,

Baskan Yardimcisi Biilent Birant,
Yonetim Kurulu Uyeleri Hiirer Giindiiz
ve Tiirker Birant, Sirket Araclari
Sorumlusu Umut Demircan, Otokar I¢
Pazar Ticari Araclar Satis Direktorii
Murat Tokath, Otobiis Satis Miidiirii

Adana Demirspor, Siiper Lig yolculuguna
TEMSA ile devam ediyor

3 yil siireyle yenilenen
s6zlesme kapsaminda
oyunculari yeni sezonda,
TEMSA’nin takima 6zel olarak
tasarladigi Maraton VIP
tastyacak.
S on olarak Siiper Lig’in yeni
gozdesi Adana Demirspor ile

karayolu ulasim sponsorlugunu

-
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Murat Torun’'un yani sira sporcular

Eda Erdem Diindar, Meliha Ismailoglu,

Salvador Hidalgo Oliva, Hasan
Yesilbudak, Melih Mahmutoglu ve

Achille Polonara’nin katildi. Térende
subelerimizin idari kadrolar: da yer aldi.
Girsel Turizm tarafindan hazirlanan
ve Fenerbahce Opet, Fenerbahce HDI
Sigorta ve Fenerbahce Beko takimlarini

sampiyonluklara tasiyacak Mercedes
Benz ve Otokar marka otobiislerin

tizerinde Cumhuriyetimizin kurucusu

Mustafa Kemal Atattirk’tin imzasi ve
Takimlarimiza destek veren

sponsorlarin logolar yer aliyor. Ayrica
Fenerbahce Beko’yu tasiyacak otobiisde

EuroLeague Kupasi da dahil olmak

tizere elde edilen kupalarin gorselleri ile
'Yellow Legacy' ifadesi de yer aliyor. B

yenileyen TEMSA, anlasma
kapsaminda kuliibe bir adet Maraton
VIP takim otobiisii tahsis etti. Arac,
Adana Demirspor teknik heyeti,
futbolcular1 Basin Sozciisii Savas
Cokduygulu ve Kuliip CEO’su Mehmet
Fatih Ozliik’iin katilmiyla Adana
fabrikada diizenlenen TEMSA
calisanlarinin da katildig: térenle
kuliibe teslim edildi. 3 yil siireyle
yenilenen anlasma kapsaminda, Mavi-
Lacivertlileri, TEMSA’'nin takima 6zel

e

F*‘H ns“?“

"

r:-n-"Aﬁ' e

Al SR
I i iﬂ:!

tasarim ile tiretimini gerceklestirdigi
Maraton VIP tasiyacak.

Konuya iliskin aciklamada bulunan
TEMSA CEQO’su Tolga Kaan
Dogancioglu, “Uretim yapmaktan
mutluluk duydugumuz, istihdamina ve
ekonomisine katkida bulunarak sinerji
yarattigimiz Adana sadece bizim icin
degil, bu tilkenin en degerli, en 6zel
kentleri arasinda. Bugiin diinyanin 66
tilkesinde 15 bini askin aracimizi
Adana’dan gonderiyor olmak ise

01 Ocak 2022

tilkemiz i¢in ayr bir gurur. Bu
topraklarda biiyiiyen bir sirket olarak,
kentin degerlerine sahip ¢cikmak en
onemli sorumluluklarimiz arasinda. Bu
kapsamda, Tiirk futbolunun 6nemli
kuliipleri arasinda yer alan ve bugiine
kadar onlarca basarili sporcuyu
yetistiren Adana Demirspor’a yeni
sezonda kara yolu ulasiminda
destegimizi siirdiirmeye devam
ediyoruz” dedi. B
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Mutlu villar.

Mercedes-Benz Otobus ailesi olarak yeni yilinizi en icten dileklerimizle kutlar,
saglik, esenlik ve huzur dolu bir yil dileriz!

mercedesbenzotobus
ﬁ MercedesBenzOtobus
@ Mercedes-Benz Tirk Kamyon & Otobiis

@ www.mercedes-benz-bus.com
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The standard for buses.




