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2021- Yilin Kamyonu
odiillii TGX ve Tiir-
kiye lansmanini yap-
tgimiz TG3 serisi
araclarimiz ile bu yilda
da pazarin gézdesi
olduk. Yeni teknolojilerle
donatilmis araclarimiz ile

zarda hem satis
adedimizi hem
de pazar payi-
mizi artirarak,
zirvedeki yeri-
mizi daha saglam-
lastirdik” dedi.

biiyiiyen pa-
(v

<

Mercedes-Benz Tiirk
2.El Otobiis & Kamyon
Satis Direktorii Didem

Daphne Ozensel

—

2.el otohis ve
kamyon pazarinda
hizh bir degisim
talebi olacak

021 yilinda TruckStore markasi ile 491 kam-
2yon, BusStore markasi ile 61 otobiis satis1 ger-
¢eklestirdiklerini belirten Didem Daphne
Ozensel, “Ikinci el otobiis fiyatlarindaki artig Aralik

ay1 itibanyla gerceklesmeye basladi, bu trendin
hizla devam edecegini 6ngoériiyoruz. Yeni arac ala-
mayan miisteriler, ellerindeki araclar1 daha st
model ile yenileme yoluna gidecekler. Pazarda
hizl bir degisim talebi gelmesini bekliyoruz, tist
model araglarin fiyatlari cok daha hizh bir sekilde
ylikselecek” dedi. B ERKAN YILMAZ, 9. sayfada

Dr. Zeki Mustafa
Donmez &= Yildirnm
D4’ler agisindan Otobiiscii bilet
Yonetmelik iicretine istedigi
zammi yapamilyor

omotividen

Dr. Zeki Donmez, tasimacilarin ihtiyaclarini
Yonetmelik iizerinden degerlendirdi

TASIMACGI

nedeniyle 4 ay
dolmadan yetersiz
kalan iicret
tarifelerinin
yenilenmesi
kolaylastiriimalidir.

M Tasitlarin sadece bir

belgeye kaydedilip
kullanilmasi =
diizenlemesinin birden PR-ZEKI DONMEZ
. tasimacilarin
§Ok belgeh aldiklar ticret
tasimacilara getirdigi, tarifelerinin yiiksek
enflasyon nedeniyle

verimsizligi giderici vetersiz kalmas ve

diizen Iemeler tﬁ@lma{:ﬂarm i;eskitli
ihtiyaclarina iliskin
yapi Imalidur. alanlarda Yonetmelikle kolay ve

iyilestirici ¢6ziimler bulunmasina
iliskin degerlendirmeler yapip
oneriler gelistirdi.

M Bayramlarda
baskalarinin tasitlarini

kullanma imkani Yeni ticret tarifesi alimi

netl.e §t||:||me!|, Ucret tarifesinin alindig
genlgletllmell ve tarihten sonraki aylarda aciklanan
onceden aylik tiiketici enflasyonlar1 yani

TUFE (Tiiketici Fiyat Endeksi)
toplami yiizde 15 veya 20’yi
gectiginde tasimacilar, yeni bir
ticret tarifesi hazirlayabilsinler.

bilinebilmelidir.

B Ozel ihtiyaclar

halinde baskalarinin Tasitlarin verimli

tagitlarindan kullanimi

yararlanabilme imkani . . o
Bir belgenin asgari kapasitesi

yaratllmal idir. disindaki 6zmal tasitlar ayni

iIGIN

COZUMLER

Karayolu
Tagima
Yonetmeligi

% tagimacinin diger belgelerinde
h de kullanilabilmelidir.

Ayni belgeyle daha cesitli
tasimalarin yapilabilecegi
belge tanimlar1 yaratilmalidir.

Bayramlarda ek tasit
kullanimi

3,5 giin veya daha fazla siiren
tatillerde tasimacilar, tatilin
resmen baslamasindan 48 saat
oncesiyle tatilin bitiminden 24 saat
sonrasi arasinda baslayacak
seferlerde baskalarina ait araclari
sozlesmeyle kullanabilmeliler.

Gecici kullanimlar

Baskalarinin belgelerinde asgari
kapasite disinda kayith 6zmal
tasitlar ile bir belgeye kayith
olmayan tasitlar, tasimacilar
tarafindan tasit sayisi, faydalanma
stiresi ve faydalanma adedine
iliskin sinirlamalar cercevesinde
gecici sozlesmeyle
kullanilabilmelidir.

Tirsan’dan DNT Nakliye’ye
115 Tenteli Perdeli Teslimati

_""_—r
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idin 100 ates karincasi yakalayin,
‘ ; sonra bildigimiz karincalardan da

100 tanesini ayni kavanoza koyun.
Birbirlerini hi¢ tanimayan, hic alakasi olma-
yan iki karinca tiirti, bir arada yasamaya bas-
lar. Hicbir sorun ¢ikmaz aralarinda... Ne
zaman ki, kavanozu soyle bir sallayin
sertce... 0 zaman gortin giimbdrtiyu! Ates
karincalari siyah olanlari diisman gérmeye
baslayacak, o bildigimiz siyah karincalar da
aslinda ¢olde yasayan ates karincalarini 6l-
dirmek icin saldiracak, iki taraf birbirine gi-
recek.

Bunun nedenini hi¢ sorusturmayin, ¢tinkd
tek bir nedeni var: Siz! Siz, eger o kavanozu
sallamasaydiniz, bir sorun, bir kavga, kaos
ortami olmayacakti.

Gunes, milyarlarca yildir doguyor ve bati-
yor. Insanlik da yerlesik yasamaya baslayinca,
milyonlarca yil 6nce bir yili hesaplamayi 6g-
renmis. Yagmurun ne zaman yagacagini,
karin ne zaman kalkacagini, sicaklarin ne
zaman ylkselecegini bilmesi gerekiyor ki,
ekinlerinden verim alabilsin. Sonrasi kolay
zaten; ne zaman ekecegini, ne zaman bice-
cegini, ne zaman kurutacagini bilince siraya
koyabilir islerini.

Aradan gecen milyonlarca yilin ardindan
kavanoz (burada artik yerytizii) sallaninca
iklim krizi, mevsim degisikligi ve tabii ki sa-
vaslar da yasaniyor zaten, kitlik ve kuraklikla
karsi karsiya kaliniyor.

Konuyu bu kadar eskiye gotiirmemin ne-
deni, temelinde cok basit bir etken yattigini
anlatabilmek... Birkag yil 6nce, GDO ile il-
gili bir seminerde Ziraat Odasi Bagkani
Ahmet Atalik, genetigiyle oynanan/degistiri-

n Korkut Umut hepimizin

ekmegi...

len driinlerin hem zamansiz hem yersiz hem
de zararli sonuclar dogurdugunu anlatmisti.
Hem zaten gerek de yokmus GDO'lu driin-
lere, ¢linkli depolarda onlarca yillik bugday
ve piring (biliyorsunuz, kuzey yarimkiire agir-
likli olarak bugday ile gliney yarimkdre ise
pirincle besleniyor) bulunuyormus. Bu arada,
GDO'lu urinler insanlarin yagamini rahatlat-
mamis, yine aclik, yine kitlik, yine kuraklik
yasaniyor. Biraz netlestirirsek, btiytik kimya
firmalari daha ¢ok kar etmek amaciyla driin-
lerin genetigini degistirip bizim yasamimizin
kalitesini bozuyor.

Kithkta, kuraklikta, aclikta kavanozu salla-
yanlar ekonomide sallamaz mi avuglarindaki
kavanozu? Blytk keyifle sallayacaklardir,
clinkti kar, daha cok kar icin daha cok so-
murl tek amaclaridir. Bu somiriniin hayatin
her alaninda sirddrilmesi icin yolcusu olma-
yan havaalanlari, miteahhitlere gelir garantili
yaptirilir, cuval dolusu para 6denmesine kar-
sin kimsenin gecmedigi koprilerden gecis
zorunlu tutulur... Dinyanin en glizel havali-
manlarindan birinin tam da pisti yiktirilir ki,
kus goc yollarinin tzerindeki, rizgarlarin bir-
biri ardina estigi, kentin akcigeri olan orman-
lar kestirilerek yeni havalimani yapilir, yeni
yollar acilir, yeni rantcilara firsat verilir.

Bir yili daha devirdik, tarihin karanligina
gonderdik. 2021 gelecegi andinlat(a)madi.
2022 umariz ve dileriz ki, her seyin en glizel,
en 6zglr, en bariscil, en demokratik, en eko-
nomik, en kilttrel yillarin ilk adimi olsun.
Hepimiz icin, her sektor icin, herkes icgin... W

Anadolu Isuzu’da organizasyon

degisikligi

nadolu Isuzu’da gerceklestirilen
organizasyon degisikligi

apsaminda, Genel Miidiirliige bagh
“Ticari Fonksiyonlar Grup Direktorligii” ve

“Operasyonel Fonksiyonlar Grup
Direktorliigi” olusturuldu. “Ticari
Fonksiyonlar Grup Direktorligii”’ nii
2015’ten bu yana Ihracat Direktérii olarak
gorev yapan Hakan Kefoglu tistlenirken,
“Operasyonel Fonksiyonlar Grup
Direktorliigii"ne Satis Sonrasi Hizmetler

Direktorii olarak gorev yapan Hakan Ozeng

atandu.

Yeni yapilanma kapsaminda; Yurtici
Satis ve Uluslararasi Satis Direktorliikleri,
Pazarlama Iletisimi ve Bayi Gelistirme
Miidiirligi Ticari Fonksiyonlar Grup
Direktorliigli biinyesinde faaliyet
gosterecek.

Hakan Ozeng yonetimindeki
“Operasyonel Fonksiyonlar Grup
Direktorliigli” biinyesinde ise Tedarik
Zinciri, Teknik ve Satis Sonrasi1 Hizmetler
Direktorliikleri yer alacak. H

Mercedes-Benz Finansal Hizmetler’den

Kamyon modellerinde Ocak ay1 firsatlari

ercedes-Benz
yildizli araclara
kavusmak isteyen

miisterilerine en uygun
finansman paketlerini
sunan Mercedes-Benz
Finansal Hizmetler,
kamyon sektoriine
katkisini araliksiz bir
sekilde stirdiiriiyor.

Mercedes-Benz
Finansal Hizmetler,
cekici/ingsaat ve kargo
kamyonlarinda Ocak
aymna ozel, kasko ve
servis sozlesmeli bir
kampanya duzenllyor.

Mercedes-Benz
Finansal Hizmetler,
Aksaray ve Worth iretimi
cekici/insaat ve kargo
kamyonlari icin Ocak ay1
boyunca gecerli olacak
kasko ve servis
sozlesmesini kapsayan bir
finans kampanyasi
diizenliyor. S6z konusu
kampanya cercevesinde,
kurumsal miisteriler ylizde
0,35’ten baslayan faiz
oranlar ile yeni bir
Mercedes-Benz kamyona
sahip olabilecekler.

Kampanya hakkinda
detayl bilgi icin
www.mbfh.com.tr sayfasi
ziyaret edilebilir veya en
yakin Mercedes-Benz
bayisine danisilabilir. H

Hiisnii Giirel son
yolculuguna ugurlandi

Amasya Iitimat
firmasinin
kurucularindan Hiisnii
Giirel (Osman Cavus)
(72), ii¢ giindiir tedavi
gordiigii Amasya’daki
hastanede 14 Ocak
2022 Cuma ginii
hayatini kaybetti.

erkan Giirel, Giilay [
Giirel Kavak, Nuray

Giirel Sayar, Sevilay §
Giirel Pelitli ve Emine
Giirel Yigit'in babalar
merhum Hiisnii
Girel’'in cenazesi, 15
Ocak Cumartesi giinii
0gle namazini miiteakip

Merkez Carsicamiinde 6gle
namazi sonrasi kilinan cenaze
namazinin ardindan
Durucasu koyii
kabristanliginda topraga
verildi. Tasima Diinyasi olarak
Merhuma Cenab-1 Allah’tan
rahmet, kederli ailesi ve
yakinlarina bassaghg dileriz. l

Konya Metro’'nun sahibi
Yilmaz Koyuncu’'nun agabeyi
Ali Koyuncu yasamini y1t1rd1

Metro Turizm Konya
Bolge isletmecisi
Yilmaz Koyuncu’nun
agabeyi, Bozkir
Belediye Bagkan
Yardimcisi ve Konya
Biiyiiksehir Belediyesi
Meclis Uyesi, Bozkir
Sogucakl Ali Koyuncu
55 yasinda hayatini
kaybetti.

ir siiredir hastanede

tedavi goren merhum

Ali Koyuncu’'nun
cenazesi 15 Ocak 2022
Cumartesi giinii Ikindi
namazina miiteakip Bozkir
Merkez Camiinde ikindi

namazina miiteakip kilinan
cenaze namazinin ardindan

dualarla Bozkir Mezarligina
defnedildi. Koyuncu ailesini
aci glinlerinde sevenleri ve
yakinlarinin yani sira Konya
Biiyiiksehir Belediyesi Baskan
Vekili Mustafa Uzbas, Bozkir
Belediye Bagskani Sadettin
Saygi yalniz birakmad.
Tasima Diinyas1 olarak
merhum Ali Koyuncu'ya
Allah’tan rahmet, yakinlarina
ve sevenlerine bagsaghigi
dileriz. ®




Renault
Trucks,
Buyruk
Otomotiv ile
Konya’da

Renault Trucks,
Tiirkiye’deki satis ve satis
sonrasi agini Konya'da
hizmete giren Buyruk
Otomotiv ile giiclendiriyor.

uyruk
Otomotiyv,
yapilan yeni is

anlasmasi
dogrultusunda
Konya icin Renault
Trucks satis ve satis
sonrasl bayi agina
katiliyor.

Buyruk Otomotiv

Yonetim Kurulu v
Baskani Hasan

Buyruk ve Renault

Trucks Tiirkiye

Baskani Sebastien
Delepine tarafindan
imzalanan anlasma
ile ilgili aciklamada
bulunan Delepine;

“Renault Trucks

olarak yeni ara¢

TAM 45 YILDIR
satis sonrasi

hizmetlerimiz ile

| 5 4
Tiirkiye’de bayi
agimizi da
giiclendirmeye

devam ediyoruz.
Konya, Ttiirkiye nin
ortasinda cografi

konumu ile lojistik Tarkiye'nin glvenilir lideri olarak muhendislik gicimuzle treyler sektoriine

giizergahlarinin

Kesisim noktast yon veriyor, Avrupa'nin en genis Urtin gamini sdrekli gelistirerek

olarak ¢cok dnemli e s : e
bir bolge. Bu rekabetgiliginizi her zaman artiriyoruz. Liderligimizi, 45. yilimizda da

nedenle Buyruk surdtrmenin hakli gururunu yasiyoruz.
Otomotivile

Konya’da gelisen

ihtiyaclara cevap

verebilmek ve Sektoramuzin gelisimine 6nclllk eden degerli calisma arkadaslarimiza,

miisterilerimiz . . ' e z -
dallllsa;akem ) paydaslarimiza ve tim musterilerimize tesekkUlr ederiz.
olabilmek adina
varligimizi
arttirtyoruz” diye
belirtti.
Buyruk
Otomotiv Yonetim
Kurulu Baskani
Hasan Buyruk ise;
“Tlirkiye'nin tahil
ambari olarak 6n
plana ¢ikan
Konya’da her tiirlii
tarim ve sanayi kolu
oldukca gelismistir.
2021’de 3 milyar
dolarlik ihracat
gerceklestirilirken
bolgede 3000’den
fazla ihracat yapan
firma bulunuyor.
Her gecgen giin daha
da gelisen Konya'da
hem yurti¢i hem de
uluslararasi lojistik
ihtiyac1 da hizh bir
ivmeyle artiyor.
Buyruk Otomotiv
olarak otomotiv
sektortindeki 24
yillik satis ve satis
sonrasi deneyimimiz
filot_grmiusu}?da blllt SA AKILLI TREYLER GEVRE KONSEPT
ihtiyaclar1 Renau
Trucks markasinin
%ﬁgﬁfill_e kargilamay: www.tirsan.com.tr
edefliyoruz
seklinde belirtti. H

Buyruk Otomotiv Yonetim Kurulu Baskani Hasan Buyruk ve
Renault Trucks Turkiye Baskani Sebastien Delepine
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Mercedes-Benz Bayraktariar Merkon’dan
ZMS Demir’e 15 adet Yeni Actros L 1848 cekici

Sektoriinde eski ve koklii
bir firma olan ZMS Demir,
filosundaki arac sayisini
artirirken yeni tercihini
Mercedes-Benz’den yana
yapti. Satin aldig
araclarin tamamini yurtici
nakliye de kullanacak olan
sirket, gerceklesen
teslimatla birlikte filosuna
15 adet Euro 6 motorlu ve
yenilenmis Actros 1848 L
cekici katti ve filosundaki
arag sayisini 30 adede
cikardi.

ercedes-Benz Bayraktarlar
Merkon’da
gerceklestirilen teslimat

torenine Bayraktarlar MERKON
Kamyon Satis Miidiirii Serdar
Ucyildiz, Bayraktarlar Merkon
Genel Miidiirii Mehmet Akyol,
ZMS Demir yonetim Kurulu
Baskani Zeki Sokmen ve ZMS
Demir yonetim kurulu tiyesi
Mustafa Giizelkaling katildi.
ZMS Demir Yonetim Kurulu
Baskani Zeki S6kmen “2017 yili
itibari ile baslamis oldugumuz
yatirnmimizda tercihimizi yeniden

IMb

15 adet 1848 L Teslimat

05.01.2022

A
1!

Mercedes-Benz’den yana yaptik.
Yurtici nakliyatta kullanacagimiz
Actros cekicilerin diisiik emisyona,
yakit ekonomisi saglayan dayanikl
motorlara sahip olmasi ve
markanin giivenilir olmasi bizim
icin ¢cok 6nemli tercih nedenleri.
Diger onemli bir etken de
Mercedes-Benz Tiirk’'iin yaygin
servis agina sahip olmasi. Bu

L cekici teslimatim
gerceklestirmenin mutlulugunu
yastyoruz. Mercedes-Benz
cekicileri yeni Euro 6 motorlariyla
yakit ekonomisinde performansini
daha da artirdi. 120.000 km’ye
¢ikan bakim araliklari ve %20
oraninda diisen bakim maliyeti ile
Actros, miisterilerimize ticari
anlamda biiyiik avantaj saghyor.
Tirkiye’deki 55.y1limiz1
kutladigimiz bu 6nemli yilda
Mercedes-Benz Tiirk ve
Bayraktarlar Merkon is birligi ile
her zaman en dogru triinleri
miisterilerimiz ile bulusturmaya
bundan sonra da devam edecegiz.
Yeni araclarin ZMS Demir’e hayirh
olmasini ve bol kazang getirmesini
diliyoruz.” ifadelerini kulland:. &

1) ir’
j_l'l_'ll_lll Il

degerli isbirligi icin Mercedes-Benz
Tiirk ve Bayraktarlar Merkon’a
tesekkiir ediyor, isbirligimizin daha
da artarak devam etmesini temenni
ediyoruz” seklinde konustu.
Mercedes-Benz Bayraktarlar
Merkon Kamyon Satis Miidiirii
Serdar Ucyildiz ise “Degerli bir is
ortagimiz olan ZMS Demir sirketine
15 adet Mercedes-Benz Actros 1848

BASSAGLIGI

Konya Metro Turizm firmasinin sahibi Sn. Yilmaz Koyuncu’nun kardesi,
Konya Bozkir iice Belediye Baskan Yardimcisi ve Biiyiiksehir Meclis Uyesi

[ Koyuncu'nu

vefatini byuk Uzdntu iginde dgrendik. Merhuma Allah’tan rahmet,
kederli ailesine ve sevenlerine bassagligi ve sabirlar dileriz.

Mercedes-Benz Turk A.S.
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D4’ler acisindan Yonetmelik

armasik bir konu olan D4
Kve DA4S belge

diizenlemelerini konunun
gecmis donemlerinde de yer
almis bir kisi olarak gegcmisten
gelen taraflarini da agiklayarak
maddeler halinde degerlendirmek
istiyorum.

1- Karayolu Tagima Kanunu ve
Karayolu Tasima Yonetmeligi
oncesi yolcu tasima
yonetmeliginin 2 nolu kapsam
maddesinde ilici ve 100 km'ye
kadar iller arasi yolcu
tagimalarinin valiliklerce
diizenlenmesi 6ngorilmustdr.
Karayolu Tagima Kanunu ve
Yonetmeligi sonrasinda bunlar
once Y belgeleri sonra da D4
belgelerine donustirldler.

2- Karayolu Tasima
Yonetmeligi kapsamina alinmasi
ile olusan yeni durum bu
tasimalara iliskin ilginclikler de
yaratmistir.

a- iller arasi tarifeli olarak hem
B1-D1 belgeleriyle hem de D4
belgeleriyle yapilmasi. illerarasi
ve ilicinde tarifesiz olarak da hem
B2-D2 belgeleriyle hem de D4
belgeleriyle tagsima yapilmasi.

b- B1 ve D1 belgeleriyle
illerarasi bu tasimalari yaparken
Karayolu Tasima Yonetmeligi
geregi aranmayan arz talep
dengesi sarti, eski aliskanliklara
veya rakip istemeyen bazilarinin
istekleri nedeniyle Yonetmeligin
serbest piyasa ilkesine ragmen D4
belgeleri icin aranmaya devam
edilmesi.

e Dr. Zeki
=5y Dénmez

zeki.donmez@tasimadunyasi.com

B1 ve D1 icin aranmayan
gereksiz ve yalnis arz talep
dengesinin D4’ler icinde
kaldirilmalidir.

3- Servis tagimalari grup olusu
ve sozlesmeyle yapilmasi gibi
yonleriyle tarifesiz tasimalara,
periyodik de olsa belirli zaman
tarifesi ve hat giizergah yontuyle
tarifeli tasimalara benzeyen ayri
bir tasima ttri olup D2 tarifesiz
belgesiyle degil 6zel bir belgeyle
yapilmalidir.

4- Karayolu Tasima
Yonetmeligi diizenlemesi icinde
yer almayip Yonetmeligin kapsam
maddesinde Bakanlik¢a ayrica
diizenlenecegi belirtilen servis
tasimalarina iliskin olarak bunlarin
sorunlu olan belediye ici servis
tasimalari kismi bir yana
birakilarak, belediye alanlari disi
ve iller arasi kisminin yonetmelik
ile D4S belgeleriyle yapilmasi
seklinde ¢6ziim bulunmasi 6nemli
bir adimdr.

5- Bunun yalnizca personel
degil illerarasi 6grenci servis
tasimalarini da kapsamasi gerekir.

6~ Personel servis tasimalari
ilgili isletme/isyeri sahibinin kendi
araclariyla ticari olmayan (hususi)
bicimde yapilabilmektedir.

Bunlarin isyeri sahibi veya
personel tarafindan 6denecek
bedellerle ticari yapilmasinda arz
talep dengesi aranmasi zaten
gereksiz ve yanlis oldugu kadar
mumkin de degildir. Tagitan,
kendisinin tercih ettigi tasimay:
secip sozlesme yaparak tasitma
hakkina sahiptir. Bu nedenlerle
D4S belgesi aliminda arz talep
dengesi sarti aranmamasi yerinde
ve dogru bir karardir.

7~ Servis tasimalariyla sinirli
D4 belgesi olan D4S belgelerinde
zaten bu belgelere yonelik
olmayan 100 km sartinin
aranmamasi da dogru bir karardir.

8- Bu belgeler de 10 tasit sarti
aranmamasi ise bir tagitanin tim
ihtiyaclari icin daha fazla tasita
ihtiyac duymasi halinde bunlarin
birden fazla tasimaci tarafindan
degil, bir tasimaci tarafindan
karsilanmasi agisindan dogrudur.
Ancak birden fazla tasitana hizmet
halleri icin 10’dan fazla tasit
kullanilmasi bu tasimalarin yerel
tasimacilari koruma anlayisina
uygun olmayabilir.

9- Yonetmelik genelindeki
tahditli tasit kayit yasaginin bunlar
icin delinmesini anlayabilmis
degilim. Servis saatleri disinda
baska is yapabilme istegi s6z
konusuysa bunu anlayisla
karsilayamam. Birakiniz bazi isleri
de bagkalari yapsin.

Sonuc olarak D4S servis
diizenlemeleri bu elestirilerim olsa
da 6nemli ve dogru bir karardir. B

10 elektrikli
otobiisle ilgili
TEMSA ile
gorusuyoruz

amsun Bi-

yliksehir Bele-

diye
Meclisi'nde konu-
san Baskan Mus-
tafa Demir, “15 yil
kullanim 6mrtiine
sahip lityum pille
calisan, 15 daki-
kada sarj olabilen,
fosil yakita gore is-
letme maliyeti 7’de
1 ve yolcu tasima
kapasitesi yiiksek
olan 10 otobiisle ilgili TEMSA ile goriisiiyoruz.
ASELSAN koordinatoérliigii ile bu sayiry1 TEKNO-
FEST dolayisiyla 20’ye ¢ikarmayi da planhyoruz”
dedi.

Toplu ulasimda Samsun’da elektrikli otobiis
projesiyle yeni bir donem baslayacagini ifade
eden Biiyiiksehir Belediye Baskan1 Mustafa
Demir, projenin lityum pil ve ultra sarj sistemiyle
Tiirkiye’de bir ilk oldugunu vurguladi. Otobiisleri
mayis ayinda hizmete sunmay1 hedeflediklerini
belirten Baskan Demir, “15 y1l kullanim émriine
sahip lityum pille ¢calisan, 15 dakikada sarj olabi-
len, fosil yakita gore isletme maliyeti 7’de 1 ve
yolcu tasima kapasitesi yiiksek olan 10 otobiisle il-
gili TEMSA ile goriisiiyoruz. ASELSAN koordina-
torltigi ile bu sayry1 TEKNOFEST dolayisiyla 20’ye
cikarmay da planliyoruz. Otobiisleri 19 Mays il-
cesinden havalimanina uzanan gilizergahtaki
hatta koyacagiz. Kent icinde bir de ring hatti olus-
turuyoruz. Gelecekte de sehir hastanesi hattina da
bu otobiislerimizi koymayi planhyoruz. isletme
maliyeti, kapasitesi, verimliligi gibi konularda 3
aylik verilere bakarak Samsun’daki biitiin ulagimi
gelecekte bu sistemle rehabilite edecegiz” dedi. B
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Yonetmelikte kolaylik arayislari

ashgi, sakin, ‘Yonetmelik isleri ge-
B reksiz yere zorlastiriyor” seklinde

anlamayin ama mevcut diizenle-
melerin her zaman daha iyisi, daha ko-
lay1 olabilir. Bunlar da zaman icinde

aranarak bulunur. iste size birkac arayis
ve Oneri:

Ucret tarifesi alma hakki

Tarifeli tasimalarda tcret tarifesi hazir-
lanmasi zorunlu. 4 ayda bir bunun giin-
cellenmesi/yenilenmesi hakki var. Ama
zorunlu degil, istege baglh. Onceden en
gec 1 yil sora yeni tarife hazirlamak zo-
runlulugu vardi. Isteyen, zaten hakki var-
ken niye birde zorunluluk olsun ki?
Unutanlari uyandirmak icin mi? Ardindan
gelen diizenlemeyle de celisen bu zorun-
luluk simdi kaldirildi, iyi de oldu.

Esneklik imkani

Ucret tarifelerinden yiizde 30 indirim
hakki var. 70 TL fiyat uygulayacak tasi-
maci, 100 TL tarife hazirlarsa hem 70
TL’yi uygulayabilir, hem de sonraki 4
ayda 70 TL uygulama fiyatini 30 TL
(Ytizde 43) kadar artirabilir. Bu tasimaci,
70 TL’lik fiyati, gerekirse 60 TL'ye disi-
rebilmek isterse 85 TL fiyat almali. Boyle
bir durumda 70 TL'lik fiyati sadece 15 TL
yani ytzde 21 kadar artirabilir. Bu 4 aylik
stirede bu artislar tasimaciya yeter mi?

Yetmeme hali

Maliyetlerde 6nemli degisiklikler ol-
dugunda, Yonetmelige gore bu 4 aylik
yenileme siresi Bakanlikca degistirilebi-
lecek. Peki bu nasil olacak? Ya Bakanlik
boyle bir ihtiyac hissedecek ya da tasima-
cilar boyle bir ihtiya¢ duyup, distinecek
bunu Bakanlik’tan isteyecek. Her du-
rumda Bakanlik bu dustinceleri degerlen-
dirip bir karar verecek. Bu karari neye
gore verecek, belli degil. Diger taraftan
boyle bir karar bir defalik mi olacak,
yoksa uzun streli mi olacak, o da belli
degil. Bu karar verildikten sonra yaziya
dokultp, imzalanacak ve duyurulacak.
Bunlar da az bir stirede olmaz. Bu gibi
ihtiyaclar genelgelerle duyuruluyor ama
bana gore genelge yerine, bu gecici du-
zenlemeler Bakanlik oluru ile olsa daha
iyi olur.

Otomatik sistem

Bunun yerine otomatik bir sistem bu-
lunup Yonetmelige konamaz mi? Bence
miimkiin. iste 6nerim: Ucret tarifesinin
alindig tarihten sonraki aylarda acikla-
nan aylik tiiketici enflasyonlari yani TUFE
(Tiketici Fiyat Endeksi) toplami ylizde 15
veya 20'yi gectiginde tasimacilar, yeni bir
tcret tarifesi hazirlayabilsinler.

Mevcut durum

icinde bulundugumuz dénemde
onemli enflasyon artislari oldu. Bunlara
simdi bir bakalim. Ekim’de ytizde 1.25,
Kasim’da ytizde 2.39, Aralik’ta yiizde
3.31 ve Ocak’ta ylizde 13.58. Buna gore
enflasyon toplamlari Kasim’dan sonra
yuzde 16.89, Ekim’den sonra ytizde
19.28 ve Eylil’den sonra da ytzde 20.53
oluyor.

Eger ylizde 15 enflasyon artis sarti hali
secilecek olursa hem Eylul hem Ekim
hem de Kasim’da ticret tarifesi alanlar, 3
Ocak’tan itibaren yeni bir tarife alabilir.
Aralik’ta alanlar ise 3 Subat’i bekleyecek.
Subat'ta enflasyon en az ytzde 1.42
olursa bunlar da yeni bir tarifeyi 3 Su-
bat’tan itibaren alabilecekler.

Eger ylizde 20 secenegi giindeme ge-
lecek olursa, 3 Ocak’tan sonra sadece
Eylil ayinda tarife almis olanlar 4 aya
yaklasan surelerinin tamamlanmasini
beklemeden 3 Ocak’tan itibaren tarife
alabilecekler. Ekim, Kasim ve Aralik’ta
alanlar 3 Subat’t bekleyecek. Eger Subat
enflasyonu ytizde 6.42'den fazla cikarsa
Aralik ayinda tarife alanlar bile 3 Su-
bat'tan itibaren yeni tarife alabilecek.

Sonraki aylarda da bu sistem otomatik
olarak devam edecek. Enflasyon yiksek
oldugu strece iki veya ti¢ ayda bir tarife
alinabilecek. Dusttugiinde ise 6nce 3 aya
sonra da 4 aya cikacak. Yani enflasyonun
diismesine bagli olarak normal 4 ayda bir
tarife alma sistemine yine dontlecek. Bu
oran ylizde 15 mi, ylizde 20 mi olacak?
Bence yiizde 15 daha iyi, ama ylizde 20
de mimkdin.

Dr. Zeki
: Donmez

zeki.donmez@tasimadunyasi.com

Ah, bayram gelse

Bayramlarin ek tatil firsatlari gtizeldir.
Hele hafta sonu ile birlesirse daha da
glizel olur. Dini bayramlarda en az 3,5
glin tatil var. Hafta sonu ile birlesirse veya
birlestirilirse cok daha uzun tatil ne giizel
olur. Ben emekliyim. Bana her giin bay-
ram, ama yine de bunu 6nemsiyorum.

Bayram trafigi

Uzun tatillerde artan seyahatler ek tagsit
ve yolcu trafigi getirir. Tarifeli tagimalarin
seferleri yetmez. Bu belge sahipleri kendi
imkanlarini zorlasalar da yetmez. Yasa-
disi/korsan tasimacilarin bayram etmesi
imkani dogabilir. Bunu 6nlemek icin mev-
zuati biraz zorlamak iyi olabilir. Benim
gibi kurallarin tam uygulanmasini savunan
bir kisinin bile boyle diistinmesi 6nemlidir.
Ancak yine de basibos degil, Bakanlik yet-
kilerinin kullanilmasiyla olacak.

Bayram kolaylig

Bayramlarda kapasiteleri dolan tarifeli
tasimacilara, baskalarinin ek kapasitesini
kullanma hakkr verilmesinin ilk 6rnegini
cok yillar once hazirlayip yazdik ve Ba-
kanliga gonderdik. Kabul de gordii. Sonra-
dan her bayram bunu istedik. Erken
olmasinin iyi oldugunu dustinerek her
bayramin epey bir siire 6ncesinde Bakan-
ligin kapisina caldik. Simdi de bu durum
devam ediyor. Bu tiirden gecici diizenle-
melerin genelge ile degil, Bakanlik oluru
ile yapilmasinin uygun olacagini bir kez
daha belirteyim.

Otomatik sistem

Bu diizenlemeler icinde belirsizlikler
hep oldu, hala da var. Bunlari da ele ala-
rak otomatik bir diizenleme 6nerelim.
Once kapsam:

1- Sadece B1-D1 yetki sahipleri mi,
yoksa gerekirse tim yetki belgesi sahipleri,
yani B2-D2'ler de baskalarinin tasitlarin-
dan faydalanma imkani bulabilecekler mi?
Bence hepsi olmali.

2- B1 ve D1 sahipleri, sadece B2 ve
D2 sahiplerinin araclarini mi kullanabile-
cek yoksa B1 ve D1 sahiplerinin bosta
kalan araclarini da kullanabilirler mi?
Bence hemen herkes baska herkesin bosta
kalan aracini kullanabilmeli.

3- Bu faydalanma sadece vyurtici tasi-
malarda mi olacak, yurtdisinda da olabile-
cek mi? Yurtdisindan endise duyuluyorsa
bunun yurtdisi tasimacilarin araglarini kul-
lanabilme seklinde olmasi mimkin ma?

4- Baska belge sahiplerinin tiim arac-
lart mi kullanilacak, yoksa sadece 6zmal-
lar veya sadece sozlesmeliler mi?
Ozmallar séz konusu ise, asgari kapasi-
tede olanlar da baskalarinca kullanilabile-
cek mi?

5-Bu kullanim nasil olacak? Tabii ki,
sozlesmeyle. Peki, bu szlesmeler nasil
olacak, kimle yapilacak? Tabii ki, diger ta-
simacilarla yapilacak. Ama onlarin belge-
lerine kayitli sozlesmeli tasitlarda farklilik
gerekir mi¢ Bu donemde yapilacak tagima-
larin sorumlulugu, bileti tanzim eden yeni
isletmeci mi, s6zlesmeli tasitin kayitl ol-
dugu tasimaci mi, yoksa bireysel yani soz-
lesmeli tasit sahibi mi? Sorumluluk
paylasimi net mi?

Hangi tatillerde olacak?

Hangi tatillerde bu tagimalar yapilmali?
Normal hafta sonlari veya hafta icine
gelen bir gtinliik tatiller degil herhalde. As-
gari 3 guinlik tatil sarti yeterli olur mu? Bu
durumda, hafta sonu ile birlesen 1 gtinltuk
bayram tatilleri de bunun kapsamina girer.
Bana gore boyle bir ihtiyagc yok. O zaman
bu strenin dini bayram tatilleri dikkate ali-
narak en az 3,5 gtinltk tatiller igin belir-
lenmesi yerinde olabilir, tabii ki dini
bayram sartini koymadan. Cuma’ya gelen
29 Ekim tatillerinde 3,5 gtinltik bir tatil
olabiliyor. Keza yonetimin verecegi uzat-
malarla 3,5 gtine ¢ikan baska tatiller de
olabilir. O zaman 3,5 gtin ifadesi yeterli.

Faydalanma ne zaman
olacak?

Ben, tatilin resmen baslama saatinden
iki gtin 6nce bu kolayligin baslamasindan
yanayim. Cuma aksami saat 17.00’de tatil
baslayacaksa Carsamba aksami 17.00’den
itibaren yapilacak seferlerde bu tasitlar
kullanilabilsin. Cuma 6gleyin tatil baslaya-
caksa carsamba 6gleden itibaren sistem
devreye girebilir. Tatil sonrasinda mesainin
resmen baslamasindan “iki giin sonra” de-
nebilir. Yani tatil pazartesi aksami bitip sal
glini mesai basliyorsa sali ve carsamba
gini bu faydalanma olacak. Ancak seferin
bitisi dersek, bunun kontroll zor olur.
Onun igin, “bu strecte baslayacak sefer-
lerde” demek daha iyidir. Boyle oldu-
gunda bu slireyi 48 saat yerine 24 saat
olarak belirlemek de yetebilir. Bu seferle-
rin tamamlanmasi zaten 48 saati bulur.

Ve iste kural

3,5 giin veya daha fazla stren tatil-
lerde tagimacilar, tatilin resmen baglama-
sindan 48 saat dncesiyle tatilin bitiminden
48 saat (24 saat) sonrasi arasinda baslaya-
cak seferlerde baskalarina ait araclari s6z-
lesmeyle kullanabilirler. Boyle bir
diizenleme faydalanma esaslariyla birlikte
Yonetmelige konabilir, bir daha diizeltme
yapilmasi gerekmez. Herkes 6nceden bilir
ve buna gore hazirlanir. Bu arada ben,
bunun simdilik genelge ile diizenlenme-
sini daha uygun bulurum. Bu konudaki di-
yeceklerimiz bitmis gibi. Ama bitmedi,
bununla ilgili 6zel konular var.

Tasimacinin kendi
tasitlarindan
faydalanabilmesi

D1 belgesi bulunan bir tasimaci, ken-
disine ait D2 belgesine kayith tasitlari da
bu esnada kullanilabilecek mi? Tabii ki,
evet. Baskalarininkini kullanabilen bir ta-
simaci, kendi araclarini ¢cok daha sorun-
suz bir sekilde kullanabilir. Peki nasil?
Kendisiyle sozlesme yaparak mi? Bu
komik olmaz mi?

Yonetmeligin 30’'uncu maddesinde,
‘Yetki belgesi sahipleri yapacaklari tasi-
macilik faaliyetlerinde sadece kendi tasit
belgelerinde kayitli tasitlar kullanirlar’
deniliyor. Bu ifade, bir tasimacinin D1
belgesiyle yapacag tasimalarda sadece
bu D1 belgesinde yazili olan tagitlar kul-
lanabilecegi anlaminda mi? Bence degil.
‘Kendi belgelerinde’ dedigine gore, kendi
belgelerinden olan D2’dekilerin de kulla-
nilabilmesi anlami var. Bence dogru olan
da bu. Obiir tiirli anlasiimasini isteseydi,
‘Yetki belgesi sahipleri, bir belgeleriyle
yapacaklari tagimacilik faaliyetlerinde sa-
dece bu belgede kayith tasitlarini kulla-
nabilirler’ derdi ve hicbir belirsizlik
kalmazdi. ‘Kendi tasit belgelerinde’ ye-
rine ‘bu belgede’ derdi. Buradaki husu-
sun kendi tim belgelerinde anlaminda
yorumlanmasi gerekmez mi? Ya da mim-
kiin degil mi? Ustelik bu bir Yonetmelik
hikmi olduguna gore degisemez mi?
Degismemeli mi?

En azindan tasimacinin diger belgele-
rine kayith tagitlarin gecici kullanimina
tasit sayisi, kullanim siresi ve bundan
faydalanma sayisina iliskin kisitlamalar
dahilinde izin verilmelidir.

Araclarin tasimacinin tasit belgesine
yazilmasina evet. Bunun Gtesi biraz prob-
lemli. 26'nci maddede tasitlarin sadece
bir yetki belgesi eki tasit belgesine kayit
edilecegi belirtiliyor. Yani yukaridaki or-
nekte ya sadece D1 ya da sadece D2 bel-
gesine kayit olabilecek gibi. Bunun
yerine, ‘sadece bir tasimacinin yetki bel-
geleri eki tasit belgelerine kayit edilir’ de-
seydi, bu tasitlar hem D1 hem D2'ye
kayit ve bu belgelerle kullanim imkanina
kavusacakti. Ya da bir tagsimacinin tim
belgeleri icin bir tasit belgesi olsaydi ne
olurdu? Bu hususun karmasik yanlarinin
oldugunu bilmiyor degilim. Her belge
icin asgari 6zmallarin ayri olacagini, her
tasit icin sozlesme tasit oranlarinin oldu-
gunu vs. tabii ki biliyorum. Peki, tasitlarin
farkli belgelerde verimli kullanilmasinin
bundan baska yolu yok mu? Bence var.
Hatta aklima 2 belki de 3 tane geldigini
soyleyebilirim. Daha 6nce yazdim ama
tekrarlayayim.

B ve D birlessin

B1 belgesi olan niye ayrica D1 belgesi
aliyor? Halbuki D1’in her yapacagini B1
ile de yapamiyor mu? Bunun tek nedeni
D1 belgelerinde sozlesmeli tagit imkaninin
fazla olmasi. D1’deki sozlesmeli tasit ca-
listirma oranini B1’e de verirseniz bu tasi-
macilar artik D1 almaz. Aslinda bu
durumda D1’e gerek de kalmaz. Herkese
B1 yeter. Boylece tasitlarin sadece bu bel-
geye yazilip tim tarifeli tasimalarda kulla-
nilmasi imkani dogar. Ustelik bunun
getirdigi bir yiik de yok. Ayni sey B2-D2
icin de gecerli. Ancak D2 belgesiyle B2
belgesi arasinda 15 koltukluk bir asgari
tasit farki var. Bunu da esitlerseniz olur,
biter. Sadece B2 belgesiyle tiim tarifesiz
tasimalar yapilabilir. B2 ve D2 gibi bir ay-
rima da hic gerek kalmaz. Tasit kullanimi
da kolaylasmis olur.

istenilirse yurt disi seferlerde sozles-
meli tasit kullanimi yine sinirlandirilabilir.
Bir ve iki birlesimi

Tarifeli tasimacilar, tarifesiz tasima ye-
terliligine zaten sahip. D1 belgesini geti-
rene Bakanlik, sorgusuz, sualsiz D2
belgesini vermiyor mu? Demek ki, D1, D2
belgesini kapsiyor. Tersi dogru degil. Buna
gore B1’e, B2'nin, D1’e, D2'nin isini
yapma yetkisi verilmeli. Boyle olursa, B1
yaninda B2 veya D1 yaninda D2 belgesi
alinmasina gerek kalmaz. Tasitlar, B1 veya
D1 belgelerine kaydedilerek her ttirlti tasi-
malarda kullanilabilir. Tabii ki sadece tari-
fesiz yapmak isteyenler B2 veya D2
almaya devam edebilir. Onlarda zaten,
birden fazla belge gibi bir sorun olmaya-
caktir. Yine B1,B2, D1 ve D2 gibi 4 belge
var. Ama herkese bir belge yetiyor.

Hepsi birden olamaz mi?

Yukaridaki iki coziimi birden hayata
gecirelim. B1 ile uluslararasi ve yurtici ta-
rifeli ve tarifesiz tim tasimalarin yapilmasi
imkani dogar. Yani tek belge ile tim tasi-
malar yapilabilecek. Bu arada sadece tu-
rizm tagimasi yapmak isteyenler ise yine
B2 belgesiyle bunlarin tamamini yapabile-
cekler. Boylece tasitlarin baska belgelerde
veya baska tasimalarda kullanimi gibi tiim
sorunlar ortadan kalkmis olur.

Sozlesmeli tasit kullanimi

Tasit belgesine kayitli sozlesmeli tasit-
larin bayram/seyran tasimalarinda kulla-
nilma durumuna yukarida biraz dikkat
cekildi. Oyle veya boyle bir céziim bu-
lundu. Peki, bir tasima belgesi eki tasit
belgesine kayitli olmayan bireysel tasitlar
ne olacak? Onlar da boylesi donemlerde
yani diger tasitlarin yetmedigi donemlerde
bir tagimaciyla gecici bir s6zlesme yapip,
bu donemlerde kullanilamaz mi?2 Ayrica
bir tasimacinin belgelerine kayitli olma
durumu sozlesmeli tasitlara bir Gsttinlik,
ek bir kullanim kolayligi sagliyor mu? Sag-
[iyorsa evet, ama ben bilmiyorum. Bura-
dan baska bir yere de varmak istiyorum.

Bir oneri var

Sozlesmeli tasitlar, bir tasimaciyla s6z-
lesme yapip onun belgelerine kaydolup sa-
dece onun tasimalarinda kullanilmak
yerine istedikleri tagimaciyla gecici s6z-
lesme yapip sadece bu sekilde kullanilabil-
sinler. Bu olamaz mi? Bu oneri; ‘sozlesmeli
tasit kullanim sorunlarini toptan bitirir” de-
niliyor. Ben pek emin degilim. Bu nedenle
eski sistem yani sozlesmeli tasitlarin tasit
belgelerine kayitl olarak kullanimi devam
etsin, ama kayitli olmayanlar da gecici s6z-
lesmelerle gerektiginde, ihtiya¢ duyuldu-
gunda, imkanlar yetmediginde, bir aksilik
oldugunda kullanilabilsin. Baskalarinin
belgelerine kayitl sozlesmeli tasitlar bay-
ram donemlerinde baskalari tarafindan
kullanilabiliyorsa bayram disi dénemlerde
de niye bu tiirden bir kapi agilmasin?

Bu arada belirtmek isterim ki, bu yil
bayramlar hig iyi gelmiyor. Ramazan Bay-
rami’'nda ve Kurban Bayrami’nda uzun tatil
olabilmesi icin aradaki iki giintin hiikiimet
tarafindan tatil edilmesi ihtiyaci var. Tasima
ve turizmde islerin az oldugu Mayis ayi
baslarindaki Ramazan Bayrami tatilinde
boyle bir imkan herkesi memnun eder.
Keza, Kurban Bayrami ile 15 Temmuz ara-
sindaki iki gtintin kaldirilmasi tam 9,5 gtin-
[tk bir firsat yaratir ki yaz aylari icin cok iyi
olur. Simdiden herkese iyi tatiller. H



Lojistik sektorunde donusumun ad:
‘tedarik zmclrmde ceviklik’ olacak

Beykoz Universitesi
Beykoz Lojistik Meslek
Yiiksekokulu Miidiirii
Doc. Dr. Ezgi Uzel
Aydinocak, sektorde
yeni doniisiim
hareketinin adinin
‘tedarik zincirinde
ceviklik’ olacagina
dikkat cekti.

ojistik sektoriiniin zorlu
I gecen 2021 yilini

degerlendiren Dog. Dr.
Ezgi Uzel Aydinocak, sektorde
2022 yilinin nasil gececegine
dair 6ngoriilerini de siraladi.
‘Artik tim isletmeler hig
olmadiklar kadar risklere
karsi kirilganlar” diyen
Aydinocak, isletmelerin bu
kirilganhig yonetmek ve
karsilasacaklari riskleri
engellemek adina yatinnm
yapmalari gerektiginin
farkinda olduklarin belirtti.

Yeni doniisiim
hareketi

Lojistik sektoriinde yeni dontisiim
hareketinin adinin ‘tedarik
zincirlerinde ¢eviklik’ oldugunun
altin1 ¢izen Aydinocak, bunu s6yle
acikladi: “ Tedarik zincirinde is birligi,
teknoloji sayesinde daha kolay
goriinse de uctan uca tiim tedarik
zincirini yonetebilmek 6zellikle global

yoneltiyor. Bu elbette GSYIH
rakamlarina olumlu yansiyacak
| ancak stok tutma maliyetleri
artacak ve depo alanina olan
* ihtiyac ek ylikiimliiliikler
doguracaktir.”

1 2022’de dort konu 6n
| plana ¢ikacak

2022’de 6n plana ¢ikacak
degisimlere de deginen
Aydinocak, bu degisimleri sOyle
| siraladi:“2022’de dort konunun
On plana ¢ikacagini
soyleyebiliriz. Ik sirada elbette
Covid-19 salgini ve dogal
afetlerin neden oldugu maddi
ve manevi degisimler var. Ikinci
olarak tiim diinyada yeni
kusagin izini fark ettirmesiyle

8 degisen demografik yaps,

firmalar icin oldukc¢a zor. Daha iyi
talep tahmini, daha iyi arz planlamas;,
verilerin yonetimi vs. karmasik is
siireclerini doguruyor. Isin olumsuz
yani ise, ekonomide gerceklesen
dalgalanmalar isletmeleri
muhafazakarlastirtyor ve risk
yonetimiyle ilgili yapacaklar
yatirnmlardan alikoyuyor. Kosullar
isletmeleri daha yiiksek seviyede stok
tutma gibi daha geleneksel yontemlere

ticlincii sirada kacinilmaz
| olarak gelisen teknolojiler ve
~ son olarak cevreye ve topluma
duyarl lojistik politikalarinin
gelistirilmesi tizerine artan
baska.

Surdiirtlebilirlik kavrami
onem kazaniyor

Diinyada artik siirdiiriilebilirlik
kavramina sahip ¢ikan tiiketicilerin
arttigini belirten Aydinocak, soyle
devam etti: “Yapilan bir arastirmada
tliketicilerin ylizde 70'i daha yesil
lojistik operasyonlarini desteklemek
icin daha fazla 6demeye razilar.
2022’de Tiirkiye’'nin 6zellikle karayolu

numaramizda
b1z bizeyiz.

Mercedes-Benz

144

iletisim Hatti

A

4

Yiikii agr, isi zor olanlari sadece yakinlari anlar dedik. Mercedes-Benz Miisteri iletisim Merkezi

numarasini agir ticari araclar ailemiz icin 6zel olarak degistirdik. Aradiginiz an ulasacaginiz, her zaman

yaninizda olan bir numara; 444 628 4. Rehberinizi giincelleyin, cagriniza hemen kulak verelim.

Mercedes-Benz

IE BEYKOZ
ONIVERSITESI

tasimaciligini en ¢ok etkileyecek
unsurlardan biri de Almanya’'nin Eyliil
2021'den bu yana iilkede
uygulanmasinin 6niinii acan e-CMR
protokoliinii kabul etmesi. Dolayisiyla
2022'nin e-CMR yili olacagini
soyleyebiliriz. Ozellikle kdgit CMR
formlarinin ortadan kaldirilmasi,
verimlilik ve siirdiiriilebilirlige de
olumlu katki saglayacaktir. Su anda
zorunlu olmasa da e-CMR'nin 2026
yilina kadar zorunlu hale gelmesi
bekleniyor.”

“Hazirlikh olunmasi
gereken bircok durum
var”

Aydinocak, “2002 yilinda
ongoriilmesi ve hazirlikli olunmasi
gereken bircok durumla karsi karsiya
kalinmaya devam edilecek. Olaylara
artik sadece tasimacilik nasil
etkilenecek, depo faaliyetleri ne
olacak, stoklar sorun yaratacak mi ya
da lojistik faaliyetler nasil yonetilecek
diye bakmak yerine tedarik zinciri
felsefesine biraz daha yakinlasarak,
anlayarak, yasanacak tiim sikintilari
ancak ve ancak zincirin her bir
halkasiyla giivene dayali, seffaf iligkiler
kurarak atlatabilecegimizin farkina
varmak gerekiyor” dedi. ®
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s & Kamyon Satis Direktorii Didem Daphne Ozensel:

hizh bir degisim talehbi olacak

2021 yilinda TruckStore
markasi ile 491 kamyon,
BusStore markasi ile 61
otobiis satisi
gerceklestirdiklerini
belirten Didem Daphne
Ozensel, “Ikinci el
otobiis fiyatlarindaki
artis Aralik ayi itibarryla
gerceklesmeye basladi,
bu trendin hizla devam
edecegini ongoriiyoruz.
Yeni ara¢ alamayan
miisteriler, ellerindeki
araclar daha iist model
ile yenileme yoluna
gidecekler. Bu pazarda
hizli bir degisim talebi
gelmesini bekliyoruz,
tist model araclarin
fiyatlari cok daha hizh
bir sekilde yiikselecek.
2021 yilinda kamyon
pazarinda yasanan .
biiyiime, ikinci el

talebini de onemli dlciide
artirdi. 2022’de de pazardaki
talebin ayni sekilde devam
edecegini ongoriiyoruz. Arac
parki yaslanan filolarin arac
yenileme ihtiyaclarini
ongoriiyor ve calismalarimizi
bu yonde gerceklestiriyoruz”
dedi.

ROPORTA]J: ERKAN YILMAZ

ercedes-Benz Tiirk 2.El Otobiis &

Kamyon Satis Direkt6rii Didem
Daphne Ozensel: Tagima Diinyasi'nin
sorularini cevaplandirdi.

W 2021 yilini ikinci el otobiis ve
kamyon pazari acisindan nasil
gecirdiniz, y1l baslarken nastl bir
pazar beklentisi icindeydiniz ve
gerceklesen pazar beklentilerinize ne
kadar uyum sagladi?

- 2020 yi1linda 485 adet kamyon, 62
adet de otobiis satis1 yapmistik. 2021
satislarina baktigimizda ise 491adet
kamyon, 191adet de otobiis satis1 ger-
ceklestirdik. 2020 y1hi ile karsilastirdigi-
mizda otobiis satislarimizin 3 katina
ciktigini sdyleyebilirim.

W Sifir arac fiyatlarinin ¢cok
yiikselmesi sonrasinda ozellikle ikinci
el otobiis fiyatlari ile sifir arasindaki
malkasin ¢ok acgildig
degerlendirmeleri yapildi. Bu noktada
ikinci el otobiis fiyatlar: neden stfirla
dogru orantili sekilde artmadi ve su
anda seyir nedir? Gelecege yonelik
ongoriileriniz neler?

- Ikinci el fiyatlarindaki artis Aralik
ay1 itibariyla gerceklesmeye basladi, bu
trendin hizla devam edecegini 6ngorii-
yoruz. Ozellikle yiiksek modelli Merce-
des-Benz arac fiyatlarinin daha da hizh
artmasini bekliyoruz. Ciinkii ihtiyaci
olmasina ragmen yeni ara¢ alamayan
miisteriler, elindeki araclar1 daha st
model ile yenileme yoluna gidecekler.
Eski modellerdeki ara¢ pazar biiyiik-
liigli daha yiiksek; ancak 5 yasin altin-
daki otobiis sayisi1 cok daha az. ikinci el
pazarina baktigimizda, neredeyse 3
eski modele karsilik 1 adet yiiksek
model arag var. Bu pazarda hizh bir de-
gisim talebi gelmesini bekliyoruz, iist
model araglarin fiyatlar ¢ok daha hizl
bir sekilde ytikselecektir. 3 yasinda bir
aracin fiyat, sifir arac fiyatinin yiizde

75’1 mertebesinde seyrediyor. Merce-
des-Benz otobiislerimiz ciddi bir yati-
rim araci olmus durumda ve bu
yatirimi yapan kazanmaya devam ede-
cek.

W [kinci el tarafinda sifir satist
yiiksek oldugunda takas islemleri de
yiiksek oluyordu. 2021 sifir otobiis
pazari 350 adet civarinda kapandi. Bu
noktada 2021 yilinda takas
islemleriniz hangi seviyede gerceklesti.
2022 yilina yonelik belirlediginiz bir
hedef var mi?

- BusStore, 2019 yilinin son ¢geyre-
ginde giris yaptig1 sehir ici otobiis pa-
zarinda 2021’de konumunu daha da
saglamlastirdi ve yilin ilk yarisinda se-
hirici otobiis ihracati gerceklestirmeye
baslayarak tarihinde bir ilke imza att1.
BusStore ayrica sifir sehirici otobiis
alan miisterilerinin takas araclarini ala-
rak onlara da destek oldu. Sehirici halk
otobiislerimizde neredeyse tiim satis-
larda takas alimlarim gerceklestirdik.

2021 yilindasirketlerin ikinci el oto-
biislerini takasa alan BusStore, top-
lamda 191 otobiis satisi gerceklestirdi.
S6z konusu satiglar 2020’ye gore 3 kat
artt. BusStore, 2021 yilinda Hollan-
da’ya3 adet sehir ici otobiis ihracati
gerceklestirdi. Sehirlerarasi ve tu-
rizmde ise takas oranlarimiz 2020’ye
gore 5 kat artti.

BusStore olarak “tek noktadan tam
hizmet” anlayisini siirdiiriiyoruz. Kredi
imkanlar1 da dahil olmak {izere miiste-
rilerimize en iyi sekilde destek olmaya
devam ediyoruz. Takas alimlarinin
miisterilerimiz i¢cin 6nemini biliyoruz.
Oniimiizdeki dénemlerde de hem alim
hem de satis tarafinda sehirlerarasi ve
sehirici otobiis pazarinda giivenilir is
ortagl olmaya devam edecegiz.

W 2022 yilinda ozellikle turizm
tasumaciligi tarafinda bir hareketin
olmasi ve bunun da otobiis alimina
yonelik bir hareketlilik getirmesi
beklentisi var ancak vakalarin artisi
bir endise yaratiyor. Bu noktada sizin
ongoriileriniz nelerdir? Turizm
tasimacihigindaki hareketlilik
beklenen seviyede olmamast ikinci el
otobiis pazarini nasil etkiler?

- Yurtdisindan gelen turist sayisinda
ciddi artis olmasini bekliyoruz. Bu
olumlu seviyenin turizm tasimaciligina
yansiyacagina da inaniyoruz. Fakat
pandemi ile birlikte turizm tasimacili-
ginda daha c¢ok kiiciik arac tercih edil-
meye baslandi. Daha 6nce sektor yilizde

Didem
Daphne
Ozensel

70 otobiis - yiizde 30 kiiciik arag
iken, su anda bu oran tam ter-
sine donmiis durumda.

B Pandemi siirecinde en
hizli biiyiime ve lojistik
tarafinda oldu. Burada hizli
bir yatirim siireci olustu?
Kamyon tarafinda ikinci el
[fiyatlari bu talebe uygun
sekilde mi gelisti? 2022 yili icin
beklentileriniz neler?

- TruckStore ile ikinci elde
zengin arag portfoyii sunarken,
“kaliteli hizmet” anlayisiyla ha-
reket ediyoruz. Her marka ve
tipteki ikinci el ticari araclara
takas, alt takas, garanti, finans-
man, servis paketleri ve kasko
hizmeti saghyoruz.2021 yilinda
kamyon pazarinda yasanan bii-
ylime, ikinci el talebini de
onemli 6l¢tide artirdl. 2021’de
491 adet kamyon ve cekici satisi
gerceklestirerek pazardaki gii-
climiize giic¢ kattik. 2018 yil1 iti-
bartyla baslattigimiz ihracat
operasyonlarimiza pandemiye
ragmen hiz kesmeden devam
ettik. Son 1 y1l icinde Make-
donya, Almanya, Sirbistan ve
Misir’a23 adet kamyon ihrag
ederek tlilke ekonomisine katki-
mizi araliksiz stirdiirdiik.
2022’de de pazardaki talebin ayni se-
kilde devam edecegini 6ngoriiyoruz.
Arac park yaslanan filolarin arag yeni-
leme ihtiyaclarini 6ngoriiyor ve calis-
malarimizi bu yonde
gerceklestiriyoruz. Mercedes-Benz
marka araclarimizin yeni arac tarafinda
oldugu gibi ikinci el pazarinda da talep
ve deger gormesi bizi fazlasiyla mem-
nun ediyor. TruckStore olarak, 2022 y1-
linda da miisterilerimizin ihtiyaglarini
karsilamaya devam edecegiz.

W [kinci el araclara garanti
siirecleri ile ilgili markalarin bir
talim ¢alismalari var. Sizin bu
konuda ne gibi calismalariniz var;
oniimiizdeki siirecte garanti
hizmetlerine ve geri alim taahhiitlii
satislara yonelik bir calismaniz veya
daha farkli planlar icinde olacak
misiniz?

- BusStore ve TruckStore olarak ku-
rulusumuzdan itibaren sattigimiz arac-
larin arkasinda hep durduk. Kurumsal
yapimizin giiclinii miisterilerimizin
memnuniyeti icin kullanmaya gayret
ettik. Ara¢ alim asamasinda sertifikal
teknisyenlerimizin yaptig1 detayh eks-
pertizler ile aracglarin réntgenini ceki-
yor, eksikliklerini gideriyoruz. Biz 1968
yilindan bu yana iiretiyoruz, iirtinleri-
mizi ¢ok iyi taniyoruz, hikayelerini bili-
yoruz. Miisterilerimize de araglarin
durumlarini seffaf bir sekilde aktariyo-
ruz. Miisterilerimiz ilave bir ekspertize
ihtiya¢c duymadan giivenle araclarini
bizden alabiliyor. Sattigimiz araclari-
mizin arkasinda durmaya her zaman
devam edecegiz.

Geri alim taahhiitlii satis modelimiz
yeni arag tarafinda uzun yillardir uygu-
lanmaktadir. Ozellikle kamyon satigla-
rinda tercih edilmektedir. Taahhtit
kosullarina uygun olarak geri alimlari
gerceklestirilmektedir.

Bugiine kadar pazara yonelik bir¢cok
yenilik sunduk, bizde planlar her
zaman vardir, 2022’de pazar1 yakin
takip ederek ihtiyaca yonelik yeni ca-
lismalar1 hayata gecirebiliriz.

M Yine ikinci el ara¢c alimlarinda
finansman imkanlar: noktasinda
yaptiginiz calismalar ve 2022 yilinda
yapmayt planladiginiz calismalar
nelerdir? Bu finansman maliyetleriyle
otobiisciiniin bu isten ¢ikabilecegini
diisiiniiyor musunuz?

- Mercedes-Benz Finansal Hizmet-
ler’ in bizim en 6nemli paydaslarimiz-

dan oldugunun farkindayiz. Finans-
man gliciimiiz ile miisterilerimize
uygun ¢Oziimler sunmaya devam ede-
cegiz. Donemsel finans kampanyalari-
miz 2022 yilinda da olacaktir. Burada
en dnemli unsur pazarin gercek ihtiya-
cia yonelik modeller tiretebilmektir.
Ozellikle otobiis miisterilerimizin ter-
cih ettigi yazhik/kishik degisken 6demeli
kredi secenekleri gibi alternatif model-
leri, biz miisterilerimize 6zel calisiyo-
ruz. Onemli olan miisterilerimizin
stirdiiriilebilir bir calisma modeli yara-
tabilmesidir, 6ddeme dengelerini miis-
teri ihtiyacina gore ayarlamaya, her
miisterimize 6zel ¢oziimler liretmeye
gayret edecegiz.

Otobiis tasimaciligl bu tilkenin en
onemli sektorlerinden biridir. Gecmiste
de yasanan donemsel krizlerde de
giiclii bir sekilde var olmay:1 basarmis-
tir. Mercedes-Benz otobiislerimiz bir
yatirim aracidir. Yatinmlar degerlen-
meye devam etmektedir. Mercedes-
Benz 2.El arac fiyatlar1 daha da
yikselecektir. Biz 2022 icin hala gticlii
bir pazar 6ngoriiyoruz. Otobiislerimi-
zin bir yatirim araci oldugunu da géz
oniinde tuttugumuzda talebin devam
edecegini soyleyebilirim.

B Ozellikle halk otobiisii tarafinda
ikinci el ticaretini de daha yogun bir
sekilde yapmaya basladiniz, hangi
seviyeye geldiniz, 2022 hedefiniz ve bu
noktada yeni planlariniz var nu?

- Halk otobiisii pazari bizim i¢in ¢ok
onemli. Pazarin her zaman icindeydik
fakat 2021 yilinda sattigimiz halk oto-
biislerinin neredeyse hepsinin takasini
aldik ve miisterilerimize destek olduk.
Halk otobiisleri 2.el tarafinda bize ihra-
cat imkani da saghyor. Bu yiizden 2022
yilinda da giiclii bir sekilde halk oto-
biisii pazarinda aktif olmaya devam
edecegiz.

B Tasunac tarafinda artik daha
kiiciik araclarla hizmet verme
yoniinde bir egilim var. Bireysel
otobiisciilerde bu isi yapamadiklarini
ifade edip daha kiiciik araclarla
calisma yoluna gidiyor. Belediye
ihalelerinde 3-5 yas sarti isteniyor. Siz
otobiisciiliigiin 10 y1l sonrasinin
nereye gelecegini diisiiniiyorsunuz?

- Konuyu turizm, sehirlerarasi ve se-
hiri¢i olarak farkh sekillerde degerlen-
direbiliriz..Biiyliksehirlerdeki niifus
artis hiz1 ve sehirci tasimacilik yapan
otobiis ortalama yasinin 10 ve iistii ol-
dugu gz oniinde bulunduruldugunda
belediye otobiis parklarinin artmasi ka-
cinilmazdir. Paralelinde hizmet kalite-
sini her gecen giin daha da artiran halk
otobiisii pazarininda da artis beklen-
melidir. Diger taraftan belediyelerden
diisiik karbon izi olan araglara talepler
geliyor. Elektrikli araclarin ilk yatinm
maliyetlerinin ytiksekligi ve ara¢ men-
zilleri diistiniildiigiinde, 6nce diisiik
karbon izi olan hibrit araglar, uzun va-
dede ise elektrikli araglar ufukta gozii-
kiiyor.

Turizm tarafina geldigimizde ise tu-
rizm sektorii tilkemizin en 6nemli sek-
torleri arasinda biiytliyerek devam
edecektir. Pandeminin de etkisiyle
kiiciik araca gecis oldu ve bu gecis bu
yil da devam edecektir. Fakat turist sa-
yisindaki artis ve pandeminin de orta-
dan kalkmasiyla otobiis ihtiyaci
ontimiizdeki 10 yil icerisinde giiclii bir
sekilde varolmaya devam edecektir.

Sehirlerarasi segmentte kurumsal
firmalar giiclense de, bireysel otobiis-
clilerin tamamlayici rolii azalmayacak-
tir. Dolayisiyla oniimiizdeki 10 yil
icerisinde teknolojik ve giivenlik acisin-
dan ¢ok daha gelismis, cevre dostu oto-
biislere talep giiclii bir sekilde olacaktir.
Biz de BusStore olarak miisterilerimi-
zin yaninda giiclii bir sekilde olmaya
devam edecegiz. B



Temsa, 2700 adet olarak
gerceklesen otobiis/midibiis
pazarinda 141’i otobiis,
487 adedi midibiis olmak
lizere toplam 628 adet arac
satti. Gecen yila gore
satiglarini yiizde 90 arttiran
Temsa, yiizde 23 pay elde
etti. Temsa’nin Canter satisi
da 723 adet oldu.
Yurtdisina 100 adedi
midibiis, 510 adedi otobiis
olmak iizere toplam 610
adet arac ihrac edildi.

Gecen yila gore ihracati da
yiizde 144 artti. Tiim
iiriinlerde toplam satis
adedi ise gecen yila oranla
yiizde 122 yiikseldi.
Tarihinin ilk elektrikli
otobiis satisini Isve¢’e
yapan Temsa, 2021 yili
icinde, yurtdisina da 50
elektrikli otobiis satisi
gerceklestirdi.

B ERKANYILMAZ

020 yilinin sonundan itibaren
2 Sabanci Holding ve Skoda

Transportation’in da hissedar1
olan PPF Group ortakliginda
faaliyetlerini stirdiiren Temsa, yeni
ortaklik yapisi altindaki ilk yilini biiyiik
basarilarla tamamladi.

Ekonomik calkantilar

Diizenlenen basin toplantisinda,
Temsa’'nin 2021 yili is sonuclarina ilis-
kin konusan Temsa CEO’su Tolga Kaan
Dogancioglu, “Tiim diinyada kovid
kaynakli endiselerin yaninda, sosyal ve
siyasi anlamda da ¢ok sayida olagan-
ustii gelismeye taniklik ettik. Etkilerini
2022 yilinda daha c¢ok gorebilecegimiz
ekonomik calkantilar yasadik. Ham-
madde fiyatlar1 hi¢c olmadigi kadar artti.
Tedarik stireci 4-5 ayken 12 aya kadar
uzadi. Fiyatindan ziyade {iriinii bulabil-
mek, her seyin Oniine gecti. Biitiin oto-
motiv sirketlerinin etkilendigi cip krizi
yasadik. Tiim bunlara ve Temsa’'nin son
yillarda yasadig zorlu siireglere rag-
men, 2021 yeniden yiikselise gectigi-
miz; Temsa’'nin parlak giinlerine geri
doniistinii baslattigimiz basarili ve
sembolik bir y1l oldu. Sabanci Hol-
ding’in yani sira 100 yillik gecmisi olan
ve 50 milyar dolarlik biiyiikliige sahip
PPF Group ve Skoda Transportation’in
bilgi birikimi ve teknolojik giiciiyle 6nii-
miizdeki donemde bu basarilar1 ¢ok
daha iist seviyelere tasiyacagiz” dedi.

18 iilkeye ihracat

Tolga Kaan Dogancioglu, 2021 so-
nuclarina iliskin detaylar1 paylast:
“2700 adetlik yurtici pazarinda 141’i
otobiis, 487’si midibiis olmak iizere
toplam 628 adet satis gerceklestirdik.
Gecen yila oranla satislarimiz yiizde 90
artt1 ve ylizde 23 pay elde ettik. Yine
2021 yilinda 723 adet Canter satis1 ger-
ceklestirdik. Yurtdisina 100 adedi midi-
biis, 510 adedi otobiis olmak tizere
toplam 610 adet aracg ihrac ettik ve
gecen yila gore ihracatimiz yiizde 144
artt1. 18 farkl tilkeye arac satis1 yaptik.
Tiim triinlerde toplam satis adedi ise
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(Soldan saga) TEMSA Satis Sonrasi Hizmetlerden Sorumlu Genel Midiir Yardimcisi Onder
Goker, Satis ve Pazarlama Genel Mudir Yardimcisi Hakan Koralp, Mali isler Genel Miidiir
Yardimcisi Sermin Mutlu, CEO Tolga Kaan Dogancioglu, insan Kaynaklari Genel Mudiir
Yardimcisi Erhan Ozel, Operasyon Genel Mudiir Yardimcisi Fatih Tuncbilek, ARGE ve
Teknoloji Genel Mudir Yardimcisi Caner Sevginer.

gectigimiz yila gore ylizde 122 yiikseldi.
Ciromuzun yiizde 70’ini ihracattan elde
ettik.”

ik elektrikli arac isvec’e...

2021'in ozellikle elektrikli araclar ko-
nusunda yasanan gelismelerle Temsa
tarihine gectigini de sozlerine ekleyen
Dogancioglu, “Temsa tarihinin ilk elek-
trikli arac teslimatini Isvec’e gercekles-
tirdik. Skoda logosunu tasiyan ilk
elektrikli araglarimizi da Adana’daki
fabrikamizda tireterek Prag’a teslim
ettik. Yine Romanya, Sirbistan, Buzau,
Arad, Druskininkai ile yaptigimiz anlas-
malarla Temsa’'nin elektrikli araclar1 bu
tilkelerde de yollarda olacak. Ayrica se-
hirlerarasi yolculuk icin tasarladigimiz
elektrikli aracimiz ABD’nin California
eyaletinde test ediliyor. Lansmani
Subat ayinda yapilacak. ASELSAN ile
birlikte gelistirdigimiz Tiirkiye’nin ilk
yiizde 100 yerli elektrikli otobiisiiniin
yollara ¢ikmasi icin Samsun Biiyiiksehir
Belediyesi'yle imzalar attik” dedi.

Elektrikli araclar

Temsa Ceo’su, siirdiiriilebilirlik ve
teknoloji alaninda ortaya konacak basa-
rilarin sirketlerin geleceklerinde belirle-
yici olacagini belirtti: “Bizim elektrikli
araclar konusundaki vizyonumuzun te-
melinde birkag unsur var. Ilki, gevreye
karsi sorumlulugumuz. 9 metrelik sehi-
rici otobiis ortalama 60 araci trafikten
kaldirtyor. Ya da 12 — 18 metrelik bir be-
lediye otobiisii 90 ila 120 otomobili tra-
fikten kaldirabiliyor. Ornek olarak;
sadece bir tane Avenue Electron araci-
miz, yilda yaklasik 528 bin litreye kadar
yakat tasarrufu saglayabiliyor. Bu da
yaklasik bin 400 ton CO2 saliniminin
durdurulmasi anlamina geliyor.”

Taahhiitlere onciliik...

COP 26 Iklim Zirvesi'nde verilen ta-
ahhiitlere de dikkat ceken Dogancioglu,
“Ulke olarak, 2040'tan itibaren tiim yeni
kamyon ve otobiislerin karbondioksit
saliniminin sifira indirilmesi taahhii-
diinde bulunduk. 2030’a geldigimizde
de bu orani yiizde 30’a ulastirmak zo-
rundayiz. Biz Temsa olarak tilkemizin

bu taahhiitlerine sadece uymakla kal-
mayacagiz; ayni zamanda bu konuda
onciiliik edecegiz. Ciromuzun yiizde
4’tin lizerindeki payini ar-ge yatirimla-
rina ayiriyoruz. Kendi yol haritamizi da
buna gore hazirladik. Ihracatimizin su
an ylizde 6’s1 bu sifir emisyonlu elek-
trikli araglardan geliyor. 2022’de bu
oran yiizde 26 olacak. 2025’te hedefimiz
bu orani yiizde 80’e ¢ikarmak. Ayrica
2025 yilinda toplam otobiis hacmimizin
yarisindan fazlasini elektrikli araglarla
karsilayacagiz” dedi.

Tiirkiye ortalamasinin 20 kati

Temsa’'nin teknolojik tirtinleriyle,
kendi sektoriinde katma degerli ihra-
cata da onciiliik ettigini vurgulayan Do-
gancioglu, “2021 yili iilke ihracatimizin
kilogram birim degeri yaklasik 1,3 dolar.
Bu bizim sektoriimiizde 10-11 dolar.
Temsa’'nin ihracatina baktigimizda da
konvansiyonel araglarda bu rakam 20
dolar civarindayken elektrikli araclarda
bu 30 dolarin iizerine c¢ikabiliyor. Ada-
na’da bulunan TEMSATech yapilanma-
styla kendi batarya paketlerini dahi
gelistirme kabiliyetine erismis ve tekno-
lojisini her gecen giin gelistiren Temsa,
onlimiizdeki donemde de faaliyet gos-
terdigi tiim alanlarda sektore onctiliik
etmeyi siirdiirecek. Temsa sadece bir
ulasim firmasi degil, ulasimi odagina
almuis bir teknoloji firmasi olarak gorii-
yoruz” dedi.

Elektrikli araclara tesvik

Ulkemizde elektrikli araglar konu-
sunda topyekin bir seferberligi ihtiyag
oldugunu ifade eden CEO Dogancioglu,
“Biz teknolojimizle, altyapimizla, insan
kaynagimizla buna hazinz. Tiirk sana-
yisi, Tiirk otomotiv sektorii buna hazir.
[k yatirnm maliyetindeki zorlugu
asmak, yerel yonetimlerin finansman
zorlugunu giderebilecek bir tesvik sis-
temi ya da mali destek olursa elektrikli
otobiislerin toplu ulasimda kullanimi
da hizla artacak” dedi.

2025 hedefleri

CEO Dogancioglu, Temsa'nin Euro
bazinda 2025 yilina kadar yiizde 42, 43
biiyliyerek yoluna devam edecegini
acikladr: “Ihracatin pay yiizde 80’e ¢ika-
cak. Sifir emisyonlu araclarin pay1 da
yiizde 50’ye ulasacak. Elektrik ve batarya
alanindaki yatirimlarla yeni is alanlarina
yonelerek ontimiizdeki yillarda baska
iirtinlerle sizlerin karsisina c¢ikacagiz.
2023 yilindan itibaren ortagimizla bir-
likte rayli ulasim araclarina yonelik iire-
time baslayacagiz.

Daha biiyiik bir pazar

2022 yilinda 2021 yilindan daha
biiyiik bir pazar olmasini umuyoruz, en
azindan daha geriye gitmemesini bekli-
yoruz. Canter tarafinda 2021 seviyeleri-
nin iistiine ¢ikmayi hedefliyoruz. Icinde
bulundugumuz kosullar cok zor. Tedarik
siireci ve ddemenin vadelendirilmesi
zor. Hammadde fiyatlan gibi, bilesenle-
rin fiyatlar da artiyor. Bu durumun arag
fiyatlarina yansimasi olacaktir.”
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Sozlesmeli tasit hedellerinde
sorun yasaniyor

Kovid
slirecinin
devam
etmesine
ragmen
turizm
sektoriiniin
beklentileri
bu yildan
cok yiiksek.
Turizm
tasimacilari
da son iki yilda yasadiklari
ekonomik kayiplari bu yil telafi
edebilmeyi umuyor. Ancak
sozlesmeli tasit bedellerine
artan maliyetlerin
yansitilmamasi bireysel
tasimacilar endiselendiriyor.
Ayrica tasimacilar, verilen
licretlerde KDV dahil sisteminin
degismesini talep ediyor. Bir
baska talep de ara¢c modellerine
yonelik belirlenen fiyatlardaki
dengesizligin giderilmesi.

ntalya’da, turizm tasimaciliginin 6nde
A:gelen firmalar1 bireysel arac sahipleri

ile yeni sezona yonelik gériismelerini
siirdiiriiyor. Antalyal bireysel turizm tagi-
macist Manavgath otobiiscii Mustafa Gir-
gin ile goriiserek bu yila yonelik
beklentilerini ve taleplerini 6grendik.

2021 yilinin ilk aylarinda Antalya’ya Is-
tanbul ve izmir’den tasimacilarin arag ver-
digini, ancak bu y1l bolgeye arac akisi
yoniinde ayni istegin olmadigini belirten
Mustafa Girgin, “Bu yil turizm tarafinda Is-
tanbul ve izmir’de de Antalya gibi beklenti-
ler yliksek. Kendi bolgelerinde is olacagi
beklentisi tasimacilarin Antalya’ya arag ver-
mesini de énliiyor. Ustelik yeni arag giri-
sinde de sikintilar var. Piyasaya yeterli arac
girisi olmadi. Bizde de bu durumun s6zles-
meli arac bedellerini daha da yukariya tasi-
yacagina yonelik bir umut olustu” dedi.

Sunulan rakamlar yeterli
degil

Firmalar tarafindan piyasaya sunulan ra-
kamlarin yeterli seviyede olmadigini gor-
diiklerini ifade eden Mustafa Girgin,
“Firmalar sozlesmeli tasitlarla calistiklar
siirecte mazotlarini karsiliyor. 2019 yilinda
2007 model Travego aracimla aylik 22 bin
TL iizerinden calistyordum. Artan maliyet-
lere, buglinden baktigimizda arabanin
bakim masrafi ylizde 150 civarinda artti. 2
bin 300 TL’ye aldigimiz lastikler yiizde 300
zamlanarak 7-8 bin TL civarina geldi. Si-
gorta maliyetlerimiz ¢ok yiikseldi. 2010
model aracima 15 bin TL kasko yaptirdim. 2
bin TL koltuk, 11 bin TL'ye trafik sigortasi
yapildi. 6 ay calistyorum. Simdiden 1 ay si-

" Antalyali
bireysel
turizm
tasimacisi
Manavgath
otobiiscii
Mustafa
Girgin

gorta maliyetine gitti. 3-4 bin TL belge pa-
rasi kesiliyor. 5 bin 200 TL bandrol parasiyla
da iki ay gitti. Kisin zaten para kazanamiyo-
ruz. 1,5 ay da sofor maliyetine gitti. Geride
iki ay kaldi. 900 bin TL'lik arabaya 60 bin TL
kazanmak yeterli degildir. Bunun dogru be-
deli aylik 55-60 bin TL. Oysa firmalar 2006-
2010 arasinda araclar icin ayni bedeli
belirlemisler. Ancak 2006-2010 model arac-
lar arasinda 250 bin-800 bin TL arasinda bir
fiyat degiskenligi var. 2006 Travego’ya 550
bin TL, 2010 model Travego’ya da 900 bin, 1
milyon 150 bin TL diyenler var. 2006 model
araba ile 2010 model araci ayni segmente
kabul edip ayni paranin verilmesi bir kar-
gasa yaratir. Ben bu durumda mutlu calis-
mam. 2010-2015 arasindaki arac sahipleri
icin de ayn1 durum s6z konusu. Otobiiscii
2015 model araca 2 milyon 150 bin TL para
vermis. 2010 model 1 milyon - 1 milyon 150
bin TL. Ikisi arasinda ¢ok ciddi bir yatirrm
maliyeti farki var. Buna gore ayr bir kazang
farki da olusmasi gerekiyor. Su anda 2010
model i¢in de 2006 i¢in de 32 bin TL denili-
yor, ama 2019’da bunun fiyat1 22 bin TL idi.
2010 y1linda otobiisiiniiz 600 bin TL'ydi.
Simdi 1 milyon TL civarinda. Ben maliyet
artislarini yiizde 200-300 yasarken alacagim
bedelde yiizde 50’lik artis olmasi dogru
degil. Bir sofér maasi 8 bin TL oldu. Bu aracg-
lara verilecek bedeller iki yillik model sek-
linde olmali. 2006 model araca bicilen deger
32 bin TL degil en az 40 bin TL olmal1. 2008-
2009’a 45 bin, 2010 ve 2011’e 50 bin TL veril-
meli. 2015 sonrast i¢in fiyatin 45 bin degil 70
bin TL olmasi lazim. Siz bunu veriyorum de-
diginizde kimse hayir demez. Firmalar da
buna gore fiyat calismasi yapmali. Firmalar
bizden modelli araba istiyor, biz de ‘fiyati
su’ demeliyiz artik. Firmalar da yeni arag
alamiyor, eski arabayi1 revize edip filoya ko-
yuyor” dedi.

KDV dahil sistemde calismak
istemiyoruz

Piyasaya yayilan fiyat listelerinin, sezon
oncesinde otobiisciilere kabullendirmek
diisiincesiyle yapildigina inandigini belirten
Girgin, “Yillardir, istedigimiz fiyatlarda cali-
samadik. Artan maliyetler zaten bu fiyatlarla
calisma imkanini ortadan kaldirdi. Ayrica
bireysel arabaciya verilen fiyatlar KDV dahil
fiyatlar. Otobiiscii, buradan da zarar ediyor.
Mazotu sirketler verdigi icin gider gosterme
sansimiz da kalmadi. Calisma sistemimizin
fiyat + KDV seklinde olmasi gerekiyor. Tu-
rizm tagimacilarinin maksimum
calisma siireci 6 aydir. Diger za-
manlarda ¢ikan islerle yeterli gelir
elde etmek miimkiin degil” dedi.

Otobiiscii daha iyi
hesap yapmali

il Mustafa Girgin, artik sartlarin

& cok zorlastigini, firma sahipleri-
nin de bireysel otobiisciileri dii-
stinerek bir calisma sekli
olusturmasi gerektigini belirterek,
“Su anda rekabet ¢cok yogun. Fir-
malar birbirlerine zarar vermek
pahasina fiyatlar kirip is alma ca-
basi icinde. Bunun zarar1 yine bi-
reysel otobiisciilere oluyor.
Bireysel otobiisciiler daha iyi
hesap yapmaly, araclarina, isine
iyi sahip ¢ikmali” dedi. H

Izmir’e yeni yil

ulasima
22 Sultan

ESHOT Genel Midiirliigii biin-

cikan ve kente getirilen araclari ince-
ledi. Bagkan Soyer, Izmir’e son ii¢
yilda yaklasik 647 milyon TL'lik yati-
rimla 252’si solo ve 170’i korikli
olmak {izere toplam 422 otobiis ve
4’11 engelli vatandaslarin kullanimina
0zel 29 midibiis kazandirdiklarini
ifade etti. Bu y1l 33 midibiis daha ala-
caklarini belirten Soyer, 100 elektrikli
otobiis alimi i¢in ihale caligmalarinin
basladigini da duyurdu. H

yesinde hizmet verecek Otokar

marka Sultan City minibiisler,
25 koltuk kapasiteli ve bir adet teker-
lekli sandalyeli yolcu da tasiyabiliyor.
Midibiislerin, agirlikh olarak dar ve
yokuslu semtlerde calisacagini vur-
gulayan Baskan Tung Soyer, “Sehri-
mize ve halkimiza daha ¢ok
hediyelerimiz olacak” mesaj1 verdi.

Bagskani Soyer, fabrikadan yeni

Romanya’da Yollara Cikiyor

htiyaclara uygun toplu tasima ¢6ziimleri sunan Karsan, Avrupa
Ipazarlnda elektrikli tirtinleriyle biiyiliyor. Yaygin satis-servis agiyla

Avrupa sehirlerinin tercihi olmayi siirdiiren Karsan, dogustan
elektrikli e-ATA modelinin ilk teslimatin1t Romanya’ya gerceklestirdi.
Kentlere sundugu modern toplu tasima ¢6ziimleri ile Karsan, toplam
10 adet e-ATA’y1 Slatina sehrinin hizmetine sunacak.

Karsan CEO’su Okan Bas, 10 metre uzunlugundaki pantografl e-
ATA’nin Slatina belediyesine ilk teslimatini1 degerlendirdi: “Pek ¢ok
Avrupa iilkesinde, 6 m’den 18 m’ye kadar sundugumuz Karsan
elektrikli tirtinlerimizle toplu ulasimda déniistimiin 6nemli bir pargasi
haline geldik. Ilk e-ATA ihracatimizi da arac filosu ve satis sonrasi
yapilanmasiyla varligimiz giiclendirdigimiz Romanya'’ya
gerceklestirmis olduk. Karsan elektrikli arac filomuzu, gelecek yil
Avrupa’nin bir¢ok sehrine teslim edecegimiz yeni modellerimizle daha
da biiylitmeyi hedefliyoruz.” i

Anadolu Isuzu’dan Israil pazarina

48 Otobis ve Midibis

mis oldugu 48 adet otobiis ve midibiis teslimatini pandemi kosullar
edeniyle, ilk kez bir online teslimat toreni ile gerceklestirdi.

23 Aralik 2021 giinii diizenlenen 38’i Citiport, 3'ti Novociti Life, 7’si No-
voUltra Nees aracin online teslimat térenine Anadolu Isuzu’nun Israil iilke
distribiitorii Universal Trucks Israel LTD’in (UTI) yani sira ulasim opera-
torleri Metropolin, Electra Afikim, Electra Afikim 2021 ve Kavim sirketleri-
nin yoneticileri ile Anadolu Isuzu iist diizey yoneticileri katild1.

Anadolu Isuzu Ticari Fonksiyonlar Grup Direktorii Hakan Kefoglu, “Ar-
Ge merkezimizin yerli tasarim ve tiretim yetkinlikleri ile tilkemizde iiretti-
gimiz modeller tiim diinyada biiyiik ilgi goriiyor. Yurtdisindaki
konumumuzu 2022 yilinda daha da giiclendirmeye, yeni pazarlara acil-
maya ve ihracatimizi arttirmaya devam edecegiz” dedi.

g nadolu Isuzu, toplu tasimacilikta 6nde gelen iilkelerden Israil’e yap-
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Otobiiscii bilet iicretine |F

istedi@i zammi yapamiyor

algin, bitiin hiziyla hayatin
S her alanini etkilemeye

devam ediyor. 2020 yilinda
baslayan salginin 2021 yilinda
bitmesini umutla bekledik, ancak
2022 yilinda da devam ediyor.
Alinan 6nlemler yeterli olmadi,
salgin cesitli varyantlarla
karsimiza ¢cikmaya devam ediyor.
Salgin sireciyle birlikte artan
maliyetlerin getirdigi yikler
tasinamaz hale geldi. Akaryakitin
litresi 14 liraya yaklasti. Otoyol,
kopru giderleri, kiralar, isletme
giderleri, personel giderleri bu
stirecte artti. Bu duruma ragmen
tasima Ucretlerine hak ettigi
zamlar yapilamiyor.

Ucret tarifelerinin
alinmasi

Ulastirma ve Altyapi Bakanlig
ile gorustik. Firmalarimiz artan
maliyetlere karsilik bilet
tcretlerine zam yapmak istiyor.
Somestr tatili kiictk bir umut
getirse de Ucretlerin hak ettigi
seviyede olmamasi sektor
mensuplarini tziyor. 267
firmanin yeni Ucret tarifesi
olusturma zamani geldi, ama
tcretlere zam yapilamayinca
digerleri de harekete gecemiyor.
Ucret tarifelerinin alinmasi

periyodunun esit olmasi gerekiyor.

Biri yapmadiginda digeri de ona
uymak zorunda kaliyor.

Bakanhgin tcret tarifelerinin
alinmasina bir standart getirmesi
gerekiyor. Taksiciler, servisciler,
ozel halk otobusleri, hatta rayl
sistemlerde Ucret tarifelerine zam
gelirken bizim, mtcbir sebep
olusmasina ragmen
basvurdugumuz zam talebine
hentiz Bakanlik’tan bir geri donts
alamadik. Bakanlik oluru ile bu
konunun bir an 6nce
diizenlenmesi gerektigini
distintyoruz. Su an herkesin
beklentisi somestr tatilinden bir
parca olsun kazang saglamak,
ama gecmis yillara bakildiginda
cok parlak gececegi umudu da
yok gibi... Bu mevsimde en cok
seyahat eden grup 6grenciler
olurdu, ancak basta ekonomik
nedenler, onlarin seyahatlerini
engelliyor.

Mustafa
Yildirim

TOBB Karayolu Yolcu
Tasimaciligi Sektér
Meclis Bagkan

istanbul Otogar
otobiis cikislari dip
seviyesinde

Butin bu zorluklar icerisinde
Istanbul Otogari gormedigi bir
tarihi dip seviyeyi yasiyor. 1000-
1050 araba c¢ikis yapiyor. Biz bu
seviyeleri gecmiste cok az gordik.
Buna bagli olarak doluluk oranlari
da dusuk. Ekonomik nedenler
seyahat hareketliligini dustrirken,
salginin devam etmesi saglik
anlaminda endiseler getiriyor ve
bu durum da seyahatleri etkiliyor.
PCR test zorunlulugunun kalkmasi
ilk anda olumlu bir gelisme olarak
gelse de ucaklarda bu sartin
devam etmesi, otobiislerde
kaldirilmasi, otobiisle seyahat
konusunda endise dogurup
vatandasin otobiisle seyahatten
kaginmasina neden olabilir.

Sektoriimiiziin destek
almasi sart

Sektortimtiz, son yillarda
tasimakta zorlandigi yiklerin
katlanarak 2022’ye aktarildigini
goriyor. Akliniza gelen her
drtnln fiyatr artarken tek artisin
olmadigr alan otobiis bilet
fiyatlari. Sektorimiziin destek
almasi sart. Devletin, bu strecte
toplu tasimayi destekleme anlayisi
ile Motorlu Tasitlar Vergisi’nin
alinmamasi, akaryakit tarafinda da
vergi iadesi yapilmasi gibi
secenekleri distinmesi gerekiyor.
Sektorin bir an 6nce arz talep
dengesini iyi kurmasi, rekabetin
mantik sinirlarini zorlayan
seviyelerde olmasinin
engellenmesi, transit firmalarin
gectikleri bolgelere verdikleri
zararlarin 6nlenmesi gerekiyor.

Subat’ta Yonetmelik
Calistayi

Subat ayinin ikinci haftasinda

gerceklestirilmesi planlanan
Yonetmelik Calistayi’'nda
verimliligi saglayacak ve kaynak
israfini 6nleyecek diizenlemelerin
hayata gecirilmesi gerekiyor.
Sektor kendi yazilim sistemini
hayata gecirmeli ve bu sistem de
Bakanliga entegre edilmeli. Hat
esas! kurali getirilebilir. Sinirli
sayida transit gecislerde yolcu
alinabilir. Kilometre maliyet
hesabi yapilarak bunun altinda
bilet kesilmesi 6nlenebilir. Otoyol
ve kopru gecislerinde
otobuslerden indirimli tcret
alinmasi gibi bir destek verilebilir.
Istanbul-izmir hattinda cok ciddi
tcretler odeniyor. Bir abonman
sistemi getirilebilir ve indirim
saglanabilir. Sektordeki sofor
sorununun ¢oziminin tek yolu
onlarin hak ettigi tcretlerin
verilmesi ve calisma kosullarinin
iyilestirilmesi ile mimkin olacak.
2022 yili sektoriin birlikte hareket
etmesi gereken bir yildir.

Ortak sorunlara, ortak
coziimler

Ortak sorunlara ortak
cozimler tretilmesi icin de bu yil
bir firsat olabilir. Eger bu
saglanamazsa “sektorden kacan
kurtulur” diye distintyorum.
2003 yilinda bunu yazmistim,
tekrar soyltiyorum: Sektor, eger
ortak sorunlarina ortak ¢éztimler
bulamazsa “kacan kurtulur” bir
¢6zim olarak belirir. Firmalarin
sayisinin hizla azaltilmasi lazim.
Kurumsal olmayan, mali, mesleki
yeterliligi olmayan firmalarin bir
araya gelmelerini, dolayisiyla
daha glcli hale getirilmesini
saglamak gerekiyor. Haksiz ve
yikici rekabetin éniine ancak bu
sekilde gecmek mumkin olabilir.
Firmalarin bolinmek yerine
bittinlesmeye yonelmesi
gerekiyor. Bizim bundan sonraki
adimimiz firmalarin birlesmesine
yonelik cabalari desteklemek
olacaktir. Sektorde acente
sisteminin yeniden
yapilandiriimasi ve otobls
biletinden komisyonun
kaldirilmasi ve hizmet bedelinin
ucaklarda oldugu gibi yolcudan
alinmasi gerekiyor. Firma ve
otoblisct arasinda adil paylasimin
da olmasi lazim. Umariz 2022,
sektortimiizin nefes aldigi ve
sorunlarina ¢ozim bulabildigi bir
yil olur. ®

Ankara Yo6resel Turizm Ilce Otogari
bu yil hizmete girecek

otobiislerini bir merkezde toplamak

ve vatandaslarin ulasimini
kolaylastirmak amaciyla “Yoresel Turizm
Ilce Otogar1”nin yapim ¢alismalarina tiim
hiziyla devam ediyor. Gazi Mahallesi Fatih
Sultan Mehmet Bulvari tizerinde insa
edilen ilge otogarinin 2022 yili igerisinde
tamamlanmasiyla kent merkezindeki
trafik yogunlugunun da azaltilmasi
amaclaniyor.

Cevre ilcelerde hizmet veren
otobiislerin sehrin muhtelif yerlerindeki
cadde ve sokaklarda indirme bindirme
yaparak trafik yogunluguna neden olmasi
tizerine proje hazirlayan Kent Estetigi
Daire Baskanligi, modern tasarimiyla yeni
ilce otogarini Bagkentlilerin hizmetine
sunacak. Hem ulasim esnafi hem de
ilcelere seyahat edecek vatandaslarin tek
merkezden daha rahat yolculuk
yapabilmesini saglayacak 80 arac
kapasiteli yeni ilce otogari, toplam 11 bin
36 metrekarelik alan tizerinde otobiis
soforleri icin dinlenme odalarindan bebek
bakim odalarina, kafeteryadan mutfaga
kadar bircok konfora da sahip olacak. &
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Otobuscguler ucak bilet
fiyatlarina zam istedi

Tlrkiye OtobUscUler Federasyonu Genel Bagkani Birol Ozcan
Anadelu Ajansing konustu, istanbul gikish otobis seferlerinin
yizde 40 arttifirni belirtti. Gzcan, hava yollannin ise gok ucuza
yolcu tagimasi ylzinden magdur olduklanm ugak bilet
fiyatiaring taban getiriimesi gerektigine dikkot cekti, Peki bu
yuzden hava yollan neden arttirsin sorusu akillara geldi.

* Otoipdsplier ugak bhet feotkanna zom Hoed!
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o Torkiye Otobdseller Fedarasyanu
Genel Bagkan Birel Ozcan, 2021 yiinda
Istenbul'dan 370 Bin ctobdsin sefere
Glktigini, Sncekl yila gére ylzde 40 artig
| otdugunu séyledi.

Adobe Creative Cloud'da
%40 Indirimden yararlanin.

Torkive Ctobdscller Fedarasyonu
(TOFED) Genel Bogkar Birol Gzcan, AA
rauhabirine yaptid agiklamada, 2020

_ yilinda koronaviris salgin nedeniyle bir
dénem ydzde 50 kapasiteyle hizrmet verdiklerini hatirlattuVakalann
azalmasiyla birfikte ylzde 100 kopasiteyle hizmet sunduklanm belirten
@zcan, “Tam kapositeyle birlikte firmalanmiz para kozanmaya bogloda.
Bu nedenle 2021 yili, 2020'ye gére lyi gegti.” diye konugtu,

“YENI TARIFE BEKLENTISI IGERISINDEYiZ"

dzcan, 2021 ylinda yolcu ve sefer saylannin arttidim anlatarok, §oyle
devamn etti;"2020 yilinda Istanbul 15 Temmuz Demokrasi Otogari'nda
toplamda 257 bin 346 otobds sefer yapti. 2021 yilinda ise bu rakam 370
bine gikti. 2021 yilinda, bir 6neekl yila gore sefer sayimiz ylzde 40,
yeleu sayisi ylzde 30 artti. Ama bu Sneeki yillara gére kiyaslandi§inda
yine de az. Normalde otogardan kig aylarinda 1200 ile 1300,
bayramlarda glnlik 2500 ile 2700 arasinda otobiislin kalkmasi lazim.
Ama yine de memnunuz, yolcularda memnun. Ancak mazot
fiyatiarimin artmasi, otobaniardakd fiyat glncellemeler] bizi etkiledi. Bu
araliklarda yelcu bilet fiyatianmiz da ylkselmedi. Hala eski tarifeden
yoleu tagiyoruz. Bu durum bizi gok etkiliyor. Bu nedenle otobiis
fiyatiarinda yeni tarife beklentisi igerisindeyiz. Bunun iginde yakin

zamanda yetkililerle gérliigecediz.”

Eskidan yolou tagirmacilifinda fiyat tarifelerinin 4 ay sabit oldugunu ve
aslo dedigmedidini dile getiren Gzean, "Ama bakanimiz bize bir kolaylik
safladi. Artik maliyetlerin artmasindan kaynakl bakanhifa miracoat
ettijimiz zaman otobis bileti fiyatlan dedigebilecek. Bu gok glzel bir
haber. Artik fiyatiar igin 4 ay beklamemize gerek yol. "dedi.

“HAVA YOLU GOK UCUZ MAGDUR OLUYORUZ"

Tarkiye Otoblscdler Federasyonu Genel Baskam Birol Ozcon'in Hava
yollan bilet fiyatlarnyla ilgili séyledigi edzlar katalan kangt.Conka son
ramaniarda Otobls bilet fiyatian ugak bilet fiyatianmn birbirine gok yakin
olmas akillara bir zomanlar stebislenn arkasinda yonl olan *Tek
rakibimiz Tdrk Hova Yollan“slogam okillara getirdi.Otobasker hizda
ugakionn yanina yoklagomasa do son zomanlan bilet fivatiannda
naredeyee esitlenmigti Bakanhktan otobls tagimaciiindan taban fiyat
belirlenmesi igin talepte bulunduklarin vurgulayan Gzcon "Bu durum
firmalar arasinda rekabeti engelleyecek. Bunu yaninda hava yelu igin
de taban fiyat: belirlenmesini istiyeruz. GOnkd gok ucuz fiyata yolcu
tagiyoriar. Bu durum bizi magdur ediyor. Ayrica devietimizden KDV
indirimi istiyeruz.” dive konustu, Szcan'in gérlsine gore otoblsgllerin
para kazanmasl igin hava yollannin bilet fiyatianm arttirrmas mi
gearekiyordu.
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ithal kamyon cekici pazarinin

2021 'de de lideri NMIAN

MAN, Tiirkiye ithal
kamyon cekici pazarindaki
geleneksel birinciligini
2020 yilinin ardindan,
2021 yilinda da devam
ettirerek, pazarin
degismeyen sampiyonu
oldu. Zorlu kosullara
ragmen yili, hedeflerinin
tistiinde bir basariyla
tamamlayan MAN, yeni
nesil araclari ile ithal
kamyon cekici pazarindaki
payini artirdi ve zirvedeki
yerini korudu.

AN, kullanicisina yarinin
Mteknolojisini bugiinden sunan

odiillii yeni nesil araclar ile
pazarda fark yaratmaya devam ediyor.
Ileri teknolojileri, dayaniklilari,
performanslari ve yiiksek yakit
tasarruflari ile her sektore en ideal
¢Ozlimleri sunan MAN; 2021 yilinda da
zengin model ve donanim cesitliligi ile
pazarn tercih edilen markasi oldu.

Agir ticari arac¢ pazari son
bes yilin en iyi satis
rakamina ulasti

Pandeminin gélgesinde gecen 2021
yilinda Tiirkiye agir ticari arag pazari,
onemli bir satis basarisi1 gostererek,
son bes yilin en iyi satis rakamlarina
ulasti. 2020 y1li genelinde 17.172 adet
aracin satildig1 Tiirkiye agir ticari arag
pazarinda, 2021 yilinin Ocak-Aralik do-
neminde toplam 26.708 adet arac satisi
gerceklesti. Ayni sekilde Tiirkiye ithal
kamyon cekici pazarinda da 2020 y1-
linda 5.904 olan arac satis adedi, 2021
yilinda 9.474 adede yiikseldi.

MAN, 2020 yilinda 1.215
olan satis adedini 2021’de
2.201’e cikardi

Ithal kamyon ¢ekici pazarinda 2020
yiling; 1.215 adet aracg satisi ve yiizde
20,6’lik pazar payi ile ilk sirada tamam-
layan MAN, 2021 yilinda basari ¢itasini
daha da yukar tastyarak, 2.201 satis
adedi ve ylizde 23,2’lik pazar payina
ulasti. Boylece 2021 yilinda hem satig
adedini hem de pazar payin artirarak,
cifte basartya imza atan MAN, ithal
kamyon ¢ekici pazarinin degismeyen
sampiyonu oldu. MAN, ayrica sadece
ithal araclarla yer almasina karsin Ttir-
kiye agir ticari arac pazarinda da ilk ii¢
icinde yer almay1 basard.

“Yeni nesil araclarimiz ile
lojistik sektoriiniin en cok

tercih edilen markasi
olduk”

MAN olarak, biiytiyen pazarda hem
satis adetlerini hem de pazar paylarini
artirarak, yili zirvede tamamladiklarini
vurgulayan MAN Kamyon ve Otobiis
Ticaret A.S. Kamyon Satis Direktori
Serkan Sara, sunlari soyledi:

“2020 y1li kadar olmazsa da 2021’de
pandeminin degisik varyantlari ile mii-
cadelenin siirdiigii zorlu bir yil oldu.
Uretim ve tedarik noktasinda yasanan
sikintilara ragmen lojistik basta olmak
tizere pazardaki talep artis1 hiz kesme-
den devam etti. Yasanan bu hizl talep
artisi ile birlikte Tiirkiye agir ticari arag
pazari, son bes yilin en biiyiik satis
adedine ulasti. MAN olarak, biz de pa-

zarda yasanan bu hizh talep artisina
ayn1 hizda cevap verdik. Ozellikle ‘In-
ternational Truck of the Year 2021-
Yilin Kamyonu’ 6diiliinii kazanan arag-
larimizin Tiirkiye’de teslimatlarina
baslamamiz ile birlikte lojistik sekt6-
riinde en ¢ok tercih edilen markalar-
dan biri olduk.

Bununla birlikte gelecegin teknolo-
jisiyle donatilmis TG3 serisi araclarimi-
zin Tiirkiye lansmanini 19 Kasim
2021’de Istanbul’da gorkemli bir etkin-
lik ile gerceklestirdik. Yarinin teknoloji-
sini bugiinden sunan TG3 serisi
araclarimiz, yeni teknolojilerle birlikte
daha diisiik yakit tiiketimi ve daha
fazla stirdiirtilebilirlik 6zellikleri ile fark
yaratiyorlar.

“2022’de de
miisterilerimizin yasam
boyu is ortagi olmaya
devam edecegiz”

G0z alic1 tasariminin yaninda, ino-
vatif siiriis destek sistemleri ve lojistik
sektoriiniin tiim bilesenleri ile iletisim
halindeki dijital platformu sayesinde
‘gelecegin aract’ olarak tanimlanan
TG3 serisi araclarimiz, lansmanin ilk
giinlinden itibaren miisterilerimizin
gbzdesi oldu. Miisteri memnuniyetini
farkl bir boyuta tasiyan yeni nesil
araclarimizin, hayat boyu diisiik is-
letme maliyetleri ile miisterilerimizin
ekonomik c¢ikarlarina ve giinliik isleri-
nin kolaylasmasina biiytiik bir katki
sagla-yacagina inaniyoruz.

MAN olarak, bugiiniin ve yarinin
ihtiyaclarina cevap verebilecek, gele-
cege yonelik tamamen yenilenmis
genis lirtin yelpazemiz ile 2022 yilinda
da ithal kamyon cekici pazarindaki li-
derligimizi daha saglamlastirarak,
miisterilerimizin yasam boyu is ortagi-
olmaya devam edecegiz.”

¥ -.-m".-_':..i..ﬂ_-'.-"-l T

Serkan Sara

Pandemiye bagl yasanan
tedarik ve iiretim
kisitlamalarina ragmen
2021 yilinda pazardaki
birinciliklerini
siirdiirdiiklerini belirten
MAN Kamyon ve Otobiis
Ticaret A.S. Kamyon Satis
Direktorii Serkan Sara,
“Truck of the Year 2021-

ve Tiirkiye lansmanini
yaptigimiz TG3 serisi
araclarimiz ile bu yilda da
pazarin gozdesi olduk.
Yeni teknolojilerle
donatilmis araclarimiz ile
biiyiiyen pazarda hem
satis adedimizi hem de
pazar payimizi artirarak,
zirvedeki yerimizi daha

Yilin Kamyonu édiillii TGX saglamlastirdik” dedi.
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Kaliteli hizmetleri ile
miisterilerine hizmet sunan
Denizli’nin kokli
firmalarindan DNT
Uluslararasi Nakliye, son 1
yilda filosuna 115 adet Tirsan
Tenteli Perdeli Maxima Plus
Treyler ekledi.

aliteli hizmetleri ile miisterilerine
[< hizmet sunan Denizli'nin koklii
irmalarindan DNT Uluslararasi
Nakliye, son 1 yilda filosuna 115 adet
Tirsan Tenteli Perdeli Maxima Plus
Treyler ekledi.

Miisterilerinin ihtiyaclar
dogrultusunda gelistirdigi en genis tiriin
gamiyla sektore yon veren ve lojistik
firmalarinin ilk tercihi olmaya devam
eden Tirsan, Adapazari Fabrikasinda
gerceklestirdigi teslimatlarina hiz
kesmeden devam ediyor. Tirsan'in DNT
Uluslararasi Nakliye firmasina
gerceklestirdigi teslimat térenine; Tirsan
Treyler Yonetim Kurulu Bagkani Cetin
Nuhoglu, DNT Uluslararasi Nakliye
Yoénetim Kurulu Baskan1 Onder Manisali,
Yonetim Kurulu Uyesi Abdurrahman
Manisal ve Tirsan Treyler Satis
Koordinatorii Ertugrul Erkog katilim
gosterdi.

Her Zaman Miisterilerimizin

Yanindayiz

Teslimat téreninde aciklamalarda
bulunan Tirsan Treyler Yonetim Kurulu
Bagkani Cetin Nuhoglu, “Tiirkiye'nin 45
yildir araliksiz lider treyler tireticisi olarak,

Tirsan’dan Nakliye’ye
115 Tenteli Perdeli Teslimati

glivenli, hizh ve ¢6zlim odakl tiriin ve
hizmetlerimiz ile miisterilerimizin her
zaman yanindayiz. DNT Uluslararasi
Nakliye ile birinci kusakla basladigimiz
basarih is birligimizi, ikinci kusak ile
devam ettirmenin mutlulugunu
yastyoruz. Teslimatini yapmis oldugumuz
Tirsan Tenteli Perdeli Maxima Plus
araclarimiz, hiz ve verimlilik avantaji ile
miisterimizin ihtiyaclarini eksiksiz
karsilamaktadir. DNT Uluslararasi
Nakliye ile is birligimizin uzun yillar
devam edecegine inaniyorum”
aciklamalarinda bulundu.

Tirsan ile Miisterilerimize
Giivenilir Tasimacilik Hizmeti
Sunuyoruz

Teslimat toreninde DNT Uluslararasi
Nakliyenin faaliyetleri hakkinda da
bilgi veren DNT Uluslararasi Nakliye
Yonetim Kurulu Bagkan1 Onder
Manisali, “Firmamiz, miisterilerimize
kaliteli hizmet sunmak icin 2004 yilinda
Denizli 'de kurulmustur. Bu amacla
miisteri memnuniyetini her seyin
tizerinde tutarak hizmetlerimizi siirekli
gelistirmek ve iyilestirmek icin
calistyoruz. Tasima modellerimiz ve
tasima esnasinda verdigimiz tiim lojistik
hizmetlerimiz miisterilerimizin
isletmelerinde verimlilik artis1 saglamaya
odaklidir. Bu nedenle treyler
yatinmlarimizda ilk tercihimiz Tirsan.
Tirsan araclarinin sahip oldugu cati
kaldirma o6zelligi sayesinde gabari
kisitlamasi olan yurt digsindaki tilkelerde
standartlara uygun sekilde tasimacilik
yapabiliyor, ayrica yiikleme ve bosaltma

w—

operasyonlarimizi da kolaylikla
gerceklestirebiliyoruz. Boylece zamanda
tasarruf ediyor, biiyiik avantaj elde
ediyoruz. Ote yandan Tirsan araclarinin
yiiksek ikinci el degeri sayesinde alirken
de satarken de kazaniyoruz. Tirsan’'in

Tirsan Tenteli Perdeli Maxima
Plus Ozellikleri

Tirsan Tenteli Perdeli Maxima Plus,
standardinda bulunan patentli K-Fix
sistemi sayesinde, yiiklerin en giivenli
sekilde tasinmasini sagliyor. Televre
tizerindeki her biri 2,5 ton kapasiteli
toplam 236 adet yiik baglama noktast ile
500'den fazla yiikleme kombinasyonu
sunan Tenteli Perdeli Maxima Plus’in {ist
yapist ve perdeleri Code XL sertifikasina
sahiptir.

Arag, sahip oldugu yiikleme bogsaltma
ve 4 seviyeli cat1 kaldirma sistemi
sayesinde; 2.800, 2.850, 2.900, 2950 ve
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firmamiza sagladigi kaliteli ve hizh satis
sonrasl hizmetlerden de cok memnunuz.
Tirsan ile siirdiirdigiim{iz basaril is
birligimizin ilerleyen dénemlerde de
artarak devam edecegine inancimiz tam”
dedi. ®

3000 mm i¢ net opsiyonlari ile maksimum
yiikleme imkani sunuyor. Treylerlerin
sahip oldugu arka acilir baba sistemi
sayesinde 600 mm ekstra arka giris genisligi
saglayarak, yiikleme ve bosaltma
operasyonlarinda, araca ekstra
fonksiyonellik avantaji sunuyor. T.SCS X+
ihtiyaca gore yurt ici ve uluslararasi
tasimaciliga olanak saglayan giimriik
mevzuati opsiyonuyla bulunmaktadr.
Ayrica, 7,200 kg forklift aks yiikiine
dayaniml taban 6zelligi ile Tenteli Perdeli
Maxima Plus, sasi ve celik aksamlarinin
cinko tri-elektron metoduna gore kataforez
(KTL) kaplamali olusu sayesinde iiriinleri
10 y1l pas ytirtimezlik garantisi altina aliyor.

ITT Lojistik, filosundaki |
Tirsan konteyner

tasiyici sayisini
80 adete cikardi

Likit kimyasal ve tehlikeli
madde tasimaciliginin 6ncii
firmalardan ITT Lojistik, son
yatirrmi ile tamami Tirsan olan
filosuna 20 adet Tirsan Tank
Konteyner Tasityict K.SHF T
araci ekledi.

Teslimata; Tirsan Treyler Yonetim
Kurulu Bagkani Cetin Nuhoglu, iTT Lo-
jistik Kurucu Bagkani Tekin Oztanik ve
Tirsan Treyler Satis Uzmani Orkun
Demir katildi.

“Avrupa’nin en genis liriin
gamindaki tiim araclarimiz
rekabetciliginizi artirir”

Teslimat toreninde aciklamalarda bu-
lunan Tirsan Treyler Yonetim Kurulu
Baskani Cetin Nuhoglu, “Likit kimyasal
ve tehlikeli madde tasimaciliginin koklii

firmalarindan ITT Lojistik ile uzun yillar-
dir devam ettirdigimiz giiclii isbirligi-
mizden ¢ok memnunuz. ITT Lojistik,
uluslararasi standartlarn takip ederek, sii-
rekli kendini gelistiren ve basarilarina
her zaman yenilerini ekleyen 6rnek bir
firmadir. Bunun yani sira firma 2019 y1-
linda Kocaeli Dilovasi’'nda devreye aldig1
Avrupa’nin en modern tank yikama tesi-
sini acarak da sektore ¢ok kiymetli hiz-
metler sunmustur. Tirsan Avrupa’nin en
genis tiriin gamini tiretmektedir. Uretti-
gimiz lirtinlerin her biri sizlerin rekabet-
¢iligini artirmak {izere gelistirilmis
sektoriin en iyi tiriinleridir. ITT Lojistik’e
teslim ettigimiz Tirsan Tank Konteyner
Sasiler, hafifligi ile size daha ¢ok kazang
saglar ve tamami ADR kriterlerine uy-
gundur. Firma, her zaman oldugu gibi
yine son konteyner yatirimlarinda da
Tirsan’1 tercih ederek tamami Tirsan’dan
olusan arac filosunu 80 adede ulastir-
mistir, bu da bizim icin memnuniyet ve-
ricidir.

Nuhoglu aciklamalarina su sekilde
devam etti. Tirsan’in ilk 6nceligi her
zaman Miisteri memnuniyeti olmustur.
Bu dogrultuda odiillii Ar-Ge merkezi-
mizde uzman miihendislerimizle birlikte
gelistirdigimiz treylerlerimizle ve kaliteli
hizmetlerimizle miisterilerimizin reka-
bet giiciinii artiriyor ve sektdre yon veri-
yoruz. ITT Lojistik’te her durum ve
kosulda destekledigimiz basaril bir fir-
madir. Firma ile devam ettirdigimiz
giiclii is birligimizin daha uzun yillar sii-
recegine inaniyorum” diye belirtti.

One cikmak icin
yatirimlarimizi Tirsan

araclarina yapiyoruz

ITT Lojistik Kurucu Bagkani Tekin
Oztanik da yaptig1 konusmada, likit tasi-
maciliginda uzmanlasmis bir firma ol-
duklarina dikkat ¢ekerek, islerini glivenli
ve sorunsuz yapmak icin tasima operas-
yonlarinda kullandiklar tirtinleri belirli

kriterlere gore sectiklerini belirtti. Odak
noktalarinin ¢evre ve insan saghgina
zarar vermeden iglerini yiirtitmek oldu-
gunu anlatan Oztanik, “Ayni isi daha
ucuz ekipmanla da yapabilirdik. Ancak
bu durumda cevre, insan saghgini ve gii-
venligi geri plana atmis olurduk. Yaptigi-
miz iste 6rnek olmak icin siirekli yatirnm
yapip, giivenlik kriterlerine uygun arac-
lar1 filomuza katiyoruz. Bu nedenle son
yatirirmimizda da yine Tirsan’i tercih
ettik” dedi.

Tekin Oztanik, Tirsan’dan aldiklar
Tank Konteyner Tasiyict’nin sundugu
avantajlara da vurgu yaparak. Aracglarin
giivenlik kriterlerine ek olarak hafifletil-
mis yapisiyla 6nemli avantajlar sundu-
gunu soyleyen Oztanik, “Tiirkiye’de
tehlikeli maddeler kamyon kasalarinda
tasimiyor. Biz ise dogru yiikii, dogru se-
kilde tasimay ilke edinmis bir firmayiz.
Tirsan’in drettigi {irtinle bunu saglamis
olduk” ac¢iklamasinda bulundu. B
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Sektordeki genc profesyonéller icin

Ford Trucks ve UND

guclerini birlestirdi

ord Otosan’in agir ticari
F markasi Ford Trucks,

sektoriin geleceginde s6z
sahibi olacak sirket temsilcisi geng
lojistik profesyonellerinin kisisel
ve mesleki gelisimlerinin
desteklenmesi, rekabetci bir
gelecege hazirlanmalari i¢in bilgi
ve deneyim imkanlarinin
saglanmasi amaciyla kurulan Geng
UND ile giiclerini birlestirdi.
Isbirligiyle, Ford Trucks
sponsorlugunda ‘Gen¢ UND
Akademi’ programinda Istanbul
Universitesi 6gretim gorevlileri ve
sektorde uzmanlhga sahip kisilerin
vermis oldugu egitimler ile
gelecegin lojistik liderlerinin
yetistirilmesi amaclaniyor.

Sertifika programi 2022 yili
sonuna kadar toplam 3 donem
olarak uygulanacak. 33 konu
bashigini iceren ve 3 donem
halinde verilecek olan dersler,
haftada 2 giin 2 ser saat olarak
ongortliirken, genc lojistik
profesyonellerinin kisisel ve
mesleki egitimler
alarak, bilgi ve
donanimlarinin
arttirllmasi
saglanacak.

Lojistik sektoriinde
farkli paydaslarin bir
araya gelerek ortaya
koydugu, 6zellikle
sektor temsilcisi
gencleri gelecege
hazirlayacak bu

programin bir ilk oldugunu

belirten Ford Trucks Pazarlama

Miidiirii Emine Coskun, Ford
Trucks sponsorlugundaki ‘Geng
UND Akademi’ programinin
lojistik sektoriiniin gelecege
hazirlanmasinda pozitif katki
saglayacagini ifade etti. H
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Entegre hizmetler sunan
Fevzi Gandur Logistics,
10 adet Ford F-Max 500
model cekici ile filosunu
giiclendirdi.

enel Miidiir Cengiz

Ceylandag, araclarin

Euro6 ozellikli olduguna
dikkati cekerek hem diisiik
emisyonlu hem de yiiksek
performansh gekicilerle cevreci

ve kaliteli bir tasima siireci
sunmaya devam edeceklerini ve
araclarin ic hacmiyle de
siiriictilerin hayatina
dokundugunu ifade etti. B

Sermayenize iyi bakin!

Mercedes-Benz Ticari
Araclar Satis Sonrasi
Yetkili Servisi Asin
Motorlu Araclar Genel
Miidiirii Okan Erdem,
Diizenli bakimin
onemine dikkat ¢ceken
Erdem, ticari arac sahibi
sirketler ve bireysel
kullanicilar igin
tavsiyelerini paylasti:
O kan Erdem, "Artan kurlar
ve liretim tarafindaki
global aksakliklar
sebebiyle hali hazirda ticaret

erbaplarinin bir arac¢ almasi
oldukga zorlasirken, ellerindeki

Asin
u Araglar

Okan Erdem

araci korumasi daha da 6nemli
hale geldi. Diger yandan Vito
sinifindaki ara¢ modellerinde
tipine gore bin TL ile 2 bin 250
TL arasinda ve Sprinter
sinifindaki ara¢ modellerinde
tipine gore 2 bin TL ile 2 bin 500
TL arasinda bir periyodik
bakimla aracin 6mriine 6miir
katarken ikinci el degerini de
artirmis oluyorsunuz. Olasi bir
ariza, ayni zamanda sistematik
islerin aksamasina ve
ciro kaybina yol
acabiliyor.
Ulkemizdeki 25
milyon aracin
yaklasik 4,6 milyonu
HTA’dan olusuyor ve
iyi bakilan her hafif
ticari ara¢ aslinda
dolayli olarak cari
acigin artmasina da
engel oluyor."

Zeynela Motor
Vehicles, Yildiz

Treyler'in

3 tilkede resmi

distribiitori
oldu

S oycan Sirketler Grubu'nun

otomotiv sektoriinde faaliyet

goOsteren istiraki Zeynela
Motorlu Vehicles; Tiirkiye nin ilk

treyler firmasi olan Yildiz Treyler ile

Belarus, Ukrayna ve Rusya
pazarlarini kapsayan frigorifik
araclar 6zelinde distribiitorliik
anlasmasi imzaladi. Zeynela, bu
anlasmayla birlikte Belarus,
Ukrayna ve Rusya’daki lojistik

sektoriinde soguk zincir tasimaciligi
hizmeti veren firmalarin farkl: tirtin

ihtiyaclarina rekabetci fiyatlarla
yanit vermeyi hedefliyor.

Yeni markalar yeni
pazarlari beraberinde
getirecek

Soycan Sirketler
Grubu Yonetim
Kurulu Baskani
Yilmaz Soycan:
“Zeynela Motorlu

araciigryla diinya
standartlarindaki kaliteli ve uzun

Oomiirlii ticari araclari, satis sonrasi
hizmetler ile rekabetci imkanlarla

diinyaya aciyoruz. Mevcut
markalarimiz olan Koluman ve

Anadolu Isuzu’ya ek olarak simdi de

Yildiz Treyler ile anlastik. Zeynela
olarak yeni is birliklerimiz 2022
yilinda da devam edecek ve
tilkemizin alanindaki ilk ve en
biiyiik ticari aracg firmalari ile
gorislerimiz tiim hiziyla stirtiyor.

Halihazirda faaliyet gosterdigimiz

Ukrayna ve Belarus pazarlarinin
yani sira yeni markalarimizla
birlikte 2022 yi1linda Rusya ve

Birlesik Arap Emirlikleri pazarina da

acillacagiz.” @

Vehicles olarak
Belarus, Ukrayna ve
Tiirkiye sirketlerimiz

Halil Ozendi
Evolog Lojistik
Genel Mudiiri oldu

969’da izmir'de dogan
1 Halil Ozendi, 1996 y1-

linda Kara Kuvvetleri
Komutanligi Istihkam Su-
bayligindan ayrilarak, Balnak
Ege AS’de Karayolu ihracat
Boliim Lideri oldu. Ozendi,
Eldor Elektronik’te Lojistik
Operasyonlar Miidiirii, Bal-
nak Lojistik’te Karayolu Grup Miidiirii daha
sonra Uluslararasi Karayolu Direktorti ve Ulu-
sal Dagitim Direktorti, Ekol Lojistik’te Ulusal
Dagitim Direktorii ve Assan Lojistik’te Genel
Miidiir gorevlerinde bulundu. Goérev aldigi sir-
ketlerde organizasyonel gelisim ve iiriin cesit-
liligi konusunda yaptig1 calismalar ile
siirdiiriilebilir biiytime ve verimlilikte 6nemli
rol tistlendi.

Mitsubishi L200
En cok tercih
edilen pikap

emsa Motorlu Araclar tarafindan
I Tiirkiye’de satisa sunulan Mitsubishi
L.200, 4 y1l iist iiste pikap satislarinda
lider oldu. Otomotiv Distribiitorleri Dernegi
(ODD) tarafindan ag¢iklanan rakamlara gore
L200, 2018, 2019, 2020 yillarinin ardindan, 2021
yilinda da en c¢ok tercih edilen pikap oldu.
L200, Mitsubishi Motors'un yetmis yillik
teknolojisi ile tasarlandi. Yiiksek donanim
seviyesine sahip olan Mitsubishi L200,
ekonomik yakit tiiketimi ve kolay manevra
kabiliyetiyle kullanicilarinin hayatini
kolaylastiriyor. ®
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Cobantur Boltas
Tiirkiye’ye Yeni CFO

iirk-Alman lojistik ag1 Cobantur Boltas’in
I Tiirkiye’deki Mali Isler Direktorliigii (CFO) ve
fcra Kurulu Uyeligi'ne Siileyman Alper Yemez
getirildi. Kariyerine PwC Tiirkiye’de Danigsman olarak
baslayan Yemez, daha 6nce de bircok sirkette tist
diizey gorevlerde bulundu.

Cobantur Boltas Tiirkiye yonetim kadrosunu
sektoriin deneyimli isimleriyle giiclendirmeye devam
ediyor. Siileyman Alper Yemez, sirketin Tiirkiye
yapilanmasinda Mali Isler Direktorii (CFO) ve icra
Kurulu Uyesi olarak atandi.

Lisans egitimini
www.tasimadunyasi.com

Istanbul
Universitesi [sletme
n facebook.com/tasimadunyasi l j‘ twitter.com/tasimadunyasi

Boéliimii'nde
tamamlayan
Yemez, is yasamina
1996 yilinda PwC
Tiirkiye’de basladi.
Kariyeri boyunca
ulusal ve
uluslararasi bircok
firmada finans Ve Ez iSeS::ﬁ;KSKAN
mali igler ?
yoneticiligi yapan
Siileyman Alper
Yemez, son olarak
Sertrans
Uluslararasi
Nakliyat'ta Mali
Isler Direktorliigii
gorevini
yiriitilyordu. ®
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Hiiner Lojistik’in ilk araci

IVECO Eurotech 4 aylhk
calismayla yeniden dogdu

IVECO’nun ilk cekicisi
Eurotech, IVECO
Otomotiv yetkili servisi
tarafindan restore edildi.
Ayni zamanda Hiiner
Uluslararasi tasimacihigin
ilk cekicisi olan IVECO
Eurotech, 1995 yilindan
itibaren yurtici ve disinda
2 milyon 843 bin km yol
yapti. IVECO ekibi
tarafindan restore edilen
Eurotech’i, IVECO Tiirkiye
Genel Midiirii Hakki
Isinak, 14 Ocak’ta
diizenlenen torenle ilk | :
sahibi Ibrahim Hiiner’e _
teslim etti.

B ERKAN YILMAZ

E urotech teslimat torenine; IVECO

Odiilii'nii st tiste iki yil kazanan
ilk marka olarak cok 6nemli bir
basariya imza atmisti.

IVECO; “S-WAY”, “X-WAY” ve
“T-WAY”den olusan yepyeni agir
hizmet sinifi ¢ekici ve kamyon
ailesiyle “IVECO Euro Projesi”’ni
2020’li yillara uyarlamis
goziikiiyor.

Tirkiye Genel Miidiirii Hakka

Isinak, Agir Vasita Satis Miidiirii
Murat Ucakli, Agir Vasita Bolge Satis
Miidiirti Yusuf Pekel, Pazarlama ve
Uriin Genel Miidiir Yardimcisi Tansu
Giz, Miisteri ve Uriin Destek Miidiirii
Mustafa Er, Istanbul Fiat Yonetim
Kurulu Baskan1 Cem Ar1, Genel Miidiir
Hikmet Y1lgor, Hiiner Grup Yonetim
Kurulu Bagkani ibrahim Hiiner,
Yonetim Kurulu Uyesi Melisa Hiiner
ve Genel Miidiir Ercan Kulaksiz
katildu.

1980’lerin ikinci yarisinda yasama

gecirilen, bes yil siiren ve IVECO’yu
bugiinkii IVECO yapan dahiyane

Yiizde 8,4 pazar payi

IVECO Genel Miidiirii Hakka
Ismak, 2020 ve 2021’in ¢ok iyi
bir seviyede gecirildigini
belirterek, “2019 yilinda agir
vasita pazari ¢cok ciddi bir diyet
yapti. Cekicide 7 bin, toplamda
14 bin civarinda bir pazar
seviyesi olmustu. 2021 ve 2021
yilinda agir vasita pazari
normallesti. Dip ¢ok asagida
olunca rakamlar yukariya
cikarken biiytimede ytizde 100,
ylizde 160 gibi oranlar bize ¢cok
biiyiikmiis gibi geliyor ama
aslinda pazar normallesiyor. 3,5
ton ve tlizeri segmentte IVECO
pazar payini gecen yila gore
yaklasik 2 puan artirarak yiizde
8,4 pazar payu ile kapatti. Arag
tedarikinde sikinti yasamasaydik
cok daha ileriye gidebilirdik. Bu
yil icin pazara daha iyi bir
hazirlik yaptik. Aksiyon
planlarimiz hazir. S-WAY
aracimizi tam 2020 Subat ayinda
tanitmistik. 2021 yili Kovid’e
ragmen iyi gecti. Araclarimiza
yonelik geri doniisler cok
olumlu. Bu geri doniisler bizi
daha ¢ok umutlandiriyor ve
olabildigince tedarik sorununu
cozecegiz” dedi.

“IVECO Euro Projesi” ilk meyvesini
1991 yilinda hafif ve orta hizmet sinifi
dagitim kamyonu “EuroCargo” ile
vermisti. Hemen ertesi y1l, 1992’de
“EuroCargo”yu orta ve agir hizmet
sinifi kamyon ve cekicisi “EuroTech”
izlemisti. 1993 yilinda da agir hizmet
sinifi ingaat ve yol dis1 kamyon ve
cekicisi “EuroTrakker” ile agir hizmet
sinift uluslararasi uzun yol ¢ekicisi
“EuroStar” asag yukar1 eszamanl
olarak diinya pazarlarina sunulmus ve
iki y1l gibi oldukca kisa sayilabilecek bir
siire zarfinda devasa biiytikliikteki
“IVECO Euro Projesi’nin tamamen
somutlastirilmasi kiiresel capta
basarilmisti. IVECO, 1992 yilinda
“EuroCargo” ile, 1993 yilinda da
“EuroTech” ile glintimiizde ticari
tasitlar alaninda diinyanin en koklii ve
saygin 0diilii olarak kabul edilen ITOY

Ayni duyguyu tekrar
yasamanin mutlulugu

Hiiner Grup Yonetim Kurulu
Baskani ibrahim Hiiner, térenin
kendisi icin cok biiyiik bir 6nem
tasidigini belirterek, “Sektor
icindeki 40 senelik faaliyetimde
arac yatirimina yonelme siirecim
1995 yilinda IVECO ile baglada.
Almanya’nin Ulm kentinde (hala
tistlinde bu plaka yer aliyor)
gecici plaka ile ilk 5 arac1 Aralik
ayinda teslim aldik ve 1996
yilinin ilk aylarinda sefere
cikardik. Evimize ekmek
gotiirdiigiimiiz ilk arac. Daha
sonra iki ara¢ alimi daha yaptik.
[k almdaki duyguyu, heyecani
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IVECO'nun ilk
cekicisi Eurotech,
Hiiner Lojistik’in ilk
cekicisi, 1995’ten
itibaren yurtici ve |
disinda 2 milyon 843
bin km yol yapmisti. )

Ozel bir alanda

Ibrahim Hiiner, “Diger aldigimiz araclari
daha sonra sattik, ama bu araci satmadik, bir
giin yenileriz diislincesiyle garajda
bekletiyorduk. Eger IVECO bu isi listlenmese
bu 6l¢iide orijinal halde yenilenemezdi.
Araca baktigimda 27 yil 6nceki halini
goriiyorum. Benim icin son derece yiiksek
bir duygusal degeri olan bu araci
sirketimizde kapali alanda ayrilan 6zel bir
yerde sergileyecegiz. IVECO’nun Tiirkiye'ye
getirilecek ilk elektrikli aracinin aliminin
soziinii veriyorum” dedi. B
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Mercedes-Benz Tiirk 2022’ye dev tesllmatla basladi -

Hastalya otomot v'den |
Pegas’a 12 Tour smp. &

Bu yil, turizm
sektoriindeki olumlu
beklentiler yeni yatirbmlari
da beraberinde getiriyor.
Turizm sektoriiniin 6nemli
sirketleri arasinda yer alan
Pegas Touristik filosuna 12
adet Mercedes-Benz
Tourismo katti. Araclarin
satisini Hastalya Otomotiv
gerceklestirdi.

egas Touristik, 2022 yilina

Mercedes-Benz Tourismo ile

basladi. Sirket, diizenlenen
torenle filosuna 12 adet Tourismo
katti. Araclar Mercedes-Benz Tiirk
Pazarlama Merkezi'nde
diizenlenen térenle, Hastalya
Otomotiv Otobiis Satis Miidiirii
Mertcan Yararbas tarafindan
Pegas Touristik Satin Alma
Miidiirii Zafer Soyoz ve

Baskaptan Biilent Zabtiyeoglu'ya
teslim edildi.
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Kullanici da yolcu da
memnun

2022 yilindan turizm
sektoriiniin beklentisinin ¢ok
yliksek oldugunu belirten Pegas
Touristik Satin Alma Miidiirii
Zafer Soyoz, “Biz de bu
beklentiler dogrultusunda
filomuzu gliclendirme karar1 aldik
ve yolcularimiza en iyi hizmeti
sunabilecegimiz marka olan
Mercedes-Benz'i sectik. Bu
araclar sahip oldugu teknolojik
ozelliklerle hem giivenli seyahat
imkani hem de isletme siirecinde
maliyet avantajlar1 saglayacak.
Konfor diizeyiyle de
yolcularimizda biiyiik
memnuniyet olusturacak. Bu
isbirliginin 6niimiizdeki siirecte
de devam etmesini istiyoruz.
Hastalya Otomotiv’e yatirim
stirecinde verdigi destekler icin
tesekkiir ediyorum. Yeni araclar
sirketimize ve lilkemize hayirl,
ugurlu olsun” dedi.

Yeni yila umutla
bakiliyor

2022 yilina 12 adetlik Tourismo
teslimati ile baslamanin
kendilerini cok mutlu ettigini
belirten Hastalya Otomotiv
Otobiis Satis Miidiirii Mertcan
Yararbas, “Turizm tasimacilari,
bu yila, pandemi siirecine ragmen
umutla bakiyor. Bu umut
dogrultusunda yeni arag
yatirimlar1 planlari var. Pegas
Touristik hizmet yarisinda 6ne
cikma adina cok 6nemli bir
yatirim yapty; 41 yenilige sahip L . . .
Tourismo araclar ile hem isletme Guclu finansman ve takas imkanlariyla musterilerinin her zaman yaninda olan BusStore,

stirecinde hem de yolcu bu yili 2.el otobis pazarinda zirvede tamamladi. Bizi tercih ederek giivenini esirgemeyen

memnuniyetinde 6ne ¢ikacak. . .
Pagas Touristik ile isbirligimiz herkese tesekkur ederiz.

oniimiizdeki siirecte de devam
edecek. Yeni Tourismo araclarin
sirkete hayirli, ugurlu olmasini ve
bol kazanglar getirmesini
diliyorum” dedi. &

Bu guven oldukca

BUSSTORE
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