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tomotiv diinyasinin dnde gelen
O kuruluslarindan Hidir Usta Otomotiv

A.S Yonetim Kurulu Baskanm
Ramazan Sahin ve esi Filiz Sahin’in oglu
Eren Sahin, Ahmet Erten ve esi Ayfer
Erten’in kizi Beyza Erten ile WOW Hotels &
Convention Center’da 11 Haziran 2022
Cumartesi gecesi diizenlenen gorkemli
diigiinle diinya evine girdi.

Otomotiv sektorii ve karayolu yolcu
tasimacilig1 sektoriinden ¢ok sayida
davetlinin katildig1 diigiinde Eren Sahin ve
Beyza Erten’in nikah sahitligini MAPAR
Otomotiv Yonetim Kurulu Baskani Yal¢in
Sahin, Yonetim Kurulu Uyesi Barig Sahin,
Hidir Usta Otomotiv A.S Yonetim Kurulu
Baskan Yardimcisi Hidir Emre Sahin yapti.

Nikah toreninin ardindan konuklar canh
miizik esliginde keyifli bir gece yasadilar.

Tasima Diinyasi olarak geng cifte 6miir
boyu mutluluklar diliyoruz. m
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Star Diyarbalar’a 6 Travego,

2001 yilindan beri
sehirlerarasi yolcu
tasimaciligi alaninda faaliyet
gosteren Star Diyarbakir
Turizm, Mercedes-Benz
Kamyon Finansman A$’nin
destegiyle 6 adet Tourismo 16
2+1, 6 da Travego 16 2+1
olmak iizere toplam 12 arag
yatirimi yapti. Araclarin
satisini Mercedes-Benz Tiirk
bayii Koluman Gaziantep
gerceklestirdi.

raclarn teslimatina yonelik 10 Hazi-

ran 2022 tarihinde Mercedes-Benz

Tirk Pazarlama Merkezi’'nde tesli-
mat toreni diizenlendi. Teslimat t6renine
Mercedes-Benz Tiirk Otobiis Filo Satis
Grup Miidiirii Burak Batumlu, Otobiis
Satis Operasyonlar1 Ozgiir Taggin, Merce-
des-Benz Kamyon Finansman AS Otobiis
Satis ve Pazarlama Miidiirii Kemal Usen-
mez, Koluman Motorlu Araclar Otobiis
Satis Koordinatorii Fevzi Kaplan tarafin-
dan, Star Diyarbakir Yonetim Kurulu Bag-
kani Nurettin Uc¢dag, Yonetim Kurulu
Uyeleri Servet, Recep ve Mehmet Galip
Ucdag’a teslim edildi.
Diyarbakir’'imiza hayirh
olacak

Mercedes-Benz Tiirk Otobiis Filo
Satis Kisim Miidiirii Burak Batumlu,
“Star Diyarbakir Turizm’e araclarimizi

Otomotiv )) (3

Mercedes-Benz Tiirk’ten

6 Tourlsmo

teslim ediyoruz, Diyarbakir'imiza, giizel
ilimize hayirli, ugurlu olacak. Araglarimiz
bolge halkina hizmet verecek. Gecen ay-
larda arac teslimatlarinda hareketli bir
siire¢ yasadik; bundan sonra da hareketli-
ligin devam etmesini bekliyoruz. Tesli-
matlarimiz1 geciktirecek bir problem
yasamazsak yeni teslimatlar i¢in bir araya
gelecegiz. Bu satisi gerceklestiren bayimiz
Koluman Motorlu Araclar Otobiis Satis
Koordinatorii Sayin Fevzi Kaplan’a ve yil-
lardir markamizi tercih ettigi icin Star Di-
yarbakir Yonetim Kurulu Bagkani Nurettin
Ucdag ve Star Diyarbakir ailesine ¢ok te-
sekkiir ediyoruz” dedi.

Is ortagimiz diyoruz

Koluman Motorlu Araclar Otobiis

MEILHlP;BPn?

Tougismo &
ma

Satis Koordinatorii Fevzi Kaplan da acik-
lamalarda bulundu: “Bu y1l bir¢ok kez tes-
limat toreni icin bir araya geldik. ingallah
devami gelir. Teslimat yaptigimiz firma-
lara biz miisteri demiyoruz, is ortagimiz
diyoruz. Gergekten 6nemli donanimlara
sahip otobiisleri tercih eden Star Diyarba-

kir Turizm yonetimine tesekkiir ediyorum.

Mercedes-Benz Tiirk ve Mercedes-Benz
Kamyon Finansman AS’ye de bizlere ver-
dikleri destekler i¢in tesekkiir ediyorum.”

Miisteri memnuniyeti artacak

Star Diyarbakiar Yonetim Kurulu Bas-
kami Nurettin U¢dag da, Mercedes-Benz
Tiirk Otobiis Filo Satis Grup Miudiirii
Burak Batumlu, Ozgiir ve Mercedes-Benz

Star Diyarbakir Yonetim Kurulu Bagkani Nurettin Ucdag:

rave w:ﬁﬁs'l

Kamyon Finansman AS yoneticilerine Ko-
luman Motorlu Araglar Otobiis Satis Mii-
diirii Fevzi Kaplan’a destekleri icin
tesekkdir etti: “Yaptigimiz detayl deger-
lendirmelerimiz sonucunda yillardir is or-
taklig1 yaptigimiz Mercedes markasina
yine yatirim yapma karari aldik. Yeni arac-
larla yolcularimizin memnuniyet seviye-
sini daha da arttiracagimiza inancimiz
tamdir. Firmamizin kurulusu 2001 yili ol-
masina ragmen 1986 yilindan beri sehir-
lerarasi yolcu tasimacilig alaninda yer
aliyoruz. Sektortimiiziin giiclii bir firmasi
olarak miisterilerimizin beklentilerine ve
ihtiyaclarina cevap verebilmeyi 6nceligi-
miz olarak belirledik. Yeni araclarimiz ha-
yirly, ugurlu olsun” dedi. B

1986 yilindan beri tercihimiz hep Mercedes

6 yillik meslek
hayatimizda, Mercedes
araclarin konforundan,
teknolojisinden, ikinci el
degerinden, satis sonrasi
hizmetlerinden hep
memnun kaldik. Bu yiizden
de tercihimiz hep
Mercedes oldu. Eger ara¢
temini imkani olursa, bu yil
icin, 12 adetlik alimimizin
yanina 8 adetlik bir alim
daha planhyoruz.
Filomuzun yas
ortalamasini, katacagimiz
yeni 20 adet arac ile daha
da asagiya cekmeyi
hedefliyoruz.

Roportaj: Erkan YILMAZ

tar Diyarbakir Yonetim Kurulu
SBa§kan1 Nurettin Ucdag, teslimat

toreni sonrasinda Tasima Diin-
yast’'na 6zel aciklamalarda bulundu:
“Tamami Mercedes marka olan 40 ara-
cin 35’i 6zmal olarak firmamizda hiz-
met veriyor. Bu yil toplam 12 adetlik
yatirimin ilk etab1 olan 6 Tourismo’yu
bugiin teslim aldik. 6 Travego aracimizi
da Haziran ve Temmuz ay1 icerisinde
teslim almis olacagiz. Eger ara¢ temini
miimkiin olursa 8 adet daha Mercedes
otobiis yatirimimiz olacak.”

Yeni yatirhm maliyetlerimizi
diisiiriiyor

Tiirkiye’'nin agir ekonomik kosulla-
rina ragmen yatirim yapmaya devam
ettiklerini aciklayan Ucdag, “Yatirim
yapmadiginiz takdirde maliyetleriniz
daha da yukariya cikiyor. Yeni araclar
daha diisiik yakit tiiketimi ile avantaj
saghyor. Bakim ve onarim giderleriniz

de diisiiyor. Ustelik araclarin fiyatlar1 da
suirekli artiyor, bugiin almazsaniz daha
yarin yiiksek fiyata almak durumunda
kalabilirsiniz. 36 yildir bu alanday1z ve
bu ise devam etmek zorundayiz” dedi.

Sezon belirsizliklerle
acihyor

Sezonun belirsizliklerle acilacagini
da belirten Nurettin Ucdag, “Sezon geli-
yor ama eski heyecani, mutlulugu duy-
mak miimkiin degil. Oniimiiz hig
olmadig1 kadar belirsizliklerle dolu. Iyi
olacagi umuduyla hareket ediyoruz,
ama iyi de olmayabilir. Yatirim yapmak-
tan bagska sansimiz yok. Akaryakit mali-
yetlerinin artmasi sektorii zorluyor. Bir
cift lastik 15 bin TL. Daha once ¢ift las-
tik 3 bin 500 civarindaydi” dedi.

Bilet fiyati maliyeti
karsilamiyor

[stanbul-Diyarbakir hattinda bilet fi-
yatlarinin 500 TL oldugunu, ancak bu fi-
yatlarin maliyetleri karsilamada yetersiz
kaldigini aciklayan Ucdag, “Tek ayakli
bir sefer dolu bile olsa zarar yaziyor, 500
TL’lik bilet fiyat1 zarar1 karsilamiyor.

Ciinkii gelis ve gidis seferinde toplam
akaryakit maliyeti 25-26 bin TL seviye-
sinde. Bunun i¢inde arabanin yipran-
masl, sigorta maliyeti, otoban ve kdprii
ticretleri yok. istanbul-Diyarbakir hat-
tinda bilet fiyatlarinin kurtarabilmesi
icin en az 700 lira olmasi lazim. Firma-
lar yikici rekabet yapma sansinin olma-
digin1 gordii, halkin alim giicliniin
diistiiglinii de goriiyoruz. Zor bir siirec
yasaniyor” dedi.

Akaryakitta iyilesme olur
mu?

Akaryakittan OTV alinmamasi veya
OTV iadesi, biletteki KDV
oraninin diistiriilmesi gibi
adimlarin atilmasi gerekti- SN,
gini de belirten Ucdag, '
“En biiylik maliyet kalemi
olan akaryakitta bir iyi-
lesme olmasi gerekiyor.
Sektor kan aghyor ve kon-
tak kapatmak istemiyor.
Ama bir ¢ikis yolunun da
bulunmasi sart. Sartlari-
miz1 zorlayarak isimizi yii-
riitmeye ¢alisiyoruz ama
nereye kadar. Ingallah sek- i

Nurettin

tortimiiz icin bir adim atilir” dedi.

Online komisyon orani
diismeli

Online bilet portallarinin uyguladigi
komisyonlarin da sektorii zorladigina
dikkat ceken Nurettin U¢dag, “Bu ko-
misyon oranlarinin yiizde 5-6 seviye-
sine cekilmesi cok 6dnemli kazanimlar
saglar. Bu sirketlerin sektorii de diisiin-
mesi gerekiyor. Burada meslek orgiitle-
rinden de sorunlarimiza ¢oziim
bulunmasi adina ¢alismalar yiiriitme-
sini bekliyoruz” dedi. &
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TESEKKUR EDERIZ

26-28 MAYIS TARIHLERI ARASINDA ISTANBUL
FUAR MERKEZI'NDE GERCEKLESEN BUSWORLD 2022'DE
STANDIMIZI ZIYARET EDEN TUM DOSTLARIMIZA,
MUSTERILERIMIZE VE BASIN MENSUPLARINA
TESEKKUR EDERIZ.

YALGIN SAHIN
YONETIM KURULU BASKANI




2022'de %100 Mii §ter| Memnunlyetme Odaklandi

Temsa Ye“(l I "\ ',,_.E: g B _;,, .__ jmm ™

Adana’da
Bulustu

TEMSA, Bolgesel Yetkili Servisler

==

toplantisinin ilkini tiim Tiirkiye’den 2022 Hareketli Gececek golilmall'ifsme E%l{nl_?lil%a IIDirliktflﬁ tirtin gelistirmede ve misteri ihti-

yetkili servisinin katilimiyla 24-26 Etkinlikte yaptigi konusmada her ingiebrifoﬂ 111Yuk- B?Zég’lsgy a_ yaclarma hizh ¢oziimler tiretmede
, . { vilin hareketli basladiéina dik- arexe yll olacak. bizde busu-  TEMSA'y1 6ne ¢ikariyor. 2022 y1-

Mayis’ta Adana fabrikasinda yenlyLin care et vagoisina regte TEMSA olarak migterilerimi- 1,44 da yine yetkili servislerimizin
klestirdi. Yilin ilk k kat geken Satig Sonras1 Hizmetler zin yaninda olmaya, satis sonrasi - ..

gercekiestirdl. Yin 1k ceyre -~ ; . degerli calismalar ve destekleri ile

faalivetlerinin degerlendirildigi Genel Miidiir Yardimeist Onder hizmet tarafinda da is ortagi olma N S

aa lye erini ege € Irl lgl Goker §unlar1 sijyledi: “2021’de kis- an]ay1§1 ile en uygun, ekonomik %100 miisteri memnuniyeti anlayl—

toplantl da oniimiizdeki donemin i§ men yasanan duraganliga ragmen hizli ve seffaf ¢oziimleri sunmaya styla giizel projelere ve calismalara
siireclerine iligkin plan ve hedefler  sirket olarak verimli bir yil gecirdik  gayret gosteriyoruz. Yapilan miig- ~ imza atacagimiza goniilden inani-
de mas aya yatll‘ll di diyebiliriz. Bu sezon ise tamamen teri memnuniyeti anketleri de yeni ~ yorum.” H

abanci Holding ve PPF Group (Skoda
STransportation) ortakligiyla faaliyet g6s-

teren TEMSA, 24-26 Mayzs tarihleri ara-
sinda tiim Tiirkiye’deki yetkili servisleri ile
birlikte ilk ceyrek faaliyet ve degerlendirme

o »
toplantisi gerceklestirdi. Tiirkiye’den tiim
yetkili servislerinin katildig1 toplanti
TEMSA’nin Adana fabrikasinda diizenlendi.
TEMSA ile yetkili servisler arasindaki ileti-

simi pekistirmeye ve is siireclerindeki verim-
liligini arttirmaya yonelik diizenlenen

o0 o0 ® W
etkinlikte, 2022 Ocak-Nisan dénemine ait
satis sonrasi faaliyet sonuclar ve siireclerle il-
gili degerlendirme raporlar paylasildi.
‘Miisteri Memnuniyeti’ ana temasina da

vurgu yapilan toplantida, is gelistirme, teknik
servis, satig sonrasi operasyon planlar gibi
konularda da bilgilendirici sunumlar yapildi.

Dunyanin yolunu kateden TEMSA ve FUSO araclari,
konfor ve performansi herkes icin yukseltmeye devam ediyor!
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Yurt dis1 satiglarini

%144 artiran TEMSA
“Ihracatin Sampiyonlar1”
listesinde

2021 yilinda 18 farkh iilkeye otobiis ve
midibiis satisi gerceklestiren TEMSA,
ihracatini da yiizde 144 artirdi. Otomotiv
sektoriinde en fazla ihracat yapan ilk 35
sirket arasinda yer alan TEMSA, OiB
tarafindan diizenlenen “ihracatin
Sampiyonlar1” 6diil gecesinde, giimiis
kategoride odiiliin sahibi oldu.

ludag Otomotiv Endiistrisi Thracatcilari Birligi
(OIB) tarafindan Tiirkiye [hracatcilar Meclisi

verileri baz alinarak gerceklestirilen “Ihracatin
Sampiyonlar1 Odiil Toreni'nde, TEMSA, 2021 yilindaki
bagarih performansiyla birlikte, glimiis kategoride
ddiiliin sahibi oldu. Odiil, OIB Bagkani Baran Celik ve
OIB Yonetim Kurulu Uyesi Altan Murat Tasdelen tara-
findan TEMSA CEQ’su Tolga Kaan Dogancioglu'na
takdim edildi.

“Elektrikli Arag ihracatinda Birim Kg
Degeri, Tiirkiye’nin 25-30 Kat1”

TEMSA CEOQ’su Tolga Kaan Dogancioglu, “Bugiin
Isveg, Cek Cumhuriyeti, ABD, Ispanya gibi ¢ok 6nemli
tilkelerde TEMSAnin elektrikli otobiisleri yollara ¢ik-
mis durumda. Elektrikli otobiis ihracatimizin birim ki-
logram degerinin Tiirkiye'nin ihracat ortalamasinin
yaklasik 25-30 kat1 oldugu g6z oniinde bulunduruldu-
gunda, TEMSA'nin bu seferberlikte bayraktarlik yap-
masinin, Tiirkiye ekonomisi i¢in de ¢cok énemli bir
adim oldugunu diisiiniiyorum. Bugiine kadar diin-
yada 70’e yakin iilkeye yaklasik 15 bin arac ihracati Kuzey Mahallesi, Coskuner Sok. No: 8

gerceklestiren TEMSA olarak 6niimiizdeki donemde 41780 Korfez | Kocaeli ’

bir yandan pazar.(;.egitlendirmemizi sﬁr_di_i.ri‘i‘rken,_bi; _ Tel: 0 262 527 45 39 Gsm: 0532 791 09 35

yandan da elektrifikasyon konusundaki ¢oziimlerimizi ;
genisletecegiz. Ihracatimizin su an yiizde 6’s1 bu sifir www.metsanotomotiv.com.tr ' ‘

emisyonlu elektrikli araclardan geliyor. Bunu ¢ok daha temsa.com TEMSA | FUSO
yukari seviyelere tasimayi; 2025 yilinda da toplam oto- E '
biis hacmimizin yarisindan fazlasini elektrikli araclar-
dan karsilamay: planliyoruz” dedi. W

METSAN OTOMOTIV
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Otokar Genel Miidiir Yardimcisi Basri Akgiil
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Otokar, elektrikli ve dizel CENTRO ile
veniden minibus segmentine
G [TERTET L

Otokar, Busworld Tiirkiye
Fuari’nda elektrikli ve dizel
Centro minibiislerini
tasimacilar ile ilk kez
bulusturdu. Otokar Genel
Miidiir Yardimcisi Basri
Akgiil, “Elektrikli Centro
aracimiza yabancilarin ¢ok
ciddi ilgi gosterdigini gordiik.
Oniinde cekim yaparak, araci
anlattilar. Busworld Tiirkiye
Fuari’nin yildiz1 elektrikli
Centro oldu”dedi.

Roportaj: Erkan YILMAZ

tokar Genel Miidiir
O Yardimcisi Basri Akgiil ile

fuarda 6zel bir roportaj
gerceklestirdik. Basri Akgiil, 2012
yilinda ara verdikleri minibiis
segmentine geri doniislerini ve
elektrikli ve dizel Centro ile
hedeflerini paylasti. Basri Akgiil ayrica
yine fuarda tanittiklar e-Kent ve
[stanbul’da metrobiis hattinda hizmet
vermeye baslayan araclarla ilgili de
aciklamalarda bulundu.

Minibiisler “istanbul’un
vazgecilmezidir”

Otokar Genel Miidiir Yardimcisi
Basri Akgiil, 2012 yilinda hath
tasimacilik minibiis segmentine ara
vererek otobiis segmentine
odaklandiklarini vurguladi.
[stanbul’da metronun hizmete
alinmasiyla minibiislerin daha ¢ok
onem kazandigini vurgulayan Basri
Akgiil “Anadolu Yakasi’'nda, Kadikdy-
Kartal Metrosu calismaya baslayinca
toplu tasimada minibiislerin rolii
arttl. Ana hat ve metroya dikey
hatlarda yolcu tastyan minibiisler
metroyu beslemeye basladi. Dikey
hatlarda aracin dogru secilmesi de
onem kazandi. Koriiklii otobiisiin
calistigr hatta minibiis olmamali,
koriiklii otobiislerin ¢alistigi ana hatta
dikey hatlarda yolcu tasimali ve bunu
da hizli yapmali. Yogun olmayan
dikey hatlarda biiyiik otobiis
calisirmak maliyet acisindan da etkin
olmaz. Bu anlamda minibiisler
I[stanbul’un vazgecilmezidir. Bu
zaman zarfinda Avrupa Birligi'nde de
minibiis tanimi Sinif 1 ve Sinif 2
olarak degisti. Sinif 1’de az sayida
oturan, Sinif 2’de ise sadece oturan

(o ‘:'.'Jl;fl pact

yolcu tasiniyordu. Avrupa
regiilasyonlarina ragmen Sinif 1 ve
Sinif 2 uygulamasinin Tiirkiye’'de
hayata ge¢cmesi uzun zaman aldu.
Akabinde mini otobiisler kisith sayida
ayakta yolcu tasimaya basladi” dedi.

Avrupa’da Mikrobiis
diyorlar

Minibiis pazarina yonelik yeni
iirtin sunma ¢alismasinin aslinda
kagit izerinde hi¢ bitmedigini
belirten Basri Akgiil, “Otokar Elektrikli
araclara yonelik yatirim yapmaya
baslayinca elektrikli minibiis {izerinde
diistinmeye basladik. Avrupa’da bu
anlamda 6nemli bir pazar var.
‘Mikrobiis’ denilen mini otobiislere
talep var. Avrupa’da Sinif 1 olarak
adlandirilan mini otobiis 15 sene 6nce
de vardi. Hatta bizim Ispanya’ya,
Gliney Fransa’ya satis yaptigimiz mini
otobiisler hala hizmet vermeye devam
ediyor. Tiirkiye’'de artik minibiis
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konseptinin yaninda, Sinif 1 mini
otobiis veya mini belediye otobiisii
konsepti de var. Su anda bu pazar
biiyiiyor. Istanbul’da belli hatlarda bu
arac rahatlikla kullanilabilir. Elektrikli
arac diinya icin vazgecilmez bir tirtin.
Bu alanda her boyda araca ihtiyac var.
Ozellikle Ispanya, Italya gibi eski
tarihin oldugu cografyalarda ¢cok dar
sokaklar var; Bursa ve Antalya gibi eski
yerlesimlerin oldugu tarihi cok fazla
bolge var. Boyle yerlerde verimli
tasimacilik icin minibiise ihtiyac var.
Biz bu segmente yonelik elektrikli
araci yapacaksak dizelini de yapalim
dedik ve iki projeyi birlestirip Centro
serisi hale getirdik. iki araci da ayni
anda cikardik” dedi.

Fuarin yildizi elektrikli
CENTRO

Elektrikli minibiis alimina yonelik
oncelikli beklentilerinin belediyelerin
alim yapmasi oldugunu vurgulayan

Akgiil, “Otobiis versiyonu icin
belediyelerle goriisiiyoruz. Busworld
Tiirkiye Fuari’'nmin yildizi elektrikli
Centro oldu. Bu araca yabancilarin
cok ilgisi var. Nis pazarlara hitap
edecek olan elektrikli versiyonu
siparis lizerine tiretecegiz. Su anda
Tiirkiye’de elektrikli minibiis, minibiis
esnafl icin ¢ok erken gibi goriintiyor,
ancak esnaf araci tanidiktan sonra bu
konsepti de diisiinmeye basladi. Bir
kac sene sonra talebin olusacagina
inaniyoruz. Elektrikli arac i¢in satis
sonrasi hizmetlerimizi de hazirladik.
Tiim satis sonrasi ekibimiz elektrikli
arag tamiri ve bakimi yapabilmeye
yonelik egitimleri ve sertifikalarini
aldilar” dedi.

Ic pazara Dizel Centro

Dizel Centro nun agirlikh olarak i¢
pazara sunulacagini belirten Akgiil,
“Onun da otobiis ve minibiis
versiyonunu pazara verecegiz.
Oniimiizdeki siirecte bu segmentteki
satislarin eski seviyesine ulasacagini
diistiniiyoruz” dedi.

e-Kent otobiisleri satista

e-Kent araclarin hem 12 hem 18
metrelik versiyonlarinin satisa
sunuldugunun bilgisini veren Basri
Akgiil, “Ihracat pazarlarinda 12
metrelik e-Kent aracimiz aktif hizmet
veriyor. Su an icin i¢ pazarda elektrikli
otobiisler daha cok kamu alimina
konu oluyor. Biz de ihaleleri takip
ediyoruz. Busworld Fuariyla 18
metrelik koriiklii aracimizin
lansmanini yaptik. Avrupa’ya bu sene
icinde satislarini yapmayi bekliyoruz”
dedi.

Metrobiis araclarimiz
olaganiistii

Istanbul Biiyiiksehir Belediyesi’'nin
metrobiis hattinda calismaya
baslayan Otokar aracglardan ¢ok
pozitif sonuclar aldiklarim1 da
belirten Basri Akgiil, “Hem yolcular
hem kullanici tarafinda cok olumlu
geri doniisler var. Basarili bir
performans gosteriyorlar. Metrobiis
hattinda araclarin kosturmasi bize
tirlin gelistirmede yeni firsatlar da
sunuyor. Baz istekler araclar sahada
kostukca ortaya cikiyor. Biz de bu
istekleri karsiliyoruz.
Tahminlerimizin tizerinde,
olaganiistii performansla ile ¢alisiyor.
Yasanan anlik sorunlari hizlica
giderebiliyoruz. Araglar, giinde 850
km'’ye yakin yol yapiyorlar” dedi. B
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Otohuscunun

krizi

riz kelimesini sevmeyenler
Khatta kizanlar olacaktir, ama

tlkemiz cok agir bir ekono-
mik krizden gecmektedir. Bir de su
da bilinmelidir ki, bu krizin oldugu
kabul edilip bir program yapilma-
dan alinacak palyatif tedbirlerle
¢6zUm mumkiin degildir. Buna bir
ornek verelim: Kira artislarina ylizde
25 siniri getiren bir diizenleme ya-
pildi. Bu diizenlemede dikkate ali-
nan dar gelirliler bu krizden ¢ok
etkileniyorlar. Kirada oturanlarin isi
biraz daha zor ve destege ihtiyaclari
var. Ancak bu krizin sorumlusu kira-
lar veya kiraya verenler degil. Sunu
da distinmek gerekir ki, aldigi kira
ile gecinen ve zengin de olmayan
insanlar var. Hatta kira gelirleriyle
borcunu, ev kredisi taksitini 6de-
yenler de var. isyerleri kapsam disi.
Acaba isletme sahiplerinin kira so-
runu yok mu? Bu diizenleme konut
satislarini ve yeni isyeri acilmasini
olumsuz etkileyebilir mi? Bu karma-
stk ortamda basit ¢coztimler, ¢coziim
yerine yeni problem yaratabilirler.

Bu giristen sonra ozellikle de ta-

simacilari ¢ok ilgilendiren iki
onemli husus tzerinde durmak isti-
yorum.

Akaryakit fiyat artislari

Bunun birinci nedeni stiphesiz
ki, uluslararasi piyasalarda petrol fi-
yatlarinin artmasidir. Ancak bu
durum bizdeki asiri fiyat artiglarinin
sadece bir kismini aciklar. Pek cok
tlkede ayni uluslararasi piyasada
yasamalarina ragmen artislar bu 6l-
ctide gorulmiuyor. Bizdeki asir arti-
sin en 6nemli nedeni; tlkemizdeki
doviz fiyat artislaridir. Belki de biraz
da devletin aldig vergilerin mikta-
rina bakmak gerekir. Bunlari da dik-
kate alarak tilkemizin 6zel
olumsuzlugunu tespit etmemiz ge-
rekir.

Enflasyondaki artislar

Bunun icinde akaryakit fiyat ar-
tislari ile birlikte diinyadaki olumsuz
kosullar bulunmakta. Bu nedenle
hemen tiim diinyada bir enflasyon
problemi var. Ama bizdeki enflas-
yonu diinya ile agiklamak mimkin
degil. Bizdeki enflasyon pek cok l-
kenin 10 katini buluyor. Enflasyonu-
muzun 4/1'ini veya 3/1’ini diinya
kosullaryla aciklasak da gerisi
bizim sorumlulugumuzdur.

Ulkemizin tercihi

Enflasyon yaratmamak veya en-
flasyonu distirmek veya arttirma-
mak bazi zorluklar getirir. Bu
zorluklari goze alip bu yonde tercih
yapmadan enflasyondan kurtulun-
maz. Bu zorluklar baytmeyi dusi-
rebilir, istihdami azaltabilir vs...
Ulkemiz enflasyonla miicadele ye-
rine biiylime, istihdam ve ihracat
gibi amaglari 6nceleyen tercihlerde
bulundu. Bunlara kot demek
mumkin degil, ama bunun sonucla-
rini da kabul etmek yani enflasyo-
nun sorumlulugunu tstlenmek
gerekir.

Otobiisciilerin durumu

Akaryakit fiyat artislarindan tiim
tasimacilar etkileniyor. Karayolu di-
sindaki modlar ile yurtdisi tasimala-
rin bazi avantajli yanlari var. Geriye
yurtici karayolu tasimacilari kaliyor.
Burada yuk tasimasi neredeyse
azalmadan yapilmak zorunda.
Ancak yolcu tasimacihiginda geliri
azalan insanlarin seyahatlerini
azaltmalari da kaginilmazdir. Stip-
hesiz ki, 6zel araglariyla yazlikla-
rina gidecekler, otobis veya 6zel
araclaryla dogduklari, mal, mulkle-
rinin ve yakinlarinin bulundugu
memleketlerini daha cok tercih ede-
cekler. Turizm ve seyahat faaliyetleri
dar gelirliler icin azalacak. Yuksek
gelirliler zaten ucak veya 6zel arag

Dr. Zeki
Donmez

zeki.donmez@tasimadunyasi.com

kullanir. Burada turizm tasimacilari-
nin bir ¢ikis yolu olabilir. Doviz ka-
zanclari karsisinda ucuz kalan
tlkemizi yabancilar tercih edebilir,
yani dis turizm artabilir. Ama o ul-
kelerin az gelirlilerinin her sey dahil
sistemiyle gelisleri turizm tasimaci-
sina yeterli is birakir mi, bilinmez.
Tabii ki, tarifeli tagimacilar daha ca-
resiz.

OISD aciklamasi

Otobiis isletme Sahipleri Derne-
gi'nin sorunlarini ve onerilerini kap-
sayan acgiklamadan memnuniyet
duydum. Eli tasin altinda olanlarin
dernek kurmasini hep savunmus bir
kisi olarak bu durumdan keyif
aldim. Ne soyleseler yeridir. Hani,
esekten diisen Nasrettin Hoca'ya bir
doktor onerdiklerinde, ‘beni esekten
disen birine gotirin, benim der-
dimden o anlar” demesi misali oto-
bus isletmecisinin derdinden de bu
dernek mensuplari anlayacaktir. De-
diklerinin hepsine katilmakla bir-
likte diger tasimacilar ve diger
isletmecilerle ortaklik gosteren ko-
nularini bir yana birakip 3 hususu
belirtmek istiyorum.

Terminal/otogar iicretleri

Eskiden dustik maliyetli basit ter-
minaller vardi. Simdi asir konforlu,
asir buytk ve asiri yiiksek fiyatli ter-
minaller var. Ustelik bir kisminda
ozel isletim hatta 6zel milkiyet s6z
konusu; dahasi buralari kullanmak
da zorunlu... Tekel konumundaki bu
isletmeler istedikleri ticreti dayatabi-
liyorlar. Bu nedenle otobiiscdileri ko-
ruyan terminal tavan Gcret
tarifelerinin devamli bir bicimde uy-
gulanmasi bir zorunluluktur.

Ucret tarifeleri

Tavan-taban ticret konusu Ka-
nunda var, fakat cok 6zel haller icin.
Ucak, tren, 6zel arag gibi rakipleri
olan fiyatlar ytiksek oldugunda oto-
busle seyahatten vazgecebilen yol-
cular icin otobs tavan tcreti
getirilmesi pek istisnai durum olma-
hdir. Ucret tarifesi aciklanmasi da
kanundan gelen bir zorunluluk ve
bu tagimalarin bir 6zelligi. Ama ta-
rife degistirme haklarinin Yonetme-
lik ile asirt bicimde kisitlanmasi
kanundaki serbest piyasa anlayisinin
acikca ihlalidir. Bu nedenle bu ko-
nuda bir serbestlik sarttir. Tarife kul-
lanim suresi zorunlulugu bir aydan
fazla olmamalidir. Tarifelere iliskin
diger kisitlamalar da gézden geciril-
melidir.

Korsan tasimalar

Stiphesiz ki, herkes mevzuata
uygun calismak zorundadir. Yetki
belgesiz tasimacilik olan korsan ta-
simacilik asla kabul edilemez. Yapi-
lacak denetimlerle mutlaka
onlenmelidir. Bunun boyutunun ne
kadar oldugunu bilmiyorum. Ancak
ozel terminal isletmelerine para ka-
zandirma amaciyla ¢ikanldigini di-
stindtgim, terminal disi
kalkig-varislari korsan kabul etmek
dogru degildir. Bunlarin sucu kor-
sanlik degil mevzuata aykiri kalkis-
varis yoluyla rekabet sartlarinin
bozulmasi olarak gortilmelidir.

Bitirirken, bu krizden etkilenen
herkese kolayliklar ve direnme gtict
diliyorum. Tabii ki, otobds isletme-
cisi dostlarimin dertlerini ayrica
onemsiyor ve bu krizi atlatabilecek-
leri destek ve kolayliklarin gosteril-
mesini diliyorum. H
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ATLAS3D

Daha
fazlas!

Ailenin biiyiigii ile tamisin

Otokar Atlas Ailesi'nin yeni 12 tonluk araciyla diinyalan tagiymn.
Lojistik ve dagitim sektdrindn intiyaglan disindlerek gelistirilen
ve en afir yiklere meydan okuyan yeni Otokar Atlas 30,
digilk igletrne giderleri ve ekonomik yakit tiketimi ile de
yizinlzd guldurecek.

Siz de hemen bir Otokar yetkili saticisina gelin,
ailenin bylgi yeni Otokar Atlas 30D ile tamisin.
Yikleyin yikleyebildidiniz kadar!
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Otokar

— Dogru karar —

@@ Kog FoTON

Daha Konforlu Strus,
Daha Konforlu Ulasim

Allison tam otomatik sanzimanlar, kesintisiz vites gecislen sayesinde yc d Arsintis konforlu
slagimurn garantiliyor, Allison’in Kesintisiz Gug Teknolojisi™, sturikcdler igin her kosulda hassas mmelenme ve
manevra kabiliveti sunuyor. Allson’in tamamen hi f I aSiINMa ve yipran I

rakipsiz bir giverilirhik saglyor ve araclanimizin ¢alisma stresini maksimuma {asiyor
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allisontransmission.com
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Otokar Busworild’de elektrikli urun
ailesini sergiledi

Bu yil 10'uncu kez
diizenlenen Busworld
Tiirkiye 2022 Fuari'na 5
araciyla katilan Otokar,
iiriin gamini 6 metrelik
Otokar CENTRO
otobiisleriyle genisletti. ilk
kez Busworld Tiirkiye
Fuarr’nda tanitilan
CENTRO, 6 ve 6,6 metre
olmak iizere iki farkl
uzunlukla pazara sunuyor.
14+1 yolcu kapasitesi ile
pazara sunulan arag, istege
gore 9+1’den 16+1’ya
kadar farkl yolcu
kapasiteleri sunabiliyor.

tokar CENTRO tirtin ailesinin
Oyam sira 6 metreden 18,75

metreye uzanan farkl
uzunluklardaki elektrikli otobiis
ailesini fuarda ilk kez sergiledi.
Otokar CENTRO serisiyle otobiis
ailesini 6 metreden 21 metreye
kadar gelistirerek sektoriin en genis
irtin gamina ulast.

Otokar'in yeni ara¢ modeli
yatirimina hiz kesmeden devam
ettigini belirten Genel Miidiir
Yardimcisi Basri Akgiil, Otokar'in
hath tasimacilik araclarinin Tiirkiye
sehir ici toplu tasimacilik alaninda
bir efsane oldugunu vurgulayarak
“Sektorde, tabiri yerindeyse dort
gozle beklenen segmentte
CENTRO’yu gelistirdik. Otokar
CENTRO, Istanbul basta olmak
tizere tiim Tiirkiye'de ontimiizde

giinlerden itibaren satista olacak.
Otokar CENTRO diisiik isletme
giderleri, genis i¢c hacmi ve
performansiyla hath toplu
tasimacilikta standartlari yeniden
belirleyecek. Otokar CENTRO ile
hedefimiz diger hizmet verdigimiz
alanlarda oldugu gibi Tiirkiye'de
kisa siirede liderlige ulasmak;
Avrupa'da ise hatir1 sayilir bir pazar
payina erismek. CENTRO, toplu
ulasim esnafindan tam not ald1.
Yeni arag ailemizin Tiirkiye ve
Avrupa tanitimlarina 6niimiizdeki
giinlerde devam edecegiz. Hesaph
yatirim maliyeti, diisiik isletme
giderleri, yliksek performansi,
kullanicisina sagladigi tasarruflarla
CENTRO toplu ulagimin mini
kahramani olacak.”

Otokar CENTRO’nun 6,6 metre
uzunlugundaki versiyonu ideal bir
halk otobiisii. Halk otobiisleri
kooperatifleri ve belediyeler icin
gelistirilen Otokar CENTRO genis
ayakta durma alani ile dikkat
cekiyor. 11 sabit, 6 katlanir koltuklu
aracta 14 ayakta yolcu tasinabiliyor.

Otokar’in 12 metrelik elektrikli e-
KENT otobiisii gectigimiz aylarda
Italya, Ispanya, Almanya, Romanya
gibi pek cok farkli Avrupa tilkesinde
farkl otobiis sirketleri ve belediyeler
tarafindan denenmis ve biiyiik
begeni kazanmisti. Cevre dostu sifir
emisyonlu, yiizde 100 elektrikli
otobiis ailesi e-KENT’in 18,75 metre
koriiklii versiyonu 6zellikle yolcu
sayisinin yiiksek oldugu metropoller
icin gelistirildi. Koriiklii e-KENT
uzunluguna ragmen ytiiksek
manevra kabiliyeti sunan koriiklii
yapist ile dikkat ¢ekiyor. W

Elektrikli
CENTRO

Dizel
CENTRO

Mini Tur
sahibi
—== Mehmet
® Oksiiz ve
== Katircioglu
Turizm
sahibi
Mehmet
Katircioglu,
Basri Akgiil

ile birarada.

Otokar Genel Miidiirii Serdar Gorgiic ve Genel Miidiir Yardimcisi
Basri Akgiil yeni CENTRO’nun gururunu yasadilar.

IETT Genel Miidiirii Alper Bilgili ve beraberindeki yoneticilerlerin
ziyaretinde Otokar Genel Miidiirii Serdar Gorgiic’le biraraya geldiler.

E

Tagima Diinyasi Gazetesi Yayin Yonetmeni Erkan Yilmaz ve Muammer
Baskan’a Basri Akgiil, yeni otobiisler konusunda bilgi verdi.
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odenmis sermayedir, iyi

“Son 3 yilda, ikinci el 600’iin
lizerinde otobiisii revize ettik.
5 yil daha cok rahat
kullanilmasini sagliyoruz. 4-5-
6 milyon TL verip 3-4 yili
arac taksiti 6demeye
ayirmamamiz gerekiyor. Biz
bunu saglamaya calisiyoruz.
Arac yolcunuz yoksa,
talebiniz yoksa para
kazanacagim diye alinacak
bir emtia degildir. Su anda

kazaniyorlar ama
kaybedebilirler.”

Roportaj: Erkan YILMAZ

EMSA’nin iirlin grubunda yer
I alan araclar ile Busworld Tiir-

kiye Fuari’na katilan MAPAR
Otomotiv Yonetim Kurulu Baskani
Yalcin Sahin ile fuarda 6zel bir soylesi
gerceklestirdik. Fuara katihm ve ilgi-
den ¢ok memnun oldugunu belirterek
aciklamalarina baslayan Yalc¢in Sahin,
“2020 y1linda tam pandemi siirecinin
basladig1 o giinlerde ‘acaba fuar yapil-
sin mi, yapilmasin mi’ derken ilgi ve
katillm anlaminda ¢ok iyi bir fuar ge-
cirmistik. ki yili agkin siire sonrasinda
yapilan Busworld Tiirkiye Fuari’'na
olan ilgiden cok memnunum. Yurtdi-
sindan ve i¢ pazardan gelen ziyaretci-
lerimiz ¢ok fazla. Beklentimizin
tizerinde bir ilgi var. Gelenler konuya
¢ok hakim ve ne alacaklarini biliyorlar.
Ticaret oluyor. Diinyada ara¢ temi-
ninde sorunlar var. Mecburen insanlar
akin akin geldiler. Aracglar yakindan
gormeyi cok isteyen bir kitle var. Seya-
hat otobiisii olsun, kentici tasimaya
yonelik tirtinler olsun hepsine ¢ok
biiytik ilgi var. Bana gore bu fuar ¢cok
anlamli oldu. Hem insanlarin tekrar-
dan kaynasmasi hem de yiiz yiize ileti-

sim acisindan da 6nemli kazanimlar
oldu” dedi.

Temsa’nin tiim urinleri
MAPAR standinda

Temsa {irtin gaminda olan tiim
otobiisleri fuarda tanitmaktan gurur
duydugunu belirten Yalcin Sahin,
“Fuar standimizda Temsa'nin Mara-
ton, Safir, Prestij, MD9, Avenue arag-
lar1 yer aldi. Ayrica Kafa Radyo’dan
Nihat Sirdar dostumuzun revize edil-
mis iki Mercedes araci da standimizda
yer aliyor. Ziyaretcilerin araclarimizin
tamamina yonelik gosterdigi ilgi biz-
leri cok mutlu etti” dedi.

Seyahat otobiis pazari
yiikseliyor

Yalcin Sahin, seyahat otobiis paza-
rina yonelik de degerlendirmelerde
bulundu: “Pazar, su anda istem dis1 bir
sekilde yliksek adetlere dogru gidiyor.
Benim gordiigiim kadariyla tiretim
olabilirse 500-600 adetli bir pazar sevi-
yesini gorebilecegiz. Haziran ayi icin,
markalarin stoklarinda aracg yok, sira
yaziliyor. Eskiden tasimaci 6nden pa-
rasi verip 4-5 ay araci teslim almay1
beklerdi. Su anda da durum aynu.
Hammaddenin pahalanmasi ve yapi-
lan iirtinlerin az olmasi nedeniyle
araclara ¢ok ciddi zamlar geliyor.
Bunun otobiisciiye yansimasi nasil
olur? Bilet fiyatlar1 ile bunun karsilig
ingallah alinir diye umut ediyorum.
Otobiisciiniin su anda giderlerine ve
gelirlerine bakildiginda ciddi sorunlar
var. Su andaki yol ve servis sartlariyla
birlikte otobiisler ‘kontak kapatmama’
terimiyle birlikte yi1lda 350-400 bin km
yapiyorlar ve eskiyorlar. Yanlis bakim
siirecleri ile de problem yasaniyor.
Bakim ve servis giderleri ¢ok yiiksek
oldugu icin de yeni araclara yonelim
var.”

Otobiislerin 6mriinii 5 yil
uzatiyoruz

3 yildir yaptiklar calismalar sonu-
cunda i¢ pazara yonelik 600’iin iize-
rinde otobiisii revize ederek tekrar
yasama dondiirdiiklerini belirten
Sahin, “Aracglarin revize edilmesine yo-

ZF servisimiz cok iyi

Bir ZF sanzimani testini, bir
aracta kullaniyormus gibi sadece
ZF’de yada bizim Bursa’daki servi-
simizde yaptirabilirsiniz. Test ciha-
zimiz son teknolojiye sahip. Sadece
temsil ettigimiz markalarin degil,
temsil etmedigimiz markalarin da
ZF sanzimani olan her aracinin tes-
tini yapabiliyoruz.

Busworld Istanbul ) )9

nelik hem i¢ pazardan hem de yurtdi-
sindan cok ciddi talep var. Yurtdisin-
dan 6zellikle Bulgaristan, Romanya,
Polonya ve Rusya’dan bize gelen arac-
lar var. Sahibinin ‘6denmis sermayesi
olan’ aracinin biz émriinii yeni bir
ara¢ almis gibi 5 y1l daha uzatiyoruz.
En azindan otobiisciiniin cebinde

MAPAR Otomotiv Yénetim Kurulu Baskani Yal¢in Sahin:
Araclarimiz

kullanmahyiz

para kaliyor. Yiizde 50’sini pesin 6de-
medigi takdirde otobiis¢ii kazandigl
para ile taksitini 6deyemez. Bunun
icin revize edilmis araglar her zaman
kiymetli olacak. Bu revizyonlarin ehil
insanlar tarafindan yapilip araglarin
daha uzun yillar kullanilmasini sagla-
mamiz gerekiyor. Bunu sagladigimiz
siirece basarili oluyoruz. 3 yilda sa-
dece ic¢ pazar icin 600 otobisiin reviz-
yonunu yaptik. Yurtdis: haric.
Odenmis sermaye olan araclari iyi kul-
lanmay1 6grenmek zorundayiz. Biz re-
vizyonlarla bunu saglamaya
calisiyoruz. Otobiis, yolcunuz yoksa fi-
yat1 artacak ve ben para kazanacagim
diye alinacak bir emtia degildir. Su
anda kazaniyorlar ama kaybedebilir-
ler. Bu piyasa bu sekilde gitmez. Yeni
araclarin tizerinde piyasa tabiriyle
kopiik var. ikinci elin tizerinde de bir
koptik var gercek degerler bu degil.
2016 model ara¢ 2 milyon 700 bin yap-
maz, yapmamasi lazim. Bir giin geldi-
ginde sifir ara¢ cogalmaya
basladiginda, ikinci el arag fiyatlan
geri gelmeye baslar. Enflasyon ¢ok
yliiksek; ylizde 70’ler degil, bana gore
yilizde 120 civarinda. Bir de enflasyon
geri gelmeye basladiginda ikinci el
veya sifir arac alanlar dogru hesap
yapmadiklarinda problem yasayabilir-
ler” dedi.

Secim otobiisii calismasi

2023 secimlerine yonelik hazirhklar
da yaptiklarini belirten Yal¢in Sahin,
“Secime 1 y1l kaldi. Biz de secim oto-
biisleri tizerinde ¢calismalara basladik.
MPR Lojistik sirketimizi kurduk. Arac
kiralama yapacagiz. Se¢im otobiisle-
rini de sadece Tiirkiye icin degil diinya
geneline gonderebilecek sekilde plan-
liyoruz. Bu alanda kendi tarzimizi ya-
ratacagiz. Otobiis karavan isine de
girdik. Bir parti liderine de verdik. 4-5
arac daha yapacaktik ama atélyelerde
is yogunlugundan dolay1 heniiz basla-
yamadik. Tiirkiye’de ender goriilebile-
cek otobiis karavan araclar yapacagiz”
dedi. ®




MAPAR’dan Sec Turizm’e 10 adet
Temsa Maraton

Sehirlerarasi yolcu tasimacihig
sektoriinde 50 yildir hizmet yarisini
stirdiiren Sec Turizm ve TEMSA bayisi
MAPAR Otomotiv 10 adet Maraton

otobiis satisina yonelik anlasmaya vardi.

ehirlerarasi otobiis

filolan okullarin

kapanmasi ile
bidtikte hareketlenecek
sezon oncesinde otobiis
yatirimlarina hiz veriyor.
Bu yil 50.yasin1 kutlayan
Sec Turizm’de filosunu
TEMSA Maraton
araclarla biiyititmeye
devam ediyor. TEMSA
bayisi MAPAR Otomotiv
Sec Turizm ile 10 adetlik
Maraton satisina yonelik
anlasmaya vardi.

Maraton alimina

yonelik MAPAR
Otomotiv Yonetim

Mudiri Ender Keskin,
Satis Yetkilisi Mehmet
Akin Sahin ve TEMSA
Bolge Satis Yoneticisi

Bagkani Omer
Konukoglu, Yonetim
Kurulu Uyeleri Settar
Konukoglu ve Saip

Yonetim Kurulu Baskani
Yalcin Sahin, yapilan

anlasmanin biitiin

Ilker Canbolat, Sec

taraflara hayirli, ugurlu
Turizm Yonetim Kurulu

Konukoglu ile biraraya
geldi. MAPAR Otomotiv

Kurulu Bagkani Yal¢in
Sahin, Otobiis Satis

MAP.AR standl cok harekeyli

— T @mapar w

olmasini diledi. &

Busworld Tirkiye Fuar’na
katilan MAPAR Otomotiv
Temsa’nin trin grubunda yer
alan Maraton, Safir, Prestij,
Avenue, MD9 ElectriCiTY
araclarini ziyaretgilerle
bulusturdu.

.

Temsa CEO’su Tolga Kaan
Dogancioglu, Genel Midr
Yardimcisi Hakan Koralp, Satis
ve Pazarlama Direktorl Baybars
Dag MAPAR Otomotiv standinda
MAPAR Otomotiv YOnetim

Kurulu Bagkani Yalgin
Sahin ile bir
araya geldi.

MAPAR
Otomotiv’in
¥ standina
; sehirlerarasi
yolcu

~ 5 ' tasimacilari,
%3 ﬁgf |, sehirici personel
R ve okul
= tagimacilar ile
otomotiv
sektorliniin yogun
[ ilgisi oldu. MAPAR  »
W | Otomotiv Yonetim
Kurulu Bagkani E
Yalgin Sahin ve ekibi B
standi ziyaret eden
misafirleriyle tek tek
ilgilenerek araclarla
ilgili bilgiler verdiler,
sektordeki gelismelere
yonelik
degerlendirmelerde
bulundular.

MAPAR Otomotiv
standinda Kafa
Radyo’dan Nihat
Sirdar’in revize edilmis
iki adet Mercedes
otobusu de yer aldi.
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Iveco Asya Bolgesi Direktorii

Ilk hedefimiz %5 pazar payina ulasmak

Iveco Asya Bolgesi
Direktorii Koray
Kursunoglu ile Busworld
Tiirkiye Fuarr’nda ozel bir
soylesi gerceklestirdik.
Busworld Fuari’'nda
sergilenen otobiislerin
sadece Tiirkiye pazarina
yonelik olmadigini
belirten Koray
Kursunoglu, “Otokar ile
yapilan isbirligi Iveco’nun
diinya capindaki
etkinligine artirmaya
yonelik 6nemli bir katki
saglayacak” dedi.

Roportaj: Erkan YILMAZ

oray Kursunoglu, 15 yil
B sonra tekrar Tiirkiye paza-
1na adim atiglarini ise su
sekilde acikladi: “Biz aslinda fiziki
olarak Tiirkiye pazarindan ¢iktik
ama kafamizda ve gonliimiizde
hep icindeydik. Sadece dogru
zaman, dogru triinler ve dogru or-
tami1 beklemek gerekiyordu. Tiir-
kiye 6dnemli bir otobiis pazar1 ve
mobilite ile ciddi bir degisim sii-
reci de var. Dogru yerde, dogru se-
kilde iirettigimiz araclarla bu
pazarda sansimizin ve iddiamizin
olacagina inandik. Alternatif bir
marka, miisteriye ¢cok dogru ola-
caktir. Tiirkiye’'nin pazar hareketli-
ligine alisig1z.”

Fuar standinda sergilenen Stre-
etwayve Crossway otobiislerin
Otokar fabrikasinda tiretildiginin
bilgisini veren Koray Kursunoglu,
“Streetway zaten birlikte gelistirdi-
gimiz bir tirtin. Crossway tama-
men Iveco tarafindan gelistirilmis
bir iriin. Otokar ile 2020 yilinda
baslayan siirecte kimyalarimiz cok
uyustu ve iyi gidiyor” dedi.

Satis sonrasi hizmet siirecinin
Iveco Bus tarafindan yiiriitiilece-
gini belirtenKursunoglu, “Asil fark

|

——
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yaratacagimiz kisim burasi olacak.
Iveco’nun bir bayi ag1 var. Aracla-
rimiz Iveco markasina deger kata-
cak ve miisteri memnuniyeti en
onemli onciiliigiimiiz olacak. Yeni
satis bayisi ve servislerin de agi-
miza katilmasi gerekecek. Ive-
co’'nun icerisinde yer alan ekipte
otobiisii iyi bilen personeller de
var. Bayi ve servislerimizde iyi bili-
yor. Yeni is ortaklari ile bu isi nasil
gelistirebiliriz diye calisiyoruz”
dedi.

Avrupa’da dogalgazli ve elek-
trikli otobiislerin kullanima sunul-
masina yonelik cok ciddi
tesviklerin olduguna da dikkat
ceken Kursunoglu, “Bu tiir tesvik-
lerin Tiirkiye’de de hayata ge¢cmesi
onem tasiyor. Almanya pazarini
2019 ve 2020 yilinda tasiyan unsur
dogalgazl araclara verilen tesvik-
lerdi. Tiirkiye pazarinda alternatif

yakith araclarimizla olacagiz. Av-
rupa pazarinda satisi gerceklesen
dizel araglarin orani yiizde 98’ken
CNG’nin orani yiizde 2, ama bizim
satistmizdaki orani ise yilizde 15'ti.
Bizim insanlara se¢me olanagini
sunma istegimiz var” dedi.

Farkh kiltiirler farkh
insanlar

3 yil 6nce Iveco Asya Bolgesi
Direktorliigii' ne atanan Koray
Kursunoglu, bu siireci de su se-
kilde degerlendirdi: “2014’ten beri
yurtdisinda gorev aldim. O zaman
Tayland’dayim. Ozaman gorev
alanim Gilineydogu Asya’yd1.
2019basinda bolge biiyiidii. Tiir-
kiye, Rusya dahil olmak iizere
biitiin Asya iilkeleri benim alanim
icinde. Farkl kiilttirler, farkl in-
sanlar. En biiyiik avantaji1 yillarca
iki farkli sektorde edindigim
beyaz esya ve otomotiv tarafin-
daki tecriibeyle farkl farkli cograf-
yalarda ¢cok dogru ¢oéziimler
getirebildigimi gordiim. Tiirk pa-
zarinda tecriibe edinmis olmamin
ve calistigim sirketlerde iyi egitim
almamin bunda katkis1 var.”

Her girilen pazarda 6nceligin
minimum yiizde 5 pazar payina
ulasmak oldugunu ifade eden
Kursunoglu, “Burada yiizde 1,2’lik
bir pay elde etmek i¢cin bulunmu-
yoruz. Sirket olarak 2021-2026
stratejik planimiz var. Bulundugu-
muz segmentlerde minimum
ylizde 5 pazar payimni yakalamak
oncelikli hedefimiz. Daha sonraki
hedef ise ylizde 10” dedi. &

Koray Kursunog@lu:

lveco Bus 3 otohiisle
Turkiye pazarina
adim att

Iveco, 15 yil aradan sonra Tiirkiye pazarina
geri dondii. Iveco Bus iiriin grubunda yer
alan Crossway, Streetway CNG ve E-WAY
Busworld Tiirkiye Fuari’nda tanitild.

elismis giic aktarim teknolojilerinde diinya li-
deri FPT Endiistriyel’i de iceren ve kiiresel bir

organizasyon Iveco Group’un bir parcasi olan
IVECO BUS, tiim iirlin gruplarinda tiretim yapan
ender iireticilerden. Diinya genelinde satis1 yapilan
IVECO BUS, Avrupa’da yiiksek bir pazar payina
(2021’de %22,3) sahip ve Gliney Amerika ile Afrika’da
da biiylimeye devam ediyor. Dogal gaz pazarinda %40
pazar payina ulasan ve 2019 — 2021 arasinda elektrikli
otobiis iiretiminde iki kat artis ile Avrupa’daki liderli-
gini gosterme firsat1 bulan IVECO BUS yalniz Tiir-
kiye’den degil, diisiik ve sifir saliniml otobiis
pazarinin biiytidiigii Orta Asya ve Kafkaslardan da
agirladigi ziyaretcileri dikkate alarak BUSWORLD Tiir-
kiye’ye katilmay secti.

Fuarda Iveco Bus standinda diizenlenen basin
toplantisinda Iveco Bus Otobiis Is Birimi Baskani Do-
menico Nucera ve Iveco Asya Bolgesi Direktorii Koray
Kursunoglu birer konusma yapti.

Toplantida a¢iklamalarina Busworld Fuari’nin
onemine deginerek baslayan Iveco Otobiis Grup Bas-
kani Domenico Nucera, beklediklerinin tizerinde
yurtdisinda ziyaretcinin fuara geldigini acikladi. Iveco
Grup yilbasindan itibaren 8 marka ile yeni bir olu-
suma girdigini de belirten Iveco Otobiis Grup Baskani
Domenico Nucera, “Iveco ve Iveco Bus bu 8 marka-
dan biri oldu. Mega trendler var. Alternatif yakitlar,
otonom siiriis, dijitallesme ve ara¢ paylasimi bunlar
arasinda. Toplu ulasimi karbon saliminin azalmasi
icin ¢ok biiyiik obnem tasiyor” dedi.

Daha sonra soz alan Iveco Asya Bolgesi Direktorii
Koray Kursunoglu ise “15 yil sonra midibiis pazarinin
lideri olarak ciktigimiz Tiirkiye’'ye daha giiclii bir tirtin
gamiyla doniiyoruz” dedi. Koray Kursunoglu, Iveco
standinda kisa ve orta mesafe sehir i¢i yolcu tasimaci-
lig1icin Crossway, sehirici tasimaciligiicin STREET-
WAY CNG ve sessiz ve sifir emisyon salinimli E-WAY
olmak tizere 3 farkl otobiisle ilgili bilgiler verdi.

CROSSWAY

12.9 metre uzunlugunda, 4’ katlanabilen 59 kol-
tuga, tekerlekli sandalyeler i¢in asansor platformuna,
tek kanath 6n kapai ve cift kanatli orta kapi ile klimaya
sahip. 360 Beygirlik (265 kW) Cursor 9 EURO VI-e
motor ile eslestirilen arac, bavullar icin 5.1 m3 alan ile
3 m3 bas iistii saklama bélmeleri barindiriyor.

STREETWAY

- Stanttaki STREETWAY, aracin 12 metrelik CNG’li
versiyonu. Aragc, 310 beygirlik (228 kW) Cursor 9
EURO VI-e motor ile 5 x 320 litrelik CNG3 tipi yliksek
kapasiteli tanklara sahip. 26 Oturan, 73 ayakta ve bir
tekerlekli sandalye kapasiteli arag; tam klima, USB gir-
isleri ve tekerlekli sandalyeler icin manuel rampa ba-
rindiriyor.

E-WAY

Sergilenen E-WAY, Combo CCS 2 sarj soketi ile ge-
celeyin sarj olan 12 metrelik model. Arac, 120 kW’lik
elektrikli cekisli motor ile yliksek enerjili lityum ion
NMC (350 kWs) pillere sahip. Bir elektrikli rampa ile 3
kapiya sahip arac; ek ticgen pencereler, tam klima,
USB girisleri (Siiriicii ve yolcular), 24 koltuk ve bir te-
kerlekli sandalye alani ile konfor ve esenlik sunuyor. B
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Anadolu Isuzu, Busworld Turkiye
Fuari’nda 4 aracini tanitt

Anadolu Isuzu, istanbul’da
diizenlenen Busworld Tiirkiye 2022
fuarina katilarak gelecegin cevreci
toplu ulasim araclari niteligindeki
cevreci modellerini sergiledi.
Anadolu Isuzu’nun fuardaki
standinda tam elektrikli NovoCITI
Volt ve CNG alternatif yakit
sistemine sahip Kendo / Interliner
otobiis modellerinin yani sira

Tasimacilik sektoru
icin lastik kaplamasi

Kaplama programu, filola-
rin genel stirdiirtilebilirligi

N

d Tasimacilik sirket-

Citiport ve Grand Toro modelleriyer

aldi.

Busworld Tiirkiye Fuari’'nin acilis glinii diizen-
enen basin toplantisinda sunlar s6yledi:

“Diinya otobiis tiretim endiistrisi ve miisterileri icin
onemli bir bulusma noktasi olan Busworld Fuari'nin
Tiirkiye’de yapilmasi sektériimiiz icin de 6nem tasi-
yor. Busworld Fuari’'nda bu yi1l modern kentlerin gi-
derek daha fazla talep ettigi cevreci, konforlu ve
giivenli modellerimizle yer aldik. Oniimiizdeki do-
nemde hedefimizi midibiis ve otobiis ihracat rakam-
larimizi daha da artirmak ve diinyada biiyiime
hedefimiz dogrultusunda mevcut yurt dis1 pazarlar-
daki varhigimiz giiclendirirken yeni pazarlara acil-
mak olarak belirledik. Bu dogrultuda ¢alismalarimizi
ve lilkemizin ekonomisine, ihracatina ve nitelikli is-

q nadolu Isuzu Genel Miidiirii Tugrul Arikan,

ANADOLU

Busworld Tiirkiye
Fuari’nda, turizm
tasimaciligr alaninda
faaliyet gosteren Alpay
Turizm’e, Anadolu Isuzu
standinda, bayii
Yilmazlar Otomotiv
tarafindan Grand Toro
teslimati gerceklestirildi.

suzu Grand Toro, Anadolu
IIsuzu Satis Direktorii Yusuf

Teoman, Toplu Tasima Satis
Yoneticisi Murat Kiiciik, Bolge
Satis Yoneticisi Emin Giinisik,
Yilmazlar Otomotiv Yonetim
Kurulu Baskani Yilmaz Yilmaz-
lar, CEO Can Yilmazlar’'in katili-
miyla Alpay Turizm sahibi Erol
Alpay’a teslim edildi.

[lk Grand Toro’nun yurtigin-
deki ilk teslimatinin Alpay Tu-
rizm’e gerceklestirildiginin
bilgisini veren Yilmazlar, “Alpay
Turizm’in, midibiis tarafindaki
tercihi uzun yillardir Isuzu olu-
yor. Yurti¢inde ilk Grand Toro
aracimizin da teslimatini Alpay
Turizm’e, tistelik fuar stan-
dinda gerceklestirmenin guru-
runu yasiyoruz. Miisterilerimiz
yaklasik iki yildir bu araci bekli-
yor. Ik banttan inen Grand
Toro aracimizi Alpay Turizm’e
teslim ediyoruz. Aracg gercekten
¢ok giizel. Tasimacilarin ihti-
yaclarina cevap veren bir iiriin
oldu. Yeni aracin hayirli, ugurlu
olmasini ve bol kazancg getirme-
sini diliyorum. Baht1 acik

tihdamina olan katkilarimiz1 daha giiclii bir sekilde
siirdiirecegiz.” W

tiv'den Alpay Turizm’e

Isuzu Grand Toro teslimat

—

Cy =

olsun” dedi.

Alpay Turizm sahibi Erol
Alpay da 35 yildir turizm tasi-
maciligl alaninda faaliyet gos-
terdiklerini ve midibiis
tarafinda tercihinin Isuzu mar-
kas1 yoniinde oldugunu belirte-
rek, “Filomuzda 15 arac var.
Midibiis tarafinda ise 3 Isuzu
aracimiz bulunuyor. ilk kez
Grand Toro yatirimi yaptik.
Araca yonelik cok ciddi incele-
melerde bulunduk. Fabrikaya
gittik, bizzat testini yaptik.
Isuzu araglarda, bugiine kadar
bir sikinti yasamadik. Bundan
sonra da tercihimiz yine
Isuzu’dan yana olacak. Bir
Grand Toro yatinmimiz daha
olabilir” dedi.

Pandemi siireciyle iki yilin
sikintili gectigini belirten Erol

cRANDO TOROD

......

Alpay, “Bu siirecin sona erme-
siyle birlikte turizm tarafinda
hareketlilik yavas yavas ve ka-
demeli olarak artryor. Pandemi-
den 6nce agirlikh olarak
Uzakdogu’ya 6nem verdik. Cin,
Endonazya, Malezyal turistler
tasiyorduk. Simdi Avrupa ve
Latin Amerika pazarina don-
diik” dedi.

Akaryakita gelen pes pese
zamlarla birlikte maliyetlerin
¢ok arttigini da belirten Erol
Alpay, “Sezonluk verdigimiz fi-
yatlar1 3 ayda bir revize ediyo-
ruz. Ama cok asir1 zamlar
geldiginde acentelerle goriisiip,
mazot farki aliyoruz. Dayan-
maya calistyoruz. Acenteler de
iki yildir magdur. Karsilikli an-
layisla ticaretimizi siirdiiriiyo-
ruz” diye konustu. H

leri Goodyear'in
Kaplama ¢6ziim-
lerini kullanarak,
lastik giderlerini

%30 azaltip lastik

omriini %100
daha fazla uzata-
biliyor

evcut ortamda
lastikte yeniden
kaplama biiyiik

Onem tasiyor. Avrupa'nin
Fit-for-55 iklim plani 6n-
celikli olarak daha cevreci
uygulamalar tesvik eder-
ken, sektdr ayni zamanda
giderek artan bir maliyet
etkisiyle karsi karsiya bu-
lunuyor.

Siirdiiriilebilir Gergek-
lik Anketi'ne gore, filola-
rin dortte ticli karbon
ayak izinin azaltilmasini
onemli bir konu olarak
goriirken, %42'si siirdiirii-
lebilirlik odakli baska uy-
gulamalarin yani sira
yeniden kaplanmis lastik-
ler kullaniyor.

Avrupa Ticari Yedek
Lastik Grubu Yonetici Di-
rektorii Marc Preedy, bu
durumu soyle acikliyor:
"Anketin sonuclarina
gore, miisterilerimiz don-
giisel ekonominin bir par-
casi olarak
surdiirilebilirligi destek-
lemek ve ayni1 zamanda
son miisterileri icin deger
yaratmak istiyor. Ankete
katilan filolarin %42'si ye-
niden kaplanmis lastikler
kullaniyor. Hepsinin ote-
sinde, Avrupa Komisyonu
"Yesil Mutabakat" kapsa-
minda Avrupa'y1 2050 y1-
lina kadar karbon nétr bir
hale getirmeyi amacliyor.
Daha fazla siirdiiriilebilir-
lik kazanci saglamak icin
net bir firsat olusturan en
son yenilikci lastiklerimiz
ve filo yonetim ¢oziimle-
rimiz, filolarin giindelik
operasyonlarindaki kar-
masiklig1 artirmadan on-
larin emisyonlarini
azaltmasina yardimci olu-
yor. Goodyear Yeniden

artirmasini saghyor."

Yiizde 100 6m-
riini uzatiryor
yiizde 30 gider-
leri azaltiyor

Onde gelen tagimacilik
sirketleri, Goodyear'in
Kaplama ¢6ziimlerini kul-
lanarak, lastik giderlerini
%30 azaltip lastik 6mriinii
%100 daha fazla uzatabili-
yor. Bu oran, yeni bir lasti-
gin ilk kullanim 6mriiniin
iki katina esit. Mevcut kay-
naklarin miimkiin oldu-
gunca ¢ok kullanildigi
Goodyear Yeniden Kap-
lama siireci sayesinde,
tiretim amach kullanilan
ham petrol miktar1 %56
azaliyor.

Goodyear Yeniden
Kaplama hizmeti, lastikle-
rin yeniden dis acilabilir,
yeniden kaplanabilir ve
tekrar dis acilabilir olma-
sin1 saglayarak, lastiklere
ek kullanim 6mrti saghyor.
Goodyear'in bu hizmeti,
miisterilerin ihtiyaglarina
gore sekillendirilebiliyor.

Preedy ayrica sunlari
soyledi: "Filo operatorleri
toplam isletme maliyetini
azaltmak icin uzun yillar
Goodyear NextTread yeni-
den kaplama ¢6ziimlerini
tercih etti. Artik Goodyear
Toplam Mobilite filo yone-
tim hizmetimizle birlesen
Goodyear Yeniden Kap-
lama ¢6ziimlerimiz, filo
operatorlerinin siirdiiriile-
bilirlik hedeflerini gercek-
lestirmeye bir adim daha
yaklagsmasina yardimci
oluyor."

Uctan uca
optimizasyon

Sirket sertifikal yerel
kaplama ¢6ziim ortakla-
riyla ¢alisirken, kaplama
malzemesi yonetiminin
uctan uca lojistigini opti-
mize ediyor.

Kaplama malzemeleri
merkezi bir kontrol nokta-
sina gonderilmek yerine
yerinde kontrol edilebili-
yor. Yalnizca kabul edilen
kaplama malzemelerinin
Goodyear'in kaplama tes-
islerine gonderilmesiyle,
uygun olmayan kaplama
malzemelerin Avrupa ge-
nelinde gereksiz tasinma-
sinin 6niine geciliyor. W
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ZF, Yeni E-Mobhilite ve
glivenlik teknolojilerini tanith

E Busworld Tiirkiye
2 2022'de Yol ve yolcu gii-

venligini artiran ZF fu-
arda 6zellikle sehir ici otobiisler
icin tasarlanmis 6ncii ve yeni
Carpisma Engelleme Sistemini
(CMS) sergiledi. Fuar icin gelis-
tirilen 6zel bir uygulamada oto-
biis sanziman sistem
performansi ve verimliliginde

bir sonraki seviyeye tasidigini
gosterecegiz. ZF daha stirdiirii-
lebilir bir gelecek icin otobiis
endiistrisini heyecanlandiran
benzersiz, genis ve giiclii bir
teknoloji kombinasyonu sunu-
yor“dedi.

Aydinhoglu “Yeni Carpisma
Engelleme Sistemimizin (CMS)
lansmani ile ZE kamyonlar ve

otobiisler icin Gelismis Stiriicli
Destek Sistemleri alanindaki li-
derligini sehir ici otobiis pazari
segmentine genisletiyor. Sehir
ici otobiis CMS, sehir trafiginde
her zamankinden daha yiiksek
giivenlik seviyeleri icin tiretici-
lerden ve miisterilerden gelen
acik ve acil bir talebi karsiliyor"
diye konustu. ®

yeni bir endiistri standardi be-
lirleyen EcoLife CoachLine ta-
nitildi. Fuarda otobiis
filolarinin yakit ekonomisini ve
verimliligini artiran ZF'nin ye-
nilik¢i elektrifikasyon teknoloji-
leri portfoyii ve son teknoloji
Bus Connect dijital platformu
da sergilendi.

Fuarla ilgili konusan ZF Ser-
vices Tiirk Genel Miidiirii
Selim Aydinhoglu, “ZF'nin Ti-
cari Arac¢ Coziimleri boliimii ile
Busworld Tiirkiye'de, ZF'nin
sehir ici ve sehirler arasi oto-
biisler icin 6zel olarak tasarlan-
mus yenilikgi ve stirekli
genisleyen portfoy coziimleri-
nin giivenlik ve verimliligi nasil

Belka A.S.
dizelden
elektrikliye
donusturuyor
~ zel sektérden aldigi dizel
O araclar elektrikli arac
teknolojilerine doniistiirmek
tizerine calismalar yapan BELKA, en

yeni elektrikli otobiis teknolojilerini
Busworld Turkey 2022'de sergiledi. ®

INTERGLASS
Oto Cam Sanayi
Fuara katildi

988 yilinda otomotiv sektoriiniin
lamine cam ihtiyacin karsilamak

tizere Adana’da kurulan Interglass

Oto Cam Sanayi tirtinlerini Busworld
Fuarr’na sergiledi, miisterileriyle
bulustu. Istanbul Otogari’nda hizmet
verecegini duyurdu. B

Anadolu Isuzu’dan Azerbaycan’a

25 Isuzu Novoultra midibus

Anadolu Isuzu, Azerbaycan’a
25 Isuzu Novoultra
midibiisiin teslimatini
gerceklestirdi.

nadolu Isuzu, Azerbaycan Cum-
Ahuriyeti Ozel Devlet Koruma

Hizmeti’'ne 25 Isuzu Novoultra
midibiisiin teslimatini gerceklestirdi.
2021 yilinda sirketin ihracat ge¢gmisin-
deki en yliksek rakamlara ulasan Ana-
dolu Isuzu, boylece 2008 yilindan bu
yana faaliyet gosterdigi Azerbaycan’a
bugiine kadar toplam 1121 aracin tesli-
matini gerceklestirmis oldu.

Anadolu Isuzu 45 iilkeye ihracat ya-
piyor. Yaygin distribiitor ve servis yapi-
lanmasinin yani sira satig sonrast
destek alanindaki basarilariyla yurtdisi
pazarlarda giderek daha fazla tercih
ediliyor.

Isuzu Novoultra

Anadolu Isuzu’'nun turizm, servis
ve toplu tasima alaninda Tiirkiye’de
oldugu gibi yurtdisi pazarlarda da en
cok tercih edilen modeller arasinda yer
alan Novo ailesinin tiyesi Novoultra,
hem siiriiciisiine, hem de yolcularina
yiiksek konforlu ve giivenli yolculuk
olanag: sunuyor. &

Karsan, Kirikkale

Belediyesi’ne Euro 6
motorlu ve otomatik

sanzimanhi 17 adet

Atak otobiis teslim etti.

arsan, 2022 yilinda
[< Mersin’e teslim edilen
67 adetlik filonun ar-
dindan Kirikkale teslimatini
gerceklestirdi. Karsan i¢ Pazar Satis
ve Dis Iliskiler Genel Miidiir Yardim-
cis1 Muzaffer Arpacioglu, “Toplu ta-
sima sistemlerinin gelecegi

Karsan, elektrikli
araclarini tanitti

Karsan, Busworld Fuar’'nda 6 metre e-
JEST, 8metre e-ATAK, 12metre e-ATA’nin
yaninda 10 ve 18metrelik e-ATA
modellerini de ilk kez bir arada
ziyaretcilerin begenisine sundu.

arsan, Busworld Fuari'na elektrikli model ai-
[< lesiyle katildi. Karsan’in elektrikli vizyonu ile

ozellikle ihracat pazarlarinda giiclii bir bii-
yiime trendi yakaladigini vurgulayan Karsan I¢
Pazar Satis ve Dis Iliskiler Genel Miidiir Yardimcisi
Muzaffer Arpacioglu, “2021’de e-JEST ve e-ATAK
modellerimiz Avrupa’da smiflarinin en ¢cok satan
elektrikli araclar oldu. Bu yil da elektrikli araclarda
en az iki kat1 biiyiime hedefliyoruz. Elektrikli geli-
sim vizyonumuz e-Volution ile Karsan markasini
Avrupa’da ilk 5 oyuncu arasinda konumlandirmayi
hedefliyoruz” seklinde konustu. Arpacioglu, “Kar-
san olarak toplu ulasimda 6 metreden 18 metreye
kadar ytizde yiiz elektrikli tim boyutlarda iiriin
gami sunan Avrupa’nin ilk markasi olduk” dedi.

“Kuzey Amerika’ya da e-JEST ile
girecegiz”

Bu yila iliskin hedeflerini aciklayan Muzaffer Ar-
pacioglu, “Elektrikli aracglarda en az iki kat biiyii-
mek istiyoruz. Pazarin tiimiine hitap ediyoruz ve
pazarin ilk bes oyuncusundan biri olmay1 hedefli-
yoruz. Kartlar yeniden kariliyor ve elektrikli gelisim
vizyonumuz e-Volution ile Karsan markasini Avru-
pa’da ilk 5’te konumlandiracagiz. Ayrica Kuzey
Amerika’ya da Avrupa’daki gibi e-JEST ile girecegiz.
Hazirliklarimiz devam ediyor. En 6nemlisi de ci-
roda, karlilikta, istihdamda, Ar-Ge kapasitesinde
mevcut durumumuzu ikiye katlayacagiz. Istihdam
alaninda 6zellikle kadin ¢alisanlara verecegimiz
destekle ¢alisan sayimizi artiracagiz. Bu yila iliskin
Karsan’in hedefi carp1 iki” diye konustu.

noktasinda tistlendigimiz
roliin son derece kiymetli
olduguna inaniyoruz. Ul-
kemizdeki 8 metrelik arac-
larin %50’sinden fazlasi,
segmentinin de yaraticisi
olan Karsan Atak. Herke-
sin daha konforlu ve gii-
venli seyahat etmesi ve
kentlerin ileri teknoloji-
lerle donatilmis toplu ta-
sima sistemlerinden
faydalanmasi adina ¢calismalarimizi
araliksiz siirdiiriiyoruz. Hizmet sun-
dugumuz sehirlere kisa siirede yeni-
lerini de ekleyecegiz” dedi.
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Allison Transmission, Busworld 2022’de

Allison i
Transmission,
Busworld 2022’de
yeni 9 vitesli
sanzimani ve
Allison eGen
Power® elektrikli
aksin yani sira
T2100 xFETM ve
T3270R xFETM
tam otomatik
sanzimanlari da
dahil 5 metreden
27 metreye kadar
sehir ici ve sehirler
arasi otobiis
uygulamalari icin
sundugu genis
tahrik coziimlerini
sergiledi.

tinya ¢capinda 160
milyar kilometre-
den fazla yol kat

etmis, alt1 vitesli Allison
2000 Serisi™ tam otomatik
sanzimanlarin basarisi
tizerine gelistirilen 9 vitesli
tam otomatik sanziman,
eklenen yeni vites oranla-
riyla vites gecis kalitesini ve
yolcu konforunu arttiriyor.
Bu 6zel sanziman, eklenen
yeni viteslerdeki ekstra over-drive ve
tork konvertoriiniin birinci viteste
erken lock up yapmasini saglayan
yuiksek verimli disli tasarimi saye-
sinde dnemli bir yakit tasarrufu su-
nuyor.

8 metre midibiis uygulamalar ile
orta ve hafif ticari araclar icin gelisti-
rilen Allison 9 vitesli tam otomatik
sanzimanin seri tiretimine 2023 y1-
linda baslanacak. Bu sanziman, 6 vi-
tesli olan Allison 1000 Serisi™ ve
2000 Serisi™ ile tork konvertort,
PTO konumu ve sogutma portlari
gibi bircok ortak 6zellige sahip. Or-
taklastirilmis tasarim 6geleri saye-
sinde, halihazirda 1000/2000
adaptasyonu bulunan araglara da

Daha Cevreci

Allison Transmission, Busworld
2022’de yeni 9 vitesli sanzimani ve
Allison eGen Power® elektrikli
aksin yani sira T2100 xFETM ve
T3270R xFETM tam otomatik san-

@

Fuarda aciklamalarda bulunan
Allison Transmission Tiirkiye Saha
Satis Miidiirii Burak Kazar; “Cesitli
uygulamalara uyumlu 6zel elektrikli
akslarimizi gelistirmeye devam edi-
yoruz. Mevcut arag sasisi, stispansi-
yon ve tekerlekler ile uyumlu olacak
sekilde gelistirilebilen elektrikli aks-
lar, genel olarak OEM araglarinin
tasarimlarina uygun bir ¢oziim su-
nuyor” diye belirtti.

kolayca entegre edilebiliyor.

Fuarda ac¢iklamalarda bulunan Al-
lison Transmission Tiirkiye Saha
Satis Miidiirti Burak Kazar; “Yeni 9
vitesli tam otomatik sanzimanimiz,
daha genis disli orani kapsamu ile ge-
listirilmis konfor, ivmelenme ve per-
formans sunarken daha yiiksek yakit
tasarrufu saghyor. Kullanim kolayhig:

zimanlari da dahil 5 metreden 27
metreye kadar sehir ici ve sehirler
arasi otobiis uygulamalari i¢in sun-
dugu genis tahrik ¢ozlimlerini ser-
giledi.

Alhison

Transmission

ve gelismis vites gec-
isleri sayesinde sii-
riicii ve yolcu
konforunu arttirtyor.
Dolayisiyla sehir ici ve
sehirler arasi otobiis-
lerde sundugumuz
Allison performan-
sin1 bir adim daha ge-
listiriyoruz” dedi.

Allison 9 vitesli
tam otomatik sanzi-
man, yik ve yol ko-
sullarina gore vites
arttirma veya dii-
siirme esnasinda ihti-
yaca gore ara vitesleri
kullanmadan gegis
saglayabiliyor. Boy-
lece siiriis, arag ve yol
kosullarina bagh ola-
rak gerek duyulma-
yan viteslerin
atlanmasi sayesinde
daha verimli hiz-
| lanma saglanirken
siiriis ve yolcu kon-
foru arttirihyor.

Allison, Busworld
Tirkiye’de gelismis
eGen Power elektrikli
aks portfoyiinii de
paylasti. eGen Power
100D modelini pazara
ilk sundugu 2020 y1-
lindan bu yana Alli-
son, elektrikli aks
. yelpazesini gelistir-

meye devam ediyor.

Tek motorlu 100S ve
¢ift motorlu 100D modelleri, 10,4 ton
briit aks agirligini desteklemek iizere
sunulurken ¢ift motorlu 130D ise 13
ton icin gelistirildi. eGen Power ai-
lesi, orta govdede iki vitesli bir sanzi-
man ile agir yiikleri hareket ettirmek
icin gereken yliksek torku saglarken
ayni zamanda sabit siiriis hizinda
istlin verimlilik avantaji sunuyor.
Boylece diisiik ve yiiksek hizlarda
yuiksek verimlilik saglaniyor.

Allison’in eGen Power
100S/100D ve 130D elektrikli aks-
lar1, kamyonlardan sehirler arasi ve
sehir ici otobtislerine kadar farkl
uygulamalarda kullaniliyor. Tek mo-
torlu akslar, 227 kilovat stirekli, 326
kilovat da maksimum gii¢ saglayan
bir elektrik motoruna sahipken c¢ift
motorlu akslar, iki ayr1 motor saye-
sinde bu degerleri ikiye katlayarak
454kW stirekli, 652kW pik gii¢ sevi-
yesinne ulasabiliyor.

3

Burak Kazar, aciklamasinda; "Ay-
rica, geleneksel gii¢ aktarma organla-
rinin aksine e-Akslar, diizenli yag ve
filtre bakimi gerektirmediginden hiz-
met dis1 kalma stiresini, bakim gider-
lerini ve toplam sahip olma

Gelismis son teknolojilerini sergiledi

malara uyumlu 6zel elektrikli akslari-
mizi gelistirmeye devam ediyoruz.
Mevcut arag sasisi, siispansiyon ve
tekerlekler ile uyumlu olacak sekilde
gelistirilebilen elektrikli akslar, genel
olarak OEM araglarinin tasarimlarina
uygun bir ¢6ziim sunuyor. Elektrikli
aksin biiyiik bir avantaji, kalkistan
itibaren her devirde maksimum tork
sunabilmesidir ancak bu torku ne
kadar verimli kullanabildiginiz
onemli. Ayrica ara¢ tasariminda
alan, tam elektrikli aracda en 6nemli
noktalardan biri. Standart sasiye en-
tegre edilen elektrikli akslarimiz,
alan anlaminda biiyiik avantaj sagli-
yor. 2 vitesli sanziman olmasi, elek-
trik motorlarinin verimliligini
arttirtyor ve pil paketi icin daha fazla
kullanilabilir alan sunuyor” seklinde
acikladi.

eGen Power 100D 'nin motor, in-
vertor ve vites degistirme mekaniz-
masi gibi temel bilesenlerinden
yararlanan 100S, 326 kw pik giicii ve
tekerleklerde 26.138 Newton metre-
lik kalkis torku ile 227 kw kesintisiz
gli¢ tiretmek icin tek bir motor kulla-
niyor. 100S, 10,4 ton briit aks agirhg
aralig1 saghyor ve iki vitesli paralel
eksen sanziman yapisi ile aracin iv-
melenme ve otoyolda sabit hiz talep-
lerini verimli bir sekilde karsilarken,
%100 rejeneratif frenleme 6zelligi ile
enerji geri kazanimini en {ist diizeye
cikarnyor.

Allison eGen Power 130D, 13
tonluk daha agir briit aks agirli-
gina sahip araclar i¢in 6zel olarak
tasarlanmistir. eGen Power 130D,
eGen Power 100D modeli icin be-
lirtilen giic degerleri de dahil
olmak iizere ayni temel 6geleri,
performansi ve degerleri koruyor
ancak aks basina daha yiiksek yiik
kapasitesi sunuyor. ®

Diinya ¢capinda 160 milyar kilo-
metreden fazla yol kat etmis, alt1
vitesli Allison 2000 Serisi™ tam
otomatik sanzimanlarin basarisi
tizerine gelistirilen 9 vitesli tam
otomatik sanziman, eklenen yeni
vites oranlariyla vites gecis kalite-
sini ve yolcu konforunu arttirryor.

Allison, Busworld Tiirkiye’de ge-
lismis eGen Power elektrikli aks

portfoyiinii de paylasti. eGen Power

100D modelini pazara ilk sundugu
2020 yilindan bu yana Allison, elek-
trikli aks yelpazesini gelistirmeye

devam ediyor. Tek motorlu 100S ve
cift motorlu 100D modelleri, 10,4
ton briit aks agirhigini desteklemek
tizere sunulurken ¢ift motorlu 130D
ise 13 ton i¢in gelistirildi.
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Yeni MAN Lion's Intercity LE
iIF Design Award 2022’yi kazandi

o Design Award 2022’ye simdiye
1 F kadar hi¢ goriilmemis sayida katihm
oldu. Jiiri tiyeleri, katihmcilarin ka-
zanmaya can attig1 ddiilleri vermek icin 57
tilkeden 11 bin iiriin ve proje arasindan
secim yapmak zorunda kaldi. MAN Truck &
Bus, Otobiis Miihendislik Birimi Bagkam
Barbaros Oktay, “MAN Lion's Intercity
LE’'mizin iF Design Odiilii kazanmasindan
cok memnunuz. Ozellikle sik tasarimla islev-
sel tasarimi birlestiren essiz kombinasyonu-
muz miikemmel karsilik buldu” dedi.
Toplam 23 iilkeden 70 tasarim uzmani,
Berlin’de basvurular test etti ve degerlendi.
MAN Lion's Intercity LE, puanlarin cogunu
topladi. Oktay, "Bu, tasarim ekibimizin
biiyiik performansinin yaninda, tiim birim-
ler arasindaki biiyiik is birligine ve tiim eki-
bin yilmaz ¢abalarina bor¢lu oldugumuz
olagantistii bir sonuc. Ekibimiz; miisterileri-
miz, sliriiciiler ve yolcular i¢in daima en iyi
sonucu elde etmek icin var giiciiyle calisi-

yor” diye konustu.

Odiiller Berlin’de Mayis ayinda takdim

edildi. m

Otomotiv)) 15

LU

eni otobiisleri ve kalite-
i den 6diin vermeyen

miisteri memnuniyeti
odakli hizmet anlayisi ile bol-
genin onemli markalar ara-
sinda yer alan DG Otomotiv,
sifir otobiis yatirimi kapsa-
minda filosuna 4 adet, 13
metre 2+1 VIP koltuk diizenli
‘2022-Siirdiiriilebilir Otobiis
Odiilii’ sahibi yeni MAN
Lion’s Coach katti. Ankara,

Akyurt’'taki MAN Tesislerinde
diizenlenen teslimat torenine
DG Otomotiv’in ortaklar
Haluk Beyimoglu ve Semih
Emre Oskay ile MAN Kamyon
ve Otobiis Ticaret A. §. adina
Otobiis Satis Bolge Yoneticisi
Emrah Albustanoglu katildi.
DG Otomotiv’in ortakla-
rindan Haluk Beyimoglu, se-
yahat filosuna 4 adet yeni
Lion’s Coach katmaktan mut-

1

luluk duyduklarini belirtti.

DG Otomotiv’in ortagi
Semih Emre Oskay da “MAN
ile olan bu degerli yol arka-
dashgimiz 6nii-miizdeki sii-
recte yeni alimlarla daha da
ileri tasimay1 hedefliyoruz”
diye konustu. Yeni otobiisler
Kamil Kog logosu altinda
yolcu tasiyacak. H

Ford Trucks Genel Mudiir
Yardimcisi Serhan Turfan

“Pazar 30 hin

adetleri zorluyor”

“16 ton ve lizeri pazar
cok iyi gidiyor. 2010 ve
2015 yih arasinda, pa-
zar1, 30 binli adetlerde
gordiik. Daha sonra 7
bin adetlere kadar geri-
ledi. Pazarda diisiisler
yasadigimiz siirecte biz
‘eninde sonunda pazar
yine 30 binler seviye-
sine gelecek ve eski yil-
lardaki cikis
yasayacagiz’ diyorduk.
Bu yil o cikisi yasiyoruz.
2021 yilinda 26 bin
adetler seviyesi yasayan
Pazar, bu yil 30 adetleri
zorluyor.”

ord Trucks Genel Miidiir
FYard1mc151 Serhan Turfan

ve list diizey yoneticiler, 6
Haziran 2022 Pazartesi aksami
diizenlenen “Yaza Merhaba”
etkinliginde sektorel basinla bir
araya geldi. Serhan Turfan, et-
kinlik baglangicinda pazara ve
Ford Trucks’in ¢calismalarina
yonelik aciklamalarda bu-
lundu.

5 ayda 9 bin 750 ara¢

16 ton {izeri pazarin ¢ok iyi
gittigine deginen Serhan Tur-
fan, “2010 ve 2015 yil1 arasinda,
pazari, 30 binli adetlerde gor-
diik. Daha sonra 7 bin adetlere
kadar geriledi. Pazarda diisiis-
ler yasadigimiz siirecte biz
‘eninde sonunda pazar yine 30
binler seviyesine gelecek ve
eski yillardaki ¢ikis1 yasayaca-
g1z’ diyorduk. Bu y1l o ¢ikisi ya-
styoruz. 2021 yilinda 26 bin
adetler seviyesini yasayan
pazar, bu yil 30 adetleri zorlu-
yor. Neden zorluyor diyorum;
clinkii tedarik zincirindeki si-
kintilar1 hepimiz biliyoruz. Esa-
sinda ilk 5 ayda hemen hemen
gecen yilin ilk 5 ayindaki kadar
arag satildi. Gegen sene 10 bin
250 civarinda satilirken, bu
sene 9 bin 750 civarinda arag
satild1. Ama tedarik zincirin-
deki problemler olmasaydi, bu
rakamin gegen senenin {ize-
rinde olabilecegini sdyleyebili-
riz” dedi.

Cekici satisi ylizde 75

Bu yil 30 bin adetli bir pa-
zar1 yasayacagimizi buradan
mutlulukla duyurabiliyorum”
aciklamasini yapan Serhan
Turfan, “Cekici pazar ¢ok yiik-
seldi. Lojistik sektorii cok hare-
ketli ve bu hareketlilik pazar
adetlerine miithis sekilde yan-
styor. Pazarda ¢ekicinin orani
yiizde 70-75 seviyesine geldi.

Daha 6nceki yillarda bu, yiizde
60’lar civariydi. Bu bir rekor,
hicbir zaman olmamaisti, bunda
pandeminin etkisini de unut-
mamak gerekir. e-ticaret ile lo-
jistik hacmi cok artti.
Yurtdisina ihracatin da artmast
pazar biiytittii” dedi.

Uretim rekoru kirdik,
kapasitemizi
arttirryoruz

Pazar biiyiirken Ford
Trucks’in da biiylimeye devam
ettigine dikkat ¢ceken Turfan,
“Bulundugumuz tilke sayis1
43’e ulasti. Gecen y1l Belgika,
Fransa ve Almanya pazarlarina
girdik. Su anda Avrupa’nin
biiyiik boliimiinde variz. Sa-
dece Isvicre pazari kalds, kisa
bir siire icinde Avusturya paza-
rina girecegiz. Boylece servis
yapimizi da tamamlamis olu-
yoruz. Artik cok daha giigliiytiz.
Miisterilerimiz bize daha ¢ok
sicak yaklasiyorlar, bu da bize
Avrupa’da giic katti. Thracat
adetlerimiz gecen yil 5 bin
adetleri gecerek tam iki katina
cikti. Bu yil yine ilk ti¢ ayda iki
katina c¢ikan ihracat pazarimiz
var. Ford Trucks’in kesintisiz
biiylimesi devam ediyor. Porte-
kiz’'de ilk yihmizda yiizde 8
pazar payi elde etik. Akdeniz
tilkelerinin bize yaklasimi ger-
cekten cok sicak oldu. Bekle-
medigimiz kadar iyi sonuclar
elde ediyoruz. Almanya ve
Fransa gibi biiyiik pazarlara da
2021 Kasim ayinda girdik. O
pazarlarla birlikte cok daha
biiyiik satis rakamlarina ulasa-
cagiz. Bu sene Mart ayinda tire-
tim rekoru kirdik. Bir ayda tam
1500’{in iizerinde arac tirettik.
Dolayisiyla kapasitemizi de art-
tirma karar aldik. 20 bin adetli
kapasiteye giden yatirimlari ta-
mamliyoruz” dedi.

Siirprizlerimiz cok
yakin!

Serhan Turfan, “2040 y1-
linda sifir emisyon séziinii ver-
mistik” aciklamasini
tekrarlayarak, calismalarini bu
dogrultuda siirdiirdiiklerini an-
latt1: “Cok yakinda size siirpriz-
lerimiz olacak. Kisa donemde
alternatif yakith araclara gecis-
leri gorebileceksiniz. Bunlari
bir bir acikliyor olacagiz.
Ciinkii verdigimiz soziin arka-
sinday1z ve 2040 soziimiizii
mutlaka hayata gecirecegiz. Av-
rupa’daki biiyiimemiz bizi bu
yone dogru gotiiriiyor. Onii-
miizde Hannover Fuari var
yeni lirtinlerimizi goriiyor ola-
caksiniz. Sizlerle olmak ¢ok
glizel. Her zaman sektoriimii-
zlin arkasindasiniz. ‘Her ylikte
birlikte’ mottomuzla hep bera-
beriz.” W
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Yolcu tasimacilari varlik miicadelesi veriyor

lasim gerek sosyal hayatta, gerekse
l ' ekonomik hayatta fiyatlari belirleyen

ana unsurlarin basinda gelir. Bugiin
Dolar 17 lirayi gecti, akaryakit fiyatlari ise
28 liraya dayandi, her giin zam haberleri
geliyor. Dlinyada petrol fiyatlari da 120 do-
lari asti; bu gidisle mazot fiyatlar litre ba-
sina 30 liray1 gececek gibi gortintyor. Kot
senaryolara bakildiginda, Temmuz ay! so-
nunda beklenen fiyatlari Haziran ayi icinde
yaslyoruz.

Yolcu hareketliligi diisiiyor

Olumsuzluklar, bekledigimizden daha
hizli sekilde artiyor. Yolcu hareketliligi ise
giderek diistiyor. Universite égrencileri eski-
den hafta sonu olsa da ‘evimize gitsek” diye
distntrken simdi okullar kapaniyor, evle-
rine gitmekte sikinti yasiyorlar. Bu ekonomik
sartlarda hareketlilik tamamen durur. Ula-
sim, yasamin her noktasini etkiler ve ulasim
maliyetindeki artislar gtinliik yasamdaki
gida fiyatlari basta olmak tizere tim urtinle-
rin fiyatlarini yikseltiyor. Akaryakit fiyatla-
rindaki sadece 10 lira gerileme bile hayat
sartlarinda ytizde 30 iyilesme saglar. Bunun
gorilmesi gerekiyor. Ulasim maliyetlerini
asagiya cekilmesi gerekiyor.

iflaslarin ayak sesleri geliyor

Daha kott senaryo ise Dolarin 20 lirayi
astigi durumda akaryakit fiyatlari 35 liralar
seviyesine gelir. Bu fiyatlarla tasimacilik
yapmak mumkiin degil. Pazar giderek dara-
liyor. Simdilik iflaslar gormedik, ama ayak
sesleri gelmeye basladi. Neler yapilmasi ge-
rektigini stirekli olarak soyltyoruz: Ulagimin
tzerindeki maliyetleri distrmek icin, devle-
tin OTV oranlarini mutlaka asagiya cekmesi
gerekiyor. Ozel tasitlar icin bunu yapmaya-
bilirsiniz, bu keyfidir. Ama ticari tasimacilik
alaninda mutlaka OTV'nin kullanilan fatura
uzerinden iadesi seklinde bir modeli hayata
gecirmek gerekiyor. Bunun yani sira otobtis
biletindeki KDV oraninin yiizde 18’den
ytzde 8’e cekilmesi de ulasimin tGzerindeki

IMustafa
Yildirim

TOBB Karayolu Yolcu
Tasimaciligi Sektor
Meclis Bagkamn

my@tasimadunyasi.com

maliyeti dtsurir. Bunun devami olarak da
otoyol ve kopri tcretlerinde yiizde 50 civa-
rinda bir indirim yapilmasi da cok 6nemli
katkilar saglar.

Otoban ve koprii iicretleri

istanbul cikislarinda otoyol ve koprii tic-
retleri sefer basina 1200 TL maliyet getiri-
yor. Kisa mesafeli seferlerde sadece 60 bin
TL otoyol ve kopri tcreti, fazladan yapilan
km nedeniyle 6deniyor. Bunu her anlattigi-
mizda, ‘tamam yapacagiz’ deniliyor, ama
bir tirli adim atilmiyor. Sadece Yavuz Sul-
tan Selim Koprisi’nd kullanan otobusctile-
rin, Izmit hattinda ayda 100 bin TL maliyeti
var. Ankara’ya calisan bir otobustin maliyeti
ise 40 bin TL. izmir seferlerinde ise koprii
ve otoban maliyeti 2200 TL; gelis gidisi bir-
likte hesapladiginizda 4400 TL. Otobisci
bu maliyetleri nereye kadar karsilayabile-
cek? Yik tagimaciligr icin ayni durum sz
konusu. Antalya’dan yiiklenen bir domate-
sin, kilo maliyeti 2-3 lira iken Istanbul’a ge-
lisi 8 lirayr buluyor. Bu rakamlar gosteriyor
ki, ulasimdaki maliyet artisi hayati zorlasti-
ran en onemli unsurlar arasinda. Bu mali-
yeti asagiya cektigimizde ¢cok daha
ekonomik bir yasam s6z konusu.

Siirdiiriilebilirlik yok oluyor

Bugtin otobls sektortinde bilet fiyatlari-
nin artmasiyla ytksek cirolar elde ediliyor
gibi gortinse de gortinmeyen giderlere bakil-

diginda her sefer sonrasinda kasaya zarar
yaziliyor. Amortisman, bakim, onarim gider-
leri, zorunlu sigortalar, personel SGK 6de-
meleri, tazminatlar hepsi goriinmeyen ama
ciddi zararlar olusturan giderlerdir. Karayolu
yolcu tasimaciligr stirdtrdlebilir olmaktan
ctkmistir. Yk tagimaciliginin avantaji su:
Hesabina gelirse tasiyorsun, gelmiyorsa tasi-
miyorsun. Ama sehirlerarasi tarafta tarifeli
tasimacilik modeli var. Biz yolcuyu tasimak
zorundayiz. Tarifeli tasimacilikta sikinti gi-
derek bulyuyor. Diger taraftan EPDK’nin oto-
busculerin aldigi indirimlere yonelik yaptig
diizenleme var. Gondallalik esasina dayali
bu sistemde indirim yapmak isteyenlerin
onune engel ¢cikartilmamasi gerekiyor. Akar-
yakit istasyonlarinin da zor durumda oldu-
gunu goriyoruz. 10 bin litrenin altinda satis
yapan bir istasyonun yasama sansi yok.

Online bilet portallar

Rekabet Kurumu ile online bilet portalla-
rina yonelik gortismeler yapiyoruz. Bir on-
line bilet portali hi¢c emek sarfetmeden fahis
olctide para kazanirken sektorimiiz iflasa
stiriikleniyor. Bununla ilgili diizenlemelerin
gerek Rekabet Kurumu gerekse Bakanlik ta-
rafindan yapilmasi gerekiyor. Bu sektor
kendi kaynaklarini, kendi harcamalarindan
yapmak zorunda. Ucretsiz servislerin sek-
tore cok agir yukler getirdigini herkes kabul
ediyor. Artik diizenli bir yapr da yok. Bu-
glinkl ekonomik sartlarda ulasimdaki kalite
ve glvenlik giderek azaliyor.

Ucret tarifeleri

Bakanlik, tcret tarifelerine, ‘bilet fiyatlar
yuksektir, alcaktir” diyerek engel koymaya
basladi. Neye gore diistik veya neye gore
yiiksek? Buna engel koyulabiliyorsa; akarya-
kit fiyatlarinin ytikselisine, otoban koprt tc-
retlerinin yukselisine engel koysunlar! Bunu
yapamiyorlarsa ticret tarifelerine de engel
koymasinlar. Firmalar, hicbir zaman ‘fiyatlari
artirma’ yarigi icinde olmadi, alim giictiniin
dasuklagind sektor mensuplari olarak biz-

ler de goriiyoruz. Ama artan maliyetleri
bilet fiyatlarina yansitmak zorundayiz. Sek-
torde bilet fiyatlarinda zaten yiiksek bir re-
kabet ortami var. Bizim taleplerimizi yerine
getirmeyerek bilet tcretlerine tavan ticret
getirme cabasi icinde olmak adaletsizliktir.
Bu ylizden agir, haksiz ve yikici cezalarla
karsi karstya kaliyoruz.

Sektor yiizde 50 daraldi

istanbul Otogari’'ndan normal dénem-
lerde gtinliik ¢ikan arag sayisi 2 bin 200 ci-
varinda, ama bugtin 1100-1200 otobds
ctkiyor. Bu da gosteriyor ki, sektor ylizde 50
daraldi. Firmalarin gelirleri azalirken beledi-
yeler otogar (cretlerine zam yapiyor. Bu
carkin boyle donmeyecegini hep soyliyo-
rum. Enerji fiyatlarindaki yukselis hayati
daha da pahalandiracak. Sektortin yirtimesi
mumkin degil. Bu sektore yeni aktorler bul-
mak da miimkiin degil. Ozel sektor bu isi
yapamadig takdirde kamu tstlenecek ve
kamunun zarari cok daha buytk olacak. Si-
kintili bir stirecten geciyoruz. Meslek orgiit-
leri olarak hep yapici sekilde hareket
etmeye Ozen gosteriyoruz, ama sektoriimiiz
artik bir varlik micadelesi veriyor. Sektor
mensuplarinin gecmisten gelen borglari
odeyemezken yeni borglarla bu isi stirdiir-
mesi mumkun degil.

Haftaya, tim yolcu tasimacilari bir araya
gelerek bir basin toplantisiyla, taleplerimizi
ve yasadigimiz sikintilari kamuya duyur-
maya c¢alisacagiz. Ticari tagimalarin stregle-
rini kolaylastiracak adimlarin, akaryakit,
kopri ve otoban Ucretleriyle diger tim mali-
yet kalemlerinin azaltilmasina yonelik
adimlarin atilmasini istiyoruz. Diinya da
Tarkiye de sikintili bir stirecten geciyor ama
sektoriimiiz hicbir zaman olmadig kadar si-
kinti icerisinde ve artik varlik miicadelesi
veriyor.

Buruk bir sezon yasayacagimiz net ola-
rak gortintyor, ctinkti maliyetlerdeki artisin
nerede duracagi bilinmiyor. ll

Otobiis Isletme Sahipleri Dernegi (OISD)
Kontak kapatmak istemiyoruz!

Sehirlerarasi yolcu
tasimaciligr yapan 88
firmanin tiyesi oldugu
Otobiis isletme
Sahipleri Dernegi
yasanan zorluklara
¢6ziim bulunmasi
noktasinda kamuya
cagrida bulundu.
Ekonomik
istikrarsizlik
nedeniyle nefes
alamadiklarini ve
¢Oziim iiretilmedigi
takdirde kontak
kapatma noktasina

gelebileceklerini tiyesi oldugu Otobiis ~ almustir.

belirten otobiisciiler,  Isletme Sahipleri ~ 3 - Dovizdeki kur artiglariyla

kamudan yagadlkl ar Dernegi OISD olarak blrllkt.e otobiis fiyatlarinin artisi
| bir cozii asagidaki hususlari Sebgblyle araclarimizi

Soruniara bir cozum kamuoyunun ve yenileyemeyecek durumdayiz,

bulunmasini istediler.
Aciklamalarinda
kontak kapatmak
istemediklerini de
vurgulayan OiSD
tiyeleri 8 madde
halinde yasadiklari
sikintilar1 aktardilar
ve 7 madde halinde
taleplerini dile
getirdiler.

tobiis Isletme
Sahipleri Dernegi
(OISD) iiyeleri

yazil bir agiklama
yayinlayarak; yasanan
sikintilar otobiisciileri
kontak kapatma
noktasina getirdigine
belirterek ¢coziim
bulmaya y6nelik ¢agrida
bulundular.

milyarlarca liralik
yatirimi ile yiiz binlerce

saglayan 88 firmanin

ISTEMIYORUZ

bir adimin tilkede nasil bir
artyoruz.

devam eden ve bugiin
yasamakta oldugumuz
ekonomik istikrarsizlik

sektoriimiizle ilgili tiim bu da beraberinde tamir-bakim
resmi organlarin
dikkatine sunuyoruz:

yakat sarfiyatina, ayrica
tistesinden gelinemeyecek

sebebiyet vermektedir.

4 - Tiim uyarilarimiza ragmen
haksiz rekabetle ekmegimize goz

i
L

KONTAK KAPATMAK

Yakin bir gelecekte belki de
zorunlu olarak atacagimiz boyle

karisikliga sebebiyet vereceginin

ISD i . . farkind Kis yol
OISD Uyelermm arkindayiz ve ¢ikis yolu

yazili aciklamasi
su sekilde:

Tiirkiye’'nin yedi
bolgesinden karayolu
yolcu tasimaciligl yapan, sektortimiiziin tahammiil
sinirlarinin 6tesine ge¢cmistir.

2 - Son bir senede 6zellikle
vatandasimiza istihdam yakita yapilan zamlarla birlikte
sektor belini dogrultamaz bir hal

1 - 2018 ekonomik kriziyle
baslayan, Covid-19 Pandemisiyle

masraflariyla birlikte yiiksek

oranlardaki KDV 6demelerine

diken korsan tasimacilarin
faaliyetlerinin ilgili mercilerce
durdurulamamis olmasi
zararimizin artmasina sebebiyet
vermektedir.

5 - Isletme giderlerimiz
gelirimizin cok iistiinde oldugu
icin isletme neticesinde ortaya
cikan zarari karsilayacak
kaynaklarimiz da tiikenmistir.

6 - S6z konusu ekonomik
sikintilar1 asabilmek icin
sirketlerimizin tamaminin kendi
biinyelerinde aldiklar:
onlemlerin de artik fayda
etmedigi ortadadir. Sefer kisma,
filo kiiciiltme, personel azaltma,
gider kisma gibi 6nlemler de
artik fayda saglamamaktadir.

7 - Otobiis isletmeleri bagh
oldugumuz Ulastirma ve Altyap1
Bakanligi’'ndan senede sadece 3
defa yeni iicret tarifesi
alabilirken yakita senede en az
100 defa gelen zam
magduriyetimizi artirmaktadir.

8 - Ozellikle 6zellestirilmis
otogarlarda 6dedigimiz fahis
cikis licretleri, yiiksek
komisyonlar ve otoban ticretleri
bu isi yapilamaz kilan unsurlara
eklenmektedir.

NEFES ALAMAZ HALDEYiZ

Yukarida madde made
siraladigimiz hususlara ragmen
varligimizi siirdiirebilmemiz i¢in
asagidaki talepleri dile getirmek
isteriz:

1 - Ucret tarifelerinin her ay
giincellenme imkaninin ilgili
bakanlik¢a taninmasi veya tavan fiyat
uygulamasindan vazgecilmesi.

2 - Bilet satislarindan elde edilen
KDV’nin oraninin %8’e ¢ekilmesi.

3 - Akaryakitta uygulanan OTV’nin
karayolu yolcu tasimacilig1 yapan
sirketler icin muafiyet kapsamina
alinmasi.

4 - Sigorta primlerinin en az %50
oraninda indirilmesi.

5 - Kurumlar vergisinde
miimkiinse en az %50’lik bir
indirimin hayata gecirilmesi.

6 - Otoban ve otogarlarda bir
indirimin uygulanmasi.

7 - Haks1z rekabetin 6nlenmesi
icin kilometre bazinda bir taban
fiyatin belirlenmesi gerekmektedir.

KARAYOLU YOLCU
TASIMACILIGI SEKTORU COKERSE
ENKAZIN ALTINDA SADECE
OTOBUS ISLETMELERI
KALMAYACAKTIR.




13 Haziran 2022

Otomotiv)) 17

16 yillik tecriibesi ile agir
vasita sektoriiniin koklii
kuruluslarindan biri olan
Bursa Agir Vasita’nin
Gemlik’teki yeni DAF Yetkili
Satis ve Servis Merkezi,
diizenlenen torenle hizmete
acildi.

Erkan YILMAZ - Gemlik-BURSA

6 yildir DAF bayiligini basariyla
1 gerceklestiren Bursa Agir Vasita,

maksimum miisteri memnuniyeti
odakli hizmet anlayisiyla, tasimacilik
sektoriiniin kalbi olan Bursa Gemlik’te
hizmet veriyor. DAF markasinin satis,
servis, yedek parca ve 2. el hizmetleri
veren Bursa Agir Vasita, toplamda
11.200 metrekare alanda hizmet
veriliyor.

Tesisin 11 Haziran 2022 Cumartesi
giinii gerceklestirilen ve 500 kisinin
katihm sagladig1 acilis toreni; Bursa
Agir Vasita Yonetim Kurulu Baskani
Lokman Kocaslan, Kocaslanlar
Holding Yénetim Kurulu Uyesi
Mubhsin Kocaslan ve Yakup Kocaslan,
Kocaslanlar Holding Icra Kurulu
Baskani Yakup Saglik, DAF Tiirkiye
Genel Miidiirii Gregor Van Der Mark
ve Uist yonetimi, Bursa Agir Vasita
Genel Miidiirii Ahmet Ugur ile sirket
yoneticilerinin ev sahipliginde
diizenlendi. Acilis konusmalari ile
baslayan téren canl klasik miizik
dinletisi ve kurdele kesme toreni ile
devam etti. Yemek ve ardindan canl
miizik performansi ile keyifli anlar
yasayan davetlilere Gemlik’in sembolii
olan “Zeytin” fidan1 hediye edildi.

DAF'in en biiyiik tesisi

Konusmasinda Bursa Agir Vasita ile
DAF grubunun yillardir siiregelen
dostane ticari iliskilerine deginen
Kocaslanlar Holding Yonetim Kurulu
Uyesi Muhsin Kocaslan, “DAF ile 2006
yilinda baslayan birlikteligimizin 16.
yilinin heyecan ve gururunu sizlerle
birlikte yasiyoruz. Bu yatirnmimiz hem
uluslar aras1 otomotiv sektorii i¢in
hem de Bursa is diinyasi icin biiytik
onem tasiyor. Ulkemizde DAF markasi
icin yapilan en biiytik tesisin acilisini
yapiyoruz. Bursa Gemlik’te bulunan
tesisimiz 4 bin 200 metrekare kapals,
7000 m2 acik alani 14 holden olusan
tesisimizde ayni1 anda 42 araca hizmet
verebilme kapasitesine sahip. Fren test
ve diger ekipmanlarimiz ile birlikte
treyler konusunu alt yapis1 ve iist
yapist ile birlikte biitiin problemleri
cozecek giicteyiz. Istanbul, Ankara ve
[zmir illerinin tam ortasinda bulunan,
Gemlik Serbest Bolge'ye, Gemlik
Limani'na ve 6nemli yol
giizergahlarina ¢ok yakin konumda
olan tesisimizin i¢ dizayni; yedek
parca boliimiinden, ofislerinden,
atolye boliimlerine kadar, tamamen
DAF kurumsal kimlik kurallar1 baz
alinarak, 6zenle yapilmistir” dedi.

Tesiste ayni anda 42 araca
hizmet verilebilecek

Tesiste ayni1 anda 42 araca hizmet
verebilecek kapasitede olduguna
dikkat ceken Muhsin Kocaslan,

_—

“Tesisimizde satis, arac kabul, ariza
teshis, mekanik, elektrik ve kaporta
boéliimleri ile hizmet tesisimizde
alaninda uzman 40 personelimiz
calistyor ve bu sayisi kisa siire
icerisinde 60’a ¢ikacak. Kalitesi, tirtin
cesitliligi, tilkemizdeki yatirimlari,
satis ve satis sonrasi hizmetlerindeki
basarisi, ikinci el organizasyonlari ile
ticari ara¢ segmentinin en 6nemli
oyuncularindan olan DAF ile birlikte
basladigimiz bu ticaret
yolculugumuzun, uzun yillar devam
edecegine olan inancim tam. DAF
Gemlik tesisim ile temel amacimiz
tiim paydaslarin mutlu oldugu
yapimizi siirdiirebilir kilmaktir.
Tesisimiz tilkemiz miisterilerine
hayirli olmasini diliyorum” dedi.

DA

Onceligimiz DAF ulusal bayi
agini yeniden yapilandirmak

Bursa Agir Vasita'nin acilisi
gerceklestirilen yeni tesisinin DAF
Tiirkiye' nin 6nemli mihenk
taslarindan biri olduguna vurgu yapan
DAF Tiirkiye Genel Miidiirii Gregor
Van Der Mark, Bursa Agir Vasita ailesi
ile 16 y1l 6nce baslayan is birliklerinde
yeni tesisin acilisi da dahil olmak
tizere tiim hedeflerin bugiine kadar
basariyla yerine getirildiginin altini
cizdi. Gregor Van Der Mark,
konusmasina sdyle devam etti; Bu
gordiigliniiz tesis birbirine
giivenmenin, ¢ok calismanin ve azmin
bir sonucu. Tiirkiye, Avrupa disindaki

en hizli biiytliyen ticari arag
pazarlarindan biri
durumunda. DAF Tiirkiye
olarak 6nceligimiz DAF
ulusal bayi agini yeniden
yapilandirmak, genisletmek
ve Tiirkiye’deki mevcut
miisterilerimiz icin birinci
sinif hizmeti garantilemek.
Bursa Agir Vasita, 16 yildir
siiren iliskimizde bu
hedefimizde bizlere biiyiik
bir katkida bulundu.Tiim
bu katkilar sayesinde Bursa
Agir Vasita,bizler icin ¢ok
degerli bir is ortag:
konumundadir. Miisteri
memnuniyeti alaninda Tirkiye’'de
DAE tiim diinyadaki en yiiksek
miisteri memnuniyeti oranlarina
sahip markalardan biri konumunda”
dedi.

Yeni aracimiz yil sonunda

Bu yeni tesisimiz ile de
basarilarini siirdiireceklerine
inandiklarini belirten Gregor Van Der
Mark, “Basarilarimizi ¢cok daha iist
noktalara tasiyacagimiza olan inancim

tam. Bu y1l sonunda yeni bir aracimizi
Tiirk pazarina sunacagiz. Bu
tanitacagimiz ara¢ mevcut piyasada
olan araclarin en iyisi olacak. Yakit
tiiketimi en az olan arac olacaktir. Bu
kalite de bir arac¢ ancak bu tiir
tesislerle biiyiiyecek. Bu yatinmdan
dolay1 Kocaslanlar ailesine ¢ok
tesekkiir ediyoruz. Bu vesileyle, tesisi
camiamiza katan ve yarinlara daha
giivenli bakmamaizi saglayan degerli
Bursa Agir Vasita ailesine tesekkiir
ediyor, bol kazanglar diliyorum.”

11 HAZIRAN 2022 AGILIS TORE
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Hasan Kurnaz

Tiirkiye Otobiis¢iiler Federasyonu
Genel Bagkan Yardimcisi
hykurnaz@gmail.com

azot fiyatlarinin litrede 30
MTL seviyesine yaklasmasi

gercekten tiim tasimaci-
lara zor giinler gecirtiyor. Bir sene
once 6 TL olan mazot fiyati 4 katin
tizerinde artti. Ama bu siirecte oto-
biis bilet fiyatlarindaki artis orani
ise yiizde 80’ler civarinda. Is diisiik-
ltigii ile ashinda daha az. Ana girdi
mazot oldugu diisiiniildiigiinde
sektor mensuplari su anda zarar
ediyor. Onceden 25 kisi ile dolu git-
tiginde maliyetin tizerine kar elde
eden otobiiscii 30-35 kisi ile gitti-
ginde ancak sefer maliyetini karsi-
layabiliyor Ama karsilikli seferde
ancak 60 yolcu oldugunda bu olabi-
liyor. Sektoriin 2+1 koltuga yonel-
mis olmasi da sikintiy1 biiytitiiyor.
2+2 koltuklu otobiisler ashinda tam
dolu gidebildiklerinde daha iyi gelir
imkanina sahip oluyor.

Birde sektoriimiiziin ortak kan-
gren noktasi da online bilet portal-
lar1. Portallarin yiiksek komisyon
oranlarinin yiiksekligi. Hangi mes-
lektasimizla karsilassak zarar etti-
gini soyliiyor.

Talep cok yiiksek degil

Ancak ve ancak bayram gelecek
is seviyesi ylikselecek. Ama bayram
siirecinde de gidisler tek tarafli ola-
cagl icin oradan yine ilave yapil-
masi zor. Ancak bayram ziyareti
disinda tatile gidenlerin sayisininda
artmasi gerekiyor. Otel fiyatlarina
bakildiginda bunun da ¢ok miim-
kiin olacg gériinmiiyor. Ben yolcu
listelerini inceliyorum. Universite-
lerin kapanma siirecinde talep cok
yliksek olurdu. Samsun, Rize hat-

tina baktigimda otobiisler dolu
degil. Otobiisciliniin Temmuz ve
Agustos ayinda para kazanma im-
kani olabilir ama burada tek kritik
nokta ekonomik krizin daha da de-
rinlesmemesi. Bundan daha kétiisii
olabilir mi, diye diisiiniiyorsun ola-
bilir diyorsunuz.

llave seferler olmayacak

Sektoriimiiz biiylik heyecanla
sezonu bekledi ama otobiiscii
biiyiik ihtimalle yazin yaptig ilave
seferleri yapamayacak. 6 lira iken
mazot fiyat1 1 lira KDV verirken,
OTV 2 lira 6diiyorduk. O dénemde
OTV kaldirilsin diyorduk ama su
anda KDV'ye 4 lira 6diiyoruz. OTV 2
lira da kaldi. Burada devletin topla-
dig1 vergi miktar artti. Tasimacinin
geliri ise ¢cok azaldi. Devletin acil
olarak akaryakittaki KDV’ye yonelik
bir iyilestirme yapmasi gerekiyor.

150 km fazla yol,
50 litre fazla yakit

Bunun yanisira otobiiscii
3’lincii koprii zorunlulugu nede-
niyle de sikint1 yasiyor. Bir yandan
akaryakat maliyeti yiikiinii ¢ekiyor,
bir yandan da 3’tincii k6prii zorun-
lulugu nedeniyle 150 km fazla yol
yapiyor. 50 litre daha fazla yakat tii-
ketiyor. Bu ortalama 1500 TL ek
maliyet demek. Bir ayda ise 45 bin
TL cok yiiksek maliyet ortaya ¢iki-
yor. Ayrica petrol i¢in biz disariya
para 6demiyor muyuz. Bu da azala-
caktir. Devletin 3’tincii képrii zo-
runlulugundan bir an 6nce
vazgecmesi gerekiyor. Bunu daha
once de dile getiriyorduk; ama artik
sartlar cok agir ve sektoriin varli-
g siirdiirebilmesi icin hizh se-

Otobuscu nefes alamiyor!
v 3. koprii zorunlulugu kalksin,

v Kopriu ve otoban licretlerinde
viuizde 50 indirim yapilisin

kilde adimlar atilmasi gerekiyor. Bu
adim ¢ok hizh sekilde atilabilir.

Zaten Istanbul Otogari’'ndan yaz
geldiginde giinliik ¢ikis yapan oto-
biis sayis1 2 bin 200 iken su anda
1100’1ere kadar gerilemis durumda.
Bu otobiislerin hepsi de 3’tincii
kopriiyi kullanmiyor. Bu ylizden
herhangi bir trafik ytikii de olustur-
mayacaktir otobiisler. Bu zorunlu-
lugu tamamiyle kaldirmasini
istiyoruz ama ‘hadi bu miimkiin
degil’ diyorlarsa bu kriz ortaminda
otobiisciiye nefes aldiracak bu
adimi atmali kamu yoneticileri.

Koprii ve otoban
ticretlerinde indirim

Otobiisciiye yine nefes aldiracak
adimlardan birisi de otoban ve
koprii ticretlerinde yapilacak ylizde
50 indirim olacaktir. Bu yapilabilir.

Bilet fiyatlarinin
giincellenmesi

Otobiisciilerin bilet fiyatlarin
giincelleme noktasinda Bakanligin
da gerekli diizenlemeyi yapmasi
biiyiik 6nem tasiyor. Mart ayinda
akaryakat fiyatlar 19 lira civarin-
daydi. O giin fiyat alanlarin maliye-
tinde yiizde 50 civarinda artis var.
Fiyatlar giincellemek istiyor, Ba-
kanhk yapamazsin diyor. Bu durum
siirdiirtilebilir degil. Mazot fiyatin-
daki her 1 liralik artis 10 bin TL artis
anlamina geliyor. 80-90 bin TL oto-
biisciiniin cebinden daha fazla para
¢ikmis ama fiyat alamiyor oto-
biiscii. Otobiisciiniin nefes almasi
icin bu adimlarin atilmasi sart. l

Automechanika Istanbul 2022 Fuarini
141 lilkeden 48.354 profesyonel ziyaret etti
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Otomotivde ihracatin
sampiyonlari édiillendirildi

Otokar’a ihracat odiilii

tirkiye’nin 6ncii
Totomotiv sirketi
Otokar, Otomotiv

Endiistrisi Thracatgilar
Birligi (OIB) tarafindan
diizenlenen “Ihracatin
Sampiyonlari
Odiilleri”nde giimiis ka-
tegoride odiil aldi.

Otokar, ihracattaki
istlin performansiyla
sahip oldugu basarilara
yenilerini eklemeye
devam ediyor. Sakar-
ya’da tasarlayip iirettigi
araclarla global ¢apta ra-
kiplerini geride birakan,
paydaslar icin yliriittigii
calismalar ve satis son-
ras1 hizmetleriyle her yil
kiiresel dl¢ekteki reka-
betci konumunu artiran
Otokar, Uludag Otomo-
tiv Endiistrisi Ihracatci-
lar1 Birligi (OIB)
tarafindan 6diile layik
gorildii.

Otokar Uludag Oto-
motiv Endiistrisi [hracat-
cilan Birligi tarafindan

Tiirkiye Thracatcilar
Meclisi (TIM) verileri baz
alinarak gerceklestirilen
“Ihracatin Sampiyonlari
Odiil Téreni”nde, giimiis
kategoride 6diiliin sahibi
oldu. Global 6lcekte yii-
riittiigii calismalarla ih-
racatta sektordeki
konumunu yiikselten ve
Tirkiye'ye katma dege-
rini artiran Otokar'in
odiiliinii Ticari Araclar
Uluslararasi Satis Pazar-
lama Direktorii Hakan
Bubik ald:.

Tiirkiye otobiis sekto-
riinde 13 kez iist tiste
pazar liderligini koruyan
Otokar’in otobiisleri Av-
rupa basta olmak tizere
50'yi askin tilkede mil-
yonlarca yolcu tasiyor.
Otokar ayrica alternatif
yakith araglar ve elek-
trikli otobiisler konu-
sunda da kiiresel
rekabette 6nemli bir
oyuncu olarak 6ne c¢iki-
yor. H

Petrol Ofisi

Akaryakit sektoruniin
geleneksel lideri

nerji Piyasasi Diizenleme Kurumu (EPDK) Pet-
Erol Piyasas1 2021 Yili Sektér Raporu yayim-

land1. Raporda yer alan 2020 ve 2021
Yillarinda Toplam Yurtici Satislarin Karsilastirilmast’
tablosuna gore; 2020 yilinda 26 milyon 372 bin 287
ton olan pazar biiyiikliigii, 2021 yilinda yiizde 11,29
biiyiiyerek 29 milyon 349 bin 759 tona ulasti.

Geleneksel liderligini pekistirdi

Rapordaki ‘Lisans Sahiplerine Gore Yurtici Satis

Miktarlart’
tablosunda
yer alan veri-

tirkiye ve komsu tilkeler
I dahil genis bir cografyayr
kapsayan uluslararasi oto-
motiv endiistrisi ticaret fuar1 Auto-

www.tasimadunyasi.com

lere gore Pet-
rol Ofisi, 2020

H facebook.com/tasimadunyasi l : ¢ twitter.com/tasimadunyasi
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Scania “Top Team” Yarismasinin
Turkiye Sampiyonu Gebze Servisi oldu

Scania, satis sonrasi
servis hizmetlerinde
kaliteyi arttirmak,
teknisyen egitim
stireclerini
desteklemek ve
motivasyonu
arttirmak amaciyla
Scania Tiirkiye’nin de
dahil oldugu Top
Team yarismasinin
Tiirkiye finali, Scania
Kayseri Bolgesi yetkili
satici ve servisi
Ozaltin Otomotiv’de
31 Mayis 2022
tarihinde gerceklesti.
4 adet uygulamali ve
1 adet teorik sinav istasyonu
kurularak gerceklesen Tiirkiye
finalinde,parkuru
tamamlayarak basarili olan
“Bosphorus Stars”ismiyle
yarisan Gebze ekibi sampiyon
oldu ve Slovakya’nin
Bratislava sehrinde yapilacak
bolgesel finallerde Scania
Tiirkiye’yi temsil etmeye hak
kazand:.

Roportaj: Erkan YILMAZ

inal 6ncesi Tiirkiye genelinde hiz-
met veren online teknik sinav ya-

pild1 ve yarisma sonucunda 16
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“Bosphorus Stars” GebzeServisi e

ekip arasinda finale kalan 5 yetkili ser-
vis ekibi belirlendi. Tiirkiye finalinde
D-Truck takim ismiyle Tuzla servisi,
“Bosphorus Stars” ismiyle Gebze ser-
visi, “Asi Kartallar” ismiyle Konya Agir
Vasita servisi, “Baskentliler” ismiyle
Caliskan Otomotiv servisi ve “Black
Sealegend” ismiyle Ercal Otomotiv
servisi 4 farkli istasyonda farkl arizalar
20’ser dakika siire ile tespit edebilmek
icin yarigti.

“Amac, servis kalitesini
arttirmak”

Final yarigsmalarinin ardindan kaza-
nan Gebze servisine kupasini veren
Dogus Otomotiv Scania Satis Sonrasi
Hizmetler Miidiirii Onur Yereser, glo-
bal yarismalarda da ayni basariy1 bek-

Etkinlikte Scania Pazarlama Miidiirii Levent Can Ozkutucu, Ozaltin
Otomotiv Yonetim Kurulu Bagskani Faruk Ozaltin, Dogus Otomotiv Scania
Satis Sonrasi Hizmetler Miidiirti Onur Yereser, Dogus Otomotiv 2.el ve Tamir
Bakim Kontratlar1 Miidiirii Adnan Yiicel yer aldi.

lediklerini sdylerken “Gilintimiizde agir
ticari ara¢ miisterileri, global bir reka-
bet igerisinde oldugundan dolay1 ¢cok
daha bilincli. Artik miisterilerimiz, ara-
cin kalitesini, satis sonrasi hizmetlerin
kalitesi ve giivenilirligi ile birlikte dii-
siinmekte. Satis sonrasi hizmetlerin,
miisterilerin marka seciminde giderek
daha 6nemli bir faktor oldugu ortaya
cikmaktadir. Servislerin hizmet, dene-
yim ve bilgi birikimi miisteri sadakatini
saglamaktadir. Bu da siirdiiriilebilir ba-
sariin anahtaridir” seklinde konustu.

Gebze ekibini kutluyoruz

Yereser, “Burada katilan tiim ekip-
lere, teknisyen arkadaslara ¢ok tesek-
kiir ediyoruz. Gercekten ¢ok biiyiik
enerji ile caba sarf ettiniz. Hepimiz
buna sahit olduk. Bu yarismay1 her yil
tizerine koyarak, gerceklestirmek isti-
yoruz. Bugiin burada finalini izledigi-
miz bu yarismanin amaci satig sonrasl
hizmet kalitesinde, citay: en iist nok-
taya ¢ikartmak. Bu da son derece yet-
kin servis personeli gerektirir. Scania
olarak amacimiz miisterilerimize hizh
ve kaliteli hizmet sunarak, araclarindan
maksimum hizmet almalarini sagla-
mak. Scania Top Team yarismasi, tek-
nolojik beceri ve ortak bir vizyon icin
birlikte calisma yetenegini gelistirerek
ekip olma gerekliligini gostermektedir.
Bugiin finale adini1 yazdiran Gebze eki-
bini basarilarindan tebrik ediyoruz ve
global yarismada da onlardan ayni ba-
sar1y1 bekliyoruz” dedi.

Ozaltin Otomotiv’e tesekkiir

Dogus Otomotiv Scania Satis Son-
ras1 Hizmetler Miidiirii Onur Yereser,
“ Bu yarismaya ev sahipligi yapan, biz-
leri ¢ok iyi sekilde agirlayan Ozaltin
Otomotiv ailesine ve Saymn Faruk Ozal-
tin’a bu ¢ok giizel ortamda bizleri agir-
ladilar. Kendilerine ¢ok tesekkiir

ediyoruz” dedi.

Tiirkiye Sampiyonu :
“Bosphorus Stars”
Gebze servisi

2007 yilindan bu yana
toplam 7 kez bu yarismaya
katilan Gebze servisi 6 kez
sampiyonlugu elde etti. Ku-
palarini alirken Scania miis-
terilerine karsi sorumluluk
hissettiklerini belirten Gebze
Servisi takimi “Bizim icin en
Onemli gorev miisterilerimize
en iyi hizmeti vermek” sek-
linde konustular.

Master Teknisyenler Ali
Kolay, Burak Kolay, Yusuf
Demeli, Murat Celik, meka-
nik teknisyen Ferhat Emekci
ve Atolye yetkilisi Kadir Ca-
kir’dan olusan ekip, 21.500 metrekare
acik alan, 2.500 metrekaresi atolye bo-
liimii olmak tizere 3.500 metrekare ka-
pali alana sahip Gebze servisi 1995
yilindan bu yana Scania araclarina hiz-
met veriyor.

“Yilin Etkinligi odiilli yarisma:
Top Team”

Isvec’te ulusal bir yarisma olarak
baslayan Top Team yarigsmasi, 2013 y1-
linda Isve¢'in Sponsorluk ve Etkinlikler
Dernegi tarafindan diizenlenen Golden
Wheel ddiillerinde “Yilin Etkinligi” se-
cildi.

Scania'nin 1989 yillindan bu yana
gerceklestirdigi Top Team yarisma-
sinda ulusal elemeler sonrasinda bi-
rinci olan ekip, 5 uluslararasi bolgesel
turunda yarisip diinya finaline gidecek
12 takim arasina girmeye calisacaklar.
Bolgesel yarismalardan basariyla ¢ikan
bu 12 takim, 2023yilinda Isve¢ Soder-
talje'de diizenlenecek diinya finalinde
yarismaya hak kazanacak.

Diinya finalini kazanan takim
50.000 euro, ikinci olan takim 30.000
euro, liclinciiliigii kazanan takim ise
20.000 euro para odjiilii alacak. B

g,.

2022

TOPTEAM
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Setrans Logistics
80 Renault Trucks T EVO cekiciyi

filosuna katt

Sertrans, son 6 yildir
sadece Renault Trucks
araclar ile filosuna yatirbm
yapiyor. Sertrans, tek
markali 6z mal filosunu 80
adet Renault Trucks yeni T
EVO 480 4x2 X-Low
cekiciler ile giiclendiriyor.

ertrans’in yeni arag teslimat tore-
nine Sertrans Logistics YOonetim

Kurulu Baskani Nilgiin Keles,
Strateji ve Mali Islerden Sorumlu Y6-
netim Kurulu Uyesi Batuhan Keles,
Sertrans Logistics UKT Koordinatorii
Hiiseyin Ali Kabatas ve TRANSER Filo
Operasyonlar1 Direktorii Gokhan
YETIS katilirken Renault Trucks Tiir-
kiye Baskani Sebastien Delepine, Satis
Direktorii Omer Bursalioglu ve Kocas-
lanlar Otomotiv Genel Miidiirii Mesut
Siizer torende bulundu.

30 yildir siiren isbirligi

Basin toplantisinda aciklamalarda
bulunan Renault Trucks Tiirkiye Bas-
kan1 Sebastien Delepine, “ Sertrans
Logistics ile 30 yildir isbirligi icindeyiz.
T EVO serisi araglarimizi Sertrans gibi
bir¢cok 6nemli sirketin kullaniyor ol-
masi bizim i¢in cok 6nemli. Biz tabii
sadece Sertrans’a kamyon satis1 yap-
miyoruz. Bir toplam ¢6ziim paketiyle
teslimat yapiyoruz. Paket icinde Volvo
Trucks ve Renault Trucks finansal ser-
visler tarafindan saglanan finans pa-
keti, servis kontratlar1 ve buy back
(geri alim) ¢oziimleri de var” dedi.

9 aydir ithal segmentte
liderligimiz devam
ediyoruz.

“Oncelikle son 5 senede pazar per-
formansimizi artirarak yolumuza
devam ediyoruz” aciklamasinda bulu-
nan Delephine, “Uriin gaminin yani-
sira bayi teskilatimiz1 da biiytitiiyoruz.
Su anda 14 noktamiz var. Son 9 aydir
devamli olarak ithal vasitalar da lider-
ligimizi devam ettiriyoruz. 2022'nin ilk
dort ayinda 16 ton pazarinda ylizde
8,9’luk bir diisiis gbzlemlenirken, Re-
nault Trucks c¢ekici pazar payin yiizde
7’den ylizde 10’a ¢ikardi.25’inci yilda
hedefimiz; ithal araclar arasinda birin-
ciligimizi percinleyerek devam ettir-
mek olacak” dedi.

Birlikte cok giizel ve cok
uzun saghikl bir yol aldik

Toplantida konusan Sertrans Logis-
tics Yonetim Kurulu Bagkani Nilgiin
Keles, 30 yillik isbirligi siirecini ve he-
deflerini paylasti: 30 yillik isbirligi son
derece normal. Ciinkii biz biitiin pay-
daslarimizla ¢cok uzun yillar isbirlikleri
kurmak, karsilikli adanmishik iceri-

EE;;”"“HS

RENALLT
TRII[IES

V)

I mm

sinde birlikte yol almay1 cok 6nemsi-
yoruz. 34 yillik firmayiz. 34 yillik miis-
terimiz var. Miisterilerimizin
ortalamasina baktigimiz zaman 20 yila
yakin partnerlik siiresinden bahsedi-
yoruz. Zor bir pazarlik oldu ama biz
her safthasindan cok keyif aldik. Filo-
muza 80 adet arac kattik. 2019 ve 2021
yillarinda da alimlar olmustu ve boyle-
likle filomuz yaklasik ytizde 30 bii-
ylidii. 3 yilda bir biitiin araglarimizi
yeniliyoruz. Renault Trucks, siirekli
aracglan gelistiriyorlar. EVO’ya yatirim
yapmaktan memnunuz. Bugiine kadar
Renault Trucks tercihimizde hicbir
arac bizi yaniltmadi. Bu araclarda
umuyorum ki yaniltmayacak.

Ozmal araclarin tamami
Renault Trucks

1000 araclik bir filoya sahibiz. Su
anda 6z mallarimizin tamami Renault
Trucks. Bu araclar 6zellikle Avrupa’da
kullanmaya devam edecegiz. Is-
panya’ya giden ytiiklerin yilizde 30’unu,
Portekiz’in yiizde 50’sini biz tasiyoruz.
Almanya, Italya ve diger iilkelerde Hol-
landa, Belcika, Tunus ve Fas gibi tilke-
lerde hem depolama, hem e-ticaret,
hem uluslararasi tasima hizmeti veri-
yoruz. 2020 pandemi siirecinde depo
tarafinda 40 bin metrekarelik bir bii-
ylime oldu. 2021 yilinda 30 bin metre-
kare ekledik. 2020 yilinda Almanya’da
depomuzu actik. Bu sene 10 bin met-
rekareye ulastirmak icin hazirliklari-
mizi1 yapiyoruz. Depolama
kapasitemiz, yiizde 100’e yakin bir bii-
ylimeyle 140 bin metre kareye ulasti.
Ontimiizdeki iki yilda bu alandaki yati-
rimlarn siirdiirerek yine ytizde 100’e
yakin bir biiytimeyle toplam depolama
kapasitemizi, 250 bin metrekarenin
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RENAULT
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tizerine cikartacagiz. Almanya’'nin ya-
nisira Ingiltere, Ispanya, Kuzey Afrika
ve Italya’da olmay1 diisiiniiyoruz.
Bunu 10 yillik siirece yaydik. Tabii
bunun yanina siiprizler gelebilir. Ame-
rika’ya da bir ofis acsak diye de diisii-
niiyoruz.

e-ticaret yapan en biiyiik
firma hedefi

2023 hedefimiz olan Tiirkiye nin
en biiytiik e-ticaret yapan lojistigi firma
olma planimizi gerceklestirdik. Su
anda uluslararasi tasimada 200 desti-
nasyonda 800 noktaya ulasiyoruz.
2030 y1l1 hedefi; Tiirkiye'nin en biiytik
lojistik firmasi1 olmak.

Renault Trucks araglara
uzaktan baglanti

Sertrans Logistics’in yeni Renault
Trucks EVO c¢ekicileri ile 2022’de sun-
maya basladigi baglantili hizmetlerden
faydalanacagina deginen Renault
Trucks Satis Direktorii Omer Bursali-
oglu ise; “Sertrans, araglarina uzaktan
baglanti kurarak erisim saglayabilecek.
Yazilim gilincelleme, parametre degi-
siklikleri, hata kodlarinin okunmasi
gibi islemleri uzaktan gerceklestirebi-
lecegi icin araclarin hizmet siireleri ar-
tacak yola giivenle devam edebilecek”
dedi.

Optifleet Filo Yonetim
Sistemi

Bursalioglu; “Sertrans, yeni araclari
ile Renault Trucks’in Optifleet Filo Yo-
netim Sistemi’nden de faydalanacak. Ug
ayr1 modyiil ile araclarini uzaktan takip
edebilecek, anlik konum bilgilerine ve
gecmisine ulasabilecek, takograf verile-
rini uzaktan indirebilecek, stiriiciiler
arasinda karsilastirma yaparak yakat tii-
ketiminde iyilestirme saglayabilecek.
Tiim bu verileri anlik olarak takip ederek
miimkiin olan en diisiik yakit tiiketimi
ve en yiiksek verimlilige ulasilabilecek.
Boylece filo yonetiminde maksimum
kontrol saglanabilecek” dedi.

Sertrans filosu, servis
sozlesmesi ile garanti
altinda

Kocaslanlar Otomotiv Genel Mii-
diirii Mesut Siizer, Sertrans’in yeni
aracg yatirnmlarinda Renault Trucks’in
servis sOzlesmelerini tercih ettigini be-
lirtti. Siizer, “Sozlesme kapsaminda
araclarin tiim bakim ve onarim islem-
leri, Renault Trucks Yetkili Servisle-
ri'nde yapilacak. Sertrans tiim arag
alimlarinda servis stzlesmeleri de ger-
ceklestiriyor. Boylece hem araclarin
sorunsuz yola devam etmesi saglani-
yor hem isletim maliyetinde tasarruf
sagliyor” dedi. B
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Samsun Biilyluiksehir Belediyesi,
45 Mercedes-Benz kamyonu
torenle teslim aldl

yesi, daha diisiik maliyet-

lerle daha etkin hizmet
sunabilmek icin arag filosuna
toplam 45 adet Mercedes-Benz
kamyon ekledi. Satis islemleri
Mercedes-Benz bayi Karadeniz
Motorlu tarafindan yapilan 10
adet Arocs 4145K ve 35 adet
Arocs 3342K damperli kamyon,
1 Haziran 2022 tarihinde diizen-
lenen bir torenle teslim edildi.

Torene; Samsun Biiyiiksehir

Belediye Baskani1 Mustafa
Demir, Samsun Biiyiiksehir Be-
lediyesi Genel Sekreteri ilhan
Bayram ve belediye calisanla-
riyla birlikte Mercedes-Benz
Tiirk Kamyon Pazarlama ve
Satis Direktorii Alper Kurt, Mer-
cedes-Benz Tiirk Kamyon Kamu

S amsun Biiyiiksehir Beledi-

ve Ustyapici Satis Grup
Miidiirii Biilent Tarhan,
Mengerler Ticaret Tiirk
A.S Samsun Subesi Kara-
deniz Motorlu'nun
Genel Miidiirii Ozkan
Demir ve Kamyon Satis
Miidiirti Hakan Derse
katild1.

Samsun Biiyiiksehir
Belediye Baskani Mus-
tafa Demir, “Daha fazla
yiik tasiyabilme kapasi-
tesi, diistik yakat tiike-
timi, glivenlik 6zellikleri
ve diisiik isletme maliyetine
sahip olan Mercedes-Benz
Arocs, halkimiza hizmet esna-
sinda en biiyiik destekcimiz ola-
cak” dedi.

Mercedes-Benz Tiirk Kam-

Alper Kurt

Mustafa Demir

yon Pazarlama ve Satis Direk-
torii Alper Kurt ise, “Samsun
Biiyiiksehir Belediyesi, teslima-
tin1 gerceklestirdigimiz 45 adet
Arocs ile Samsun halkina en st
diizeyde hizmet verebilecek”
diye konust. ®

Eskisehir Tepebas: Belediyesi

5 Mercedes-Benz Atego 1018 aldi

Eskisehir Tepebasi
Belediyesi, Mercedes-
Benz onayl iistyapicisi
Karba Otomotiv imalati
8+1 m3 hacimli kati
atik toplama
tistyapisina sahip 5 adet
Mercedes-Benz Atego
1018’i teslim ald.

skisehir Tepebasi Beledi-
Eyesi, dar sokak ve mahal-

lerde kullanim i¢in 6zel
olarak tasarlanan, yiiksek ma-
nevra kabiliyeti ve genis goriis
acisina sahip araclarin teslimati
kapsaminda, 6 Haziran 2022 tari-
hinde Zincirlikuyu Yerleskesi Fen
[sleri Santiyesi’'nde bir téren dii-
zenlendi. Gergeklestirilen torene;
Eskisehir Tepebasi Belediye Bas-
kan1 Ahmet Atac, baskan yardim-
cilari ve ilgili birim miidiirleri ile
Mercedes-Benz Tiirk Kamyon
Kamu ve Ustyapi Satis Grup Mii-
diirii Sinan Biilent Tarhan, Birol-
lar Eskisehir Yetkili Servisi Genel
Miidiirii Adnan Oztiirk ve Birol-
lar Eskisehir Bayii Servis Miidiirii
Tayfun i¢im katildu.

Mercedes-Benz Tiirk Kam-
yon Kamu ve Ustyap1 Satis Grup
Miidiirii Sinan Biilent Tarhan:
“Sehir ici kullanim icin 6zel ola-
rak tasarlanan Atego 1018; iistiin
manevra kabiliyeti, siiriicii ve
personele inis binislerde operas-
yonel kolaylik saglayan uygun
sasi ve kabin ytiksekligi, genis
goris acis1 sayesinde dar sokak ve
mahallelerde sorunsuz bir sekilde
hizmet veriyor. Belediyemizin
hizmetlerinde fark yaratacak bu is
birliginin gerceklesmesinde
emegi olan herkese ayr1 ayr te-
sekkiir ediyorum.”

Eskisehir Tepebasi Belediyesi
Baskanm1 Ahmet Atac, “Temizlik
ve atik yonetimi, Tepebasi Beledi-
yesi’nin hem hassas hem de ba-

sarili oldugu bir calisma alani.

Yeni araclarimiz da ¢cok meziyetli,

ozellikle de dar sokaklarda ca-
lisma arkadaslarimizin isini ¢cok
kolaylastirdi. 5 adet Atego 1018
aracimizin sehrimize, bélgemize
hayirli olmasini diliyorum.” W
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Trukl_ger Turkiye’den
41 Ulkeye “Dijital
Nakliye”

Tiirkiye’ye gecen yil
hizli bir giris yapan
Dubai merkezli global
dijital nakliye ag
TruKKer, bir yildan
kisa siirede yurt icinin
yani sira 41 iilkeye
gerceklestirdigi
nakliyatla 6nemli bir
basariya imza atti.
TruKKer Tiirkiye
Genel Miidiirii Hakan
Arikan, “Tiirkiye’de
pazar
penatrasyonumuzu
arttirmayi ve sektoriin
dijitallesmesinde etkin
bir rol oynamayi
hedefliyoruz” dedi.

ijital nakliye ag1
TruKKer Tiirkiye,
hem yurt icinde hem

de yurt disindaki faaliyetle-
rine tim hiziyla devam edi-
yor. Arz ve talebi eglestiren
dijital yiik toplama is mode-
lini yiiriiten sirket, toplam
41 tilkeye nakliyat gercekles-
tiriyor. Tiirkiye’de lojistik
sektoriiniin dijitallesmesine
onemli bir ivme kazandir-
may1 hedeflediklerini akta-
ran TruKKer Tiirkiye Genel
Miidiirii Hakan Arikan,
“100 arabayla eskiden dijital
olmayan ortamda 100 ara-
balik is yapiliyorsa simdi 100
arabayla dijital bir sekilde
120 arabalik is yapilmasi
saglaniyor. Dijital ¢oziimler
verimi artirirken; sofér de
miisteri de son kullanic1 da
bu durumdan memnun.
Sektorde bunu gerceklestire-
meyenler de maalesef yasa-
yamayacak” dedi. ®

Koluman Ankara’dan

Koyuncuoglu
Ahsap Sanayi
5 adet Actros
1848 L ald

Kiitahya Simav OSB
kontraplak kereste
tiretimine yonelik faaliyet
gosteren Koyuncuyuglu
Ahsap Sanayi A.$ filosuna
5 adet Mercedes-Benz
Actros 1848 katt1.

ercedes-Benz Tiirk bayii
Koluman Ankara’nin
gerceklestirdigi satista 5

adet Mercedes-Benz Actros 1848

L kamyonlar1 Koyuncuoglu Ahsap

Sanayi A.S Sahibi Nurullah
Koyuncuoglu ve Fabrika Miidiirii
Ahmet Ertugrul teslim aldi. 1950
yilindan beri kereste isinde
olduklarini ve 1960 yilinda
Kiitahya Simav’da kereste
fabrikasini kurduklarini belirten
Nurullah Koyuncuoglu, “1978
yilinda Isparta’da kaplama
fabrikasini kurduk. 1980

yilinda Istanbul Merkez
depomuzu kurduk” dedi.
Biiyiiyen hedefler
dogrultusunda arag filosunu
genisletme karar1 aldiklarini
belirten Nurullah

Koyuncuoglu, 5 adet
Mercedes-Benz Actros 1848 L
yatirimi gerceklestirdiklerini
soyledi.

Arac sayisini 12'ye

ctkarma hedefimiz var

Yeni aldiklar1 Actros 1848 L
ile filodaki aracg sayisinin 7’ye
ulastiginin bilgisini veren

Nurullah Koyuncuoglu,
“Filomuzun tamami Mercedes
marka araglardan olusuyor.
Dayaniklilig: ve yakat tiiketimi ile
tercihimiz Mercedes yoniinde
oldu. Oniimiizdeki siirecte yeni
yatirnmlarla filomuzu 12 adete
ulastirmayi planliyoruz” dedi. ®

Mertcan Tasimacilik’a
Volvo FM 460 cekici

Dogu Avrupa
tilkelerine tente ve
frigo tasimacihig
hizmetleri sunan
Mertcan Tasimacilik,
arac filosunu 2 adet
yeni Volvo FM 460
cekici ile genisletti.

tisterilerinin ¢6ziim
ortagi olma hede-
fiyle faaliyet goste-

ren Volvo Trucks’in; yakit
verimliligi, glicii ve saglamhigi
ile bne cikan araclariyla;
Mertcan Tasimacilik’in top-
lam filosu 10 adede ulasti.
Teslimat toreninde; Mert-
can Tasimacilik Firma Sahibi
Kazim Eroglu ile Volvo Trucks
Yenice Yetkili Satic1 ve Servisi
Imam Kayali1 Grup Satis Mii-
diirti Sinan Karaman, Volvo

Trucks Yedek Parca Satis Mii-
diirii Cihan Kayan ve Volvo
Trucks Saha Satis Mudiiri
Yetkin Leventeli hazir bu-
lundu.

Mertcan Tasimacilik
Firma Sahibi Kazim Eroglu,
teslimat téreninde sunlari
dile getirdi “Araglarin saglam-
lig1, giivenlik donanimlarsi,
giicii ve siirlictiye sundugu
konfor sebebiyle Volvo
Trucks markasini tercih ettik.
Satis siiresince karsilikli
giiven ve saygi cercevesindeki
iletisimimiz, satis sonrasi hiz-
metlerde de ayni giiven ve
hassasiyetle devam ediyor.
Biitlin bunlar bir araya geldi-
ginde, arac filomuzu Volvo
Trucks markasi ile biiyiit-
mekten son derece memnu-
nuz ve is ortakligimizin uzun
yillar devam etmesini te-
menni ediyoruz.” &
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UND ve LODER “egitim” is birligi
protokoluil imzalandi

ND ve LODER arasinda,
l ' lojistik ve tasimacilik sek-

toriinde egitim calisma-
larini kapsayan is birligi
protokolii imzaland. Is birliginin
ilk calismas; lojistikte referans
ders planlarinin olusturulmasi ve
uluslararasi TIR siirticiiliigii egi-
timi lizerine olacak. Anadolu’da
bir tiniversitede meslek yiiksek
okulu egitimi ile sektore egitimli
stirticiiler kazandirilacak.

Lojistik ve tasimacilik sekto-
riinde egitim kalitesini yiikselt-
mek ve insan kaynagini
gelistirmek icin UND (Uluslar-
aras1 Nakliyeciler Dernegi) ve
LODER (Lojistik Dernegi) ara-

sinda is birligi proto-
kolii imzalandi. 1 Hazi-
ran’da UND Genel
Merkezinde gerceklesti-
rilen is birligi protokolii
icin imzalar UND Yone-
tim Kurulu Bagkan
Yardimcisi Ergun Bilen
ve LODER Baskani
Prof. Dr. Giil¢in Biiyii-
kozkan tarafindan
atildi. Imza térenine;
UND Icra Kurulu Bag-
kan1 Alper Ozel, UND icra Ku-
rulu Baskan Yardimcisi Elif
Savrum, UND Egitimlerden So-

rumlu Icra Kurulu Uyesi Muam-

mer Unlii, LODER Baskan

Yardimcisi Prof. Dr. Mehmet
Tanyas ile LODER Yonetim Ku-
rulu iiyeleri Dr. Kayithan Ozde-
mir Turan ve Dr. Atiye
Tiimenbatur katildi. B

DAF, 10.000’inci kamyonunu uretti

DAE 10.000. Yeni
NeS|I DAF

narak verimlilik, giivenlik
ve siiriicli konforu ala-
ninda yeni bir sektor stan-

"UTIKAD Lojistik
Sektoru Raporu 2021"
yayinlandi

Uluslararasi
Tasimacilik
ve Lojistik
Hizmet Ure-
tenleri Der-
negi
UTIKAD,
stirdiiriilebi-
lirlik esasi
ile 2019 yi-
lindan itiba-
ren yeniden
hayata ge-
cirdigi sek-
tor
raporlarina
bir yenisini
daha ekledi.
"UTIKAD Lojistik Sek-
torii Raporu 2020"yi
yayinladiktan sonra
bu sene de "UTIKAD
Lojistik Sektorii Ra-
poru 2021"i yayinla-
yarak sektoriin
hizmetine sundu.

TIKAD raporlari,
sektordeki onemli
bir veri ve analiz ek-

sikliginin giderilmesi a¢isin-
dan sektoriimiiz icin
gosterilen cabalarin bir ¢ik-
tisidir. Olgiilebilir veriler
aracilig ile Tirkiye’deki

uluslararasi lojistik sektorii-
niin faaliyetlerini, yiik tasi-
maciligina iliskin kapasiteyi,
giincel gelismeleri ve ilgili
mevzuati bir araya getiren
UTIKAD Lojistik Sektorii
Raporu 2021; UTIKAD Sek-
torel iligkiler Departma-
n1’nin imzasini tasiyor.

Lojistik Sektor Raporu,
Tiirkiye lojistik sektoriiniin
temel cercevesini ¢cizmek,
sektor paydaslari, tiniversi-
teler ve basin kuruluslari
icin sektore yonelik referans
kaynagi1 olmak, Tirkiye'nin
dis ticaretinde tasima mod-
larinin payina ve gelisimine
yonelik bilgi vermek ama-
ciyla hazirlandi. B

kamyonunu tiretti. dardi belirleyen ilk

Yeni Nesil DAF XF  kamyon iireticisidir.

XG ve XG serisinin  Miikemmel

iretimine gecen kis  kombinasyon

ba§lam|§t|° DAF Trucks Pazar-

r I Yamamen yeni gelis- lama ve Satig Miidiirii ve
tirilen Yeni Nesil X~ Yonetim Kurulu Uyesi
XGve XG*, Av- Richard Zink: “Yeni Nesil

rupa’da bircok iilkede ‘In- DAF XE XG ve XG* hem

ternational Truck of the
Year 2022’ ve ‘Truck of the
Year’ odiiliinii kazandi.
%10’a kadar daha
fazla yakit
verimliligi

DAE yeni Avrupa Kiitle
ve Boyut yonetmeliklerin-
den en iyi sekilde faydala-

siirticiilerin hem de filola-
rin favorisidir. Yeniliklerle
dolu ve goz alic1 tasarima
sahip tistiin kaliteli kam-
yonlarimiz; riiya gibi bir
slirtis deneyimi saglama-
nin yani sira sektordeki en
biiyiik ve en rahat kabin-
leri sunar. Arag sahipleri,
en diisiik isletme maliyet-
lerinden ve en yiiksek ca-

Treyler sektoriiniin
giivenilir lideri Tirsan,
2021 1SO 500 listesinde
otomotiv sektdriiniin en
biiyiik 100% Tiirk

sermayeli iireticisi oldu.

irsan, her sene Istanbul
I Sanayi Odasi tarafindan
yayinlanan Tiirkiye'nin
500 Biiyiik Sanayi Kurulusu
Arastirmasi ISO 500 genel lis-
tesinde, 2021 yili tiretim per-
formansiyla bir 6nceki
seneye gore 38 sira birden
yiikselerek 116. ve ihracat
performansiyla da 7 sira yiik-
selerek 69. sirada yerini aldi.
Tirsan, ISO 500 motor ta-
sitlar iireticileri listesinde, 8.
sirada yerini ald1 ve Tiirki-
ye’nin 100% Tiirk sermayeli
en biiyiik otomotiv sektorii
tireticisi oldu.
Giivenilir lider Tirsan, Av-
rupa’nin en genis iiriin ga-
mini {ireten tek iretici olarak

lisma siiresinden faydala-
nir. Mitkemmel kazan-
kazan kombinasyonu.”

Son derece becerikli
calisanlar

DAF Trucks Baskani
Harry Wolters: “10.000
kamyon tiretimi doniim
noktasi yalnizca Yeni
Nesil DAF kamyonlarinin

miikemmel 6zelliklerini
yansitmakla kalmayip
ayni zamanda kendini
isine adamis 10.000’den
fazla DAF calisaninin da
bir kanitidir. Calisanlari-
miz, 6diilli kamyonlari-
mizin tasarimindan,
gelistirilmesinden, iireti-
minden, pazarlamasindan
ve sati sonrasindan so-
rumludur.” B

Ekol’iin e-ticaretteki
yeni markasi

“Ekol360”

hizmete girdi

Ekol e-ticaret
faaliyetlerini bundan

ehol360

boyle yeni markasi

TIRSAN IS0 500°de de lider

70’ten fazla tilkedeki miisteri-
lerinin rekabet giiclinii artiri-
yor.

Tirkiye'nin ilk Ar-Ge Mer-
kezi'nde gelistirdigi yenilikci
tirtinleriyle sektore yon veren
Tirsan; 2021 yilinda basarila-
rini siirdiirdii. Haftada 1 pa-
tent alan Tirsan, Turkish
Time bagimsiz arastirma-
sinda tiim sektorler icerisinde
en ¢ok patent alan 3., ¢alisan

basina patent sayiina gore
de 1. sirada yerini ald1.

Tirsan, treyler sektoriiniin
en prestijli inovasyon 6diilii
olan “2021 Avrupa Inovasyon
Odiillerinde 4 6diil birden ka-
zandi. Boylece, yalnizca son
3 donemde 7 farkh kategori-
nin hepsinde 6diil alarak bu
kadar kisa siirede bu basariya
imza atan ilk ve tek sirket un-
vanini aldi.

Ekol360 catisi altinda
stirdiirecek. Ekol, yeni
markasi ile sunacag
uctan uca katma
degerli hizmetlerle
miisterilerinin kendi
iretimlerine
odaklanmalarini
saglayacak. Ekol, cok
uluslu yapisinin
sagladig1 avantajla da
miisterilerinin
diinyaya kolay
acilmasinin oniindeki
engelleri kaldiracak.

1zla biiyliyen e-tica-
retin yerel ve kiiresel
tlim markalara

biiyiik firsatlar yarattigini ve
ozellikle salgin siirecinde
yeni trendler gelistiren ku-
rumlarin rekabette birkac
adim one c¢iktigina dikkat
ceken Ekol Yonetim Kurulu
Baskani Ahmet Musul, “Bir
lojistik servis saglayicisi ola-
rak icinde yenilikgiligi, giri-
simciligi ve teknolojiyi
barindiran degerlerimizle,
miisterilerimize kapsamli e-

)

ticaret deneyimini bundan
boyle Ekol 360 ile sunacagiz.
Teknolojik, hizli, proaktif ve
inovatif E2E ¢oziimlerimizi
giicli altyapimizla sunmak
icin kurdugumuz Ekol360
markasiyla sadece Ekol’e
degil tiim e-ticaret ekosiste-
mine katma deger saglama
firsat1 elde edecegiz. “diye
konustu.

Musul, “Ekol360 marka-
miz ile birlikte e-ticaret
bakis acisini sirketimiz iceri-
sinde hizla yayacak, Ekol’iin
degerini artiracak, mevcut
ve potansiyel partnerlerimiz
ile Tiirk KOBI’leri i¢in ihti-
yac¢ duyulan ugtan uca yazi-
lim destekli e-ticaret
¢cOzlimlerini, i¢ kaynaklar ve
stratejik is birlikleri ile sag-
layacagiz.” dedi. ®
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Mercedes-Benz’den

Kamyon ve otobiislere
Haziran firsatlar

ercedes-Benz Kamyon
Finansman,
cekici/insaat ve kargo

kamyonlar1 ile yolcu otobiisii
modellerinde Haziran ayina 6zel
kampanyalar sunuyor.

Kamyon

Mercedes-Benz Kamyon Fi-
nansman, Aksaray ve Worth iire-
timi ¢ekici/ingaat ve kargo
kamyonlari i¢in Haziran ay1 bo-
yunca gecerli olacak kasko ve ser-
vis sozlesmesini kapsayan bir
finans kampanyasi hazirladi. Ku-
rumsal miisteriler ylizde
1,42’den baglayan faiz oranlar ile
yeni bir Mercedes-Benz kam-
yona sahip olabilecekler.

2. El kamyonlar

Mercedes-Benz Kamyon Fi-
nansman, ayrica 2.El kamyonlar
icin Haziran ay1 boyunca gecerli
olacak 1.000.000 TLye varan kredi
secenekleri ile finans kampanyasi
diizenliyor. Bu kampanya cerce-
vesinde, kurumsal miisteriler 48
aya varan vade secenekleri ve
yiizde 1,56’'dan baslayan faiz
oranlart ile TruckStoredan bir
kamyon sahibi olma imkanina ka-
vusuyorlar.

Otobiis

Tiim Travego ve Tourismo
modellerinde ise, Haziran
ayina ozel olarak 60 aya varan
vade secenekleri sunuluyor.

Mercedes-Benz Kamyon
Finansman, Haziran ayinda
tim Mercedes-Benz yolcu oto-
biis modellerinde gecerli ola-
cak bir kampanya da
gerceklestiriyor. Kampanya
dogrultusunda, kurumsal
miisteriler, 60 aya varan vade
secenekleriyle Travego ve Tou-
rismo modellerine sahip olabi-
lecekler.

Kampanyalar hakkinda de-
tayl bilgi icin
https://www.mercedesbenz-
kamyonfinansman.com.tr/
sayfasi ziyaret edilebilir veya
en yakin Mercedes-Benz bayi-
sine danisilabilir. B
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ercedes-Benz Tiirk Hosdere
M Otobiis Fabrikasindaki

[stanbul AR-GE Merkezi,
Almanya ve diger iilkelerde yer alan
Daimler Truck AR-GE merkezleri ile
uzun yillardir isbirligi icinde
faaliyetlerini siirdiirtiyor. Mercedes-
Benz Tiirk Istanbul AR-GE
Merkezi'nde yer alan Test Bolimii
de diinyada iiretilen tiim Mercedes-
Benz otobiislerin yol testlerini
gerceklestiriyor. Tlirkiye nin dort bir
yanindaki testlerde, yeni iiretilen bir
otobiisiin seri iiretimden 6nce
gercek yol, iklim ve kullanim
kosullarindaki dayanim tespit
edilirken, aracin tiim sistem ve
komponentlerinin fonksiyon ve
dayanimi da kontrol ediliyor.

Daimler Truck’in diinyanin farkl
bolgelerindeki tesislerinde tirettigi
otobiisler, en iyi performansi
gosterebilmeleri icin Tiirkiye’nin
farkl cografya ve iklim kosullarinda
test ediliyor. Kis aylarinda
Erzurum’da gerceklestirilen
testlerde, otobiislerin -30 derecedeki
performansinin yani sira deniz
seviyesinden 2000 metre
yiikseklikteki performansi da test
ediliyor. Yaz donemi testleri ise
Akdeniz Bélgesi'nde ve [zmir
cevresinde yapiliyor. S6z konusu
testlerde de otobiislerin 40 derece
istiindeki sicakliklardaki
performansi test ediliyor. Bahar
aylarindaki testler ise Istanbul ve
Trakya bolgesinde yapiliyor.

Farkli test senaryolari ile tiim
sinirlar zorlanan her aractan,
tizerindeki sayisiz sensor araciligi ile
0zel 6l¢ltim sistemleri kullanilarak
gercek zamanl bilgiler toplaniyor ve
degerlendiriliyor. ®

@

TEST ARACI

Maliyetleri onceden bilin, fazlasini 6demeyin.

Mercedes-Benz Servis Sozlesmeleri bircok avantajla sizi degisen fiyatlardan korur. Bakim ve onanm masraflarin dnceden bilirsiniz.

Orijinal yedek parca ve uzman teknik personel destegiyle onanmlanniz saglanir. Siz stiz verin, biz yaninizda olalim.

Mercedes-Benz

Mercedes-Benz

The standard for buses.




