






















Yeni yolculuklar ile sürecek proje
kapsamında şirketin farklı depart-
manlarından pek çok çalışan, usta
şoförlerle bir araya gelmeye devam
edecekler. Şoförlerin farklı ülkelerde
ve yol koşullarında ülkelerde ve yol
koşullarında yaşadıkları deneyimleri
ilk ağızdan dinleyecekler; geliştirile-
cek yeni ürün ve hizmetlerde şoför-
lerin kılavuzluğundan
yararlanacaklar. Bugüne kadar vi-
deoya alınan yolculukları ve keyifli
sohbetleri seri halinde Prometeon
Youtube kanalından izlemek müm-
kün. ■

Prometeon Türkiye, 
“Yol Günlükleri" projesi

ile usta şoförlerle 
yolculuğa çıkıyor… 
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2021’de Teknopark
İstanbul’da kurulan
LojiPark, lojistik
sektöründe bireysel araç
sahipleri üzerinden
gerçekleşen günlük 450
bin sevkiyatı
dijitalleştiriyor

Garanti BBVA Partners Girişim
Hızlandırma Programı yeni

dönem girişimleri arasında yer alan
LojiPark, yük sahipleriyle araç sahip-
lerini buluşturan bir platform olarak
hizmet veriyor. 

4000’den fazla kullanıcısı bulu-
nan platform, kısa sürede yatırımcı-
ların da ilgisini çekti. Kitlesel
fonlama platformu Fongogo üzerin-
den 11 milyon TL değerlemeyle yatı-
rım aldılar. 

Önümüzdeki dönemde yeni bir
yatırım turuna daha çıkmaya hazır-
lanan LojiPark, kullanıcı sayısını bu
yılsonunda 20 bine, 2023 sonun-
daysa 100 bine çıkarmayı hedefliyor.
LojiPark Kurucu Ortağı İbrahim
Ercankal, “Yurt içi karayolu taşıma-
cılığında gerçekleşen günlük 450 bin
sevkiyat 870 bin bireysel araç sahibi
üzerinden, irili ufaklı lojistik termi-
nallerinde gerçekleşiyor. Terminal-
lerde bulunan lojistik firmaları
yüklerine araç, terminallerde dola-

şan bireysel araç sahipleri ise araçla-
rına uygun yük arıyor. Bizlerde araç
sahipleri ve lojistik firmalarını, dijital
ortamda buluşturmak üzere yola
çıktık. Hedefimiz, ülkemizde faaliyet
gösteren bireysel araç sahiplerini ve
lojistik firmalarını sisteme dahil ede-
rek, yurtiçi nakliye sektörünün diji-
talleşmesini sağlamaktır. İş
modelimiz kapsamında Türkiye pa-
zarından sonra Avrupa ve Türki
Cumhuriyetler’de de hizmet vermeyi
planlıyoruz” dedi. ■

Globelink
Ünimar 
Yetkilendirilmiş
Yükümlü 
Sertifikası aldı!
Globelink Ünimar,
Türkiye Cumhuriyeti
Ticaret Bakanlığı
tarafından verilen
Yetkilendirilmiş Yükümlü
Sertifikası’nı almaya hak
kazandı.  

Yetkilendirilmiş Yükümlü Sertifi-
kası almalarına ilişkin açıklama-
larda bulunan Globelink Ünimar

İç Denetim ve Kurumsal Risk Direk-
törü Ebru Fedakar, “YYS, uzun bir ha-
zırlık süreci olan ve gerçekten zor
kazanılan bir belge. Ekip olarak çok iyi
hazırlandık ve tüm süreçleri ve dene-
timleri başarı ile tamamladık. Geniş
acente ağıyla birlikte tedarik zincirinin

her adımında
uçtan uca lojistik
hizmeti sunan
Globelink Üni-
mar, Yetkilendi-
rilmiş Yükümlü
Sertifikası gibi
ayrıcalıklarla,
müşterilerine
sağladığı kalite
standardını artır-
mayı hedefliyor.
32 ülkede 110’u
aşkın ofisimiz
bulunmaktadır
ve aldığımız bu

sertifika ile iş ortaklarımıza halihazırda
verdiğimiz kaliteli hizmete katkı sağla-
mayı planlıyoruz. Hedeflerimize ulaş-
makta emin adımlar ile ilerleyen
firmamız için bundan sonraki hedef
izinli gönderici ve izinli alıcı olabil-
mektir.” dedi. ■

Prometeon Türkiye yöneticileri ve
çalışanları, Prometeon Yol
Günlükleri projesi ile uzun yol
şoförlerinin sağ koltuklarına konuk
oluyor ve onlarla yolculuğa çıkıyor.
Yolculukları boyunca şoförlerin
hikayelerine odaklanan Prometeon
Türkiye ekibi, usta şoförlerin
ihtiyaç ve taleplerine kulak veriyor,
yeni ürün ve hizmetler için içgörü
elde ediyorlar. 

Prometeon Tyre Group’un 75 ülkeyi
kapsayan “Türkiye-Orta Doğu-Afrika-
Rusya” bölgesinin merkez üssü konu-

munda yer alan Prometeon Türkiye,
#herkoşuldayanındayız diyerek usta şoför-
lere yolculuklarında eşlik ediyor. 1960 yı-
lında Türkiye'de kurulan ilk lastik fabrikası
olan İzmit fabrikasını da yöneten Prome-
teon Türkiye’nin yönetici ve çalışanları,
Prometeon Yol Günlükleri projesinde usta
şoförlere sağ koltukta eşlik ediyor, uzun yol
şoförlerinin hikayelerini dinliyor, deneyim-
lerine ortak oluyor. 

Prometeon Yol Günlükleri projesinin ilk
yolculuğunda Prometeon Türkiye ve MEA
Pazarlama Direktörü Faruk Uslu’nun Kaptan
Eyüp Ergün’ün aracı ile Samsun’dan çıktığı
yolculuk, Çorum’da sona erdi. Çay ve simitle

başlayan, keyifli bir sohbet ile devam eden
yolculuk boyunca Uslu, Kaptan Ergün’ü ya-
kından tanıma fırsatı buldu ve Ergün’ün so-
rularını yanıtladı. 

Serinin ikinci bölümünde Prometeon Türkiye,
MEA, CIS ve Rusya CEO’su Gökçe Şenocak, Kaptan
Mustafa Özçelik’in aracına misafir oldu ve birlikte
Çatalca’daki Prometeon Türkiye servisinden Kapı-
kule’ye yolculuk ettiler. Şenocak, Kaptan Özçelik ile
samimi sohbetinde Özçelik’in isteklerini, ihtiyaçla-
rını, yorumlarını dinledi ve uzun yol şoförlerinin
lastiklerden beklentilerini öğrendi. 

Şenocak yolculuğu şöyle değerlendirdi:
“Sağ koltukta Mustafa Kaptan’ın yol arkadaşı
oldum. Bu yolculuk benim için çok değerli
bir tecrübeydi. Mustafa Kaptan’ın sohbeti ise
çok keyifli ve öğretici oldu. Prometeon Yol
Günlükleri yeni yolculuklarla devam edecek.
Usta şoförlerin her birine teşekkür ederiz.”

Üçüncü yolculukta ise Prome-
teon Türkiye Satış Müdürü Uğur
Aydın, Kaptan Savaş Dikici’nin ara-
cına misafir oldu ve Van Merkez’den
Gevaş’a yapılan seyahat boyunca Di-
kici’nin deneyimlerini paylaştı. 

Kaptanlar anlatıyor, Prometeon Türkiye kulak veriyor

Mustafa Özçelik

Eyüp Ergün
Faruk Uslu

Gökçe Şenocak

Savaş Dikici
Uğur Aydın
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LojiPark, günlük
450 bin sevkiyatı
dijitalleştiriyor

İbrahim
Ercankal

Ebru 
Fedakar

Transbatur 
Logistics ilaç
dışı fri̇go 
taşımalarını
4 katına çıkardı
Özmal frigorifik araç
sayısını 123’e çıkaran
şirket, ilaç dışı taşımalarını
da 4 katına çıkardı.  

Transbatur Logistics Yönetim
Kurulu Başkanı Mehmet Dil-
men, kurulduklarından bu yana

Türkiye’de ilaç üretiminin ve ihracatı-
nın artması üzerine frigo taşımacılık
altyapısına önemli yatırımlar yaptıkla-
rını belirtti. Özellikle pandemi süre-
cinde ilaç ve soğuk zincir
taşımacılığında ciddi büyüme oranla-
rına ulaştıklarını anlatan Dilmen, bu
dönemde frigo taşımacılık hacimleri-
nin ikiye katlandığını söyledi. 

“İlaç dışı frigo ürün
taşımalarımız 4 katına çıktı”

Dilmen, pandemi sonrası artan
talep doğrultusunda ilaç dışı taşımala-
rının çok hızlı büyüdüğünü vurgulaya-
rak, “İyi Dağıtım Uygulamaları (GDP)
sertifikasına da sahip olduğumuz için
pandemi sürecinde ilaç taşımalarımı-
zın toplam içindeki payı çok yüksekti.
Bu yıl hizmet verdiğimiz sektörleri çe-
şitlendirmeye odaklandık. İlaç dışı
frigo ürün taşımalarımızı 4 katına çı-
kardık”  diye konuştu. ■

Mehmet
Dilmen



Rekabet Kurumu
Başkan
Yardımcısı Dr.
Faik Metin
Tiryaki,
rekabetin niçin
olması
gerektiğini ve ne
gibi kazanımlar
sağladığını
Taşıma
Dünyası’na
açıkladı. 

■ Rekabet
nedir, rekabetin
önemini açıklar
mısınız? 

- Rekabet et-
memek sınırlı
sayıdaki teşeb-
büsün anormal
kâr elde etmesine neden olur,
ancak rekabet üreticiden tüke-
ticiye, tedarikçiden taşımacıya
herkese fayda sağlar, rekabet
ile ortaya çıkan ekonomik
fayda paylaşılır.

- Rekabet Kurumu olarak
kartelleşmeyi ve tekelleşmeyi
engellemek, tüketici faydasını
arttırmak, piyasa mekanizma-
sının sağlıklı bir şekilde işle-
mesine katkı sağlamak en
önemli hedefimiz.

Rekabet ve rekabetin ko-
runmasını milli bir beka me-
selesi olarak görmek
gerekiyor, dünya ticaretinden
pay almak istiyorsak rekabetçi
politikaları benimsememiz ge-
rekiyor. 

Öte yandan piyasaların
kendi başına bırakılması ha-
linde piyasadaki teşebbüslerin
yıkıcı bir yarış içine girmeleri,
yarışma yerine toplumsal re-
fahı ve iktisadi gelişmeyi
olumsuz etkileyecek işbirlikle-
rine gitmeyi ya da iktisadi güç-
lerini kullanarak sömürücü ya
da dışlayıcı eylemlerde bulun-
mayı tercih ettikleri bir ortama
dönüşme riskiyle karşı karşıya
kalınması devlet müdahalesini
kaçınılmaz kılmaktadır. Söz
konusu müdahale de rekabet
hukuku üzerinden yapılmak-
tadır.

■ Rekabetin üreticilere ve
iş sahiplerine zarar verdiği
düşüncesine ne diyorsunuz? 

- Rekabet zarar vermez, re-
kabet etmemek zarar verir. Re-
kabet etmemek sınırlı sayıdaki
teşebbüsün anormal kâr elde
etmesine neden olur, ancak
rekabet üreticiden tüketiciye,
tedarikçiden taşımacıya her-
kese fayda sağlar, rekabet ile
ortaya çıkan ekonomik fayda
paylaşılır.

Malumunuz, Kuzey Kore
gibi rekabete açık olmayan ül-
keler var, bir de rekabeti ilke
edinmiş ABD, AB, Japonya var. 

Rekabeti engellemek, mev-
cut kişilerin ve kurumların
sahip olduğu rantın yine on-
larda kalmasına neden olur.
Rekabetin olmadığı yerde ino-
vasyon ve tüketici faydası elde
edilemez. 

Lojistik sektörü açısından
baktığımızda, Türkiye’nin
kombine taşımacılıkta Av-
rupa’nın en iyilerinden biri ol-
duğunu görebiliyoruz, bunun
en büyük nedeni yoğun reka-
betin tek tip taşımacılığı de-
mode hale getirmesidir.

İhracat ürünlerinin taşın-
masında; deniz, kara ve de-
miryolunun bir bütün olarak
kullanımı sayesinde, Türkiye

Avrupa’ya ihracatta önemli bir
yol kat etmiştir. 

■ Rekabet Kanunu esas
olarak neyi düzenler? 

- Rekabet Kanununda, re-
kabeti sınırlayıcı anlaşmalara,
hâkim durumun kötüye kulla-
nılmasına ve rekabeti önemli
ölçüde azaltacak birleşme ve
devralmaları önlemeye yöne-
lik usul ve esaslar yer almakta-
dır.

Rekabeti Sınırlayıcı An-
laşma, Uyumlu Eylem ve Ka-
rarları düzenleyen 4. Madde
ve Hâkim Durumun Kötüye
Kullanılmasını düzenleyen 6.
Madde Rekabet Kanununun
en önemli iki maddesi olduğu
kadar, rekabet hukukunun da
temelini teşkil etmektedir. 

Kısaca, rakiplerin birbirle-
riyle anlaşması ve hâkim du-
rumdaki bir teşebbüsün bu
durumunu kötüye kullanması-
nın önüne geçilmesine ilişkin
temel ilkeler düzenlenmektedir.

■ Rekabet Kanununa göre
suç teşkil eden başlıca fiiller
nelerdir?

- Usule ve esasa ilişkin pek
çok ihlal teşkil edebilecek
eylem bulunmakla beraber, en
önemli iki tanesi; rakiplerle an-
laşmak ve hâkim durumunu
kötüye kullanmaktır. 

Rekabet Kurulu tarafından
verilen tüm nihai kararlar ka-
muya açık biçimde kurumun
internet sayfasında yer almakta
olup, geniş bir içtihat ve örnek
havuzumuz bulunmaktadır.

■ Rekabet Kurumu ve Ku-
rulunu açıklar mısınız?

- Rekabet Kurumu, uzman-
ları, idari personeli ve yöneti-
cileriyle beraber bağımsız ve
idari özerk kamu tüzel kişili-
ğine sahip yapıyı nitelendirir-
ken; Rekabet Kurulu bu idari
yapının en üst karar mercii
görevini üstelenen 1 başkan ve
6 üyeden oluşan karar orga-
nını ifade etmektedir.

Denetimler/soruşturmalar
rekabet kurumumun, kamu
personeli niteliğine sahip yet-
kin personeli tarafından yapıl-
makta, son derece yetkin
personel tarafından hazırla-
nan raporlar karar verilmek
üzere Rekabet Kuruluna su-
nulmaktadır. Son karar -ihlal
var veya yok kararı- hazırla-
nan raporlara göre Rekabet
Kurulu üyeleri tarafından ve-
rilmektedir.

Her idari kararda olduğu
gibi, Rekabet Kurulunun ka-
rarları da idari yargının dene-
timi altındadır.

■ Rekabete aykırılık suçu-
nun işlendiği nasıl belirlenir?
Rekabet suçlarına hangi ce-
zalar nasıl verilir? 

- Rekabet Kurumunda re-
kabet ihlallerine ilişkin ince-
leme süreçleri şikâyet, ihbar,
kamu kurum ve kuruluşlarının
başvuruları ya da resen başla-
tılabilmektedir. Bunların ara-
sında özellikle şikâyet üzerine
başlatılan incelemeler çoğun-
luğu teşkil etmektedir. Ku-
ruma ulaşan şikâyet
başvuruları üzerine öncelikle
bir ilk inceleme süreci yürü-

tülmekte ve bu süreçte baş-
vuru koşullarının sağlanıp
sağlanmadığı, şikâyet konusu-
nun 4054 sayılı Kanun kapsa-
mında değerlendirilebilecek
nitelikte olup olmadığı irde-
lenmektedir. Yapılan ilk ince-
leme üzerine, başvuru Kurul
tarafından görüşülerek 4054
sayılı Kanun kapsamında yer
alabilecek nitelikte bir husu-
sun olduğu kanaatine varıldığı
takdirde, başvuru hakkında
bir soruşturma açılmasına
gerek olup olmadığının tespiti
için ön araştırma yapılmasına
karar verilmektedir. Öte yan-
dan Kurul bu tür bir başvuru
üzerine doğrudan soruşturma
açmaya karar verebileceği
gibi, belirli bir ihlal şüphesine
ilişkin olarak her zaman için
resen ön araştırma veya soruş-
turma başlatma yetkisi de bu-
lunmaktadır. 

Soruşturma süreci 4054 sa-
yılı Kanun’da ayrıntılı biçimde
düzenlenmiştir. Soruşturma
süresi 6 ay ila 12 ay arasında
değişmektedir. Soruşturma
açılması kararıyla, ilgili teşeb-
büslere soruşturma bildirimi
yapılmaktadır. Soruşturma sü-
recinde, hazırlanan soruş-
turma raporu ilgili teşebbüse
iletilmekte ve savunması alın-
maktadır. 

Ülkemizde başka hiçbir
kamu kurumunda olmayan 3
yazılı ve 1 sözlü savunma
hakkı verilmeden, rekabet Ku-
rulu tarafından ihlal/ceza ka-
rarı alınamamaktadır.

Kanunda, mali yılsonunda
oluşan ve Kurul tarafından
saptanacak olan yıllık gayri
safi gelirlerinin yüzde 10’una
kadar idarî para cezası verile-
ceği düzenlenmiştir. Olay ba-
zında, ihlalin niteliği, ağırlığı,
süresi, hafifletici ve ağırlaştı-
rıcı nedenler ile tekerrür hu-
susları değerlendirilerek
rekabet Kurulu tarafından
ceza takdir edilmektedir.

■ Yük ve yolcu taşımacı-
lığı açılarından önemli gör-
düğünüz rekabet ihlallerine
ilişkin başlıca şikâyetler ve
ihlaller nelerdir? 

- Rekabet Kurumu olarak
geçmişte lojistik sektörüne
ilişkin çeşitli soruşturmalar
yaptık, genel olarak teşebbüs-
ler arasında ortak fiyat belir-
leme ile müşteri ve coğrafi
pazar paylaşımlarına rastlan-
dığı görülmektedir. Son iki

yılda Rekabet Kurumunun ça-
lışmaları medyada daha çok
yer bulmaya başlamasıyla, re-
kabet ve rekabet hukuku bilin-
cinin arttığını söyleyebilirim. 

Malumunuz, Temmuz ba-
şında yolcu taşımacılığına yö-
nelik biletleme hizmeti sunan
Obilet platformu hakkında;
bilet satışına aracılık hizmeti
için otobüs firmalarına uygu-
ladığı bilet satışı komisyon
oranlarını aşırı olarak belirle-
mek ve biletleme yazılımı hiz-
meti, otobüs biletlerinin
platformlar üzerinden satışı ve
sefer verilerinin platformlara
dağıtımı pazarlarında rakiple-
rini dışlamak suretiyle Reka-
bet Kanuna aykırı hareket edip
etmediğine yönelik olarak Re-
kabet Kurulunca bir soruş-
turma açılmıştır. Rekabet
sorunlarının devam eden so-
ruşturma süreci içinde çözüle-
bileceğini değerlendiriyorum. 

Yeni bir gelişme olarak,
Eylül ayı başında Rekabet Ku-
rumu olarak konteyner taşı-
macılığı ve liman hizmetleri
sektörüne yönelik bir sektör
incelemesi çalışması başlattık. 

Sektör incelemesi kapsa-
mında paydaşlar ile yapılacak
kapsamlı görüşmeler yapmayı
planlıyoruz, sektördeki genel
resmin ortaya konması bakı-
mından önemli bir adım ola-
cağını değerlendiriyorum. 

■ Rekabet Kanununun
diğer mevzuatlar ve özellikle
de Taşıma Kanunu ile ilgili
yaşadığı zorluklar var mı,
varsa nelerdir? 

- Rekabet hukuku uygula-
maları hemen her sektörde

var. Belli sektörleri düzenleyen
EPDK, BDDK, SPK, BTK, KİK
gibi kamu kurumları yanında,
diğer kamu kurum ve kuruluş-
larıyla işbirliği içindeyiz. Ye-
rine göre Kültür Bakanlığı,
yerine göre Ulaştırma Bakan-
lığı, Tarım Bakanlığı ile fikir
alışverişinde bulunduğumuz
olaylar oldu.

Rekabet Kurumu olarak,
zorlayıcı olmayan mekaniz-
maları kullanarak ekonomik
faaliyetler için rekabetçi bir
ortam oluşturulmasına yöne-
lik faaliyetler olarak ifade edi-
lebilecek rekabet
savunuculuğu kapsamında;
rekabet hukukuyla uyumlu ol-
mayan hususları gördüğü-
müzde ilgili kamu
kurumlarına görüş de gönde-
riyoruz.

Örneğin, Ankara ilindeki
öğrenci ve personel taşıma
servis hizmetleri sektöründe
faaliyet gösteren teşebbüslerin
4054 sayılı Kanunu ihlal ettik-
leri iddiası üzerine yürütülen
ön araştırmada -bu karara Re-
kabet Kurumunun internet
sayfası üzerinden ulaşılabilir-
sektördeki C plaka tahdit uy-
gulamasından kaynaklanan
rekabetçi endişelerin gideril-
mesi amacıyla Ankara Büyük-
şehir Belediyesi EGO Genel
Müdürlüğüne ve Ankara Vali-
liği İl Trafik Komisyonuna
görüş bildirilmesine karar ve-
rilmiştir.

Dolayısıyla, her ihlalde
ceza olacak diye bir yaklaşımı-
mız yok, mevzuat sorunları
varsa ilgili kurumlara bunları
iletiyoruz. Hatta bu yaptığımız
röportajı bile, rekabet savunu-
culuğu kapsamında değerlen-
diriyorum. Rekabet Kurumu
adına taşımacılık sektörüne
bir pencere açmamıza imkan
tanıdığınız için Taşıma Dün-
yası’na teşekkürler ederim. ■

REKABET DEĞİL, 
REKABET ETMEMEK 

ZARAR VERİR 

Yolcu biletinde
rekabet

- Yolcu taşımacılığına
yönelik biletleme hizmeti
sunan Obilet platformu
hakkında; bilet satışına ara-
cılık hizmeti için otobüs fir-
malarına uyguladığı bilet
satışı komisyon oranlarını
aşırı olarak belirlemek ve
biletleme yazılımı hizmeti,
otobüs biletlerinin plat-
formlar üzerinden satışı ve
sefer verilerinin platform-
lara dağıtımı pazarlarında
rakiplerini dışlamak sure-
tiyle Rekabet Kanuna aykırı
hareket edip etmediğine
yönelik olarak Rekabet Ku-
rulunca bir soruşturma
açılmıştı.

Bu, sadece rekabet hu-
kuku açısından değil sek-
törde yaşanan haksız
rekabetin de son bulması
için önemli gördüğümüz
bir konudur.

Erkan
YILMAZ

Dr. Faik Metin
Tiryaki
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YALÇIN ŞAHİN
YÖNETİM KURULU BAŞKANI

www.maparman.com              info@maparman.com

BAŞSAĞLIĞI

Best Van Turizm Kurucusu ve 
Yönetim Kurulu Başkanı 

Aslan Bayram’ın değerli annesi ve
Genel Müdürü İrem Bayram’ın 

sevgili babaannesi

LATİFE 
BAYRAM’ın

vefatı, tarafımızdan derin üzüntü ile 
karşılanmıştır. 

Merhumeye Allah’tan rahmet,
sevenlerine, başsağlığı ve sabırlar dileriz.
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BAŞSAĞLIĞI

Best Van Turizm Kurucusu ve Yönetim Kurulu Başkanı
Aslan Bayram’ın değerli annesi  ve

Genel Müdürü İrem Bayram’ın sevgili babaannesi

vefatını üzülerek öğrendik.
Merhumeye Allah’tan rahmet, ailesine, sevenlerine 

sabır ve başsağlığı dileriz.

LATİFE BAYRAM’ın



BAŞSAĞLIĞI

Best Van Turizm Yönetim Kurulu Başkanı
Aslan Bayram’ın değerli annesi  ve

Genel Müdürü İrem Bayram’ın 
sevgili babaannesi

vefatını üzüntü ile öğrendik.
Merhumeye Allah’tan rahmet, 
ailesine, sevenlerine sabır ve 

başsağlığı dileriz.

LATİFE 
BAYRAM’ın

Bayraktarlar Merkon 
Orta Anadolu Mot. Araç. Tic. ve San. A.Ş. 

Mercedes-Benz Türk A.Ş. Bayi

BAŞSAĞLIĞI
Best Van Turizm Yönetim Kurulu Başkanı 

Aslan Bayram’ın değerli annesi  ve
Genel Müdürü İrem Bayram’ın 

sevgili babaannesi

vefatını üzüntü ile öğrenmiş 
bulunmaktayız.

Merhumeye Allah’tan rahmet, 
sevenlerine sabır ve başsağlığı dileriz.

LATİFE
BAYRAM’ın

Kemal Soğancı
Yönetim Kurulu Başkanı 

BAŞSAĞLIĞI

Best Van Yönetim Kurulu Başkanı
Aslan Bayram’ın değerli annesi

Kaybetmenin derin üzüntüsü içerisindeyiz.
Merhumeye Allah’tan rahmet,

kederli ailesine ve
tüm sevenlerine başsağlığı dileriz.

LATİFE
BAYRAM’ın
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Son günlerde
gündemde olan
ehliyet ücretlerinin

artacağı ile ilgili haberler
konusunda İzmir Sürücü
Kursları ve Eğitimcileri
Derneği Başkanı Tolga
Abacı açıklamalarda
bulundu. Abacı; kurs
ücretleri, sınav harçları ve
vergilerle ehliyet
ücretlerinin 10 bin TL’yi
bulabileceğini söyledi.

2022 Yılında Zarar Ettik
Yönetmeliklere göre her yılın kasım

ayında bir sonraki yılın maliyet
ücretlerinin açıklandığını belirten
Tolga Abacı, “2022 yılı için geçtiğimiz
yıl yaptığımız toplantı günü motorin
litre fiyatı 9,81 TL civarıdaydı. Ancak
2022 yılı içinde motorin litre fiyatı 25
TL’yi gördü. Neredeyse 3 kat arttı. 2021
yılı için asgari ücret 2.825,90 iken
5.500,35 TL oldu. Kısacası 2 kat bir artış
söz konusu. Kurumlarımızda en az 5
personel çalıştırılıyor. Bu şartlarda
2022 yılını geçirmeye çalıştık. Yıl içinde
Milli Eğitim Bakanlığı’ndan
güncelleme talebinde bulunduk ama
kabul edilmedi” dedi.

Sürücü Kurslarında Yeni Araç
Almak Artık Hayal

Araç fiyatlarına dikkat çeken
Abacı,”En önemli yatırımımız araç ve
her kursta en az 3 tane bulunmak
zorunda. Vatandaşlarımızın yeni nesil
ve konforlu araçlarda eğitim görmesini
istiyoruz ama bu sanırım artık
mümkün olmayacak. Bu fiyatlarda araç
yenilememiz mümkün görünmüyor. 3
yıl sonra bugün yaptığımız bu açıklama
daha anlamlı olacak. Bu saydığımız
noktalardan dolayı 2023 yılı B sınıfı
kurs ücretlerinin iyimser bir tahminle
6.500 TL civarında olacağını, sınav
harçları ve vergilerle birlikte
vatandaşımıza 10 bin TL civarında
maliyeti olacağını” belirtti. ■

Ehliyet fiyatları
10 bin TL’yi bulacak

Tolga
Abacı






